Nopozon Hil sa născut inte cabana minuscul, undeva în, 
iati american Virginia. Si-a inceput cariera Ia 13 ani, a reportot 
în citeva ziare de provincie. A devenit în scurt timp una dintr, 
cei mal influente personalitat in domeniul psihologie motivar 
ional, și unul dintre inițiatorii acesteia, 

Înfluenjat de Andrew Carnagie considerat cândra unul dintre 
Sei mui bogaţi oameni cin Jum, il organizează un experiment 
în care intervieveaza peste 500 de barba și femei, în majoritate 
milionari, pentru argi rea și verifica teoria asupra succesului. 
Teest experimen a dat oua de ani, ir ronultatele lu au 
fost publicate în cursuri și căi de succes care au facut din 
Napelcon Hilicel mai important specialist in iozafia succesulul 
piată ma cheat autor in domeniu, cu uerăr precum Suresi 
Through a Postive Menul Ale (Secu si tatea, Editura 
Curtea Veche, 2002) su Succeed and Grow Rich Thnugh Persuasion 
(taca d ein, eautor W Clement Stone, Editura Curtea, 
Veche, 2002). Cel mai mare succes b-a avut cu cartea That and 
Grow Rich (De la idee la bant, a că prima ediție in limba amână, 
aparatin Editura Curea Veche, în 1998}, devenii, cu cele peste 
douazeci de milioane de exemplare vândute în intreaga Jane, o, 
carte clasică neducajici prin auocunoasiere pi actiune. 
Napaleon Hilla fost editorul revistei Hs Golden Rule. Apreciat 
de Franklin D. Roosevelt pentru viziunea filozotei šale asupra 
succesului, Hil a fost consilier al presedintelui american tip de 
îns. Desa lungul unu întreg deceniu, a conferentiat pe mar 
nea teoriei scule crel principit sunt în continuare pro- 
movae de Fundatia Napoleon Hil 


Te acelagi autor a mal fost editat titlul Sere tgater, Curtea, 
Veche Publishing, 2007. 
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CUVÂNT ÎNAINTE AL EDITORULUI 


Sunteti în posesia uneia 
dintre cele mai influente cărți din lume 


VA oleră un plan experimentat care îi îmbogățește 
pe oameni, Vă arată exact cum să-l folosiţi, şi vă oferă 
Posibilitatea dea porni imediat Ja treabă. 

Care este mobilul care îi animă pe unii să facă mereu 
pronese, toată viața lor împlinindur-se, câștigând bani, 
mopăţindu-se i devenind fericiţi — în vreme ce alţii 
Mi muntin stare nici măcar să pornească la drum? 

Ce dă o mare putere personală unuia, dar îl lasă pe 
mlAlal in anonimat? Ce îl plasează peunul intr-o poziție 
„mporivură, din care poate găsi merou calea de a iei din 

ice dificultate putând să-și împlinească 
ve maiscumpe vise — în timp ce altul luptă, eșuează şi 
me descumpănit, pe un drum fără ieşire? 

Cu ani în urmă, Napoleon Hill a avut o întrevedere 
ju Andæw Carnegie, pe atunci unul dintre cei mai 
hu 
wine cu marele Secret. Carnegie 
MA HINI si i-a împărtășit cum au fole 
mal vă le studieze metodele și să elaboreze o metodă 


DELA DEE LABANI 


unică totuprinzătoare care să fie oferiti lumii ca 
pl 

De la idee la bani dezvăluie Secretul si oferă Plar 
De la publicarea ei iniţială, în 1937, 42 de ediții și 
vândut cu viteza cu care se tipăreau. Ediția de faţă 
adusă la zi cu mijloace speciale recente, incluzând 
rezumat de o pagina al fiecărui capitol. 

În sfârşit, iată singura modalitate garantată de 
depisi toate obstacolele, a împlini orice ambi 
succesul etern să vă copleșească în fiecare zi. Acea 
carte vă va schimba viața prin enorma ei capacitate d 
transformare. Veţi ști în curând de ce obţin unii oameni 
mari sume de bani şi fericire nesfârită — pentru că și 
dumneavoastră veti putea fi unul dintre acești oameni 


Jh focare capitol al acestei cărţi pomenesc despre 
IN obtinerii banilor care a adus averi uriașe unor 
n ostrem de bogaţi — oameni pe care Fam ana- 
Pion vene ae anaa 
Am allat secretul de la Andrew Camegie, acum mai 
ile cincizeci de ani, Vicleanul, dar simpaticul 
[lin it I-a servit cu onșlanță pe vremea când 
IN foarte tânăr, și de atunci nu l-am uitat niciodată. 
No cs pe semun, dipinad vea 
III Mtoni, să vadă dacă sunt destul de destept ca să 
I deplin a ceea ce avea să-mi spună, 


ÎN hy 1 dispus sa petec douazeci des 
Mu mă să 1 împărtăese lumi intregi, bärba- 
[M$ lomeilor care, ră acest secret, ar eşua în via. 

1 optat, cu sprijinul domnului Carnegie, mi-am 


“arte conține Secretul, un secret pus în prac- 

mii de oameni, din aproape toate categoriile 

A fost ideea domnului Carnegie ca această for- 

la iaia, ce-a imbogapit enorm, sa fie oferita celor 
an nu ou timp să cerceteze modalităţile prin care se 
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PREFATĂ E] 


câștigă bani. Şi el spera ca eu să pot testa şi demonstra 
valabilitatea formulei servindu-mă de experiențe ale 
unor persoane din diferite domenii de activitate. Era 
convins că această formulă trebuia inclusă în planul de 
învățământ al şcolilor şi facultăţilor publice şi era de 
părere că, predat corect, acest secret ar revoluţiona In așa 
măsură întregul sistem educativ, încât umărul de ani 
petrecuţi în şcoală ar fi redus la mai puțin de jumătate- 


Povestiri adevărate 
dovedesc puterea uimitoare a Secretului 


În capitolul despre Credinţă, vefi citi povestea ului- 
toare a organizārii giganticei Corporaţii a Otelului din 
Statele Unite ale Americii, concepute și puse în practică 
de umul dintre tinerii cbrora domnul Carnegie lea 
dovedit că formula sa funcţionează pentru toli cei care 
Sunt gata săo aplice Simpla aplicare a acestei formule a 
Secretului a adus lui Charles M. Schwab o avere 
uriașă în bani și ocazii de a-i obline. Ma bine zis, for- 
mula aplicată a valorat, pentru el, aproximativ sise sute 
de milioane de dolari. 

Aceste adevăruri — cunoscute de oricine il stia pe 
domnul Carmogiu— vä dau o idee despre ceea cs puteţi 
obține citind această carte, cu cordița sā sili ce vrefi 

Secretul a fost împărtăși Ja mi de oameni care kau 
folosit în stopuri personale, așa cum voise domnul 
Carnegie. Unii sau îmbogăţit cu ajutorul lui. Ali kau 
folosit cu succes pentru a crea armor 
funcionar la folosit cu atâta eficientă, 
venit de peste 75 000 de dolari pean. 


afacerea aproape falimeniată drept cobai în testarea 
formulei, Afacerea a prins viață din nou și i-a îmbogățit 


pe proprietarii ei. Se bucură incă de mare succes, deși 
domnul Nash nu mai este printre noi. Experimentul a 
fost atit de special, încât Ziarele şi revistele i-au făcut 
publicitate în valoare de peste un milion de dolari. 

Secretul a ajuns la Stuart Austin Wier din Dallas, 
Texas. Era pregătit să-l primească — întratât de pre- 
gătit încât a renunțat la profesiunea sa și a studiat drep- 
tul. A reuşit oare? Veti regăsi în paginile cărți şi această 
istorisre, 

Pe când eram director de publicitate la Universitatea 
La Salle Extension, atunci când universitatea reprezenta. 
ceva mai mult decât un simplu nume, am avut prilejul 
să-l văd pe J. G. Chapline, rectorul universității, apli- 
când formula atât de eficient incât a facut din La Salle 
una dintre cele mai extinse reţele de cussuri de Spe- 
cializare, 

Secretul la care mă refer este pomenit de mai bine de 
o sută de ori în această carie. Nu a fost numit cu pre- 
cizie, căci se pare că are mai mult succes când este pur 
şi simpla dezvăluit și lasat la vedere acolo unde cei ce 
sunt pregătiți şi il caută, îl pot găsi. De aceea mi la 
şoptitastlel domnul Carnegie, fără să-mi spună numele 
Tui exact. 


Secretul le vorbește celor care ascultă 


Dacă sunteți pregatit sa aplica, veji regăsi acest 
secret cei pun o dai în fiecare capitol. Aş vrea să pot 
Beneficia de privilegiul de vä spune cum veți și dacă 
sunteți întradevăr pregăti, dar asta var priva de 
“multe avantaje pe care le-ai avea dacă api face această 

descoperire singuri. a 
Dacă v-ati simit vreodati descurajați, dacă v-aicon- 
iţi care vau secat de toate puterile, 
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dacă ați încercat și ati esuat, dacă v-au afectat vreodată 
iam em For ei ec 
mt tea ft îm pindar de 
PET depaete în nelaa 
Pie i ros Moe ce 
pe în [ot ele ia tc a 
m 
pita ee et aaa ag 
pt omega e 
Nimic nu se obține gratuit pe lumea asite 
o a 
ai ăi tip dar et 
e a 
inreg peban 
a 
rap o mea AMORE 
Ea al a îi pe 195 ee e aat 
Ea D poa seri cu de ri 
iama don mem 
m iii pda ră 
„azi CE eta înec a 
see crai sue a Ba aaa 


Inceputul primului capitol. Ar trebui să vă canvingă că 
vă putei îmbogăți şi că puteţi încă să fiți ceea ce doriți 
să fiti, că banii, gloria, recunoașterea și fericirea pot fi 
«ținute de toţi cei ce sunt pregătiți și hotărâți să 
primească această binecuvântare. 

Cum de ştiu eu toate astea? Veţi obține răspunsul 
inainte să terminați cartea. L-aţi putea găsi chiar în 
primul capitol sau, poate, pe ultima pagină 

în perioada în care mă ocupam de Cercetarea care 

luat douăzeci de ani, și pe care am abordat-o la 

tarsa domnului Carnegie, am analizat sute do 
ameni vestiti, dintre care multi au recunoscut ci 
adunaseră averile uriaşe cu ajutorul secretului Iui 
Carnegie; printre aceştia se numărau: 


HENRY FORD THEODORE ROOSEVELT 

WILLIAM WRIGLEYJR. JOHN W. DAVIS 

JOHN WANAMAKER ELBERT HUBBARD 

TAMES) HILL. WILBUR WRIGHT 

GHORGES, PARKER WILLIAMJENNINGS BRYAN 

1 M.STATLER dt DAVID STARR JORDAN 

MEIRY L. DOREETY 1 ODGEN ARMOUR 

CYRUS H. K. CURTIS „ARTHUR BRISBANE 

UHORGE EASTMAN WOODROW WILSON 

CIARLESM.SCHWAB WILLIAMHOWARD TAFT 

MARRISE WILLAMS LUTHER BURBANK 

„m FRANK GUNSAULUS  EDWARDW, BOK 

DANIEL WILLARD FRANK A MUNSEY 

KING GILLETTE ELBERT H. GARY 

MALPH A. WEEKS CLARENCE DARROW 

Jxlecond DANIELT. WRIGHT de ALEXANDERGRAHAM BELL. 

JOHN D.ROCKEFELLER JOHN H. PATTERSON 
IOMAS A. EDBON JULIUS ROSENWALD 

MARK A. VALDERLIP STUART AUSTIN WIER 

1 W. WOOLWORTH dt FRANK CRANE 
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col. ROBERT A-DOLLAR GEORGE M, ALEXANDER 
EDWARD A. FILENE J.G. CHAPLINE 
EDWIN C. BARNES Senatorul ENNINOSRANDOLPH 
ARTHUR NASH 

Aceste nume nu reprezintă decit o mică parte din 
sutele de americani faimoşi ale căror impliniri, finan- 
ciare şi de alt tip, demonstrează că persoanele ce inte- 
leg şi aplică secretul lui Carnegie ajung departe în 
viaţă. N-am cunoscut niciodată pe nimeni care să nu 
oblină un succes remarcabil în domeniul pe care și La 
ales, după ce i s-a sugerat să aplice formula secretului. 
N-am cunoscut niciodată pe nimeni care să se distingă, 
sau să acumuleze bogății de orice tip, fară a cunoaşte 
secretul. Am conchis, pe baza acestor două fapte, că 
Secretul este mai important, ca partea cunoasterii esen- 
fală pentru autodeterminare, decât orice aliceva primit 
prin ceea ce se numeste în mod curent „educație! 

Dar ce e nare educatia? Tats o întrebare care a primit 
un răspuns foarte detaliat. 


Răscrucea din viaţa dumneavoastră 


Pe măsură ce cititi, secretul la care mă refer vă va 
apărea deodată în față, din milocul paginii, dacă sunteți 
pregăti! să-l primiţi. Când va apărea îl veți recunoaşte. 
Indiferent dacă primiți acest semn In primul sau ultimul 
capitol, oprițivă o clipă când vedeţi prima dată, și tur- 
naţi-vă un pahar, căci acea ocazie va marca cea mai 
însemnată răscruce din viața dumneavoastri, 

Nu uitaţi însă, parcurgând carea, că ea tratează 
fapte și nu ficţiune, scopul si find să ofere un mare 
adevăr universal cu ajutorul căruia toți cei ce se simt 
pregătiţi pot învăța ce să facă şi cum să faca. Ei vor 
Primi şi stimulul necesar de a porni. 


Ca un ultim cuvânt, inainte să începi primul capi- 
tel, pot să îmi permit să vă oler o mică sugestie ce vă 
poale da un indiciu prin care să recunoaşteti secretul 
ui Carnegie? Iat-o: orice împlinire, orice avere acumulată 
își are originea într-o ide. Dacă sunteţi pregătit peniru 
secret, aveţi deja jumătate din el; dec, veți recunoaște 
cealaltă jumătate imediat ce va ajunge la mintea dum- 
neaveastră, 


Narouean HiL 


INTRODUCERE 


Miracolul numit DE LA IDEE LA BANI 
de W. Clement Stone 


Astazi va fi una dintre cele mai importante zile din 

a dumneavoastră, De ce? Ați inceput să citiți cartea 
„i Napoleon Hill, De la idee la bani. Una dintre cele mai 
importante sile din viaţa mea a fost cea în care am 
inceput De la idee la bani în 1937, Una dintre 


“A fost cea în care au inceput să citească De la idee ia bani. 
“dumneavoastră veti descoperi miracolele din De la 


Ce înseamnă miracol? 


Miracolul este împlinirea unui obiectiv „imposibil 
din punctul de vedere al gândului — al motivații 

SI actiuni unui individ sau a unui grup de persoane. 
Împiinirea obiectivelor imposibile este posibilă atâta 
vreme cât obiectivele și metodele de a le atinge nu 
încal Legea Universală — Legile lui Dumnezeu și 
drepturile semenilor nostri. 
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Miracol: un eveniment, un lucru sau o 
împlinire cu adevărat remarcabile sau ieșite 
din comun. 


SA vă împirtășesc experiența unui om care sa näs- 
cut fară picioare şi care întelege și plic principile de 
Succes incluse in De în ide în bani, iar acum stă pe 
picioarele Iu și se îndreaptă mândru către implinirea 
țelului său imposibil 

Când Henry Viscardi a fost desemnat să primească 
Medalia de Aur Napoleon Hill pentru fondarea Cen- 
trului de Cercetare Umană și dedicarea întregii sale 
viei handicapaților, s-a îndreptat șehiopătând, dar mân- 
dru, spre podium și a spus: 

„Sunt profund recunoscator să primesc această meda- 
lie ce poartă numele unui om mare, Napoleon Hill 
Există multe motive pentru care mă incearcă acum sen- 
timenle puternice. M-am născut firă picioare. Mi-am 
petrecut primii şapte ani de viață ca pacient ținut de 
milä în spital. N-am putut să mă ridic «in picioare», pe 
aceste membre artificiale pe care le port, până la 27 de 
ani. În toți aceşti ani m-am luptat sä supraviețuieseca un 
copil grav schilodit și ca un när groaznic de deformat. 

Îmi amintesc de explicațiile pe care mi le dădea 
mama în copilărie când o întrobam: «De ce ou?» În 
înțelepciunea i simplă de țăran, ea mi-a spus ă, atunci 
când a venit vremea ca un alt băieţel schilod să vină pe 
Tume, Dumnezeu şi Sfatutorii Sai s-au reunit intr-un 
consiliu cu scopul de a hotări unde să-l trimită, iar 
Dumnezeu a spus «Cred că familia Viscardi ar fi poti 
vită pentru un băiețel schilod». 

Așa simt eu pentri dumneavoastră, şi pentru comu- 
nitäşile acestor meleaguri americane, pe care le jubesc. 


Aceste sentimente mi-au hranit idealuri şi mi-au oferit 
ocazia să ma eliberez, să pornesc în chatarea propriului 
meu destin. muca u schilod, ci ca un partener egal. Ince 
sită ară mi-ar fi fost oferită posibilitatea să fiu liber, să 
mă căsătores cu femeia pe care o iubesc, să stau pe 
picioarele mele si să mi se permită sä fac ceea ce ştiu? 

Cu mulţi ani în urmă, un doctor ma schimbat viața 
cânt, pentru prima data, m-a ajutat să mă ridic pe aceste 
membre artificiale pe care le port acum. N-am putut să-i 
plates serviciile. Mi-a spus că va fi răsplătit dacă voi 
putea să î ajut cu ceva pe ceilalti hanicapaţi așa cum 
mă ajutase el pe mine. Iam promis — și vă jur — că 
atita vreme eñt va fi măcar un handicapat pe lume care 
preferă provocările vieți unei existente garantate, agi- 
tatia existente calmului mort al utopiei subvenţionate, 
it voi dedica lui toate energiile mele. 

uitai: Speranța nu este un lux ci o datorie. Să 

i nu înseamnă să visezi. ci să-i transformi visele 
în realitate. Binecuaântaţi uni ei ce visează vise și sunt 
dispuşi să pliteas prețul traducerii lor in realitate. 

Cit despre mine, nu aleg sà fiu un om obisnuit, Este 
dreptul mou să fiu cât de neobişnuit pot, Sunt în cău- 
tarea prilejului, nu a siguranței. Vreau să imi asum un 
risc calculat, să visez şi ă construiesc, să cad ṣi să reu- 
esc. Refuz să-mi vând imboklul de viață pe nimic. 
Nu-mi schimb libertatea pe binefaceri gi nici demni- 
tatea pe o mână întinsă, Nu mă voi pleca înaintea nici 
Unui stăpân, nu mă va copleşi nici o amenințare. Moş- 
tenirea mea este verticalitatea, mândria şi curajul de a 
gndi şi a acționa pe cent propriu. Asta ca să ma pot 
bucura de avantajele propriei mele creatii şi să înfrunt 
lumea cu curaj, spunând: Fu am facut acest icra» 

Vreau să vä urez ceva. Acelaşi lucru il urez și handi- 
capoțiler. Presupun că, prin convenție, ar trui să vă 
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INTRODUCERE 39 


urez şi să le urez succes și fericire pentru tot restul 
vieţi. Dar este prea uşor să mäsuråm lumea prin suc- 
ces și fericire. Aș dori Să vă urez să dați un sens restu- 
Iui vieții dumneavoastră. 

Pentru milioanele de handicapati dintre noi, pentru 
mine și pentru dumneavoastră, aceasta este definiția 
reală a unui american.” (ACESTA ESTE MIRACOLUL 
AMERICAN! 


O obsesie măreață face minuni 


Cu mulţi ani în urmă, am citit Măreaţa Obsesie intr-o 
singuri noapie. Dimineața, m-am hotărât să am şi eu o 
obsesie măreați, Scopul meu era, și va fi întotdeauna, să 
fac această lume un loc mai bun pentru generaţia noas- 
3 și pentru cele viitoare. Tar acest scop să fie împlinit 


pe fiecare continent. 

Fiica mea, Donna Stone Pesch, a citit De la iee la 
tan, a învă si ia aplicat principiile și a fost inspi- 
rată 53 împlinească un „Vis imposibil”. 

Publicul credea că un caz de maltratarea unui copil 
cra ceva rar, ce se petrecea in rândul săracilor. Doar o 
“mână de „oameni de specialitate”, niște părinți abuzivi 
$i Donna gtau că nu e adevărat. Totuşi ei aveau drep- 
fate! Donna mai credea că și singur copil maltratat este 
pren mult eà maltratarea de copii ar trebui si ar putea 
SA fie evitată de la bun început 

În dorinta ei de a propune ceva concret, ea a găsit o 
soluție: Comitetul Național de Prevenire a Maltratärii 
Copilului. Denna a investit nenumărate ore și milioane 
de dobri pentra a porni organizaţia în Chicago, cu filiale 
în toat fara. A încurajat Consiliul Național de Put 
citate să susină Campania de Avertizare Publică a 
Comitului pentru a educa poporul american — prin 


ziare, reviste, televiziune, radio și afişe — că maltra- 
tarea copilului este o realitate... dar nu trebuie să fiet 


E un miracol să aveți un scop principal în viată 

Definirea Scopulut... naşterea unei dorinje arzitoare 
dea împlini un mare scop demn de împlinit este pri- 
mul principiu pe care l vei găsi în De Ja ide ln bani 
După dr. Hill, acesta este punctul de pornire al oricărei 
impliniri. 


Se întâmplă miracole în timp ce gândiţi creativ 

S-ar putea să știți că sistemul de funcţionare al 
calculatorului electronic a fost proiectat să fie foarte 
asemanator cu cei al crelerulul și al sistemului nervos- 
calculatorul dumneavoastră uman, atunci când dum- 
peavoastră însivă vă puteti dirija gândurile. controla em- 
fie şi ordona viala, Pentru a pune în practică această 
capacitate sublima, trebuie să plătiţi un pret: timpul! 
Deci, alocaţi-vă o perioadă precisă de 30 de minute pezi 
pentru gândirea creativă, şi concentraţi-vă asupra sco- 
purilor dumneavoastra. În timpul acestui proces 
important să nu vă gândiţi decit la lucrurile pe care le 
doriti, și îndepărtați-le po cele pe care nu le vreţi (sau 

ar trebui să le vreţi). 

Fäcețivä obiceiul si vă amintiți mereu scopul 
„Iumneavoastră principal: 1) când vă treziți, 2) când vă 
vucaţi şi 3) de multe ori în timpul zilei, De ce? Ca să 
recunoasteti imediat ceea ce Vă ajuta să va indepliniți 
scopul. Calculatorul dumneavoastră uman este progri- 
mat prin repetiție... repetiţie repotiţi: 
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Miracolele apar prin autocunonștere 


IMPORTANT: În viaţă nu obţineţi mereu ceea ce doriți 
dacă nu examinaţi acel ceva în mod constant, În con- 
secinţă, stabiliți zilnic ce progres faceţi spre implinirea 
scopurilor dumneavoastra, în special a scopului princi- 
pal pe care vi l-ați definit 


Miracolul cărții De la idee la bani 


Oricare ar fi motivul pentru care o citiți — să găsiţi 
oide care să vä ajute sè atingeți un obiectiv de afaceri, 
Sä rezolvaţi o problemă personală, să vă îmbogāțiti, să 
Ša precizati un scop principal în viată, sau să vă luați în 
mäin propriul destin — adevăratul miracol din De la 
idee Ia bani este acela de a vă învăţa şi a vă inspira să 
foceţi minuni cu propria dumneavoastră viață. Di 
pa 

Tilată a minţii dumneavoastră în scopul 

coperi potențialul si a-i traduce... în realitate. Filozofia 
de implinire personală a lui Napoleon Hill a rezistat 
testului vremii. Milioane de bărbaţi, femei și adoles- 
cenți şi-au demonstrat acest lucru lor înile. 

Astăzi va fi una dintre cele mai importante zile din 
viața dumneavoastra! Nici un scop demn de el insusi 
mu este imposibil. Läsați porțile minţii dumneavoastră 
larg deschise, Care vor fi miracolele pe care le veţi 
aduce în viața proprie după ce citiți De la idee la boni? 
Nu uita: Pute) împlini orice vis care nu încalcă Legile 
Universele — Legile Ii Dumnezeu și drepturile seme- 
rilor dumneavoastră. 


Gândurile sunt lucruri 


Întradeviär, „gândurile sunt lucruri”, şi încă lucruri 
puternice, mal ales atunci când ele se combină cu sco- 
puri bine definite, perseverență şi o dorință arzătoare 
ca elesä devină averi sau alte obiecte mataria 

Cuani în urmă, Edwin C, Barnes a descoperit cât de 
adevărat este faptul că oamenii pat şti realmente dru- 
mul dela ideele bani. Descoperirea ui nu este cea a unui 
om contemplativ. Ea s-a dezvaluit treptat, pornind de 
la o dorinţă arzătoare de a deveni asociat în afaceri al 
marelui Edison. 

Ura dintre caracteristicile de bază ale dorintei Iui 
Barnes a fost precizia. EL derea să jucreze cu Edison, ṣi 

u pentru e. Remarcați atent cum si-a tradus el dorinta 
în realitate, și veţi intelege mai bine principiile care con- 
duc Ia îmbogățire. 

Când a avut pentru prima dată revelaţia dorinței 
sau a impulsului gândului, nu avea cum să acționeze. 
ĵi biocau dovă obstacole. Nil cunoştea pe Edison și nui 
avea bani pentru biletul de tren spre East Orange, New 


Jersey. 4 
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Puterea care aduce succesul este puterea 
minţii dumneavoastră. 

Cum să determinaţi viața să spună DA şi nu 
NU planurilor și ambițiilor dumneavoastră. 


Aceste dificultăţi ar fi fost suficiente ca să descu- 
ajeze majoritatea oamenilor să incerce să-și îndepli- 
nească visul. Dar acesta nu era un vis obişnuit 


Edison l-a privit drept în fațà. 


S-a prezentat 1a laboratorul domnului Edison și a 
anunțat că venise Să devină partenerul de afaceri al 
wventatorului. Vorbind de prima întâlnire între Barnes 
şi Edison, cu mulţi ani mai tirziu, domnul Edison a spus: 
„Stătea în faţa mea, părând un biet om sărac, dar se 
cite pe chipul său ceaa care ma facea să cred ca ese ferm 
ori să obțină ceca ce venise son, Învăţaser, după ani 
de experientă, că atunci când cineva doreste inr-ade- 
văr şi profund să obțină ceva, atât de profund încât este 
dispus să-și riște întregul viitor pe o singură învârte a 
roţi, sigur va câștiga. am oferit prilejul pe care Îl 
ceruse, căci ar väzut că se hotărâse să nu cedeze pân nu va 
reuşi. Evenimentele ulterioare au demonstzat că am avut 
perfectă dreptate.” 

În orice caz nu înfățișarea L-a ajutat pe tânărul nos- 
tru să fie angajat în biroul Iu Edison, cai ea pleda cu 
siguranță împotriva lui. Gândul a contat. 

Barmes nu a devenit partenerul de afaceri al lui 
Edison de la primul înterviu. [s-a acordatînsă șansa să 
lucreze în biroul lui Edison pentru un salariu foarte 
neînsemnat 


Lunile s-au scărs. Aparent nu se întâmpla nimic în 
directia scopului râvnit de Barnes, cel pe care și-l sta- 
büse ca scop principal bine definit. Dar în mintea lui 
Barnes se petrecea ceva important, Dorinţa lui de a 
deveni asociat în afaceri al lui Edison devenea mai 
intensă cu fiecare zi. 

Psihologii au spus pe bună dreptate că „atunci când 
cineva este realmente pregătit pentru ceva, il transpune, 
în faptă”. Barnes era gata pentru o asociere inafacericu 
Edison; în plus, era hotārät să rămână acolo până va 
obține ceza ce urmarea. 

Nu și-a spus nici o clipă: „Ei bine; gice rostare? Cred 
că mă voi răzgândi şi vi ciuta o slujbă de comis-voia- 
jor" În schimb, i-a spus: „Am venit ca sa devin par- 
tenerul de afaceri al lui Edison i voi împlini acest lucru 
hiar devar fi sa-mi a tot restul vieti.” Şi credea cu putere 
înceea ce spunea! Ct de diferitãar fi povestea oamenilor 
dacă s-ar decide să urmeze un scop precis, şi să nu-l 
părăsească până în clipa în care ar deveni o obsesie 
coplesitoare! 

Poate că tânărul Barnes nu ştia toato astea pe atunci, 
ddar hotărârea sa nestrămutală, perseverenta sa de a 
urmări osingură dorintă erau sortite sä spulbere orice 
mpoizivire și sa ofere prilejul pe care cauta. 


O ocazie neașteptată 


Atunci când a apărut ocazia, ea s-a prezentat într-o, 
formă şi o direcție diferite faţă de cele la care se aştepta 
arnes. Acesta este unul dintre trucurile ocaziilor. Au 
un obicei viclean de a se strecura pe ușa din spate si de 
a veni adesea deghizate sub forma necazului, sau a 
inirângerii temporare. Poate că de aceea atât de mulți 
„oameni n-au pumit să reetinoaseă o ocazie. 
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Domnul Edison abia perlectase un nou mecanism 
de birou, cunoscut în acea vreme ca Dispozitivul de 
Dictar al lui Edison. Agenţii săi de vânzări nu erau 
prea entuziasmați de această mașinărie. Nu credeau că 
poate fi vândută fără a depune un efort uriaş. 

Bames ştia că el poate să vånda Dispozitivul de 
Dictare al lui Edison. l-a pomenit acest lucru lui Edison, 
sia obtinut pe dată prilejul pe care il astepta. A vândut, 
într-adevăr a vândut dispozitivul. De fapt, a avut un 
asemenea succes încât Edison i-a oferit un contract de 
distribuire şi comercializare în întreaga fară. Din acest 
parteneriat de afaceri, Barnes a câștigat bani, dar a 
facut ceva infinit mai important, A demonstrat că o per- 
soană poate ajunge într-adevăr de Ia idee la ai. 

Nu am cum să știu care este suma exactă de bani pe 
care i-a câștigat Barnes din dorinta iniţială. l-o fi adus 
dovă sau trei milioane de dolari, dar suma, indiferent 
care ar fi ea, devine nesemnificativă în comparație cu 
averea yi mai mare acumuletà sub forma de cunoștințe: 
precise rezumate în faptul că un impuls abstract al minfi 
poate ua forma unor recompense materiale prin aplicarea 
principiilor cunoscute. 

Bames şi-a format credința că este partener cu marele 
Edison. Și-a format credința că va avea avere. Nu dis- 
punea de nimie cu care să pornească, în afară de capaci- 
tatea de a şti ce dorea și hotărârea de a-si susține dorința 
pâna Ja realizare. 


Cel ce renunță prea devreme 


Una dintre cele mai frecvente cauze de eșec este obi- 
teiul de a te retrage atunci cind te simli coplet de o 
înfrângere temporară. Intr-un moment sau altul, ecare 
se face vinovat de această greşeală. 


Un unchi al Iui K- V. Darby a fost cuprins de „febra 
aurului”, în vremea căutării înfocate a acestui metal 

si a plecat în vest ca să sape şi să se imbopätească, 
Nu auzise niciodată de faptul că se erträsese mai mnll 
mur din mințile camenilor decât s-a exiras vredată din 
pimâul. Şia exprimat o dorinţă şi a pornit la treabă cu 
lopata şi tirnācopul. 

După sâptămini de muncă istovitoare, a fost răspli- 
lit prin descoperiea minereului strălucitor, Avea nevcie 
„te excavatoare pentru æl aduce la suprafață A camu- 
fit mina pe farig, s-a reintors acasă în Williamsburg. 
Maryland, şi lea spus rudelor şi unor vecini că 

diduse lovitura”. Au strâns bani pentru utilajele nece- 
re i le-au trimis cu Vaporul. Unchiul și Darby s-au 
intors la lucru în mină. 

Prima încărcătură de minereu a fost foraă si expe- 
diată unuiatelierde topire. Rezultatele primiteau dove- 
dlit eă era vorba despre una dintre cele mai bogate mine 
‘lin Coloradot Încă un număr de încărcături şi datoriile 
Ar fi fost acoperite. Aveau să urmeze profituri uriașe, 

Pompele de forare au pornit în căutare! Speranjele 
Iui Darby și ale unchiului său au prinsaripi! Apoi ceva 
s-a întâmplat. Vâna minereului de aur dispărut Ajun- 
seră Ia capătul curcubeului, iar potirul de aur nu mai 
ers acolo — totul fusese zadarnic. 

În cele din urma, s-au decis să renunțe. 

Au vândut echipamentul unui toxicoman pe câteva 

ie de dolari, şi au luat trenul spre casă. Toxicomanul 

angajat un inginer în minerit să evalueze mina și să 

vă niște calcule Inginerul a fost de părere că proiectul 

wase pentru că proprietarii n-au cunoscut „zonele de 

is”. Caleulele ui au dovedit că vâna se afia la dour 
upnovimatiă un metru de lacul unde ce doi Darby s-au oprit 
slin forat! Și minereul se afla întradevăr acolo, 
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"Tosicomanul a obținut milioane de dolari pe mine- 
reul din mină doar pentru că a știut să solicite sfatul 
unui expert înainte să renunțe. 


Succesul este la un pas dincolo de înfrângere 


La multă vreme după aceea, domnul Darby si-a recu- 
perat de câteva ori pierderea, când a făcut descoperirea că 
dorinta poate fi transformată în aur, Descoperirea a 
Survenit după ceel sa implicat în vinderea asigurărilor 
de viata. 

Amintindurși că pierduse o avere uriașă pentru c so 
oprise la un metru de aur, Darby a profitat de această 
experiență în noul domeniu de activitate ales; aplicând 
metoda simplă de a-şi spune: „M-am oprit la un metru 
de aur, dar mu mă vei opri niciodată pentru că oamenii 
Spun vnu» când le ofer polije de asigurare.” 

Darby a devenit unul dintre puținii oameni care vând 
polije de asigurare de viaţă în valoare de un milion de 
dolari pe an. i datora „corstanța” lecţii pe care o învă- 
tase, „usurintei” cu care renunfase la căutarea aurului. 

îndintea succesului, viaţa oamenilor este presărată, cu 
siguranță, de înfrângeri temporare, și, poate, de un 
anume tip de eșecuri. Cand cineva este coplețit de 
înfrângere, abandonul pare lucrul cel mai ușor şi mai 
conform eu logica pe care aplică majoritatea oamenilor. 

Peste cinci sute dintre cei ce au dobindit succesul 
absolut în această fară i-au împărtăşit autorului că au 
obținut acest succes de neinchipuit la doar un pas după 
ce fuseseră învinși. Înrângerea este un bufon cu un 
simţacut alone şi viclenie 


Copilul ce a știut să stăpânească 
un om în toată firea 


La puțină vreme după ce domnul Darby absolvise 
„Facultatea Loviturilor Dure” si se hotărâse să profite 
din experienţa sa legată de extragerea minereului 
surfer, a avut șansa să fie prezent într-o împrejurare ce 
a demonstra că „Nur nu inseamnă neapărat negație. 
Într-o după-amiază, și ajuta unchiul să macine grâu 
într-o moară veche. Unchiul lucra la o fermă întinsă 
unde Iocuiau mai mulți fermieri de culoare ce aveau 
porte din recoltă. Uşa sa deschis înce şi în prag a api- 
Tut o fetia de culoare, fica unui chiriaş, carea intrat i 
rămas lângă ușă 
Unchiul i-a ridicat privirea a văzut copilu șia tipat 
supra laea: „Ce vrei?” 
faa răspuns timidă: „Ma trimis mama să-i dați 
5) de cenți 
Nici nu mă gândesc“, a răspuns unchiul, „și acum 
te acasă.“ 
Da, domnule”, a răspuns copilul. Dar nu s-a mizat, 
(Unchiul a lucrat în continuare, atât de concentrat 
mt n-a acordat copilului atenția necesară sa să vadă 
că n-a plecat, Când şi-a inălțat privirile și a văzut-o încă 
aolo a tipat la ea: „Tiam spus să te duci acasă! Du-te 
u vin eu după tine- 
Fetitaa spus: „Da, domnule”, dar n-a feui un pas 
Unchiul a uåntit un sac de boabe pe care voia så le 
Warne în rezervorul morii, a luat de jos o doagă de 
Iau ai a pori spre copil eu un chip ce au amunta 
Darby i-a tinut respirația. Era sigur că va urma un 
Mac. Stia A unchiul să este foarte impulsiv 
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Când unchiul a ajuns lângă fetiţă, ea a inaintat un 
singur pas, sa uitat drept în ochii lui şi a strigat ascuţit, 
at e tare a putut: „Manuc i trebuie 50 de cenți!” 

Unchiul sa oprit s-a uitat o clipă la ea, apoi a pus 
incet doaga jos, a băgat mäna în buzunar, ascos 0 jumă- 
tate de dolar și i-a dat-o. 

Copilul a lua banii şi sa îndreptat încet către uşă, 
privindw 1 dept în ochi pe omul pr enre ema i moin- 
Sese. Dupa cea plecat, unchiul s-a așezat pe o culieşi s-a 
uitat în gol pe fereastră vreme de zece minute. Cântă- 
rea, uimit iirângera dură pe care o suferise. 

$i domnul Darby se pândea. Era pentra prima dată 
în experiența sa cârd văzuse un copil de culoare con- 
traiti conştient un alb matur: Cum a reușit? Ce î se 
întâmplase unchiului său, care gia pierdut deodată 
aspectul fioros pi a deveni blând ca un mieluşel? Ce 
putere bizară folosise această micuță ca să devină 
Stăpâna pe situație? Aceste întrebări şi altele Ia fel i 
punea Darby, dar răspunsul nu La găsit decât ani de 
Zile mai târziu, când mi-a spus povestea 

Ciudat este că autorul a aflat istoria acestei expe- 
rieae neobișnuite chiar în moara veche, acolo unde 
unchiul a fost înfrânt. 


Un „da” ascuns în spatele unui „nu” 


Stind acolo, in moara prifuită de ani, domnul Darby 
a repetat povestea neobişnuite victorii si, în cele din 
urmă, a intrebat: „Ce înțelegeti voi din toate astea? Ce 
putere ciudată a folosit acel copil ca să înfrângă pe 
unchiul meu dintr-o lovitură?” 

"Răspunsul la această întrebare se va regăsi în prin- 
cipiile descrise în această carte. Rspunsul este detaliat 
și complet. Conține amânunte si instructiuni suficiente 
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pentru a face pe oricine să ineloagă și ă aplice acotași 
forță peste care fetita nimerise întâmplător. 

Mintea să vă fie mereu dară, și așa veţi observa 
exact ce putere ciudată salvase copilul. Veţi ări acestă 
putere în capitolul următor. Undeva în carte vei afla o 
Sde care vă vaascuti capacitțile perceplive şi va pune 
această forţă irezistibilă la picioarele dumneavoastră, 
sa vă slujească. Vefi deveni, poate, conștienți de acestă 
putere în primul capitol, bau în cel următor. S-ar putea 
Ši o primiţi sub forma unei singure idei. Sau însoțită de 
un planşi un jel. S-ar putea să Vă provoace să vă întoar- 
ceti Ja experiențele dumneavoastră anterioare de epec 
sau înfrângere şi să evidentieze o lectie prin care puteți 
recâștiga tot ce afi pierdut nainte. 

Dup ce iem deseris domnului Darby puterea pe 
care fetia de culoare o folosise fără să fie conștientă că 
O posedă, el a rememorat rapid cei treizeci de ari de 
experiență ca agent de asigurări și a recunoscut cinstit 
că succesul în Vânzări se datora, şi nu în mică masură, 
lecieli pe care o învățase de la cof 

Domnul Darby a spus: „De fiecare dată când vreun 
client încerca să mä ocolească și să nu cumpere, îmi 
venea în minte imaginea acelui copil stărd acolo, în 
moara veche, cu ochii strălucind de mânie şi sfidare, și 
îmi spuneam: «Trebuie să vând.» În vânzările mele, 
este mai mare procentul celor făcute către oameni care 
mi-au răspuns prima dată cu «NU».” 

Sira amintiti de geyeala pe care o fuse oprindu-se 
In doar un metru de aur, „Dar“, spuse el, „acea expe- 
riență șa dovedit a fi o binecuvântare, Ma învățat să 
mt m las pi să continui, indiferent decăt de greu miar fi 
1 lectie pe care trebuia neaparat să o învăţ dacă 
voiam să câștig vreodata ceva.” 

"Experientele domnului Darby erau destul de 
obişnuite si simple, şi totusi ele deţineau răspunsul în 
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ceea ce priveşte destinul său; dec, erau l fel de impor 
tante (pentru el) ca viața însăși. A avut de câștigat din 
aceste ouă experienţe dramatice pentru că le-a analiza! 
şi aințeles lecţia ascunsă în ele. Dar ce se alege de cel ce 
nu are nici timpul, nici chemarea pentrua studia eșecul 
în căutarea cunoașterii ceil poate conduce spre succes? 
Unde şi cum să învețe el arta de a transforma înfrân- 
gerea în temelia solidă a unui prilej favorabil? 

Această carte a fost scrisă pentru a rispunde la ast- 
e de întrebări. 


Cu o singură idee clară puteţi obține succesul 


Raspunsul necesită o descriere a celor 13 principi 
car pe măsură ce citiți, mu staţi că răspunsul pe care 
pastiluta dumneavoastra întrebările care v-au 
cut să cugeaţi la ciudäțenia vietii poate f aflat na 
trul dunnenoastri, tr-o idee, un plan sau un lel care e 
posibil sa se contureze in timpul lecturi. 

Tot ce vä trebuje pentra a obține Succesul este o ido: 
clar. Principle descrise în această care conțin moda- 
Tiati i mijoace de a zämisli idei folositoare. 

[nainte de a purcede la descrierea acestor principii, 
credem că meritat pe deplin să primiți această sugestie 

portanti: 

Când magie încap să apara, vin tă de repede si în- 
tra asemenea numar, îcât ne putem întreba amde rau 
scan în ofi acesti ani 

Aceasta este oafirmație uimitoare, cu atăt mai mult 
cu câ se spune tă bogăţia vine doar pentru cei cate 
muncesc mule și indelung: 

Când incepeti s3 cautati drumul de la idee lå bani, 
vet remarca faptul că bogăţia incepe cuo stare de spirit, 


u un scop clar definit, cu muncă puţină sau inexistentă, 
Dumneavoastră sau oricine altcineva ar trebui să fiţi 
interesați în a sti cum să dobândi acea stare de spirit 

ne va atrage avere, Am petrecut 35 de ani de cerce- 
are pentru Gigi eu doream så tiu „cât de bogagi devin 

menii astfel”. 

Fiți foarte atent, de îndată ce stäpâniți principiile 
„cestei filozofii şi începeți să urmați instrucțiunile de 
„plicarea principiilor, vefi remarca îmbunătățirea situa- 
iiei dumneavcastră financiare, dar şi cum orice veţi 
atinge se va transforma într-un beneficiu pentru dum- 

cavoastra. Imposibil? Câtuși de putin! 

Una dintre cele mai mari dăbiciuni ale omenirii este 
Inseventa cu care se folosește cuvântul „imposibil“ Acest 
vvânt cunoaşte toate regulile care nu funcționează. Si 
Wte lucrurile ce nu pot fi făcute. Cartea aceasta a fost 
eritä pentru sei care caută reguli ce leat adus altora 
iiwcesul, şi sunt gata să riște totul pe aceste regt 

Dobindese succesul cei ce devin conştienţi de el. 

Esecul este rezerva celor care se lasă, indiferenti, să 
devină conştienţi de existența acestuia. 

Scopul acestei cărți este să-i ajute pe toți cei ce 

prese să învețe arta de a-și schimba structura spiri- 

Inla şi a dobândi conștiința succesului în locul con- 
liintei eşeentui. 

O alā slăbiciune întâlnită prea des la prea mulți 

leni este obiceiul de a măsura totul i pe toată 
lumea prin prisma propriilor expresă i credințe. Unii 
lintre cititorii noștri vor crede că nu vor gisi drumul 

“Ie In idee la bani pentru cà și-au format obişnuinta 

ii,a lipsurilor, nefericirii, eșecului și intrângerii 

Acesti nefericiti îmi amintesc de un chinez de vază 
wa venit în America pentu a primi educatie inspi- 
Ni american, Els-a înscris la Universitatea din Chicago. 
Intr i, președintele Harper s-a intilnit cu acest tânăr 
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oriental în campus, s-a oprit să vorbească cu el câteva 
minute, şi a întrebat care i se păruse caracteristica cea 
mai izbitoarea poporului american. 

„Ei bine”, a exclamat studentul, „ăietura piezișă a 
ochilor voştri. Ochii voştri sunt foarte ciudaţ!” 

Ce e de spus despre chinez? 

Refuzâm să credem ceea ce nu înțelegem. Credem 
prosteste că propriile limitări sunt cele corecte. Evident, 
ochii celorlalti sunt „pieziși” pentru că nu sunt la fel cu 
ai noştri. 


„ÎL vreau și-l voi avea” 


Când Henry Ford s-a holărât să producă vestitul lui 
motor V-8, a ales să construiască un motor cu toti cei 
8 cilindri grupa într-un singur blo, şi lea cerut ingi- 
nerilor săi un proiect al motorului Proiectul a fost pus 
pe hârtie, dar toti inginerii au fost de acord că era pur 
Și simplu imposibil så formezi un singur bloc din opt 
cilindri 

Fond a spus: „Și totusi. produceti- 

Ei Fau replicat: „Dar e imposibil” 

Ford le-a ordonat: „La treabă! $i nu renunțai până 
nu reuziți, oricât timp v-ar lua.” 

Ingineri au pornit. Nu le mai rămânea nimic de 
tacut dacă doreau sà rămână angajații lui Ford. Au tre- 
cut şase Iuni și nu s-a întâmplat nimic, S-au scurs încă 
sase luni și tot nimi. Inginerii au încercat toate vari- 
Šntele posibile pentru a aduse planul la indeplinire, dar 
nimicnu mergea: „imposibil“ 

După un an, Ford şi-a consultat inginerii, şi ei au 
informat din nou ca nu gasisera nici o modalitate de ai 
îndeplini ordinele- 

„Continuati”, le-a spus Ford. „Îl vreau siil vot avea.” 


Au continuat, şi, la un moment dat, ca prin minune, 
aru descoperit secretul 

Porseveronța Iui Ford reugise din nout 

Poate că această poveste nu a fost redată cu absolută 
precizie, dar esența şi substanța ei sunt corecte. Dacă 
puteți, vol, cei ce visai sa va imbogațiți, deduceți din ea 
secretul milionarului Ford. Nu va trebui să căutați prea 
departe. 

Henry Ford a avut succes pentru că a înţeles și a 
aplicat principiile succesului. Unul dintre acestea este 
“dorinta, tiința exoclă a ceeace urmărim. Refineți această 
poveste a lui Ford pe măsură ce citi, şi subliniaţi 
rândurile în care s-a regăsit secretul extraordinarei sale 
impliniri. Dacă puteți face acest lucru, dacă puteți 
puncta exact grupul de principii care Fa îmbogăţit pe 
Henry Ford, îi puteţi egala performantele în aproape 
orice domeniu de activitate pentru care simţiți chemare. 


Un poet a zărit adevărul 


Când Henley s scris rândurile profetice „Sunt sti- 
pânpe soarta mea, sunt căpitan al sufletului meu”, ar i 
inobuit să ne spună că no toti ne stăpânim soarta și 
suntem cäpitani si sufletelor noastre, pentru să avem 
puterea dea ne controla gândurile. 

Ar fi trebuit să ne spună că minţile noastre devin 
magneti ai gândurilor dominante ce ne stăpân spiri- 
tele şi, prin mecanisme pe care nici un muritor nu le 
cunoaște, acești „magneți” atrag câtre noi fortele, 

menii și ocaziile speciale care se potrivesc cu natura 
wândurilor noastre dominante. 

Ar fi trebut să ne spuna ca inainte de a putea acu 
mula bogății uriase trebuie să ne transformäm spiritele 
intrun uriaş magnet al dorintei intense de îmbogăţire, 
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că trebuie să dobândim „conștiința banilor” înainte ca 
dorința de a-i obține să ne conducă la elaborarea unor 
planuri precise pentru ari Sine: 

Dar, fiind poet şi nu filozof, Henley s-a mulțumit să 
formuleze un mare adevăr în formă poetică, ăsânduri 
pe cei care veneau după el să interpreteze sensul filo- 
zofic al acestor rânduri. 

încetul cu încetul, adevărul s-a conturat, din e în ce 
mai mult, până când, acum, devine sigur faptul că prir 
cipiile descrise în această carte dețin secretul absolut al 
destinului nostru economic. 


Un tânăr îşi prevede viitorul 


Suntem acum pregătiţi să examinäm primele dintre 
aceste principii. Fiti mereu deschişi la nou și nu uitaţi, 
pe măsură ce citi, cl ele nu sunt inventate de o singură 
persoans. Eie au functionat pentru muti oameni, Le 
Puteți pune in aplicare pentru a vă clädi un viitor solid. 

Vai constata că acest lucru este ușor, nu greu de 
tacut 

Cu ani în urmă, am ținut un discurs la înmânarea 

iplomelor uneia dintre promorile Colegiului Salem 
din Salem, Virginia de Vest. Am scos în evidență prin- 
cipiul descris în capitolul următor cu atâta fermitate 
fneātunul dintre absolventi și Fa insusit cu hotaräre şi 
ka inclus în filozofia sa. Tinărul a devenit membru al 
Congresului si un om important în administrația ui 
Franklin D. Roosevelt, Miaseris o scrisoare care exprima 
clar părerea sa cu privire principiul ce va fi enunțat 
în capitolul urmati i m-am decis să public sriearea 
în Joe de introducere pentru acel capitol. VĂ oferă o 
idee despre satisfactiile pe care le veti obtine: 


Dragul meu Napoleon, 
De când sunt membru al Congresului American, am 
unuscut problemele oamenilor, și acum îi seriu cu 
scopul de a oferi o sugestie care s-ar putea dovedi de 
folos pentru mii de oameni de teabl. 

În 1922, ai inut un discurs absolvirea unei promoții 

a Colegiului Salem, i eram si eu pe atunci membru al 
acelei promoții. În acel discurs, mi-ai sugerat ideen 
cane m-a făcut să mă bucur acum de ocazia pe care o 
„am de a servi oamenii din statul meu și care va purta, 
în foarte mare masură, răspundorea oricărui succes co 
aş putea avea in viitor. 

Îmi amintesc, ca și cum ar fi fost ieri, minunata deseri- 
ere pe care si făcut-o metodei prin sare Henry Ford, 
omul cu puțină școal, fără un ban, fără prieteni inf 
cenți, sa ridicat pe culmi nebănuite, Atunci m-am 
otărăt, chiar inaintesa-ti termini discursul, că îmi vai 
crea un loc al meu, în ciuda tuturor dificuliätilor pe 
care Je voi întâmpina. 

„Mu de tineri vor absolvi Uiniversitaten anul acesta sau 
în anii imediat următori, Fiecare va aştepta an mesaj 
de incurajare concreti, asemănător cu cel pe care L-am 
primit eu de la tine: Ei vor dori să ştie încotro se 
îndreaptă, cesă facă spre a o porni în viaţă, Tu le poți 

Spune, ai ajutat atăia si atţia oameni să-şi rezolve 
apanas 4 at ta im Isi rezol 
Sunt mii de oameni astăzi în Americace ar vrea să tie 
zum să-i transforme ideile în bani, oameni care tre 
buie să înceapă de la zero, ră fonduri, și săşi amor. 
tizeze pierderile. Dacă există cineva care poate sti 
ajute, tu esti acela. 

Dacă publici această carte, ag vrea să am primal exem- 

plar tipärit, cu autografu tu 


Cu urari sincere de bine, 
Cu prietenie, 
Jenno Root 
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La 35 de ani după ce am ținut acel discurs, am avut 
plăcerea să mă întorc la Colegiul Salem în 1957 pentru 
susținerea discursului oficial de absolvire. Atunci am 
primit și diploma onorifică de Doctor în Literatură de 
Ja Colegiul Salem. 

Din 1922, am urmărit pe Jennings Randolph deve- 
nind unul dintre principalii lideri în transporturile 
aeriene, un mare orator, cu deosebită priză la public, si 
senator al Statelor Unite din partea statului Virginia de 
Vest. 


De reținut 


Ca şi Edwin Barnes, cineva poate să fie imbrăcat 
sărâcăcios şi să nu aibă nici un ban și totuși, dorința 
îmi arzătoare îi ponte oferi ocazia vieţii sale. 

Cu cât mai mult veţi lucra în direcția corectă, cu 
atât mai mult vă veți apropia de succes. Prea mulți 
enunţă la succes când acesta este la un pas. Î lasă la 
îndemâna altora. 

Scopul este piatra de hotar a oricărei impliniri, 
importantă sau nu. Un om puternic poate fi înfrânt de 
un copil care are un scop bine definit. Modificaţi-vă 
deprinderile de judecată în ceea ce privește semni- 
ficăţia misiunii dumneavoastră și puteți împlini ade 
sea ceea ce pare chiar imposibil. 

Asemenea lui Henry Ford, vă puteți transmite ere 

porseverenţa altora și împlini cu succes si 
„imposibilul“, 

Mintea omenească poate implini orice tel pe care îl 

poate concepe şi în care crede. 


Pasul 1 către îmbogăţire 


Dorinţa 


Când Edward C. Barnesa coborât din trenul de marlă 
în East Orange, New Jersey, acum mai bine de 50 de 
ani, el poate să fi arătat ca un vagabond, dar gândurile 
Iu erau cele ale unui rege! 

Pe drumul de la gară la biroul lui Thomas A. Edison, 
ya pusmintea la treabă, S-a văzut fă în acu Edison. 
Sa auzit cerându-i domnului Edison o ocazie să impli- 
nască obsesia mistuitoare a vieții lui, dorința arzătoane 
de a deveni partenerul de afaceri al marelui inventator- 

Dorința Iui Barnes nu era o speramţi! Era o dorință 
ferite, care mergea dincolo de arice obstacole. Era 
bine conturată. 

Câţiva ani mai târziu, Edwin C. Barnes se afla iarăși 
în fața ui Edison, în același birou în care il cunoscuse 
pe inventator. De data aceasta, dorința lui devenise 
realitate Ern asociatul ul Edison, Visul care 1 guverna. 
viaa era acum transpus în realitate. 

Barnes a reuşit pentru că si-a stabilit un scop procie 
și si-a pus toată energia, puterea și efortul, absolut 
totul, in slujba acestui scop- 
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a spus: „Domnilor; 


cuprins de flăcări.» 


“Asta s-a întâmplat în urmă cu mai bine de un secol. 
Magazinul a fost construit. El se înalță acolo, ca un 
monument impunător închinat fortei acelei stări de 
spirit cunoscute sub numele de dorință arzatoare, Ar fi 
fost uşor pentru Marshall Field să procedeze la fel ca și 
ceilalți comercianți. Când le mergea prost, jar viitorul 
părea cufundat în deznädejde, s-au retras 
acolo unde părea să le fie mai uşor. 
Remarcaţi atent această diferență dintre Marshall 
Field şi ceilalți negustori, pentru că este aceeaşi dife- 
renţă care se distinge practic intre cei ce reupese şi cei cë 


eșuează. 


Orice om ce ajurige la vărsta la care înţelege scopul 
real al banilor începe să și-i dorească. Nu ajunge să-ți 
doreşti ca să te imbogățești. Dar dorind bogății, ajungem 
1a o stare de spirit care devine o obsesio, apoi la planuri 
bine stabilite și modalităţi de a obține avere, 
jinirea acelor planuri cu o perseverenţă care mu admite 
*secul și, în cele din urma, In bogății. 


Metoda prin care dorința de îmbogățire se poate tra: 
duce în echivalentul stu financiar constă din urmatorii 


sase paşi preciși şi practici: 


1. Stabiliţi-vă în minte suma exactă de bani po care o. 
doriți. Nu ajunge să spuneți pur Și simplu „Vreau. 
mulți bani”, Stabiliti o sumă exactă. (Există o jus 
tificare psihologica a precizi 
într-un capital următor) 


pe acest Ie vai construi al 
mai mare magazin din lume, indiferent de câte ori va fi 


Șase pași care transformă dorințele în aur 


zare va îi descrisă 


banii pe care îi doriţi. (Nu există conceptul de 
„ceva pentru nimic”) 

Stabiliti o dată precisă când vreți să intraţi în pose- 
sia banilor pe care îi doriţi 

4. Conturaţi-vă un plan hotărât pentru a vă implini 
dorința şi începeţi imediat, indiferent dacă sunteți 
gata sau nu, să puneţi în practică acest plan. 
Scrieți dlar și exact suma de bani pe care inlenţio- 
naţi să o obţineţi, tabilți-vă termenul-limită pen- 
tru obținerea lor, ca şi ceea ce doriţi să dați în 
schimb pentruacea sumă, şi elabora atent planul 
prin care intenţionaţi să o acumulați. 

Citii-va angajamentul seris cu voce tare de doua 
ori pe zi, o dată chiar înainte de culcare și o dată 
imediat după ce vă bezii, dimineața. Pe măsură 
imaginaţi-ră, simiti şi credeți că aveţi 


deja banii. 


E important să respectați instrucțiunile descrise în 
mi gase pași. Eeto deosebit de important să luaţi 
ama şi să respectați instrucțiunile din al șaselea para- 
ral Veti putea să vă plângeți că vä este imposibilsă „vă 
veţi în posesia banilor” înainte să-i aveți de fapt. lată 
vieVă poale veni în ajutor dorinjaarzitoare. Dacă doriți 
bani într-adevăr, cu atâta putere încât dorința să devină 
vimesie, nu vă va fi deloc greu să vă convingeti ch ii vei 
obtine. Principalul este să doriţi ben, și să devenii atât 
„le hatărătsăt aveţi incât Să carzingei că î veți obţine. 
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Principii în valoare de 
109 de milioane de dolari 


Pentru cei neiniţiați, care nu au fost instrui in prin. 
ciplile de funcționare ale minții omenești, aceste indi- 
cati pot părea greu de apt. Pe li cei care nu 
recunosc utilitatea acestor şase pași, i-ar ajuta poate să 
afle că informația pe care o conțin vine direct de la 
Andrew Carnegie, care a început ca un muncitor de 
rând în fabrici de oțel, dar a reușit, în ciuda debutului 
său umil, să facă în așa fel încât aceste principii săi 
ofere o avere de mult mai mult de 100 de milioane de 
dolari. 

Va poate fi de ajutor sa şaţi şi că cei şase paşi 
enunțați mai sus au fost analizaț cu atenție de Thomas 
A. Edison, care ia aprobat, considerându-i pași oson- 
tiali nu doar în dobândirea banilor, ci și în atingerea 
oricărui scop. 

Pașii nu necestz „muncă istovitoare”. Nu cer sacri: 
ficii. Nu pretind cuiva să devină ridicol sau credul. Nu 
este nevoie de multă educație pentru a-i aplica. Dar, 
peniru a-i aplica eficient, acești ase pași necesită ima- 
ginația suficientă pentru a permite cuiva să vadă şi să 
înțeeagă că acumularea banilor nu poate fi sată la 
voia întâmplării şia norocului, Trebuie să înțelegem că 
toți cei care au acumulat-eni-averi și-au îndeplinit 
partea de visare, speranţă, aspirație, dorință și planifi- 
Care inainte să obtină bani. 

Puteti alla foarte bine de pe acum că nu puteti 
dobindi niciodată mari bogății dacă nu vă creaţi o 
puternică dorință dea obţine bani, și dacă nu crede sin. 
cer şi hotărăt că îi vei obtine. 


Marile vise se pot preschimba în bogăţie 


Noi, cei care pornim în această cursă după averi, ar 
Ircbui s4 im incuraja să aflam că această nouă lume în 
care trăim cere noi idei, noi modalităţi de a produce 
lucruri, conducători noi, invenţii noi, noi metode de 
predare și de conducere, crti noi, o nouă literatură, noi 
procedee de a face televiziune, idei noi de filme, La 
[sza acestui imperativ al lucrurilor noi și îmbunaățite: 
vită acea calitate absolut necesară pentr a câștiga, şi 
Anume stabilirea unui scop bine definit, preciza a ceea ce 
orim şi o dormyja arzatoare de a obţine. 

Noi, ce care dorim să ne îmbogățim, trebuie să refi- 
hem că adevărații conducători ai lumii au fost dintot- 
„Ieauna oameni care su exploatat și au pus în practică 
torțele intangibile și nevăzute ale ocaziilor nenăscute și 
am convertit aceste forțe (sau impulsuri cognitive) in 
tgärie-nori, metropole, fabrici, avicane, automobile şi 
orice altă formă a confortului care face viața mai plăcută. 

Pentru a vă dobândi partea de bogăție, nu vă saţi 
Influențat şi nu lasați ca visul să vă fie disprejuit. Ca să 
cgtigati mule în această altfel de lume, trebuie să vă 
pätrundeți din nou de spiritul marilor pionieri ai trecu- 
luli, ale câror vise au dat civilizației tot ce are ea de 
Valoare, spiritul vital al Americii — posibilitatea pentru 
„umneavoastră şi pentru mine de a ne cultiva și pune 
in valoare talentele. 

Dacă ceea ce doriți să faceți este corect gi credeți n el, 
porniţi spre împlinire! Puneti visele inainte, și nu con- 
tează ce spune „gura lumii” dacă vă confruntat cu 
infrångerea temporară, căci poate că „lumea” nu tie că 
orice eșec aduce cu el germenele unui eventual succes. 

Visul lui Thomas Edison era lampă care să funcțio- 
neze pe bază de electricitate; el a inceput să-și pună 
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visul în practic, si în ciuda a peste zace mij de dovezi de 
eșe, ela perseverat până ceşi-a tradus visul în realitate. 
Visătorii care cred în împlinire nu renuntat 

Whelan a visat la un lang de magazine de trabucuri, 
şa pus visul în practică și, acum, United Cigar Stores 
detin cele mai importante piețe din America 

Frații Wright visau la o mașină care să poată zbura. 
Astazi, vedem cu toții probe în lumea reală care să 1 
sustină visul, 

Marconi visa la un sistem care să exploateze forțele 
intangibileale eterului. Putem afla dovezi ale faptului că 
nu visa zadamic în fiecare aparat de radio şi de televiziune 
din hume. V-ar putea interesa să ştiţi că prietenii lui 
Marconi l-au pus sub tutela și kau facut un cantrol la 
un spital de boli nervoase când.a anunat că descope- 
zise un principiu prin care putea limite mesaje prin aer 
ară sprijinul firelor sau al altor mijace fizice de 
comunicare. Visătorii de astăzi o duc mai bine, 

Lumea este plină de șanse de care Vbătorii din tre- 
cut habar reaveau, 


Ei 


şi-au pus visele înaintea dorinței 


O dorință arzătoare de a fi şi a acţiona este punctul 
din care trebuie să pornească un visător, Visele nu se 
nasc din indiferență, lene sau lipsă de ambiţie. 

eţineţi că toţi cei care xeuşesc în viață încep prost şi 
trec prin multe încercări ce îi dezamagesc puternic 
înainte să „ajungă”, Punctul de referinţă în viata celor 
ce reușesc sosește de obicei într-un moment de criză, în 
care li se dezvăluie „eu-rile ascunse”. 

John Bunyan a seris CIlatoria pelerimului, care este 
una dintre cele mai extraordinare cărti din literatura 
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wmpleză, si asta după ce fusese închis şi aspri pedepsit 
pentru opiniile sale în domeniul religiei. 

O. Henry a descoperit geniul care se ascundea în el 
„lupă cesa confruntat cu cele mai groaznice nenorociri 
W aà fost închis intr-o celulă din Columbus, Ohio. Obli- 
jol, prin suferința, să se familiarizeze cu „cellalt eu” al 
Mu si să-şi folosească imaginația, s-a descoperit ca 
are autor în loc de un infractor nefericit i exilat, 

harles Dickens a început pind etichete pe cutii de 
mä de ghete. Tragedia primei sale iubiri i s-a cuibărit 
in sufletsi l-a transformat în unul dintre marii scriitori 
M lumii. Aceasta tragedie a produs mai întâi Divid 
Copperfield, apei o succesiune de alte Iucriri care au 
inbogätitsi au îmbunătățit lumea cititorilor de literatură. 

Helen Keller şi-a pierdut auzul, graiul si văzul la 
pulina vreme după naştere, În uda acestei mari neno 
ici şi-a înscris numele cu majuscule în cartea oame- 
nlor important: Întreaga ei viață a servit drept probă a 
nptului că nimeni mu este invins iremediabil pâna ce nu 
vteplă înfrângerea ca peo realitate. 

Taben Maka era an api de piran oale. A ost 
Mestemat să fie sărae si a devenit bețivul satului. Dar 
lumea a devenit mai buna prin existența sa, pentru că 

inveşmântat gânduri frumoase în poezie, şi deci 
is un maracine pentru a planta în loc un trandafir, 
Beethoven era surd, Milton era orb; dar numele lor 


Exista o diferență între a dori ceva și a fi gata să-l 
primesti. Nimeni nu este pregătit pentru ceva până ce 
nu crede că-l poate obține. Starea de spirit trebuie să fie 
certitudine, nu doar speranță sau dorință. Este esențial 
si menţinem deschise porțile sufletelor noastre. Mintile 
încuiate nu inspiră încredere, curaj sau siguranță. 
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“Tineti minte, pentru a aspira sus în viață, pentru 
cere abundență și prosperitate, nu vi se cere un ef 
mai mare decât cel necesar pentru a acepta nefericir 
şi sărăcia. Un mare poeta formulat corect acest adevăr 
universal în următoarele versuri: 


Miam tårguit ou viata pe un leu 
Dar viaţa mi l-a refuzat, 

Oricât mi-ar fin amurg de greu 
Sami vad avutul seapatat. 

Caci viata nuci decât un şef 
ei ofera tot ce-i ceri, 

Însa salariul nu-i un chef 

Cari te-ai logat fari-ntrebari, 

Şi am muncit din greu, ca sclav 
Doar ea să aflu Ia final 

Ca aş fi fost platit grozav 
De-aș fi cerut, în mod real. 


Dorința transformă și „imposibilul“ în realitate 


Drept punct culminant potrivit pentru acest capitol 
aș dori să vă prezint una dintre cele mai neobişnuite 
persoane pe care le-am cunoscut vreodată, L-am văzut 
pentru prima datà la câteva minute după naşterea sa. A 
venit pe lume fără urechi, iar doctorul a declarat, când 
igra cerut părerea, că at capilar putea fi surdo-mut 
pe viața. 

N-am fost de acord es părerea doctorului. Aveam 
tot dreptul să nu fiu; eram tatăl copilului. Am ajuns și 
eu h o concluzie și m-am hotărât să-mi exprim propria 
părere, dar am făcut-o în tăcere, ținând-o secretă în 
inima mea, 


Blian prea bine că fiul meu avea să audă si să 
Vorbească. Cum? Eram sigur că trebuie să existe o solu- 
Jin și stiam că o voi găsi. Mă gândeam la cuvintele 
mumuritorului Emerson: „Curgerea evenimentelor ne 
Jhvală să credem. Nu trebuie decât să ne supunem. 
Junter cu toții conduși pe drumul bun, și, aseultind 
su umilinţă, vom auzi cuvântul potrivit.” 

Cuvântul potrivit? Dorinţa! Mai mult decât oricealt- 

n pe lume doream ca fiul meu să nu fie surdo-mut, 
Nam renunțat nici o dipă la acea dorinţă. 

Co puteam faco? Trebuia să gäsese o cale prin care 


In găsească modalități şi mijloace de a transmite 
muntele creierului său fără ajutorul urechilor. 

De îndată cebăiețelu avea să atingă vârsta la caremă 

înțelege urma ză. fac să dorească atât de fierbinte 
M audă, incât natura avea să acționeze prin metode pro- 
ii, pentru a traduce dorința în realitate fizică 

M-am gândit la toate acestea fără a-mi împărtăși 
speranțele nimănui, Ín fiecarezi, reînnoiam jurământul 
[e care-I facusem faţă de mineînsumi că fiul meu nu va 
fisurdomut. 

Pe măsură ce înainta în virstă şi observa lucrurile 
„in jurul său, am observat că fiul meu poseda un oare- 
vare simt al auzului. Când a împlinit vârsta la care copiii 
incep de obicei să vorbească, el n-a încercat absolut 
sleloc să rostească cuvinte, dar ne dădeam perfect 
sama, prin reactiile sale, că aude slab unele sunete. 
Exact de asta aveam nevoie! Eram sigur că dacă poate 
uzi, chiar slab, îi poate îmbunätäți capacitatea audi- 
1vä. Apoi s-a imämplat ceva care mia dat sperante şi 
care a venit dintr-o sust total neașteptată. 
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Găsim o soluţie 


Am cumpărat un fonograf. Când copilul a auzit 
muzică pentru prima dară, a manifestat un entuziasm 
deosebit și şi-a însușit imediat aparatul. Odată, a pis 
același dise de malte ori vreme de aproape două ore, 
stand în faja fonograful, cu dinţii agāțați de marginen 
cute, Importante acestui obicei pe careși La format nu 
s-a conturat clar decât după ani de zile, că noi nu 
Auzisem atunci de „condudia osoasă” 

La puţină vreme după ce primise fonograful, mi-am 
dat soama ză mă auzea dar Când îi vorbeam eu buzele 
atingând asul mastoid, la baza craniului, 

înțelegând clar că poate auzi sunetul vocii mele fără 
probleme, am inceput imediat s-i formez dorința dea 
auai gi a vorti, Am descoperit In curând că eului 
îi plăceau basmele la culcare, deci am creat povesti 
ménite să: dezvolte increderea în sine, imaginația și 
dorinţă arzatoare să auda si să fie normal. 

Era mai ales o anumită poveste pe care insistam 
dându-i un nou colorit dramatic de fiecare dată când o 
spuneam. Era destinată săi insufle ideea că durerea lui nu 
trebuie acceptată pasiv, ci este un bun de mare valoare. 
În ciuda faptului că toată filozofia pe care o examina- 
sem atent relevase că orice dificultate poartă sământa 
Unui avantaj echivalent, trebuie să märtarisese că habar 

aveam cum poate deveni un bun această durere. 


Nimic nu-l putea opri 


Analizându-mi retrospectiv experiența, înțeleg clar 
acum că încrederea fiului meu în mine a fost 9 cauză 
directă a succesului meu. Nu se îndoia de nimic din ce 
îi spuneam. I-am insuflat ideea că el are un avantaj deo- 
Sebit asupra fratelui lui maï mare, și cà acest avantaj se 
poate reflecta în multe feluri. Spre exemplu, profesorii 


„te la scoală vor observa că el nu are urechi si, din 
Această cauză, ii vor acorda o atenție special şi îl vor 
trata cu o înțelegere extraordinară. Aşa au și ficut, am 
insuflat și ideea că, atunci când va fi destul de mare ca 
s vândă ziare (fratele iui mai mare devenise deja dis- 
tiuitor de ziare), va avea un avantaj important asu 
[ratel său, căci oamenii il var plăti mai bine, căci își 
vor da seama că el este un băiat inteligent și muncitor, 
“si nu are urechi. 

la aproape șapte ani, a manifestat prima dovada ca 
metoda noastră de „programare“ a minţii sale dăduse 
male. Luni de zile ceruse privilegiul să vândă ziare, 
‘hir mama lui nu-i dădea voie. 

În cele din urmă a luat singur taurul de coarne. Într-o 
„lupă-amiază, când era singur acasă cu servitori, a sări 
p~ fereastra de la bucătărie, s-a furişat afară, șia pornii-o 
| propriile picioare. A împrumutat un capital de 

eni de la pantofarul din vecini, I-a investit i ziare, 

vândut, a reinvestit profitul şi a repetat acest lucru 
vieme îndelungată, până seara târziu. După ce şi-a 
ficut bilanţul încasăriler i a dat înapoi cei 6 cenți pe 
tore îi împrumutase de a bancherul său, avea un pro- 
Wide 42 de cenți. Când am ajans acasă în acea seară 
l-am găsi! dormind în pat, cu banii strânși în mână. 

Mamalui -a deschis mâna, a luat monezileși a izbue- 

plâns. Ei, poftim! Parea nepotrivit să plângi la 
Victorie a fiului iu. Reacţia mea a fost complet 
pusă. Eu am râs din toată inima, căci mi-am dat seama 
«i elortul meu de a insula credință fiului meu avusese 

Mama Iui a văzut în prima lui experiență de afaceri, 
wm bâleţe surd care eșise în stradă să-și riște viața pen- 
tru a câştiga bani. Eu am văzut un mic om de afaceri 
suraos, ambipos, stăpân. pe sine, al cărui capital inves- 
ti în sine însuși se dublase, cici el preluase inițiativa 
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afacerii în propriile mâiniși câștigase. De aceea mă mul- 
punea această afacere, pentru că știam că își dovedise că 
e capabil, convingere ce nu îl va părăsi intreaga viață. 


O victorie asupra facultăţilor auditive 


Baiețelul surd a absolvit toate clasele; liceul, faculta- 
tea, fără aşi putea auzi profesorii, cu excepția cazului 
în care îi strigau puternic, de la mică distantă. Nu a 
urmat inså o școală specială, Nu l-am lăsat să învețe 
limbajul semnelor. Eram decişi să-l lăsăm să ducă o 
viaţă normală şi sā fie inconjurat de copii normali, și 
am susținut această hotărâre în ciuda multor dezbateri 
aprinse pe care leam avut cu directorii şcoliloe, 

Când era la liceu, a încercat un mecanism auditiv 
electric, dar nu i-a servit la nimic. 

În ultima săptămână de facukate, s-s întâmplat cova 
carea constituit punctul de cotitură în viața ui, Se pare 
că, din pură întâmplare, el a intrat în posesia altui 
aparat auditiv electric, ce i-a fost expediat cu titlu de 
prebă. Nu s-a gribit să-l încerce, datorită dezamägirii 
suferite cu primul. În cele din urmă. a luat instrumen- 

pus pe cap fără mult entuziasm, a conectat 
bateria și, deodată, ca prin minune, dorința sa dinto- 
desuna de a auzi normal s-a transformat în realitate 
Pentru prima dată în viață, auzea practic la fe! de bine 
ca un om normal. 

Debordind debucuria descoperirii, cu ajutorul aces- 
tuiaparat,a unei altfel de lumi, s-a repezit la telefon, 
telefonat mamei çi i-a auzit vocea perfect. A doua zi pia 


auzit clar profesorii pentru prima dată în viaţă! 
Pentru prima data în Viaţă putea să vorbească 

nestingherit cu ceilalti, fra ca ei Sa trebuiască sa vor- 

Desscă tare, Într-adevăr, pasise intr-o lume notă. 


Dorinta incepuse să-și arate profitul, dar victoria nu 

era încă desăvârșită. Băiatul trebuia încă să afle o cale 

sigură şi practică de a-şi transforma handicapul într-un 
aj echivalent. 


Băiatul „surd“ îi ajută pe ceilalți 


De îndată ce a inteles semnificatia a ceea ce realizase 
«deja, dar sufocat de bucuria acestei lumi noi desunetece 
Í se dezväluia, a seris o scrisoare entuziastă producă- 
torului mecanismului auditiv, descriindu-si experiența. 
Cova din scrisoarea Iui a determinat compania oÙ 
invite Ia New York, Când a sosit, a fost oferit un tural 
fabricii și în timp ce vorbea cu inginerul-sef, povestin- 
du schimbarea lumii ll, I-a strafulgerat o banuiala, o 
idee sau o inspiraţie — spunei-i cum vreți. Era acel 
impuls al gîndului care -a transformat durerea în bun 
destinat $à plătească dividendele î bani şi fericire pen- 
iru mii de persoane, dea lungul timpului, 

‘Esența acestui impuleal gârdulu afost urmatoarea: 

a venit ideea că ar putea ajuta milioane de cameni cu 
«viienţe auditive, care trăiesc fără ajutorul aparatelor, 
‘lä ar putea găsi o cele de a le spune povestea noii 
ale lumi 

O lună încheiată, a întreprins o cercetare intensivă, 
i cursul căreia a analizat intregul sistem de fabricație 
și comercializare a mecanismului auditiv si a creat 
modalităţi si căi de comunicare cu oamenii fră auz de 

tot gicbul, cu scopul de a le împărtăşi lumea schim- 

ă ce i se dezväluise. Când a terminat, a elaborat un 
plan în seris bazat pe descoperirile sale. Când și 
‘iezväluit planul companiei, -a fost oferită imediat pozi- 
tia cave săi upureze îndeplinirea ambii sale. 

Cand a inceput lucrul, nid nu visa ca era menit 
va aduca speranță și vindecare miilor de oameni cu 
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deficiențe auditive care, fară sprijinul Tui, ar fi fost 
damnati la surzenie pentru eternitate 

Nu am nici o îndoială că Bair ar fi rămas toată via 
surdo-mmit dacă mama lui și ou n-am fi reușit 
modelăm mentalitatea. 

Când i-am insuflat dorințe de a auzi şi a vorbi, de 
tai ca un om normal, nu ştiam ca impulsul vine Ins 
de o influenţă ciudată, care I-a ajutat să construia 
punți și să depäşeascā marea de linişte dintre crei 
său și lumea 

Într-adevar o dorință arzătoare dispune de mijlca 
culte de a so transpune în echivalentul său fizic. Blai 
dorea să audă normal; acum aude! S-a născut cu 
Handicap care ar fi putut cu ușurință trimite pe cineva 
au o durință insuficient de hotărât în strada, cu 6, 
ceaşcă de metal şi câteva pixuri: 

Nevinovata „minciună albă” pe care i-o implantar 
sem în minte incă din copilărie, convingând- că di 
rea lui va deveni un bun însemnat, şi-a găsit justifi 
carea, Într-adevăr, nu există nimic, bun sau rău, pe cars, 
credința, la care se adaugă o dorinţă arzătoare, să nu Îl 
poată transforma în realitate. Aceste calități sunt 

ponibile oricui 


Dorinţa face minuni pentru o cântăreață 


Un scurt fragment dintr-o stire referitoare la doamna 
Schumann- li oferă erp Dmitri owce i 
muzica al acestei femei decsebite. Citez paragraful 
speci, pentru că esenta Iui consti în nimic alea, 
decat darinja: 
1Laîncepru carierei sale, doamna Schana ani 
va vizat pe direcorl Operei Regale din Viena 
rupând 53 testeze capacitatea vocal. Darel nua 
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rute, După oa privi pe aa ji şi pane 

imbata exclama, nu prea amabil „Cu ga un 

cip, Rr nici o urmă de personalitate, cum të poft 

“stepla să vei in opent? Copil dragă, renunft 

în idee. Cumpärtetio maşină de cusut si porneste la 

Menta. Nu we dat oare 

„Nicicänd" este o perioadă prea lungă! Directorul 
Operei Regals din, Vitne i multa dez latara ih- 
ta cin fu că puine despre puterea dorintei 
‘are c transforma în cbsesie: Daca ar f stiu! mai malte 
(Spre acea putere war cut greseala să condamne 
ponu Alea aci oferi o arat 

Cu ăi pns In e unal dinite păzea do 
placeri a imbolnavit Staren îl se rute cu tee 
Terea timpului gi, n ele din urmă, s'a internat så se 
ipereze. Doctori m-a avertizat 8 aveo. pujine ganse 
fN supravietuire: Dar asta era pret doctorului. Sinu 
Prono Cu a clipa iat ak Atata sata 
În opere a raza, „Navea griji, eul, ies eu 
na în ăeva zile? înf/mera ve priviteu o expre- 
d de mil fata de sărmaml om Dar paleta a 
supraviețuit eu bine, După e sa termina totul, doc. 
Mu tar N La atat ae aan act aa 
IN do de vinta, Near la dacă nar f refuzat 
AN accepte poate morti” 

(Ced in puterea dernier de credință penru 

vazul aceast putre propulsind oamenii de în 

ien seat ke poea ae irfana e Eogha 
inn väzu cine ale morți pâna din gheare am 
Yau Funejionänd a mijee prin care vament își 
mit revenirea dupa ce luseseri îrâni pe late 
Mie; ama văzut oferindu-i propriului meu fu 0 
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viaţă normala, ferită, plină de succes, în ciuda faptu- 
Jui că natura il adusese pe lume frä urechi. 

Cum peate cineva să stăpânească și să folosească 
puterea dorinței? Veţi aflaacest răspuns în acest capitol 
Şi în următoarele, 

Printr-un principiu ciudat și puternic al „mecanis- 
melor mentale” care nu au fost niciodată divulgate, 
„Natura include în impulsul acestei pulernice dorințe 
„acel ceva" care nu recunoaște cuvântul „imposibil” şi 
Ru acceptă realitatea eșecului. 


De reținut 

Atunci când dorința focalizează forțe importante în 
scopul de a obține victoria, nu vă retzageți victoria 
este sigură 

Şase pași preciși, incluși aici, transformă dorinţa în 
ur. Pentru Andrew Carnegie, aceste principii au valo- 
at 100 de milioane de dolari. 


Dorinţa clădeşte o nouă victorie pornind de la înfrân- 
gerea temporară. Dorințaa înălțat, practic din cenușă, 
cel mai mare lan} de magazine din lume. 

Un băiat fără urechi a învățat să audă. O femeie „fără, 
nici o şansă” a devenit o excepțională cântăreață de 
operă. Un om bolnav la care se așteptau să se sfârșească 
a revenit 1a viaţa. Dorința a fost forța care ia ajutat pe 
aceşti oameni prin „mecanisme mentale” ciudate, dar 
naturale, 


Mintea mu cunoaşte alte frontiere decât cele pe care le 
stabilim noi înșine. 


Pasul 2 către îmbogăţire 
Credinţa 


Credinţa este chimistul-șet al minții. Atunci când 
«nudința se impleteste cu gândul, subconstientul începe 
„le îndată să vibreze, o transpune în echivalentul său 
spiritual, și o trimite Inteligente Infinite, ca în cazul 
rugaciunii 

Emoțiile credințe, dragostei și sexului sunt cele mai 
puternice dintre toate emoțiile pozitive importante. 
Când cele trei se îmbină, gândul dobândeşte o aseme- 
nea nuanță incât ajunge direct in subconștient, unde 
ve preschimbat în echivalentul sau spiritual, singura 
mä care provoacă o reacţie a Inteligenjei Infinite. 


Credința vă aşteaptă s-o descoperiți 


Urmează acum o afirmație care va va face să infe- 

mai bine importanța pe cre o capătă principiul 
osugestiei atunci când dorinta se transpune in echi- 
vilentul său fizic sau bänese; cu alte cuvinte, credinta 
uste o stare de spirit care poate fi indusă ori creată, prin 
Mirmații sau instrucțiuni repetate către subconștient, 
prin principiul autosugestiei 
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Credinţa bine direcționată face ca fiecare 
gând să dobândească o forţă nebânuită. Vă 
puteţi înălța nebânuit de mult, purtați de 
aripile cutezătoare ale marii încrederi în 
sine pe care tocmai ați dobândit-o. 


Drept exemplificare, stabilii-vă scopul pentru care 
se presupune ca cititi aceasta carte. Felul este, desigur, 
dobândirea capacității de transformare a intangibilului 
impuls de gândire care este dorinta în echivalentul Shu 
fizic, banii, Urmând instrucțiunile enunțate în capitolul 
despre autosugestie, și cele despre subcongtient, rezu- 
mate în acel capitol, vă puteți convinge subconștient 
să creada că veţi primi ceea ce cerei. El va acțicnă 
asupra acelei convingeri pe care apoi v-o va transfera 
sub forma „credinței“, urmatā de planuri precise pen- 


tru a procura ceea ce vă doriţi. 


Credinta esteo atare de spirit pe care v-o puteţi insu 
fa atunci când veți dori, dar numai după ce veți 
stăpânii cele treisprezece principii, 
atare de spirit pe care v-o induceţi de bună voi 
aplicarea și folosirea acestor princi 

Repelurea afirmării ordinelor către s 
nazooastă este singura metodă cumesculă de creare vol 


tan a emeției credinței. 


Poate că veți înțelege mai bine dacă vă voi expli 
felul în care, uneori, oamenii devin criminali. Citând 
vestit criminolog, aflăm: „Când oamenii intră peni 
prima data în contact cu crima, se ingrozesc şi o 
ping. Dacă păstrează contactul cu ea pentru o vreme; 
obișnuiesc și o suportă. Dacă păstrează contactul sı 
cient de mult, ei sfârșesc prin a o accepta și a o int 


în existența lor” 


entru că ea este, 


'ubconştientul dat 


Esto ca și cum am spune că orice impuls al gândului 
care este transmis în mod repetat subconştientului sfär- 
seste prin a fi acceptat și prelucrat de subconștient, care 
porneşte la traducerea acelui impuls în corespondentul 
fizic prin procedura cea mai practică ceti tă la îndemână. 

În legătură cu acest Iuert aveţi în vedere i 
ate gândurile care au devenit emoții (au fost învestite cu 
sentimente) şi s-au impletit cu credința, incep să se traducă 
mediat î echivalentul sau corespondentul lor fizic. 

Emoţile, sau tărâmul „sentimental“ al gândurilor, 
„unt cele ee oferă gânturilor energie, viată si actiune. 
Iimoţiile credinței, iubirii și sexului, când se implelesc 
vu un impuls de gândire, îi oferă acestuia o capacitate 
„e acţiune mai mare decât cea pe care vreuna dintre 
aceste emoţii o poate ceri singură, 

Nu pătrund și iniluentează subconstientul doar 
Impulsurile de gândire care s-au imbinat cu credința, ci 
Y acelea care sau îmbinat cu vreo emoție pozitivă sau 
mepativă 


Nu există ghinion 


Veţi înțelege din această afirmație că subconștientul 
n transpune în echivalentul său fizic un impuls de 
indire de natură negativă sau distructivă, tot atât de 
pede aşi în cazul impulsurilor de gândire pozitive și 
structive. Este explicația ciudatalui fenomen pe 
tove il suportă multe milioane de persoane: „nenoroci= 
a ghinionul“ 

1 sită milioane de oameni care se cred „blestemaţi” 
racieşi eșec din cauza vreunei forte ciudate asupra 
trora cred că nu deţin controlul. Ei îşi zAmislesc pro- 
pik: „nenorociri“ pe seama acestei credinte negative, 
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încușită de subconștient și transpusă în echivalentul 
său fizic. 

A sosit momentul potrivit să vă sugeräm iarăși că 
veţi putea câştiga dacă insuflaşi subconytientului dun 
neaveastră orice dorință pe care vreți să o transpuneti 
întrun echivalent fizic sau bănese sperând sau crezând 
că iranstormarea sa se va produce cu adevărat. Certi- 
tudinea sau credința dumneavoastră sunt elementele 
care decid acțiunea subconştientului dumneavoastră. 
Nu vă împiedică nimic să vă „inşelaţi“ subconştientul 
prin autosugestie dânduri instrucțiuni, la fel cum am 
manipulat eu subconştientul fiului meu, 

Spre a oferi un grad mai mare de veridicitate acestei 
„inşelări, comportați-vă exact aşa cum aţi face-o dacă 
Š-ati afla deja în posesia lucrului sau obiectului pe care: 
il cereți atunci când apelai la subconștient. 

Subconştientul va transforma în echivalentul său 
fizic, prin cele mai directe și practice mijloace, orice 
ordin carei se dă, într-o stare de încredere că acel ordin 
va fi îndeplinit. 

Desigur că s-au spus multe despre cum oferim un 
punct de pornire de la care putem, prin experiment și 
exercițiu, să dobândim dibăcia de a îmbina credința cu 
orice altă comandă dată subconștientulai. Pertecţiunea. 
este atinsă prin exercițiu. Nu poate fi dobândită prin, 
simpla citire a instrucțiunilor, 

Este esential să vă incurajati emoțiile pozitive ca forte 
dominante ale spiritului şi să descurajați — și să elimi- 
nai emoțiile negative. 

minte dominată de emoții pozitive devine un 
lăcaș primitor al stări de spirit numite credință. Un 
spirit atăt de posedat, de bună voie, dă subconștient 
ui instrucțiuni pe care acesta le va accepta și le va duc 
imediat l îndeplinire. 


Credința dă putere gândului 


Ín toate epocile, adepţii religiei le-au insuflat oame- 
vilor „sà creada” în multe, în dogme sau în principii de 
tază sub forma unui „crez”, dar n-au reuşit să le spună 
cum să obțină credința. N-au afirmat niciodată că „cre~ 
tinta este o stare de spirit care poate fi indusă prin 
mtosugestie”. 

întrun limbaj pe car îl peste înțelege oricine, vom 
descrie tot ce seştie despre principiul prin care se poate 
vaște credinta acolo unde ea nu există încă 

Credeti în dumneavoastră inșivă; credeți în Infinit. 

redința este „eliinul etern” care dă viaţă, putere şi 
sţiune impulsului gândului! 

Credinţa este punctul de pornire în acumularea de 
veri 

Credinţa stă la baza Oricărui „miracol” sau mister 
tome nu poate fi analizat prin Jegile științei! 

Credinta este unicul antidot al eșecului! 

Credința este elementul, „comportamentul chimi 

imbinat cu rugăciunea, ne oferă singura comunicare 
ta posibilă eu Inteligența Infinit. 

Credința este elementul care transformă vibrația obig- 
mită a gândului, zămislit de mintea umană imitat, in 
hivalentul său spiritual. 

Credința este singura modalitate prin care forfa cos- 
mira inteligentei Infinite poate fi atinsă și flesită deom. 


Gânduri ce vă guvernează mintea 


Demonstratia este simplă și uşor de parcurs, Ea este 
imclusă în principiul zutosugestiei. Să ne concentrăm, 
Ii asupra autosugestiei și să aflăm ce este ea şi cum 
i poste realiza, 


o DË LA IDEE LA BANI 


Se pile foarte bine că o persoană ajunge în final să 
creadă ceva ce îşi repetă mereu, indiferent dacă afirmapin 
este adeoărată sau falsă. Dacă cineva își repetă în mod 
constant o minciună, Va ajunge să o accepte ca adevăr, 
Orice om este ceea ce este datorită gândurilor domi- 
nante cărora elle permite sd- domine spiritul, Gándu- 
zile pe care cineva i le implantează de bună voie în 
minte, şi le încurajează entuziast, și cu care iși împle- 
tește emoțiile, sunt singurele forie motivatoare care 
dirijează şi controlează fiecare mişcare, acţiune și faptă 
a respectivei persoane! 

Gândurile împletite cu emoții constituieo forţa „mag- 
netic", ce strage alte gânduri asemănătoare sau înrudite, 
Un gând astfel „magnetizat“ cu emoție se poate 
compara cu o sămânță care, plantată în pământ fertil, 
serminează, crește și dă naștere altor şi altor semințe, 
până ce grăuntele mic de a început se multiplică în 
milioane i milioane de graunțe identice! 

Spiritul uman atrage în mod constant vibrații care 
intră în armonie cu ceea ce îi domină mintea, Orice 
gând, idee, plan sau scop pe care îl are cineva atrage o 
mulțime de gânduri de același fel, le adaugă forjet 
inițiale şi crește pâna când devine sapânu domirant şi 
motivant al individului în acărui minte a fost zämislit. 

Acum să ne întoarcem la punctul de plecare, si să 
aflăm cum poate fi sădită în mintea noastră prima 
sămânță a unei idei, a unui plan sau scop. E simplu 
ne däm seama: orice dee, pian sau scop pot fi säding în 
spirit prin repetiția gândului. lată de ce vă cerem să VĂ 
formulati în seris scopul primordial, sau elul esențial 
să-l memorați şi să-I repetați cu voce tare, zi de zi, pă 
«e aceste vibratii de sunet ajung în subeongtient. 


CREDINȚA a 


Luati decizia să îndepărtați influențele oricărui mediu 
nehvorabil şi puneți-vă viața în ordine, Făcând un 
inventar al posibilităților și al certitudinilor Spiritului 
dumneavoastră, veji constata că, dintre toate släbiciu- 
nile, cea mai mare este lipsa de incredere în sine. Acest 
handicap poate fi depășit iar timiditatea poate fi trans- 
formată în curaj cu ajutorul principiului autosugestiei. 
Aplicarea acestui principiu poate fi realizată printr-un 
aranjament simpla al impulsurilor gândurilor pozitive, 
toate puse în scris memorate și repetate, ce devin parte 
slinechipamentul de lucru al subconștient 


Cinci pași către încrederea de sine 


1Ştiu că am capacitatea de a-mi împlini scopul 
definit în viaţă; deci, îmi înpun o acţiune perse 
verentă, continuă spre a-l realiza și promit aici și 
acum să implinesc această acţiune. 
Sunt conştient că gândurile care imi domină mine 
tea vor sfârși prin a se traduce în acţiune fizică, 
exterioară şi se vor transforma treptat în realitate 
palpabilă; aşadar îmi voi concentra, vreme de 
30 de minute în fiecare zi, toate gândurile asupra 
felului de om care vreau să ajung, conturându-mi 
minte o imagine clară, 
Stiu că, prin principiul autosugestiei, orice dorință 
pe care o pastrez mereu în minte va căuta, în cele 
din urmă, să-și găsească expresia în unele mij 
loace practice de a obține obiectul aspirațiilor 
mele; deci voi petrece 10 minute pezi cerând de la 
mine insumi să-mi construiesc increderea în sine. 
Am elaborat o descriere clara, in seris, a scopului 
meu principal in viață și nu voi renunța niciodată 
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șa încerc până nu voi fi dobândit suficientă încre- 
dere pentru a-l obtine. 

3. Înţeleg perfect că nici o avere sau poziţie socială 
nu poate dura vreme îndelungată dacă nu este 
däditä pe o temelie de adevăr şi dreptate, deci nu 
voi încheia nicio tranzacție din care nu profită toți 
cei pe care îi afectează. Voi reuși atrăgând către 
mine fortele pe care dorese să le folosesc și coope- 
raren alora. li voi conduce pe alții să mă ajute, 
datorită disponibiltăţii mele de a-i ajuta pe altii. 
Voi elimina ura, invidia, gelozia, egoismul și cinis- 
mul, învățând să iubesc intreaga omenire, pentru 
că ştiu că o atitudine negativă față de ceilalți nu 
înni va oferi niciodată succesul. i ve face pe aţi 
să creadă în mine pentru că eu voi crede în iși în 
mine insumi, Voi adepta această formulă, o voi 
memora și o voi repeta cu voce tare zi de ži, cre- 
zând cu putere că îmi va influența treptat gāndu- 
filesi actiunile, astfel încât voiajungeo persoană ce 
se poate sprijini pe ea însăși şi va dobândi succesul. 

în această formală sălășluieşte o lege a naturii pe 

care nici un om n-a fost vreodată capabil să o explice. 
Nu contează prea mult cum se numește această lege. 
Important este să FUNCȚIONEAZĂ spre gloria și ue. 
cesul umanității, DACĂ este folosită constructiv Pe de 
tă parte, folosită distructiv va distruge la fel de prompt. 
Această afirmaţie conține un adevär foarte insemnat si 
anume că acei ce acceptă înfrângerea și își încheie viaf 
în sărăcie, mizerie si nefericire acţionează în acest fel 
prin aplicarea negativă a principiului autosugestie, 
Cauza poate fi regăsită în faptul că toate impulsuri 
pândunlor au tendința sa se inveșmânteze în «chivi 
lentul lor fizic. 


Puteți provoca dezastrul doar gândindu-vă la el 


Subconştientul nu face distincție între impulsurile 
„te gândire constructive și distructive. EI prelucrează 
materialul care i-l oferim noi înşine, prin gândurile 
noastre. Subconştientul va transpune în realitate un 
gând guvemat de frică la fel de prompt cum va con- 
«retiza și un gând zämislit de curaj sau cedint 

Exact aşa cum electricitatea învârte rotile stiintei, si 
se va dovedi folositoare dacă va fi utilizată constructiv 
sau poate nimici viața dacă este folosită greşit, în ace- 
Is el va poate conduce legea autosugestiel spre pace 
i prosperitate, sau pe tărâmul nefericirii, al eșecului 
al mortii, în functie de modul în care o veti întelege si o 
Veli aplica, 

Dacă vă Msafi spiritul pradă fricii, îndoielii și incer- 
Mudinii în propria dumneavoastră capacitate de a vă 
Insusi și a folosi forele Inteligenței Infinite, legea auto- 
mpstiei va lua drept model acest spirit de neîncre- 
„ler, iar subeonștientul il va transforma în echivalen- 
1 stu fizic. 

Asemenes vântului care poartă un vapor spre malul 
de est şi pe altul spre cel de vest legea autosugestiei vă 
poate înălța sau nărui în functie de modul în care ale- 
[oi gândul ce va sta la cârmă. 

Legea aulosugestiei, prin care oricine poate avea îm- 
[linii insemnate se îmbată imaginația, oste ilustrată 
vlo:venîn următoarele versuri: 

De credeți în eșec, i veti avea 
De credeti în timizi, așa veţi fi. 


De vrei câştig sigur veți eşua, 
De neinerezator o Veţi porni. 
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De credeti că veti pierde, vă veti pierde 
Caci lumea largă azi ne-a învățat 

Ca pasul unu în suces e-a rede — 
Succesul e în minten ta creat. 


De credeți că prea mic sunteţi, veți f 

Gândul aripi va tstră ă nanci, 

Sigur pe sine de vă veti simti 

Räsplata va sosi s3 vă cinsteascà. 

Victorii-n viață nu obțin doar cei 

Ce sunt puternici şi aleargă bine, 

Câtigal poate deveni un obicei 

Pentru ace ce spune: CRED ÎN MINE! 

Kemareaşi cuvintele care au fost subliniate și vä veţi 

da seama de sensul profund la care se gândește poetul. 


Marea experiență a iubi 

Undeva în datele noastre genetice sălăștuiește ador- 
mit germenele împlinirii care, odată tezit și pus în 
practică, vă va purta spre niște culmi pe care nu aţi 
sperat niciodată sè le atingeți. 

În acelaşi fel în care un maestru în muzică poate pro- 
ducs cele mai minunate tonuri, revăraate din corzile 
unei viori, se poate deştepta şi geniul care zace latent în 
creierul dumneavoastră și vă poate conduce spre orice 
împliniri vă doriți 

“Abraham Lincoln a eşuat în tot ce a incercat până 
după vârsta de 10 de ani. Era un anonim venit de nic- 
ieri până ce a avut o experienţă însemnată, ce ra trezit 
geniul ce se ascundea în inima şi mintea sa și a dat 
îumii pe unul dintre oamenii ăi cu adevarat mari: 
Acea experiență” a fost împletită cu emoțiile amară: 


iuni şi iubirii. Fa fost provocată de Ann Rutledge, sin- 
gura femeie pe care a iubit-o sincer, 

Seştiebine că emoția iubirii se înrudeşte îndeaproape: 
cu starea de spirit numită credinţă, și de aceea dragos- 
tea reuşeşte adesea să transforme gândul cuiva în 
echivalentul său spiritual, În decursul munci sale de 
cercetare, autorul a descoperit, prin amaliza operei de-o 
viață şi a realizărilor a sute de oameni de succes, că 
dragostea unei femei ka susținut pe aproape fiecare 
‘intre ei. 

Dacă doriţi dovezi legate de puterea credinței, stu- 
«iaşi implinirile persoanelor care au folosit-o, Isus 
Nazarineanul se află în fruntea acestei liste. Baza creș- 
tinismului este credinta, indiferent de cum au pervertit 
sau interpretat greşit muritorii sensul acestei mari forle. 

Esența învățăturilor și împliniilor lui Cristos, care 
ar fi putut fi interpretate ca „miracole”, nu erau nici 

utin decât credinţă. Dacă asemenea 
fenornene precum „miracolele“ există, ele se nase doar 

ţie acelei stări de spirit numită credinţă! 

Să luăm în considerație puterea credinței, șa cum a 
lost ea dovedită de o personalitate pe care o cunoaste 
intreaga omenire, Mahatma Gandhi, din India, Acest 
una reprezintă unul dintre cele mai uimitoare exemple 
„lin istorie care Hustiează puterea credinţei. Gandhi a 
„tinut o putere uriaşă, puterea Supremă a timpului 
său, şi asta în ciuda faptului că nu avea nici un instru- 
„ment obisnuit al puterii cum ar fi banii, navele de luptă, 
widaşii și echipamentul de război. Gandhi nu avea 
Iuni, nu avea cară, nu avea nici măcăr un costum de 
haine, dar deținea puterea. Cum ajunsese s-o posede? 

A Eăerisli.o din modul aul de a Înjlegă principial 
«redinje, și prin capacitatea sa de a sadi credința în 
minţile a două sute de milioane de oameni. 
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Gandhi a reusit uimitoarea performanță de a influ- 
enja două sute de milioane de spirite să se unească şi să 
acționeze unite, ca un singur suflet. 

Ce altă forță de pe acest pimânt, cu excepţia cre- 
dinței, ar putea realiza acest lucru? 


Diruiește înainte să primeşti 


Datorită nevoii de credință i cooperare în afaceri şi 
industrie, va fi interesant si profitabil să analizăm un 
eveniment care oferă o intelegere excelentă a metodei 
prin care industriaşii și oamenii de afaceri acumulează, 
averi däruind înainte să încerce să obţină. 

Evenimentul ales pentru această ilustrare datează 
din 1900, când a fost înființată Corporaţia de Oțel a 
Statelor Unite, Pe măsură ce cititi povestea, eţineţifap- 
tele fundamentale și vei înțelege cum s-au transformat 
ideile în averi uriașe. 

"Dacă sunteţi unul dintre cei ce v-aţi intrebat adaos: 
oricum au fost acumulate marile averi, această poveste 
a înființării Corporatiei de Otel a Statelor Unite va fi 
revelatoare. Dacă vă indoiti încă de existența tacticilor 
de îmbogățire, povestea ce urmează ar trebui să înde- 
pârteze această îndoială, pentru că vă puteți da seama 
cu ușurință de aplicarea unui mare număr din principi- 
ile descrise în această cante. 

Descrierea uluitoare a puterii unei idei a fest făeuuă, 
elocvent de John Lowell, în Nae York Wortă-Teegrant, 
prin a cărui bunăvoință publicăm ai 


UN DISCURS INSPIRAT DUPĂ CINĂ 
ÎN VALOARE DE UN MILIARD DE DOLARI 


Când, î seara de 12 decembrie 190), vreo 180 de per- 
sonalitați din domeniul franciar al art sau adunat 
în salonul de petreceri al Clubului Universitar de pe 
Fifth Avenue, pentru a-și aduce omagiul unui tânărce 
venea din vest, nici măcar ojumătae de duzină dintre 
invitati nu şi-au dat seama că aveau să fie martorii 
plui mai insemnat episod din iri industriala a 
J; Edward Simmons și Charles Stewart Smith, cu ini- 
mile pline de recunoștință pentru ospitalitatea gene- 
oaă cu care ii coplegise Charles M Schwab in timpul 
unei vizite recente la Pittsburgh, organizaseri un dineu 
pentru al prezenta pe omul do aăceri din industria 
felului societăţii bancare in est. Dar nu se aşteptau 
ca d să încalce convenția. De fapt, l-au avertizat că 
snobi în cămăși serobite din New York nu vor fi prea 
receptivi la oratorie si că, dacă nu dorea să plictisească 
clanurile Stillman, Harriman și Vanderbilt, trebuia så 
se limiteze la 15 pau 20 de minute de genenlăți gra- 
fionse şi nimic mai mult, 

Nici chiar John Pierpont Morgan, aşezat la dreapta lui 
Schwab, conform va demnitatea >a imperială, nu 
intenționa i onoreze banchetul prin prezenta sa decât 
câtera momente. Cât despre presă şi public, eveni- 
mertul era atât de puțin important, incat a doua zi nu 
a pomenitnimie de el în ziare. 

Dec, cei doi amfitrioni şi distingi lor oaspeti au mán- 
cat din cele șapte sau opt feluri de mâncare obişnue. 
S-a vorbit putin si in cadru strâns. Câțiva bancheri și 
agenti de bursă au ficut cunoștință cu Schwab, a cărui 
carieră prosperase de-a lungul malurilor Merongaheei, 
dar nimeni url cunoștea bine. Dar, inainte de finalul 
serii ei — împreună cu Margan, Siäpânul Banilor — 
avenu să fie fermecat, şi un pui de un milard de dolari, 
Corporația de Oțel a Statelor Unite, avea săse nasci. 
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Pentru istorici este, probabi, o pierdere că nu s-a pàs- 
trat discursul lui Charles Schwab la acel dineu. 
Dar se poate să fi fost un discurs „de familie”, cu câteva 
gresoli de gramaties (căci pe Schwab nu l-au preveu- 
pat niciodată subtiitățile limbii), plin de epigrame și 
presărat cu intelepciune. În plus fafa de toate astea 
încă, poseda o forță galvanic gi a avut un efect uluitor 
asupra capitalului de 5 miliarde de dolari pe care îl 
însumau oaspeții. După ce minunea s-a infäptuit și 
adunarea afost complet vrijitä, ascutânadri fascinantă 
desi a vorbit mai mult de 90 de minute, Morgan la 
condus pe orator la o fereastră scobită în perete unde, 
Teginindusi piciosrele de a înalțime, aşezaţi incon- 
fortabil, au mai stat de vorbă o oră. 
Magia personalității Iui Schwab începuse să facă vic- 
time, dar mai important i mai de durată a fost progra- 
mul detaliat si precis conturat pentru extinderea 
Corporatie de Otel. Multe alte persoane încercaseră să 
obţină parteneriatul lui Morgan întrun astfel de trast 
după tiparul combinațiilor intre biscuiţi, sârmă şi er- 
curi de butei, zahăr cauciuc, whisky, ulei ssu gumă de: 
mestecat. John W. Gates, pasionatul de jocuri de noroc, 
i implorase, dar Morgan nu avea incredereîn el, Frai 
Moore, Bill çi Jim, spaeulani la bursă care fuzionaseră 
un trust de chibrituri şi o corporație de biscuiţi, îl 
ploraseră și eșuaseră, Elbert H. Gary, fäțarnicul 
judecător de fară, a dorit să îi devină partener, dar n 
reușit să-l impresioneze. Toate astea până când do- 
cinta lui Schwab l-a purtat pe J. P. Morgan pe culmi de 
“unde putea anticipa rezultatele sigure ale celui mal 
îndrăzneț proiect financiar conceput vreodată, projec- 
tul apärânduri ca un vis estatic care avea să-i umple 
buzunarele de bani obținut cu ușurință. 
Magnetismul financiar care, în urmă cu o generatie, 
începuse săatraă mii de companii mici și uneori con- 
duse ineficient în mari combinatii ucigator de competi- 
tive devenise operativ in lumea oțelului prin intermediul 


manevreler jovialului pirat al afacerilor, Jahn W. Gates 
Gates înființase deja Compania Americani de Otel şi 
Sărmă dintr-un lanţ de concernuri mici, șia intemeiat 
alsturi de Morgan Compania Federală de Otel- 

Dar alături de giganticul trust vertical al lui Andrew 
Carnegie, un trust posedat şi administrat de 53 de 
parteneri, aceste alte contina erau lipsite de impor- 
tanța, Ele se puteau combina cât doreau, dar nici 
impreună nu puteau să fină piept organizației 
Carnegie, yi Morgan o ştia prea bine. 

Şi excentricul scoțian batrin o ştia. Din semețele inal- 
fimi ale Castelului Skibo privise, mai întăi amuzat 
apoi iritat, încercările companiilor mai mici ale h 
Morgan de ari deveni concurente. Când tentativele au 
devenit prea îndrăznețe, Carnegie s-a mäniat si a tre- 
cut a represalii. Sa hotarât să creeze dublul fiecirei 
fabrici aflate în proprietatea rivalilor săi. De acum 
inainte, nu s-a mai interesat de sârmă, tevi, cercuri de 
butoi sau tablă. În schimb, sa mulțumit să vânda aces- 
tor companii oțel brut şi să le late să-l modeleze în 
orce formă vor dor. Acum eu Sea drept yof și con- 
ucător capabil, plinuia să-și pună dușmanii la zid. 
Astfel, s-a întâmpht ca Morgan să vadă răspunsul la 
problema Jui de fuziune în discursul lui Charles M- 
Scwab. Un trust fră Camegie — ce era între ei un 
gigant — nu va prezenta nici o garanție ar fi, după 
Exprimares unui scriitor, cao tarta cu prune far prune. 
Discursul lui Schwab din seara de 12 decembrie 1900 
purta, fară îndoială, implicația, desi nu și angajamen- 
tul ferm ca afacere lul Carnegie ar putea fi tuata sub 
aripa protectoare alui Morgan. A vorbit despre lumea 
teiului cese va naste, cu mari şanse de reușită, despre 
tecunoaşterea eficientei, a specializari, a lichidării fabri- 
cilor ineficiente si a concentării efortului asupra pro- 
priăților inflaritoane, a economiilorin transportul mine- 
eului, a economiilor în departamentele de conducere 
și administrative, și a monopolizării pieţelor străine. 
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Mai mult decăt atăt le-a spus piratilor care erau eros 
rie pirateriei lor obişnuiie. A dedus faptul că scopul 
ler era crearea de monopoluri, creşterea prețurilor şi, 
obtinerea de dividende serioase din profit Schwab 

condamnat vehement sistemul. Le-a spus ascullate 
tor săi că o astfel de metodă avea bătaie scurtă, în 
Sensul că restrângea piaja intro epocă a extinderii. 
ehinind costul cfelulu, s-ar crea o piață mereu în, 


mondial, De fapt, desi n-o ştia, Schwab era un apost 
al produeiei moderne în masă, 

Astfel încă, la finalul dineului de la Clubul Univer- 
star, Morgan a plecat acasă să se gândească la previ- 
iunile înoritoare ale lui Schwab Schwab s-a intors la 
Pittsburgh să administreze afacerea cu petrol pentru 
„Nee Andra Camegie”, în vreme ce Gary şi ceilalti 
au întors la ponturile lor de la bursă, casă încerce să 
anticipeze mişcarea urmatoare. 

Asteptarea n-a durat prea mult, Lui Morgan i-a luat 
cam o săptămână să digere ospäpal rațiunii pe care Îl 
oferise Schwab. Când s-a asigurat că nu va avea nici 
indigestie financiară, a trimis după Schwab — și a, 
isit pe acel tânâr oarecum timid, Schwab a ovidenția 
faptul că domnului Carnegie ar putea sä nu-i convină 
să preşedintele trustului său de companii cooperase 
<a imparai” de pe Wall Steet, strada pe care, 
Carnegie se hotărâse să nu treacă niciodată. Apoi, 
John W. Gates, intermediarul, a sugerat că dacă Schwab 
ar fi „intamplator la Hotelul Bellevue, Philadelphia, 
Sar putea să se întâmple ca J. P Morgan să fie și el 
acolo. Totuși, când a sosit Schwab, Morgan era, din 
nefericire, bolnav la New York, astfel incit, la invitația 
insistentaa bătrânului, Schwab a plecat la New York și 
sa înființa Ja ușa bibliotecii omului de finanțe. 
Acum, anumiţi specialisti în economie au propagat 
convingerea că, de la inceputul și până la sfârșitul 


dramei, Andrew Carnegie pusese totul în scenă — că 
“incul in cinstea ui Schwab, vestitul discurs, discuţia 
de dumirica noaptea dinire Schwab și Regele Banilor, 
tcale au fost regizate de abilul scotian, Adevărul este 
complet altul. Când Schwab a fost chemat să incheie 
acordul, habar n-avea că eful cel mic”, cum Ñi spunea 
îni Andrew, va merge aăt de departe încât eii 
papă să vândă, inspecial unul grup de oameni pe care 
Andrew nui considera tocmai sfinţi. Dar Schwab 
adusese eu el gme foi de hârtie acoperite cu cifro 
Teprezentând după el valoarea fizică şi capacitatea 
potențială de economisire a fiecărei companii de oțel 
pe careo privea ca pe o stea indispensabila pe noul fir 
mament al metalului. 

Patru bărbaţi au stat aplecaţi asupra cifrelor o noapte 
întreaga. Desigur şeful a fost Morgan, ce credea cu 
patere în dreptul său divin de a face bari. Partenerul 
său aristocratic era Robert Bacon, cărturar și gentle- 
man. AI doilea era John W. Gates, pe care Morgan îl 
disprejuia ca pasionat de jocuri de noroc și îl folosea ca 
pe o unealtă. AI patrulea era Schwab, care stia mai 
multe despre procesele de fabricare și virdere a otelu- 
Ii decăt un intreg grup de oameni din vremea aceea. 
De-a lungul acestei conferinte, cifrele cuitarului 
Pitsburghului nau fost niciodată puse la îndoială. 
Dacă el spunea că o companie valorează atât, atât 
valora și nimic mai mult EI insita, de asemenea, să 
nu se includă în combinație decă acele conceznuri pe 
are le numise el. Concepuse o corporație în care nu 
aveau să fie dubluri, nici măcar pentru satisfacerea 
licomiei prietenilor care doreau să treacă greutatea 
companiilor lor pe umeri largi ai lui Morgan. 

13 ivirea zorilor, Morgan sa ridicat şi s-a indreptat 
spatele. Râmânea o singură întrebare, pe care a formu- 
latro astfel; 

„Crezi că poți sh convingi pe Andrew Carnegie să 
Vinda?” 
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înce. n spus Schwab. caca trusturile nu vor fi controlate, fara se pote astepta 
(Dacii convingi sà vând, preiau e restul", a ris- Taun imparat în Wathington In urmatorii 25 de ani. 
puns Morgan Dar acel abil manipulant de actiuni, Keene, a pomit I3 
Foals buna pană acum. Dar va vea Camagie st tmabăși a prerentar noa stoe au atta ici publieulut, 
vândă? Cât va cere? Schwab se gindise Ja suma de incit acest uriaş cågtig ~ estimat la aproape milioane 
320 000 000 de dolari. Sub c forma va dori plata? În de dolari — a fost aceplat no clipta: Deci Carnegie 
secui sau agani? În obligafiuni? În bani gheal? Sia obtinut ileana, indata Margan sa ales ct 
Nimeni nu putea aduna o treime de miliard de dolari de milioane de dolar pentr „deran 9i topi „baieji 
în bani gheagè. ‘de n Gates Ia Gary siau at milioanele. 

în lanare, 3 organizat un pe de golf pe câmpuri Schwab, în văr de 38 de an, șa at și ei răaplta. 
inghete de la marginea crașului SE Andrew în A osinamit președinte al noii corpori gi a masin 
Westchester; Andrew, Infofoit în pulover ca s3 se fruntea ei până în 1900. 

apere de frig juca cu Charlie, care vorbea vlubi, a 

sun jeleu tr eriee Bogăţiile cresc înăuntrul oamenilor 
aşezat în cabana călduroasă și confortabilă a lui Povestea dramatică a marii afaceri, pe care tocmai aţi 
Carnegie, ce era prin preajmă. Apoi cu aceași forţă terminat-o de citit este o ilustrare perfectă a metodei prin 
ce convingere cu care Hpnoizse 0 de milionari li re dorința se poste intrupa în echivalentul să fizie 
Clubul Universitar, Schwab a revărsat promisiunile Gigantica organizație a fost zămislită în mintea unui 


ahoen akani pes soitoniatle, le el ea singur om. Planul prin care organizaţiei i-au fost 
mei se malc alecu Vurhizate fabricile de oțel care iau oferit stabilitatea 
. Carnegie a capitulat, a scris o cifră pe financiară a fost creaţia minții aceluiaşi om. Credinta, 


în a ro n So ps E e d a iau perene o ae aa 
ii di die ee a A Sl îngredienteie care au inzat în Corporaia de Ojer a 
peaa ree anpare nigana Statelor Unite. Fabricile de otel si echipamentul meca- 
B Siman ca citra de bază La care ou adaug 20 d nic strâns de corporatie, după ce a fost înființată din 
dioana ruperi Jake otetul at A punct de vedere legal, au venit după aceea, dar analiza 
pe fa lentā va dezvălui faptul că valoarea uriaşă a prop 
Mai tărziu, la bordul unut transattannic, scoţian 134 tăţilor acumulate de corporație a crescut cu aproape 
plâns lui Margan: „Trebuia să-ţi mai fi cerut inci 000 milioane de dolari, prin simpla tranzacție care le 
Too de milioane “ungolda sub o singură conducere. 

"Dacă Eai & cerut, Fai fi obţinut, ba spus Morgan Co ateu vine, idees lut Checies M, Seat, ln cane 
Bineinteles că spite s-au cin. Un care se adauga credința pe care el le-a insuflato lui 
britanic a trimis o telegrama in care a spus ca um 11 Morgan yi altora a fost vândută la aproximativ 
internaionala a Br a fost culta de gigant tu milioane de dolari. Nu e 9 suma nesemrificanvi 
alianta. Presedintele Hadley de În Yale a declarat Pentru o singura idee! 
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Corporația de Otel a Statelor Unite a prosperat i 
devenit una dintre cele mai bogate şi mai puternice cor 
porații americane, cu mii de angajati, descoperind noi. 
modalități de utilizare a oțelului şi deschizând piețe noi, 
demonstrând astfel că profitul de 600 milioane de dolari 
pecare L-a produs ideea lui Schwab era pe mâini bune. 

Bogăţile sunt zämislite de gând 

Limitele sumei sunt stabilite doar în mintea per 
soanei căreia îi vine ideea. Credința elimină limitările! 
Reţineţi acest lucru atunci când sunteti gata să nego- 

i cu viața prețul pe care îl cereți pentru alegerea 
unei anumite căi. 


De reținut 


Credința este o componentă indispensabilă succesu- 
Jui. Instructiunile pe care le dați oubconștientului vă 
insuflă și Vă întăresc credinta. 

V-am prezentat cinci paşi către încrederea în sine, toli 
aflându-se foarte ușor Î îndemâna dumnesvoastri. 
Acum intelegeti cum puteti provoca dezastrul doar 
sândindu vă la el, sau victoria și fericirea — drept 
Tezultat al aceloraşi circumstante: 

Oameni precum Lincoln și Gandhi ne arată cum gån- 
durile pot fi purtătoare ale unui „magnetism” care 
atrage gânduri înrudite si fac în aşa fel incât milioane 
de spirite să gândească Î fel. 

Este esențial să dăruiţi inainte să primi 
trebuit să învețe sta pentru ca vechile afaceri pirat 3 
devină afaceri ce lucrează en și pentru oameni, ramè- 
mâne totuși foarte profitabile? 


Şi sărăcia și bogăția sunt zămistiri ale credinței. 


Pasul 3 către îmbogățire 


Autosugestia 


Autosugestia este un termen care se aplică tuturor 
sugestii şi stimulilor pe care ni-i aplicam şi cire 
“ung Ia sufletele noastre prin cele cinci simturi, Altfel 
formulată, autosugestia este ceea ce îti insufli tu însuţi, 
Iste agentul de comunicare între zora minţii unde să- 
liluiește gândul conştient şi cea care serveşte ca loc de 
iune al subconstientul 

Prin gândurile dominante cărora le permitem să 
rimână in constient (nu contează dacă acele gânduri 
sunt negative sou pozitive), principiul autosugestioi 
jătrunde de bună voie in subconstient şi îl influențează. 

Natura l-a zămislit pe om astfel ncât să dețină con- 
volul absolut asupra tărâmului material care ajunge la 
subconstient prin cele cinci simțuri, deși asta nu 
inseamnă că omul igi exercită mereu acest control. În 
marea majoritate a cazurilor, el nu face aceasta, ceea ce 
explică de ce mulți oameni își trăiesc viața în sărăcie. 


Pentru a obține rezultate uluitoare, faceţi 
în așa fel încât partea cea mai profundă a 
spiritului dumneavoastră să lucreze în 
favoarea dumneavoastră, Adăugaţi la ace 


puterea emoliei și combinația rezultată ast- 
fel este imbatabilă. 
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Amintiţi-vă ce sa spus despre subconștient: el sea- 
mână cu o grădină fertilă, în care vor prospera buruie- 

ile dacă nu sunt sădite semințele unor recolte mai 
bune, Autosugestia este agentul controlului prin care 
un individ poate alege să-si hrănească subconstientul 
cu ginduri creative sau, din neglijență, så permită gân- 
durilor distructive să pătrundă în grădina bogată a 
spiritului. 


Puterea materială a emoției 


In ultimul dintre cei şase paşi enuntați în capitolul 
despre dorință, vi se spunea să citiți cu voce tare, de 
două ori pe zi, ceea ce aţi seris despre dorința voastră 
de a avea bani, şi să vă vizualizaţi şi să vă simţi ca şi 
cum ați fi deja în posesia banilor! Respectând aceste 
instrucțiuni, comunicaţi obiectu! dorinței voastre în 
mod direct subcorstientului în spiritul unei credinţe. 
absolute. Repetând această procedură, vă creaţi volun- 
tar deprinderi de gândire favorabile eforturilor dum- 

eavoastră de a vă preschimba dorința în echivalentul 
i material A 

Reitţi atent cei șase pași enunțaţ în capitolul 
despre Dorinţă înainte să mergeţi mai departe. Apoi 
(cand ajungeţi acolo) ciați foarte atent cele patru 
instrucțiuni referitoare la organizarea unui grup ce are 
ca scop. descoperirea puterii „Mintii Superioare”, 
descrisă în capitolul şase despre Planificarea Orga- 
nizată, Comparând aceste două seturi de instrucțiuni 
cu cele despre autosugeatie, veți dbaerva, desigur, că 
toate aceste instrucțiuni includ aplicarea principiului 
autosugesi 

Retineti, inainte sa citiți cu voce tare formularea dorin- 
tei dumneavoastră (prin care vä angajați sà vă formați 


„conștiința banilor"); că simpla citire a cuvintelor nu vă 
servește Ja nimic — dacă nu puneţi emoție sau senti- 
mente în cuvintele rostite. Subeonştientul recunoaste i 
„mtionează doar asupra găurilor impletite cu emope 
Sau sentimente. 

Acest fapt este atât de insemnat, încât necesită repe- 
tarea sa în fiecare capitol, căci lipsa înțelegerii acestuia 
ste motivul principal pentru care majoritatea celor ce 
incearcă så aplice principiul auwsugestiei eyucază. 

Cuvintele neutre, vide de emoție, nu influențează 
mubconştientul. Nu veti obține rezultate remarcabile 
până nu veți învăța să faceți să ajungă în subconștient 
ilour gânduri sau cuvinte investite cu încredere. 

Nu vä descurejaţi dacă nu vă puteți controlaşi direc- 
liona emoțiile de prima dată când încercaţi s-o faceți. 
Nu uitaţi, nu există pe lume nimic primit pe gratis. Nidi 
„că dori, nu puteti tria. Pretul capocitţi de a và 
Influența subconstientul este o perseverență neobosită 
pna aplica principiile enunțate aci. Nu puteți obţine 
Mai ieftin capacitatea dorită. Dumneavoastră, și numai 
„lumneavcastră, trebuie să vă hotărâți dacă răsplata 
pitru care vă lupaţi („conștiința banilor”) merită pre 
tu efortului pe care il veti depune. 

Capacitatea dumneavoastră de a folosi principiul 

losugestiei va depinde, în enormă măsură, de dibă- 
tia pe careo veți dovedi în a concentra anume dorință 

i când ea devine o obsesie arzătoare. 


Imaginați-vä că ați putea obține bani 


Când veţi începe să puneţi n practică instrucțiunile 
pate de cei șase paşi descriși în capitolul al doilea, va 
fi necesar să folositi principiul concentrări. 
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S5 vä oferim sugestii pentru folosirea practică a con- aginați că ati obtinut doja banii, cerând pi atp- 
cenirării Când incepeți să duceț la îndeplinire primul Jandu-ă între timp ca subconștientul să Vă furnizeze 
dintre cei șase pași care vă instruieşte să vă „stabi planul sau planurile de care aveţi nevoie. Mențineți-vă 
minte suma exactă pe care o dorii”, concentrațivă senția trează pentru aceste planuri, iar când acestea 
asupra banilor, sau fixați-vă toată atenţia, cu ochii Apar, puneti-le îndată in practică. Când apar, planurile 
închişi, până când puteți vizualiza prezenta fizică a mäväli” probabil în mintea dumneavoastră pri 
banilor, Faceţi acest lucru cel puțin o dată pe zi. Pe intermediul celui de-al șaselea simţ sub forma „inspi 
măsură ce vă concentrați asupra acestor exerciții, ratie”. Trataţie cu respect si acţionaţi asupra lor de 
“urmaţi instructiunile date în capitolul despre credință, indata cele primiți, 
si vizualizați-vä în posesia banilor. În cel de-al patrulea dintre cei șase paşi, ați fost 
Tată un fapt de foarte mare importantă — sub- jnstruiți să vă „conturaţi un plan hotărât pentru a vă 
conştientul preia orice ordin dat în spiritul credinţei implini dorința şi să începeți imediat sä puneţi în prac- 
absolute şi acționează conform acestor ordine, deși ele Ică acest plan”. Ar trebui să respectați această instruc- 
trebui să fie adeseori prezentate iar și iar prin repete, June în chipul descris în paragraful precedent, Nu VA 
înainte să fie interpretate de subconștient. În conformi- meredeţi în „raţiune” cind vă creați phnul dea acumula 
tate cu afirmaţia precedentă, luați în consideraţie pasi Mni prin transmutarea dorinel. S-ar putea ca rațiunea 
bilitatea de a juca un „truc“ perfect legitim subcone Ja vă fe mai „jeneșă”, si, dacă depindeți în întregime 
ientului dumneavoastră, făcânduri să creadă, pentru de ea, sar puten să vă dezamăgească. 
4 dummeavonstrĂ o credeți, că trebuie să aveti suma de 
bani pe care o vizualizați, că aceşti bani așteaptă să Intră în scenă subconştientul dumneavoastră 
luaţi, căci subconştieatul trebuie să vă furnizeze pl 


i Instrucţiunile date in legavura cu cei şase paşi în 
E pinarah da A vupitolu al doilea vor fi acum enunțate în rezumat, şi 
ota oine in imbinate cu principiile incluse în acest capitol, după 
mu urmează: 

Reirăgeţi-vă întrun loc liniştit (de preferință 
area dorintei dumneavoastră. noaptea, în pat) unde nu veți fi deranjat sau între- 
rupt, inchideți ochi şi repetati cu voce tare (astfel 

încăt că vă auziți proprile cuvinte) formularea 
scrisă a sumei de bani pe care intenţionaţi st o 
Nu așteptați un plan bine structurat prin care inte acumulaţ, limita temporală a acumulării ei și 
ționați să oferiti servicii sau obiecte în schimbul ba descrierea serviciilor sau märfurilor pe are inter- 
pe care îi doriti şi îi vizualizati, ci incepeți de îndată ționaţ să le oferiti in schimbul banilor. Pe măsură 


Inspirația vă va îndruma 
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epiini aceste instructiuni, vizualizati-vā 
deja în posesia banilor. 
Spre exempla, să presupunem că intenţionaţi să 


S-ar putea ca, la încet aceste principii să vă pară 
abstracte, Nu lăsaţi ca acest lucru să vă tulbure. Urmaţi 
a instrucțiunile, indiferent de cât de abstracte sau neprac- 
atumulai 50000 de dolari până la 1 ianuarie de bst 
Faraona e de iona Să Of 6 ie vi sar părea inceput. Va sosi în curând vreme 
vicii personale în schimbul banilor, în calitate de când, dacă faceţi aşa cum ați fost instrait, în euge! și în 
oma voiaj, Ar trebui să vă formaţi scopul în e, un univers de putere complet nou vise va des 
felul următor: chide inaintea ochilor. 
„Până pe 1 ianuarie 19... , voi avea 50000 de 
E iaai mal YA del cek mal AR raig a (de ral 
ciente servicii de care sunt în stare, în cantitate Sceptiiemul în legătură cu orice idee nouă caracteri- 
maximă şi căt mai bune posibil în calitate de zexză toate finele umane. Dar dacă urmați instruciu- 
comis-volajo de», (deserieti serviciul sau marfa nile enuntate, scepticismul dumneavoastră va fi înlo- 
pe care intentionați să o vindeti). cut în curând de credință, care, la rândul ei, se va 
Cred că vai ajunge să obțin aceti bani. Cred cu ristaliza în curând în credință absolută, 
atâta putere căt pot vede bani în aa ochilor. K pie i pata: na MR 
pet tine Aire aaen nete părea n propriul destin pământesc, dar mulţi dintre ei nu sunt 
în mam pis pb petenta bare îi oii abili să înțeleagă de ce tăpânese, Motivul pentru 
mas campina ie a ic nui nula tare omul poate avea controlul statutului său pămân- 
e ae Io) n Ei as A Is şi în special pozitia sa financiară este explicat pe 
larg în acest capitol. Omm și poate deneni propriul spin 


2. Repetați acest program noaptea și dimineaţa până si poate controla mediul înconju je 
pal pl a a. si poate controla mediul înconjurător, căci deține puterea de 


ați acumulat ss influența propriul subconștient. 
ag răi | Coneretizarea transformärii dorinţei în bani implică 
Seini aa e ară, Motto losirea autosugestiei ca un agent prin care subcon- 


vedere, privi-o noaptea si dimineata şi ciițro stientul poate fi atins și influențat. Celelalte principii 
până adorm si când va zi până o memoraţi Sumt simple uneli prin care se aplică autosugestia, Nu 
Reţineţi, pe măsură ce îndepliniți aceste instructiuni, mitaţi acest lucru și, în fiecare clipă, aveți conștiința 
că aplicaţi principiul aulosugestiei în scopul de a da rolului important pe care principiul autosugestiei îl are 
ordine subconștientului dumneavoastră. Reţineţi și că. „jucat în eforturile dumneavoastră de a acumula bani 

subxonstientul va actiona pe baza instrucțiunilor inveti min metodele descrise în acestă carte 
cu emoție și primite cu „sentiment”. Respectaţi reguli) După ce aţi citit toată cartea, înțorceți-vă la acest 
capitol şi urmaţi, în cuget și în acţiune, acest principiu: 


date în capitolul despre Credinţă, 
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Cărți intregul xp cu voce tare în fieome nea 
pînă când veți deveni pe deplin convins că principiu 
autosugestii este valabil cu trdeplini tot ce oi cere 
Te masura ce cup uim ca cetona fiecare propo- i a ý 
ie care face o impresie favorabilă. Pasul 4 către îmbogățire 
Tespectați eu sfințenie principiul de mai su şi v va A jali 

deschide calea către o totală intelegere şi stăpânire a Cunoștinţele specializate 

principilor succesului. 


Nota Bene 


Posedaţi un al Şaselea Smg — dar nu aveţi nevoit vită două feluri de cunoștințe. Unele sunt gene: 
decit de cele cinci simțuri obipnuite pentru a contr tns, celelalte specializate. Cunostintele generale, indi- 
19 gândurlie ce pätrund în subconytient. Odată reas [erunt cât de insemnate În cantitate sau variate ar putea 
Miza acest lucru, impulsul subcongtentului către [i vio, nu ne folosese decât in mică masură în acumulo 
prosperitate nu va läsa Loc särädiei, sant cuie ce compun manile universiti 
Atunci când emoţile vă vor ajuta să vedeți şi să sim: umedă, în totalitatea or, practic ficare fermă de 
Aa mt emoieraz ji sm Ph aa e 

> pvfesorilor au salarii mici. Ei se concentrează asupra 


care inainte nici nu le bnulaţi, Stabiliţi-vă ca tel o a k niigi mol 
sumă fixă, care să fie suficient de importantă. Stabi- polii aopo)ela dac ui aaipu ja tă 


ura E aie ai CE n lui de folosire a cunoștințelor. 
Taaie iri, 3 a a A a Eai dată ut nm 
Atunci când subconștientul vă furnizează un plan, umșanizateşi coordonate inteligent, prin planuri de acțiune 


începeți imediat să-l aplicaţi, Inspirația este prețioasă practice, în scopul hotărât de a acumula bani. Lipsa de 
trena mel doit laptele eA III pneet sosi ati al ea i Lea de 
„Aştept momentul potrivit”. oane de oameni care cred în mod fals că „știința 
aaa tea atu apa Pi ae ea ea taia E 
Pete dune bet aer eee) Da ucr peul Ea se convætene în putere numat 
pleaca, IT E caca m ion pete & 
Ora obstat powiada aibe n Pee ic ea pie iama ian 
[oleg dara E a lait icre 

pipi re re E dee ez 
mt ii Deta l Ana 
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Educaţia v-o formaţi singuri și puteţi afla 
cunoștințele care vă conduc încotro vreți să 
mergeţi, Nu începeţi de la bază când urmaţi 
acest plan simplu. 


Mulţi oameni fac greșeala să presupună că, deoar 
Henry Ford avea puține „clase“, nu era un om „cu edu 
aie”. Cei ce comit această greșeală nu înțeleg sens 
renl al verbului „a educa”. Acesta derivă din latinescul 
duco, însemnând a extrage, a scoate, a dezvolta 
spre interior, 

Un om educat nu este, neapărat, unul care posedă o 
abundență de cunostinte generale sau specializate. Ui 
om educat este unul care și-a dezvoltat atât de mult 
facultățile mintale încât poate obține ot ceca co dorpi 
sau ceva echivalent, fără a încălca drepturile celorlalți. 


Suficient de „ignorant“ ca să facă avere 


În timpul primului război mondial, un ziar din 
Chicago a publicat o serie de editoriale în care, pri 
alie afirmaţii, Henry Ford a fost numit „un pacil 
ignorant”. Domnul Ford n-a fost de acord cu aceste 
afirmații, şi a intentat proces ziarului care îl etiche 
astfel. Cind s-a judecat procesul la tribunal. avocaţii 
ziarului au pledat pentru justificare, i bau ch 
martor pe domnul Ford, in scopul de a-i demo 
ignoranța. Avocaii i-au pus domnului Ford o mul 
de întrebări, toate menite să dovedească faptul că de 
scr putea Să posede cunostinte specializate consid 
rabile din domeniul fabricării automobilelr, era, de 
fapt, un ignorant. 


CUNOSTINTELE SPECIALIZATE 


Domnul Ford a fost încuiat cu întrebări precum: 

„Cine a fost Benedict Arnold?” şi „Câţi soldaţi au 
Irimis britanicii în America pentru reprimarea rebeliunii 
„lin 17762 Ca răspuns la ultima întrebare, domnul 
lord a replicat: „Nu ştiu numărul exact de soldaţi pe 
sure i-au trimis britanicii aici, dar am auzit că erau mult 
Imai mulți decăt s-au întors acasă.” 

În cele din urmă, domnul Ford a obosit să fie bom- 
harat cu astfel de întrobări, pi, replicând la o intrebare 
„lcasebit de jignitoare, sa aplecat, şi-a îndreptat arati- 
Morul către avocatul care pusese întrebarea Și a spus: 

Daca aș Vrea intr-adevar să raspund la intrebarea 
prastească pe care mi-aţi adresat-o, ca, de altfel, la ori- 
are alta, permitei-mi să vă amintesc că am un sir de 
Imtoane electrice pe biroul meu și, apăsându-l pe cel 
vurect, pot apela la oameni ce-mi pot răspunde la orice 
intrebare pe care vreau să mi-o lămureac privind afa- 
verile cărora îmi dedic majoritatea eforturilor. Acum, 
puteți fi atit de amabil să-mi spuneţi de ce mi-aş îmbuiba 
mintea cu cunoștințe generale, doar pentru a f capabil 
vă răspund la întrebări, atâta vreme câtam în jurul meu 
pameni care îmi pot furniza oriee informatii de care am 
nevoie?” 

Răspunsul era, cu siguranță, în concordanţă cu 
legile log. 

Răspunsul l-a läsat fară replică pe avocat Toți cei 
vi în sala de judecată şi-au dat seama că nu era 
1ăwpunsul unui ignorant, ci al unui om cu educaţie, 
Cine posedă educaţie, şie să cbțină cunoștințe atunci 
vind are nevoie de cle, şi cum să organizeze aceste 
„unoștințe în planuri concrete de acţiune. Cu ajutoral 
prupului „Minţi Superioare”, Henry Ford avea la dis- 
Pozitie tate cunoștințele specializate de care avea 
ievoie spre a deveni unul dintre cei mai bogați oameni 
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din America. Nu era esențial să depoziteze acecle eum 
tinfe în propria sa minte. 


Este uşor să dobândiţi cunoștințe 


înainte de a fi sigur de capacitatea dumneavo: 
dea transforma dorința în echivalentul său în bani, veti 
avea nevoie de cunoștințe specializate legate de marfa 
sau serviciile pe care doriți să le oferiți în schimbi 
averii. Poate că veţi avea nevoie de mult mai mult 
cunoștințe apcializate ducăt aveți capacitatea sau incli 
napia de a obține și, dacă acest lucru este adevărat, vi 
puteti suplini slăbiciunea cu ajutorul grupului dh 
neavoastră „Minti Superioare”. 

Acumularea averilor insemnate necesită putere, ia 
puterea cate dobândită prin cunoatințe specializat 
organizate superior şi inteligent și bine directionat 
dar aceste cunoștințe nu trebuie să fie neapărat în p 
sia celui ce acumulează averea. 

Paragraful precedent ar trebui să insufle speranță 
curaj celi care are ambiția de a acumula avere, dar ni 
posedă „educația“ necesară pentru a furniza cunoşti 
tele specializate de care ar putea avea nevoie. Uneori 
oamenii trec prin viață suferind de „complexe de infe 
rioritate”, căci nu sunt „oameni educați”. Cel care e în 
stare să organizeze şi sd dirijeze un grup numit „Mint 
Superioare", alcătuit din persoane ce posedă cunoştint 
folositoare în acumularea banilor, are o educație echi 
valentă cu cea a oricărui membru al grupului, 

Thomas A, Edison n-a fost „instruit“ decât trei luri 


în intreaga sa viaţa. Nu era lipsit de educație, și nici n 
murit sărac, 


Henry Ford nu poseda nici măcar cunoștințe de 
nivelul clasei a șasea, dar s-a descurcat destul de bine 
pe plan financiar. 

Cunoștințele specializate reprezinta cea mai abun: 
“lentă şi cea mai ieftină formă de servicii pe care le 
puteţi obtine! Dacă vă îndoifi, consultati statul de salarii 
al oricărei universităţi! 


Unde să găsești cunoștințele 
Mai nt de tosto, hotărâți de ce fel de cunostinte 
specializate aveți nevoie, în ce scap aveți nevoie deele. 
În mare măsură, scopul dumneavoastră principal în 
via, obiertivul pe carel urmării vă va ajuta să ine 
let de cefel de cunoștințe aveți nevoie. Odatäā stabilità 
vastă preblemă, următoarea dumneavoastră mişcare 
st să aliaţi cu precizie sursele sigure de cunoștințe. 
Cele mai importante sant: 
1, Experiența și educația fictruia. 
2 Experienta și educația disponibile prin coopera- 
xea altora (Alianța Mintilor Superioare). 
3, Colegii şi universităţi. ] 
4 pivlietec publice (prin crf gi reviste în eare sunt 
depozitate toate cunoștințele organizate ale civili- 
zatiei). 
5. Cursuri de specializare (serale sau particulare). 
Pe măsură ce acumulați cunoștințe, ele trebuie să fie 
organizate i puse în practică, într-un scop precis, prin 
planuri precise. Cunostintele nu au valoare dacă prin 
“parea Ior nu se obține un sâşig directionat spre un 
scop nobil 
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Dacă vreti să vă instruiti în plus, hotărâţi-ră mai 
întâi la ce vă trebuie cunoștințele pe care le căutaţi, apoi 
aflaţi de unde le puteți obţine. 

Oamenii de suces din orice domeniu nu contenesc 
niciodată să obţină cunostinte specializate legate di 
scopul lor principal, de afacerea său profesiunea lor. Cei 
care nu obțin succesul fac greşeala de a crede câ nu mai 
trebuie să acumuleze cunoștințe după absolvirea studi- 
ilor, Adevărul este că inatrucția nu face altceva decât să 
arate cuiva calea de a obtine cunoștințele practice. 

La ordinea zilei este sperializaren! Acest adevăr a fost 
accentuat de Robert P. Moore (fost director de angajäări 
Ja Universitatea Columbia) într-o declarație publicată 
ulterior de ziar: 


SPECIALIȘTII CEI MAI SOLICITAŢI 
Companiile angajează în primul rând persoane cu! 
specializare într-un anumit domeniu — absolvenți de 
coli de afaceri cu instruire în contabilitate yi statistien, 


mişti, dar şi lideri marcanti 

mijlocie. Cet care a fost activ in campus, a canu 
nalitate este atit de puternică incât se înţelege cu tot 
felul de oameni şi care s-a descurcat respectabil cu 
studiile are un avantaj clar asupra studentului de 

it academic. Unii dintre aceştia, datoritë calificării 
cuprinzätoare. au primit câteva oferte de slujbe, câțiva 
chiar până la șase slujte, 

Una dintre cele mai mari companii industriale lider în 
domeniu, La æris domnului Moore despre studentii 
din anii terminali de facultate, menţionând: 

„Ne interesează în primul rând să găsim oameni ca 


pot tace un progres deosebit in calitate de manageri, 
De aceea, punem accent pe caracter, inteligentă si 


personalitate cu mult mai mul decât pe datele educa- 
Tonale concrete: 

SE PROPUNE „UCENICIA" 
Aducind în discuție un sistem de „formare” astuden- 
Hlor în birouri, magazine și îndeletniciri industriale, 
domnul Moore a afirmat că, dupa primii dol sau trei 
ani de colegiu fiecărui student ar trebui ă i se ceară 
„să aleagă un traseu viitor bine stabilit și ă pună 
ipit confuzeibájbäiei de-a lungul unui plan de învă- 
țâmân academie espeilizar”. 
„Clegile i univoraitți trebuie să înțeleagă faptul 
ZA toate profesiunile şi ocupațile solicitā acum specia- 
Tigti”, a spus e, cerând ca instituție de învăţământ să 
accepte © responsabilitate mai direct pentru Indru 
marea vocației. 

Una dintre sursele de cunoștințe cele mai demne de 
incredere şi mai practice disponibile celor ce au nevoie 
„le instructie sperializată este sistemul de educaţie 
sera, care functionează în metropolele cele mai impor- 
tante. Cursurile prin corespondență oferă instrucție 
spasializată în orice colț de țară unde poate ajunge 
Posta americană, concentrându-se pe subiecte predate 
prin metoda extensii. Unul dintre avantajele studiului 
particular este flexibilitatea programului, care permite 
studiul în timpul liber. Un alt avantaj al unei astfel de 
instruiri (dacă coala cate aleasă cu atenţie) este faptul 
că majoritatea cursurilor predate de şcolile ce se 
bazează pe studiul particular beneficiază de consul- 
tanţă şi materiale de referință din belșug, care pot fi 
prejuite pentru cei ce au nevoie de cunoștințe specia: 
lizate. Indiferent de unde locuiţ, aveţi acces Ia ele în 
egală măsură. 
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Studiul și autodisciplina 


Orice obținem fără efort şi fără costuri mari este de 
cbicei subestimat, adeseori chiar discreditat; poate că. 
de aceea profită atât de puțin de minunata ocazie pe 
are neo oferă şcolile din sistemul de învățământ 
public, Autodisciplina dobândită printr-un program 
bine definit de studiu specializat compensează, intr-o. 
anumită măsură, prilejul ratat când cunoștințele erau 
dobândite gratis. Şcolile prin corespondenţă sunt insti- 
taţii de afaceri strict ierarhizate, Taxele de instruire 
sunt atât de mici incât ele se văd obligate să insiste 
asupra plăţii imediate. Faptul că i se cere să plătească, 
indiferent dacă studentul obține calificări bune sau nu, 
are efectul de a influența să urmeze cursul, deși în alte 
condiții ar fi renunțat el. Școlile prin corespondență 
nu au accentuat suficient acest aspect; adovärul oste că 
sistemele lor de percepere a taxelor constituie cel mai 
eficient mod de instrucție în decizie, promptitudine, și obi- 
ceint de termina ceea ce at inceput. 

Experiența m-a învățat acest lucru, cu mai mult de 
45 de ani în urma. M-am înscris la un curs de publi 
tate prin corespondență. L-am abandonat dupa opt sat 
zece ședințe, dar şcoala îmi trimitea în continuare chi- 
tanje- În plus, insista mult asupra plăți, indiferent dacă 
alegeam să urmez cursurile sau nu. M-am hotărât 
dacă trebuia să plătesc pentra curs (lucru la care mă 
vedeam obligat prin lege), trebuia măcar să: termin şi 
să obtin un profi din banii plai Parerea mea pe atunci 
ra că sistemul de taxe al șeali ara cam prea bine orga- 
nizat, dar, cu trecerea vremii, am aflat că a fost o com- 
ponentă prețioasă a instrucției mele care mu a fost 
tixată. Fiind obligat sa platesc, am continuat și am 
absolvit cursul, Mai apoi, mi-am dat seama c sistemul, 


ficient de perceperea taxelor pentru acea scoală valo- 
ase mult mai mult sub forma banilor câștigați, datorită 
instrucției mele in domeniul publicităţii pe care o căpă- 
lasem cu atâta reticenţă. 


Nu e niciodată prea târziu să învăţaţi 


Avem în America ceea ce se pretinde a fi cel mai 
mare sistem publie de învățământ din lume. Una dintre 
„imdaţeniile oamenilor este că ei prețuiese numai ceea 
ce are un preț Școlile americane gratuite și bibliotecile 
publice gratuite nu-i impresionează pe oameni pentru 
să suni pe gratis. Acesta este motivul esenţial pentru 
care aăţia oameni consideră necesar să fie instruiti pe 
mai departe, după ce termină şcoala şi încep să mun- 
cească, Este și unul dintre motivele principale pentru 
sure şefi îi capectă mai mul pe angajații care studiază 
în particular. Experiența i-a învățat oricine are ambi- 
Ja dea renunța a o parte din timpul său liber pentru a 
invăţa acasă deţine calităţile care î pot propulsa intr-un 
post de conducere. 

Există o anume slăbiciune în oameni pentru care nu 
stă leac. Este vorba de slăbiciunea universală a lipsei 
„le ambiţie, Oamenii, în special salariaţii, care își pro- 
ramează timpul libe läsându-şi Spaţiu pentru studiul 
particular, rămân rareori în anonimat. Acţiunea lor le 
luclitează ascensiunea, le inlătură obstacolele din cale 
si ei dobândese interesul prietenos al celor ce sunt în 
măsură să le ofere ocazii prielnice, 

Metoda studiului particular se potrivește, în primul 
vand, nevoilor angajatilor care înțeleg, după absolvirea 
solii, cà trebuie să acumuleze cunoștințe specializate 

plimentare, dar nu dispun de timpul necesar pentru 

intoarce În școală. 


| 


DELA DEBLA 


Stuart Austin Wier s-a instruit ca inginer de con- 
strui şi a activat în acest domeniu până când depre- 
siunea economică a limitat piata în așa chip, încât nu 
mai obținea salariul pe care îl cerea. S-a privit în 
oglindă și şi-a propus să-și schimbe profesiunea în avo- 
cat, s-a întors Ia facultate şi a urmat cursuri speciale: 
princares-a pregăti să [ie avocatul unei corporații, Și-a 
definitivat instrucția, a luat examenul de barou şi a 
început în curând să practice meseria de avocat 

Ca să arătăm clar cum stau lucrurile și pentru a anti- 
cipa „alibiurile" celor ce vor spune „Nu m-am putut 
intoafce la școală pentru ca aveam o familie de intre- 
tinut”, sau „Sunt prea bătrân”, voi adăuga informaţia 
că domnul Wier trecuse de 40 de ani și era căsătorit 
când s-a întors la facultate. În plus, selectând atent 
cursuri de înaltă specializare în colegiile cele mai bine 
pregătite pentru a preda subiectele alese de el, domnul 
Wier a incheiat în doi ani munca pe care majoritatea 
Studenților la drept o fac în patruani E profitabil să şti 
cum să apreciezi piața de cunoștinței 


Contabilitate pe roți 

Si analizăm un exemplu concret. Un vânzător de 
băcănie s-a văzut dimti-odată șomer. Cum avusese o 
experiență în domeniul contabil, a urmat un curs de: 
contabilitate specializat, s-a familiarizat cu cele mai 
moderne tehnici de lucru și cel mai sofisticat echipa- 
ment de birou și a iniţiat o afacere pe cont propriu. 
Luându-l ca asociat po băcanul cu care lucrase inainte, 


a incheiat contracte cu peste o sută de mii de negustori 
pentru a le fine socotelile, contra unei taxe lunare 
modice. Ideea lul a fost atât de practică, incat a conside- 
ratin curând necesar să infünțeze un birou mobil intr-un 
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camion ce transporta mărfuri uşoare, pe care a echipat 

cuaparatră contabilă modernă, Acum are o armată de 

astfel de birouri mobile „pe roți” şi creează mereu 

locuri de muncă pentra personal sau asistenţi, ofe- 

rindu-le micilor comercianți servicii contabile de cea 
altă clasă h un pref neînsemnat. 

Cunoșiințele specializate, la care se adaugă imagi- 
naia, au fost ingredientele care au compus această afa- 
cere unică și de mare succes, Anul trecut, proprietarul 
a plătit un impozit pe salarii cam de zece ori mai mare 
decât cel plătit de negustorul pentru care lucra atunci 
când şi-a pierdut slujba. 

La baza unei afaceri de succes nu stătea nimic mai 
mult decăt o id 

De vreme ce eu am avut privilegiul de a-i oferi vån- 
torului șomer acea idee, îmi asum acum privilegiul 
suplimentar de a sugera o ală idee care presupune 
posibilitatea unui câștig şi mai mare. 

1deca mi-a fost sugerată de un vânzăter care a 
renunțat să mai vândă şi a început o carieră în contabi- 
e in regim „cu ridicata”. Când i-a fost pomenit acest 
plan ca soluţie Ia faptul că ramasese fara slujba, el a 
exclamat cu promptitudine: „Îmi place idees, dar nu 
stiu cum sä scot bani din ea.“ Cu alte cavinte, s-a plâns 
că nu va şti cum să scoată pe piaţă aceste cunoștințe 
contabile după ce le-a dokindit, 

Deci, acest lucru a provocat altă problemă care 
necesita rezolvare. Cu ajutorul unei tinere dactilografe 
care a putut pune lucrurile în ordine, a fost pregătită. 
carte de foarte mare succes, descriind avantajele aces- 
lui nou sistem de contabilitate. Paginile au fost dactilo- 

n album similar cu cel 
Compus din tăieturi din ziare, care a servit drept o màr- 
Iurie tăcuiă a isterie acestei noi afaceri at de eficientă 
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încât proprietarul său a intrat curând în posesia mai 
multor contracte decât era capabil să manevreze. 


Planul care a clădit o afacere 


Mii de oameni din tostă țara au nevoie de serviciile 
unui specialist în mărfuri, capabil să pregătească un 
dosar atrăgător pentru marketingul serviciilor 

ideea, aici s-a născu: din necesitate, a fost 
menită să dea o soluție la o urgenţă ce trebuia neapărat 
rezolvată, dar nu sa limitat Ia sprijinirea unei singure 
persoane. Cea care a zămislit ideea are o imaginație 
infioritoare, Ea a văzut în rodul minţii sale zorii unei 
not profesiuni care avea să folosească miilor de oameni 
care au nevoje de instruire practică în marketingul ser- 
vicilor personale. 

inspirată să treacă la acţiune de succesul instantaneu 
al primului ei „plan precis pentru a scoate pe piaţă ser- 
vicile personale”, această femeie anergică s-a concen- 
tratasupra soluției la o problema similară pentru fiul ei 
care abia terminase facultatea, dar fusese complet inci- 
pabil sa-și puna în valoare serviciile. Planul pe care ba 
elaborat pentru e! a fost cel mai rafinat mod de comer- 
cializare aservicior personale pe care l-am văzut vre- 
odată, 

Când a fost terminat, proiectul conținea 50 de pagini 
dacilograiate atent, continând informați bine orgari- 
zată cu privire la capacitățile native ale fiului său, expe- 
iețele personale şi un numär însemnat de alte detali, 
prea speciale pentru a fi reluate aici. Proiectul includea, 
de asemenea, o descriere completă a poziției pe care 
dorea fiul ei, precum si o formulare excepțională a strar 
tegiei precise pe care o va folosi el in atingerea acest 
poziţii 


Pregătirea proiectului a necesitat o munca de câteva. 
săptămâni, timp în care creatoarea lui și-a trimis 
aproape zilnic fiul a biblioteca publică, pentru a procura 
„late necesare pentru modalitatea cea mai avantajoasă 
existentă pentru a-i oferi serviciile. L-a trimis și la toti 
<oeeurenţi potențialului său villor şef şi a obținut de la 
i informatii vitale privitoare la metodele lor de afaceri, 
care au avut o mare însemnătte în elaborarea unui 
plan ce avea drept obiectiv ocuparea postului pe care îl 
“loa. Când proiectul a fost definitivat, el conținea 
peste pase sugestii foarte eficiente spre folosul și benef 
“iul potențialului şef. 


Şi-a cruțat zece ani din viaţă 
necesari „începutului“ 


S-ar pulea să vă întrebaţi: „De ce să ne srăduim 
ataca să ne asigurăm oslujbă stabila?” 

Räspunsul este: „Niciodată nu vei avea probleme 
ilacă faceţi un lucru cum trebuie!” Planul elaborat de 

castă femeie în beneficiul fiului său ba ajutat să 
„ină slupa pe care o solicitase, inci de la primul 
interviu cu un salariu fiat de el însusi 

În plus — și asta este important — postul nu ia 
verut tânărului să pornească de la bază. A început ca 

ni director, cu salariul unui director. 

„De ce si ne sträduim atâta?” 

Fai, pe de o parte, prezentarea pregătită în prealabil a 
estun tanar, care s-a dus la un interviu, soliciând un 
Iri, ta economisi nu mai puțin de zece ani de care ar 
Ni avut nevoie ca så ajungă în pumetul din eare a pomni 
slici „ar fi inceputdejos i si-ar ficroit drum în ierarhia 

mezina 
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Ideea de a incepe de jos și a-i croi dram în ierarh 
profesională poate părea solidă, dar obiecția principală 
ridicată este urmatoarea — prea multi dintre cei care 
încep de jos nu reuşesc niciodată să-i 

suficient de sus pentru a putea fizăriţi de șansă, și prin 
Urmare rămân jos. Ar trebui menționat şi faptul că per- 
speciva, când priveşti dejos, nu este prea strălucitoare, 
sau incurajatoare. Are tendința Să ucidă ambiții. Noi o 
numim „inscrierea pe un făgaș”, care inseamnă că ne 
acceptăm soarta pentru că ne formăm deprinderea ruti- 
nei zilnice, o deprindere care 3fârgeșe prin a deveni 
atât de puternică, încât renunțim să o combatem. 
acesta este un alt motiv pentru care este foarte eficie 
să începem cu o treaptă sau două mai sus de bază, 
Acţionând astfel, ne formăm deprinderea de a ne uit 
în jur, de a constata cum progresează ceilalți, dea sesiza 
ocaziile şi a profita de ele fără ezitare. 


Lumea iubește învingătorii 


Dame, care a câștizat campionatul național în 1930, 
când era antrenată de răposatul Knute Rocke. 


finase slujbele și, după încercări eșuate în bâncile de 
investiții şi domeniul cinematografic, a acceptat pı 


lucru, dar ea a fost suficientă pentru a-i oferi o ocazie. 


Aproape doi ani de zile, a fost angajat într-o slujbă 
care nu-i plăcea, și n-ar fi progresat niciodată dacă n-ar 
fi ales să facă ceva în privința nemulțumirii sale. Mai 
întăi, a fintit slujba de asistent de agent de vânzări al 
companiei sile, şi a obținut-o. Acea singură treaptă l-a 
plasat suficient de sus deasupra mulțimii pentru a 

posibilitatea să întrezăreastă o ocazie și mai însemnată. 
De fapt, a plasat acolo unde ocazia l-a putut zări pe el. 

Avândut un număr atåt de important de dispozitive 
auditive electronice încât A. M. Andrews, președintele 
comitetului director al Companiei de Producere a 
Dictografelor, o companie concurentă celei în care lucra 
Halpin, a vrut să afle cite ceva despre omul Dan 
Halpin, care crea probleme depășind cifrele de vânzare 
ale repulatei Companii de Dictografe. L-a chemat pe 
Halpin la el Când s-a incheiat întrevederea, Halpin era 
noul director de vânzări, responsabil de Departamen- 
tul de Acustici. Apai, în scopul testării caracterului Și 
enturiasmului tânărului Halpin, domnul Andrews a 
plecat trei luni în Florida, lăsându-l să se înece sau să 
„tea aripi noŭ sale slujbe. Nu s-a înecat În spiritul tipic 
postulatului lui Knute Rocke: „Lumea iubeşte învingă- 
lorii gi nu are timp pentru ratati“, el s-a implicat atât de 
mult Slujba sa, incât a fost ales vicepreşedinte al com- 
paniei, post pe care mulți ar fi mândri să-l obțină la 
capătul a zece ani de efort cinstit. Halpin a învăat tru- 
vul în ceva mai mult de şase luni. 

Una dintre principalele coneluzii pe care vreau să le 
scot în evidentă prin toată această filozofie este că 
vrcâm pe poziții irsemnate sau rămânem în anonimat 
datorită unor conditii pe care le putem controla, dacă 
dorim într-adevăr acest lucru. 


98 DE LA IDEE LA BANI 


CUNOŞTINŢELE SPECIALIZATE 9 


Nu lânceziți în anonimat 


Voi încerca să accentvez aici un alt aspect important 
i anume că atăt succesul, căt şi eşecul sunt, în mar 
măsură, rezultatu deprinderi Nu am nici cea mai mică 
îndoială că asocierea lui strânsă cu cel mai ma 
antrenor de fotbal pe care America l-a avut vreodată 
insuflat în mintea sa același fel de dorinţă de a e 
cane a făcut echipa de fotbal Notre Dame vestită ir 
lumea întreagă. E adevărat, serveşte la ceva adorar 
unui erou, cu condiția ca cel aderat să fe un învingător 
Convingerea mea că asocierile în afaceri sunt factori 
vitali, atât în eșec cât şi în succes, a fost demonstrată 
dlar când ful meu Blair a negociat cu Dan Halpin sluji 
Domnul Halpin i-a oferit un salariu de pornire «6 
reprezenta cam jumatate din ce i-ar fi oferit o companie 
rivală. Miam exercitat presiunea de părinte şi l- 
influențat să accepte poziția oferită de domnul Halpin 
căci consideram Ea asocierea cu cineva care refuză 
facă compromisuri cu situații care m 
achizitie care nu poate fi măsurată în bani, 
Anonimatul este o poziţie monotonă, plictisitoa 
neproftabilă pentru nimeni. Deaceea mi-am cut timp 
să descriu cum pot fi ocolite inceputurile de jos pri 
planuri adecvate. 


Puteţi rezista competiţiei 
Cea care a redactat „Planul de oferire a serviciilor 
personale” pentru fiul shu pri 


toate colturile țării pentru cooperare în pregătirea, 
prciecte similare pentru cei ce vor, de asemenea, să-i 


vândă serviciile personale pe mai mulți bani. 


Nu trebuie să presupuneţi că planul ei constă doar 

comercializarea inteligentă ceii ajută pe bărtaţi şi pe 
femei să ceară și să primească mai mulți bani pentru 
aceleași servicii pe care le-au vândut inainte pe mai 
puțini bani. Ea protejează interesele beneficiarului, dar 
iale ofertantului de servicii personale și iși pregăteşte 
planurile în aşa fel încât şeful primește valoarea 
«deplină a banilor în plus pe care fi plătește. 

Dacă aveţi imaginație și căutați o supapă mai profi- 
tabilă a serviciilor dumneavoastră personale, această 
sugestie ar putea fi stimulul pe care îl căutați. Ideea vă 
poate furniza un venit cu mult mai mare decit cel al 
unui doctor obişnuit, al unui avocat Sau inginer a carul 
instruire în facultate a solicitat câţiva ari. 

Nu există un pret stabilit pentru o idee buna! 

Îndărătul tuturor ideilor stau cunoștințele speciali- 
zate. Din nefericire, pentru toli cei care nu găsese 
bogății din abundență, cunoștințele specializate sunt 
mai abundente și mai ușor de dobândit decât ideile. 
Tocmai datorită acestui adevăr, exist o cerere genezală 
si ocazii inepuizabile pentru o persoană capabilă să 
ajute oamenii să-i comercializeze avantajos serviciile 
personale. A fi capabil înseamnă a avea imaginaţie, sin- 
pura calitate necesară pentru a impleti cunoștințele cu 
idel, sub ferma planurilor organizate care au ca scop 
„obânirea averilor. 

Dacă aveţi imaginaţie, acest capitol vă poate furniza 
w bază suficientă pentru a se constitui în punctul de 
pornire în acumularea bogățiilor pe care le doriti. Reți- 

Jea este lucrul esențial. Cunoștintele speciali 
se găsesc la fiecare pas — chiar la fiecare pas! 


E 
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De reținut 


Ştiinţa este doar puterea potențială. Vă puteţi 
niza cunoștințele pentru a vă oferi planuri de acţiui 
bine structurate și direcionate către un scop precis. 


Folosiţi oricare dintre cele cinci surse majore 
cunoștințe — ele vă sunt oferite în acest capitol. 
uor să acumulaţi cunoștințe. 


Dacă nu sunteţi gata să vindeți un produs, vă pute 
vinde serviciile sau ideile Ia un preț foarte bun. B 
baji de peste șaizeci de ani au avut foarte mare stu 
în a realiza această performanță. Proiectul a dat 
impuls extraordinar miilor de tineri ce credeau 
autodisciplină. 


Planul oferit în acest capitol vă poate scuti zece ani 
ucenicie în orice slujbă, 

Cunoștințele pavează calea câtre bogății — at 
când știți ce cale să urmați. 


Pasul 5 către îmbogăţire 


Imaginaţia 


Imaginaţia este într-adevăr atelierul de lucru unde 
vupătă formă toate planurile create de cameni: impul- 
sul, dorința capătă formă, matrice și acţiune cu ajutorul 
Iscutăţii imaginative a spiritului. 

Se apune că omul poate da viaţă oricărui lucru: își 
imaginează. 

Cu ajutorul focutăţii sale imaginative, omul a des- 
Coperit și a stăpânit mai multe forțe ale naturii în 
ultimii cincizeci de ani decât in întreaga istorie a rasei 
umane înainte de acest moment. EI a cucerit aerul atât 
«te deplin, incât pisările i sunt modeste concurente în 
bor. A analizat si a cântărit soarele la o distanță de 
milioane de mile, șia determinat cu ajutorul imaginației 
vlementele care îl compun. A mărit viteza de deplasare, 
iar acum poate călători mai rapid decât sunetul. 

Singura frontieră rațională pe care o cunoaște omul 
«tă în dezvoltarea și folosirea imaginatiei sale. FI nu 3 
atins încă punctul culminant al dezvoltării în ceea ce 
priveşte folosirea facultăţii sale imaginative. A desco- 
perii pur și Simplu că are imaginație, şi a început s-o 
folosească intr-o manieră foarte elementară. 
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Toate „erestrele” de care aveți nevoie în 
viață sălășluiese, în stare latentă, în imagi- 
naţia dumneavoastră, Imaginaţia este atelie- 
rul de lucru al minţii, capabil să transforme | 
energia mentală în împliniri și bogăţie. 


Sinteza şi creația 


Imaginaţia funcţionează în două feluri. Unul 
cunoscut sub numele de „imaginaţie sintetică”. ar cel 
lalt drept „imaginatie creatoare” 

Imaginaţia sintetică: Prin intermediul acestei facul- 
taţi, vechile concepte, idei sau planuri se redispun: 
combinații noi, Această facultate nu creat nimi 
Ea nu lucrează decăt cu materialul experienței, edi 


excepția „geniului” care și aduce înscenă ir 
ia creatoare, atunci când nu-și poste rezclva pi 
blema cu ajutorul imaginatiei sintetice. 


direct cu Inteligența Infinită, Este facultatea pri 
care omul capstă „floral“ şi „inspirația“ de care. 
nevoie. Ea este mijlocul prin care omul capătă toat 
ideile de bază sau cele noi, Și tot în acest fel, in 
vidul poate „veni în contact” sau comunica cu zone 
subconstientului altor camen 


Imaginaţia creatoare funcționează automat, in fel 
descris în paginile următoare. Această facultate 


lunctionează decăt atunci când conştientul acţionează 
tuovitezā extrem de ridicată ca, spre exemplu, în cazul 
in care conştientul este stimulat de emoția unei dorințe 
putemie. 

Imaginaţia creatoare prinde Viaţă, în direct raport cu 
dezvoltarea i prin folosire. 

Marii conducatori din domeniile afacerilor, indus- 
vii, finanțelor și marii artişti, muzicieni, poeți i seri= 
iori devin renumiți dezvotândurși facultatea imagi- 
maici creatoare. 

Atât latura creatoare cât şi cea sintetică a imaginației 
vi Tnbogäjesc performanțele prin folosire, aya cun orice 
muşchi sau organ al trupului se dezvoltă prin solicitare. 

Dorința este doar un gând, un impuls. Este nebu- 
Ioasă şi efemeră. Este abstractă și nu are valoare până 
când nu se transformă în echivalentul său fizic. Deşi 
imaginația sintetics este ce care se folosește cu cea mai 
mare frecvență, trebuie să rețineți că, în procesul trans- 
formarii impulsului dorintei în echivalentul său finan- 
«iar, puteți face faa la fel de bine și improjurărilor Și 
situațiilor care cer folosirea imaginaţiei creatoare. 


Stimulaţi-vă imaginația 


Facultates dumneavoastră imaginativă poate slabi 
«dacă nu este folosită. Poate fi einviată şi însuflețită 
prin utilizare, Această facultate nu se stinge, deși poate 
‘eveni latentă prin nesolicitare. 

Deocamdată, concentraji-vä atenţia asupra dezvol- 
tarii imaginației sintetice, căci aceasta este facultatea pe 
tare o veti folosi cel mai des în procesul transformării 
‘lorintei în bani. 

“Transformarea impulsului abstract, a dorinței, în 
realitatea palpabilă a banilor necesită folosirea unuia 
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sau mai multor planuri, Aceste planuri trebuie reda pe care natura a folosit-o în zămislirea Pământului și a 
tate cu ajutorul imaginației, si în special cu facultat tecărei forme materiale a universului, inclusiv corpul 
sintetica. si creierul în care s-a născut impulsul dumneavoastră 
Citiţi toata cartea, apoi întoareeţi-vă la acest capit e gândire. 

i începeți pe dată să vă punei in aplicare imagina Puteţiacumula oavere cu ajutorul legilor cu titlul de 
pentru a lucra la redactarea unuia sau mai multor pi postulate. Dar, mai întăi, trebaie să cunoaşteţi aceste 
uri în scopul convertirii dorinței în bani, Instruct Jegi şi să învățați să le folosiți. Prin repetiție, şi ana- 
detaliate cu privire în elaborarea planurilor au lzând descrierea acestor principii din fiecare unghi pesi- 
oferite în aproape fiecare capitol. Puneți în pra vi, autorul sperd să vă dezvăluie secretul prin care mu 
instrucțiunile care se potrivesc cel mai bine cu nevoile acumulat toate marile averi. Indiferent de cât de ciudat 
dumneavoastră şi puneți-vă planul pe hârtie, dacă n-a “i paradoxal ar pârea, „secretul“ nu este un secret, 
cut-o deja. În momen În care veţi realiza a atura însăși îl face public în pământul pe care trăim, 
lucru, veţi fi dat cu siguranță formă concretă stelele și planetele de deasupra capetelor noastre, în 
dorinte abstracte, Citiţi ultima frazi încă o data. Cititi- “iementele de deasupra și din jurul- nostru, în fiecare fir 
cu voce tare foarte încet si, facând acest lucru, re Sie iarba pi in erare fommna de viață pe care o vedem, 


că în momentul in care vă formulați în seris dorinja Principiile care urmează vă vor deschide calea înțe- 
planul necesar realizării sale, ați cut deja prim rii vi lege 
dintro serie de pași care vă vor oferi posibilitatea să Pere pensiunii, E pi op E 


d a măsura ce citiți această filozofie pentru prima dată, 
transformați gândul în echivalentul Său palpabil. spal, când o vai rect și vefi studia, vefi descoperi 


sa întâmplat ceva care o să vă clarifice și o să vă ofere 
o înţelegere mai amplă a întregului. Mai presus de 
Toate, nu vă opriți i nu ezitaș în studiul acestor prin- 
pii, până ce nu veți f citit această carte de cel puţin 
[ei ori, căci atunci nu veţi mai dori să vă opriti. 


Natura ne spune secretul averii 


Pământul pe care trăiţi, dumneavoastră, orice 
acru material — toate acestea sunt rezultatul schi 
tarii evolutive, prin care fragmente microscopice di 
materie au fost organizate și aranjate ordonat. 
În plus — această planetă, fiecare dintre miliard Ideile devin averi 
de celule individuale ale corpului dumneavoastră 
Bome tor de malerie au dz ono form eng b 1deilesunt germenii tuturor averilor. Ideile sunt pro- 
de energie. „usele imaginatiei. Să examinäm câteva idei bine cu- 
Dorința este un impuls de gândire! Impulsurile noscute care au stat la baza unor averi uriașe, în spe- 
gândire sunt forme de energie. Când incepeti cu ranță căaceste exemple vă vor oferi informații concrete 
impuls de gândire — dorinţa — spre a acumula jrivincă metoda prin sare poate fi folosită imaginația în 
atrageți în serviciul dumneavoastră aceeași „mater cumularea averilor. 
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Lipsea un ingredient 


cum cincizeci de ani, un Părân doetor de fară 
senior gra piponi calul atat Theet ineo far 
macie pe uga din spate 9i a Inceput sa era Ci 
tânărul farmacist. i i 

Mai bine de a oră în pate the rr dec 
tor şi farmacistul au vorbit jeet Apoi doctora a pies 


Farmacistul a privit atent ceainicul, a bägat mâna 
buzunarul de la spate, a scos un fişi de bani și il-a dat 
doctorului. Fşicul conținea exact cinci sute de dolari — 


Doctorul i-a înmânat un petic de härte pe care era. 
scrisă o formulă secretă. Cuvintele scrise acolo valoran, 
ät räscumpärarea unui rege! Dar nu pentra doclor! Acele, 
Cuvinte magice erau necesare pentru a porni fierberea 
coins nici doctorul, nic! farmacistul nu guion. 
ce averi fabuloase erau menite să izvorască din acel 
ceaine. 

Darânul doctor era bucuros să vândă acest ceainic cu, 
cinci sute de dolari. Tänärul isca mult parindurgi toate 
economiile de o viată pe bucăţică de hârtie și în biet 
caini El na visat niciodata că investii sa va Bice ca 
din ccainie så se never aur ajungind intro zi sA depi- 
easet performanta miraculoasa a timpii Ii Aladin, 

Farmacistul achiziționase de fapt o idee! 

Ceainicul vechi și palea de lemn, ca si mesajul 
secret pe o bucăţică de hårt erau intâmplätoare Ciu 
datele trucuri ale cesinicului au devenit evidente după 
ce noul proprietar a amestecat iati acerte pu 


un ingredient de care doctorul nu stia nimic. 
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rcereaţi să descoperiți ce adäugase tânărul la mesa- 
jul secret, făcând ca aurul să se reverse din ceainic, lată 
o relatare a unor fapte mai bizare decit imaginația, 
fapte care sau născut dint- idee. 

Si contemplăm o secundă vastele averi în aur pe 
care le produsese această idee. A oferit şi încă oferă 
averi uriaşe oamenilor din intreaga lume care distri- 
buie conținutul ceainicului, 

'Batrânul ceainic este astăzi unul dintre cei mai mari 
consumatori mondiali de zahär, oferind astfel slujbe la 
mii de persoane care se ocupau cu cultivarea trestiei de 
zahăr şi rafinarea și comercializarea zahărului. 

Vechiul ceainic consumă, an de an, milioane de sti- 
cle care oferă slujbe unui număr urias de muncitori ce 
fabrică sticla. 

Bătrânul ceainic oferă slujbe unei armate de func- 
ționeri, stenografi, copiator și experți în publicitate din 
intreaga fară. A adus faimă și avere la zeci de artişti 
care au zămslit minunate tablouri descriind produsul. 

Vechiul ceainie a transformat un mic oraș sudic în 
la economică a Sudului, care oferă acum bene- 
rect sau indirect, tuturor afacerilor și turor 
locuitorilor oraşului. 

influența acestei idei oferă acum beneficii tuturor 
țarilor civilizate din lume, revanând un râu de aur 
asupra tuturor celor care o ating- 

Aurul ce a izvorât din ceainic a înălțat și line pe 
picioare unul dintre cele mai proeminente colegii sudiste, 
tunde mii de tineri primesc instruirea esențială pentru 
“obéndirea sueceauiui. 

Dacă produsul din acel vechi ceainic de alamă ar 
putea vorbi, ar spune povești extraordinare în orice 
limbi. Poveşti de dragoste, povești de afaceri, povești 
despre oameni care sunt zilnic stimulați de el. 
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Autorul este sigur de cel putin o astfel de poveste 
căciela luat partela ea, şi totul ainceput nu departe de 
chiar locul unde farmacistul a cumpărat bătrânul 
caini Aici șia cunoscut autorul sonia, $i ca i-a spus 
prima despre ceainicul fermecat, Ei tocmai beau pro- 
dusul fabricat de ceainie când ela cerut-o în căsătorie. 

Oricine si fi, oriunde ați locui, cu orice v-aţi ocupa, 
retinei, de acum înainte, de fiecare dată când vedeţi 
cuvintele Caae Cal, că acest uriaş imperiu de bogăţie şi 
influență sa înălțat pe o singură idee și că misteriosul 
ingredient pe care farmacistul Asa Candler l-a ameste- 
cat cu formula secretă a fost — imaginar 

Opriţ-vi și pândiți-vă o clipă 

Amintţivă de semenes că paşii ctre bogăţie descriși 
în această carte au constituit mijloacele prin care influ- 
enta produsului Coca-Cola s-a răspândit în fiecare, 
metropolă, oraş, sat și întretäiere de drumuri mondiale, 
şi căorice idee pe care aţi putea-o zämisli dumneavoas- 
te, în fal de solidi gi extraordinară ca și Coca-Cola, ponte 
SA repete recordul atins deacest fiimos duşman al setei 
din lumea largă. 


Un milion de dolari într-o săptămână 


Următoarea poveste demonstrează adevărul zical 
„dacă vrei, poţi”. Mi-a fost istoristă de mult apreciatul 
educator şi cleric, raposatul Frank W. Gunsaulas, car 
si-a început cariera de predicator în regiunea terenu- 
ilor de depozitare din Chicago. 

Ín anii studenției sale, domnul Gunsaulus a reinar- 
cat multe deficiente în sistemul nostru educativ, defect 
pe care credea ca le-ar putea corecta dacă ar fi direct 


de colegiu. 


Sa hotărât să pună bazele unui nou colegiu în care 
își va putea pune în practică ideile, ră handicapul 
metodelor ortodoxe de educatie. 

Avea nevoie de un milion de dolari pentru a pune în 
practică proiectul. De unde să facă rost de o asemenea 
sumă de bani? Aceasta era intrebarea care domina majo- 
ritatea gândurilor acestui tânăr predicator ambițios. 

Dar se părea că nu făcea nici un progres. 

Se culca în fiecare seara cu acel gând în minte. Se tre- 
zea dimineața cu el, Îl lua cu el pretutindeni. Îl întorcea 
pe toate fetele în mintea sa, până a devenit o ohseste 
mistuitoare. 

Fiind înacelași timp şi predicator, dar şi filozof, doc- 
torul Gunsaulus a recunoscut, ca topi cel care reuşesc in 
viai, că punctul de pornire este stabilirea clari a scopu- 
Jui. El a recunoscut şi că, pentru a-ti stabili clar telul, ai 
nevoie de însulețire, viață și putere, susținute de o 
«loință arzătoare dea traduce acel scop în echivalentul 
sau material, 

EL ştia toate aceste mari adevăruri, dar nu ştia de 
unde sau eum să pună mina pe un milion de dolari. Ar 
fi fost fres să renunțe și să abandoneze, spunând: „Ei 
bine, ideea mea este bună, dar nu pot face nimic cu ea, 
mu am de unde să obțin milionul de dalari de care am 
nevoie.” Exact aşa ar fi spus majoritatea oamerilr, dar 
mu este şi cuzul reverendului Gunsaulus, Ce a spus şi ce 
a ficut este atât de important, încât acum vi-l vom 
prezenta şil vom läsa sä ne spună el însuși povestea sa: 


„Intro sămbită dupt-amiază, stăteam in camera mea, 
ândindurenă la modalităţi de a câștiga banii necesari 
Spre ami pune planurile in aplicare. Mà gândeam de 
aproape doi ani, dar nu fäcusen nimic altceoa dă să m 
günda! 
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Atena și cale m-am hatărit e voiobine milionuldi 
dolari car imi trebuia intro lună Cum? Nu mă inte: 
resa. Cea mai importantă era hotărârea de a obțin 
Banii intrun timp tine determina pi vroa vă sp 
că în momentul in care miam formulat clar în 
decizia de a obtine banii intr-o perioadă fä, am 
cuprina sde un sentiment ciada de siguranță, pe ci 
hurl mai simțisem niciodată până atunci. Ceva din 
Intru meu părea să spună! «De ce nu ai ajuns 
acestă hoüräre cu multă vreme în urmă? Danil 
asteptau dintotdeauna, 

Lucrurile an inceput 3 se precipite. Am anunțat ziaz 
le că aveam sa suspin o piedică a doua zi iminea 
intitulati: «Ce aş face dară ag avea un milion 
dolari» 

Mam apucat să lucrez la discurs imediat, dar treb 

să vă maärtarisese deschis că sarcina nu cra dl, 
căci îmi preşăteam predica de aproape doi ani de zi 
Am terminat treaba cu mul inainte de miezul nog 
Miam culcat cu un sentiment de ineredere,eāci m 
dem deja in posesia amui milon de dări. 

Dimineata m-am trezit devreme, am citit predica; a 
am îngenuncheat si m-am rugat ca predica mea 
ajungă la urechile cuiva care imi va oferi banii de 

În timp ce mä rugam am avut iarăşi acel sentimenti 
siguranta, că banii aveau să sosească, De emotie, 
plecat fară predică i nu mi-am dal seama de această 
egijeță decăt în momentul cnd am ajuns la tribună, 
gata sä o sustin, 

Era prea lrzu Să meng si-mi recuperez notele — 

ce binecuvântare că nu m-am mai putut toarce! În 
schimb, subconstientul mia furnal materialul d 
care aveam nevoie Când m-am ndicat si-mi în 
discursul, am inchis ochii giam pusîn cuvine suf 

și inima din visele mele Nu vorbeam doar pen 
publi, ci imi imaginam că vorbesc și ui Dumne 
Am spus ce po face cu un milion de dolari dacă oi 


această cum. Am descris planul pe care mil contu- 
rasem în minte privind organizarea unei importante 
instituții de educaţie, unde tinerii să învețe să fscă 
lucruri pracăce și, în acelaşi imp, săi dezvolte spiritul 
Câni am terminat şi m-am aşezat, un bärbatdin public 
Sra ridicat încet de pe scaun, cam din rândul al treilea 
din public, si s-a indreptat citre tribună. Mä intrebam 
ce va face. A venit, mi-a strâns mâna, și a spus: 
«Parinte, mi-a plăcut predica. Cred că aţi face într-ade- 
văr ot ce ali spus, dacă aţi avea un milion de dolari 
Peniru a vă dovedi că eu cred în dumneavoastră și in 
predica dumneavoastră, dacă vrei să veniţi mâine 
dimineață l biroul meu, va voi da milionu de dolari, 
Pe mine mă cheamă Philip D. Armura” 

Tânărul Gunsaulus s-a dus la biroul domnului 
Ammour şi și-a luat milionul. Cu acești bani, el a pus 
bazale Institutului Tehnologic Armour cunoscut acum 
sub numele de Institutul Tehnelogic Ilinois. 

Milionul de dolari de care avea nevoie i-a parvenit 
sub formă de idee. În spatele ideii stătea dorinja pe care 
tnărul Gunsaulus o adăpostse în minte vreme de 
aproape doi ani. 

Remareați acest lucru important —a obținut banii la 
mai puțin de treizeci și șase de ore după ce a ajuns la o 
Iwtaräre ferma de a-i obtine, si şi-a stabilit un plan con- 
cret pentra a-i obține. 

Nu eranimic nou sau singular în gândurile lipsite de 
substanță ale lui Gunsaulus şi în speranța lui dabă dea 

we rost de un milion de dolari.O făcuseră și alții înain- 

a lui și mulţi de atunci au avut acelaşi gând, Dar era 
ceva cu adevărat unic şi diferit in decizia la care a ajuns 
in acea sâmbătă de pomină, când a lăsat generalitätile la 
w parte şi a declarat ferm: „Voi obține acei bani în mai 
putin de o săptămână!” 
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în plus, acest principiu prin care reverendul 
Gunsaulus si-a obtinut milionul de dolari este încă. 
valabil! Și vä să la îndemână! Legea universală 
uncionesz azi ca i în vremea in care tanarul predica: 
tor a folosit-o cu atâta sucees, 


Scop precis și planuri precise 

Remaraşt că Asa Candler şi reverendul Frank] 
Gunsaulus aveau ceva în comun. Amândoi cunoștea 
„uimitorul adevăr că ideile se pot converti în b 
printr-un scop precis i planuri precise, 

Dacă sunteţi unul dintre cei ce cred că munca grea i 
cinstea pot aduce singure bogății, uitati că acest gând 
existat El nu este adevärat! Bogāțile, când vin în can 
titi uriaţe, nu sunt niciodată rezultatul exclusiv, 
muncii grele! Bogäțiile sosesc, dacă sosesc vreodai 
drept răspuns la cererile precise bazate pe aplica 
„unor principii precise, si nu prin întâmplare sau n 

În general vorbind, ideea este impulsul de gândi 
care pune în practică un gând prin intermediul imagi 
aici. Toi comiz-voiajuii experimentați gtiu că i 
se pot vinde acolo unde marfa nu merge. Comis-vo 
jorii obişnuiți nu ştiu acest lucru — exact de aceea 
sunt „obişnuiţi“. 

Un editor de câţi la pre redus a făcut o descop 
cars ar trebui să valoreze mult pentru editori în 
ral. EL a aflat că mulți oameni cumpără titluri, nu 
tinutul cărților. Shimbând purși simplu numele 
care nu se vindea, vânzarile au sărit la peste un mil 
de exemplare. Conţinutul cărții nu sa schimbat 
intrun fel EI a eliminat doar coperta cu titlul care m 
se vindea şi a pus în loc o nouă copertă cu un titlu d 
valoare comercială. 


Aceasta era 
Fra imaginaţia. 

Ideile nu au un pre fix; Creatorul de idei işi face 
propriul pret si, dacă este inteligent, îl obtine. 

Practic, povesteaa fiecărei mariaveri incepe în ziua în 
cars eeatorul pi vânătorul de idei so aliază și Inerează 
in armonie. Carnegie s-a inconjurat de oameni care 
puteau face tot ceea ce el nu putea să facă, de oameni 
are zamisleau idei și care puneau ideile în practica, și 
s-a îmbogăţi pe sine și pe ceilalţi cu averi fabuloase. 

‘Milioane de oameni tree prin viaţă sperând så nime- 
vească „brege favorabile. Poate că o astfel de breșă favo- 
rabili ponte furniza oamenilor ocazii, dar planul cel 
mai sigur nu depinde de noroc. O „breșă” pricină mi-a 
ulei cea mai importantă ansă în viată — dar a trebuit 
va dadie denăzeci și cinci de ani de efort hotărât acestei 
Sanse inainte ca ea să devină o posesiune însemnată. 

„Breșa” consta în norocul meu de a-l intilni pe 
Andrew Carnegie și de a câştiga cooperarea lui, Cu 
mea ocazie, Carnegie mia insuflat iden organizării 
principiilor implinirii intr-o filozofie a succesului. Mii 
ile oameni au profitat de descoperirile fäcute în cei 
(ouszeci şi cinci de ani decercetare, şi numeroase averi 
miu acumulat prin aplicarea acestei filozofii, Începutul 
i fost simplu. Era o idee pe care oricine ar putea-o 


se, indiforont de cât do simplă ar fit 


Bresa favorabilă a venit prin intermediul ui Carnegie, 
slar ce e de spus despre atărâre, scopul precis, dorința 

yi implini scopul i efortul susținut de douăzeci și 
tinc de ani? Nu era o dorință obisnuiti care a supra- 
virat dezamägiri, descurajärii, infrångerii temporare, 
«viilor și amintirii constante a „irosirii timpului”. Era 
wlorință arzătoare! O obsesie! 
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Cână mi-a fost insuflată ideea pentru prima dată de 
către domnul Carnegie, ea a lost şi protejată, și 
alimentată spre a rămâne în viață, Încet, încet, ideea a 
dobändit o fona de gigant cu putere proprie, și a ajuns 
să mă îngrijească, să mä protejeze și să mă conducă. 
Așa sunt ideile. Mai întâi le oferiti dumneavoastră 

aţă, dinamism și simț de orientare, apoi ele preiau 
puterea pe cont propriu şi elimină orice opozitie. 

1ăcile sunt forțe intangibile, dar au mai multă forță 
decât creierele care le zämislesc. Ele au puterea de a 
supraviețui și după ce creierul ce le-a creat s-a transfor- 
mat în pulbere, 


De reţinut 


Puteti folosi imaginația sintetică și cea creativă și, 
dacă exersai, e transformați într-o forţă irezistibilă. 

Imaginaţia este ingredientul a cărui lipsă provoacă 
eşecul şi catalizatorul marilor succese. Astfel, Candler | 
mu a inventat formula pentru Coca-Cola; el a furnizat 
rețelei imaginația care a transformat formula în averii 
Sume uriaşe de bani vă aşteaptă cu condiția să le 
doriti în cantităi precise pentru scopuri sprijinite de 
imaginație, Acest principiu i-a oferit unui preot un 
milion de dolari, căci a făcut simplul gest de a-l cere. 
Multe averi așteaptă să crească dintr-o simplă idee. 
Observati cum puteți câștiga mii ssu milioane, chiar 
fără un plan original — propunând o nouă combinație 
Chiar și cea mai rafinată unealtă are nevoie de cineva 
care să știe cum să o folosească. 4 


Pasul 6 către îmbogăţire 
Planificarea organizată 


Ati învăţat că tot ceea ce creează sau dobândește 
omul are ca pune! de plecare dorința că ea este purtată 
în prima etapă de la abstract la concret în atelierul ima- 
ginației, unde sunt create și organizate planuri pentru 
Transformarea sa. 

În capitolul despre Dorinţă, ați fost învăţaţi să faceţi 
sase paşi bine definiți, practici, ca prima dumneavoas- 
Iră mişcare menită så transforme dorința de bani în 
echivalentul ei bânese. Unul dintre acesti paşi este ela- 
horarea unuia sau mai multor planuri hotărâte, prac- 
ic, prin care st se efectueze transformarea. 


Veţi cunoaşte secretul electrizant al Min! 
Superioare. Vă puteți descoperi domeniul 
de activitate, puteți să deveniți un condu- 
cător şi să obţineţi sume enorme de bani 
într-o perioadă uimitor de scurtă. 


Acum veti învăţaţi cum să cladiţi un plan practic. 
1. Asociaţi-vă cu un grup de persoane a cărui dimen- 
siune depinde de numarul persoanelor de care 
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aveţi nevoie pentru a vă crea planul sau planuri 
pentru acumularea banilor — folosind principi 
„Minților Superioare” deseris într-un capitol ant 
ior. (Este atsalut esențial să acțiorați în confor 
tate cu această instructiune. Nu oneglijati) € 
înainte sa va formați alianţa numita gener 
„Minți Superioare“, hotărâţi-vă ce avantaje și ber 
putea oferi dumneavoastră membrilor 
i în schimbul cooperării I 


compensație. Nici o persoană imcligenta nu W 
cere și nu se va aștepta ca altcineva să mun 
fară compensație adecvată, deși aceasta poate 
nu fi intotdeauna sub formă de bani. 

. Arariaţi înălniri cu membrii grupului „3 
Superioare” cel putin de două ori pe săptăm 
chiari mai des, dacă este posibil, până vei fi pı 
Ja punct planul sau planurile necesare pentru aci 
mularea barilor. 

Pästrati o armonie perfectă între dumneavoas 
si fiecare membru al grupului „Minți Superioa 
Dacă nu reuşiți să aduceţi la îndeplinire absol 
exact aceasta instrucțiune, va puteți aştepta sa 
întâlniți cu eşecul. Principiul „Minți Superioai 
nu poate fi obtinut acolo unde nu domină a 
perfectă. 

Retineti urmätoarele fapte: 

1. Sunteţi angajat într-o întreprindere de import 
majoră pentru dumneavoastră. Pentru a vă asig 
succesul, vä trebuie planuri care să nu aibă nici 
fisură 


să folosiți avantajul experienței, oducaiei, 

imaginației altor minţi 
Asa au procedat toti cei care au acumulat o avere 
importanta. 


ici o persoană individuală nu are experiența, edu- 
Cajla, capacitatea înnăscută și cunoștințele necesare 
pentru a asigura acumularea unei averi fără cooperarea 

ltor oameni. Fiecare plan pe care îl adoptați, înstrăda- 
nia dumneavoastră de a obține avere, ar trebui să fie 
opera coneertată a dumneavoastră şi a fiecarui alt 
membru al grupului dumneavoastră „Minţi Supe- 
rivare”, Trebuie să vă inițiați propriile planuri, integral 
sau parțial, dar controlați ca acele planuri să fie verifi- 
cale și aprobate de membrii alianței dumneavoastră 
„Minti Superioare". 


Înfrângerea vă face mai puternici 


Daca primul plan pe care il adoptați nu funcţionează 

succes, nlocuiţi cu un altul; dacă și acesta esuează, 
înlocuiţi iarăşi cu altul şi aşa mai departe, până când 
veți afla un plan care să meargă. Acesta este exact 
punctul in care majoritatea oamenilor se pot confrunta 
tu eșecul, datorită lipsei lor de perseverență în crearea 
oilor planuri care să ia lecul celor ce eșuează. 

Cel mai inteligent om în viaţă nu poate acumula 
bani — şi nici nu poate avea reuşite — fără planuri 
practice şi funcționale. Reţineţi aceste fapte și amin- 
"i-vă, când planul dumneavoastră eșuează, că întrân- 
peren temporară nu este un eșec permanent, Acest 
lucru poate semnala doar faptul că planurile dumnea- 
voastră nu au fost solide. Clădiţi alte planuri. Incepeti 
ur l zero. 
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întrângerea temporară ar trebui să insemne un sin- 
gur lucru, cunoaşterea sigură a faptului că ceva nu! 
merge la planul dumneavoastră. Milioane de oameni 
trec prin Viaţă nefericiți şi saraci peniru ca nu au un 
plan solid prin care să acumuleze avere 

Împlinirile dumneavoastră sunt în proporție directă 
cu soliditatea planurilor dumneavoastră 

Nici un om nu este invins, până nu abandonează — 


în mintea sa. 


James J. Hill s-a confruntat cu înfrângerea tempo 
rară când a incercat pentru prima dată să adune ca 
talul necesar pentru construirea unei căi ferate de la 
1a Vest, dar şi el şi-a trasformat înfrângerea în victorie 


prin pianuri noi. 
Henry Ford s-a confruntat c 


nu doar la începutul carierei sale în domeniul aut 
bilelor, ci i după ce urcase mult în top. El și-a formul 
noi planuri, și a pornit, biruitor, către o victorie fir 


Vedem oameni care au acumulat mari averi, dar n 
le cunoaștem decăt triumful, ignorând înfrângerile 
porare pe care au trebuit să le depășească inainte 


reușească”. 


Niciun adept al acestei filozofi nu ponte să se ași 
logic să acumuleze o avere ră a avea experie 
„înfrângerii temporare”, Când sosește înfrânger 
acteptali-o ca pe un semnal că planurile dumneave 
trä nu sunt solide, refaceț-e și porniţi iarăşi către sco 
råvnit. Dacă renunțați inainte să vă îndeplini eu 
sunteţi sortiți abandonului. „Cel ce abandonează nu 
tigă niciodată — iar un căștigătă nu abandoneaza niciodat 

Luaţi această propozije separat, scrieți-o pe o fo 
de hårtie cu litere de-o schioapa $i puneți-o undei 


unde o puteți vedea în fiecare noapte inainte de culcare 
si în fiecare dimineață înainte să plecaţi la lucru. 

Când începeți să vă alegeți membri pentru grupul 
„Manţi Superioare”, străduiţi-va sa-i luaţi tocmai pe cei 
Care nu derarmează la prima înlrângere. 

Unii oameni cred în mod gresit că numai banii pot 
face bani, Nu e adevärat! Dorința, transpusă în echiva- 
lentul ei monetar cu ajutorul principiilor enunțate aici, 
cate agentul prin care se fac” bani. Banii, în sine, nu 
sunt decât materie inertà. Nu se pot mişca, nu ştiu să 
vândeaseă sau să vorbească, dar „aud când cineva îi 

orește, îi cheamă să vină! 


Puteţi vinde servicii şi idei 


Planificarea inteligentă este esenţială pentru succe 
sul în orice activitate destinata acumularii de averi. 
Nid veţi găsi instrucțiuni detaliate, dacă sunteți dintre 
aceia care trebuie să înceapă să acumuleze bogății prin 
vânzarea serviciilor personale. 

Ar fi util să ştim că practic toate marile averi au 
inceput sub forma compensațisi pentru servicii perso- 
nale sau prin vânzare a ideilor. Ce altceva decit idei și 
servicii personale poate oferi cineva carenu are proprie- 
taţi în schimbul bogățiilor? 


Unde începe conducerea 


În general, există davă fehmi de oameni în lume, 
Unul ese cunoscut sub numele de sef iar celalalt de 
“alteri. Horărăţ-vă la început daca vrei să devenii 
wef in profesia pe care vati aleso sau să rämineți un 

tohter. Există o mare diferenti de compensare. Sub 
sternul nu poate, evident, ă pretindä compensafia 
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destinata şefului, dosi multi sunt tentati, în mod eronat 
să se aştepte a astfel de răsplată. 

Nue nici o rușinesă fii subaltern. Pe dealtă parte nui 
e nici o cinste să rămâi subaltern. Majoritatea marilor 
şefi au inceput în poziţia de subaltern. Ei au devenit 
Sefi pentru că au foet subalterni inteligenți. Cu puține, 
exceptii, cel care nu ştie sii urmeze sefii cu inteli: 
gentä, nu poate să devină un şef eficient. Omul ca 
Ponte s-i urmeze şeful cu eficiență este cel care se, 
transforma cel mai rapid in şef, Un subaltern inteligent 
are multe avantaje, printre care gi prilejul de a obti 
cunoștințe de la seful su 


Cele unsprezece secrete ale şefului 


Există următori factori importanți ai conducerii, 

1. Un curajce nu admite șoodiri: Se bazează pe cunc 
terea de sine şi pe cunoașterea obligațiilor celui 
Talt. Niciun subaltern nu dorește să fie dominat di 
un altfel de şef pentru o vreme îndelungată, 

2. Autocontrolul: Omul care nu se poate autocontrol 
nu poate niciodată să-i controleze pe 
Autocontrolul dă un exemplu deosebit pent 
subalterni, dintre care cei mai inteligenți vor u 
treptele sociale 

3, Un sim mereu treaz al dreptaţi: Fără corectitud 
si dreptate, nici un şef nu poate controla și me 
ține respectul subaltemilor săi. 

A. Fermitatea hotăvării: Cel care şoväie în hotărâri 
sale demonstrează că nu e sigur pe sine, că nu 
poate conduce pe ceilalți cu succes. 


5. Planuri precise Conducătorul de succes trebui 
sä-şi planifice munca şi sa-si aplice plenul, Un con- 
ducător care face mutări pe ghicite, fără planuri 
practice, hotărâte, seamana cu un Vas ară cìrmă, 
Mai devreme sau mai târziu, el va eşua pe stânci. 

6. Obiceiul de a fice mai mult decât sumt plătiți: Unul 
dintre amendamentele conducerii este necesitatea 
de disponibilitate din partea conducătorului de a 
face mai mult decât cere de la subalterni săi. 

7.O personalitate pläcutæ Nici o persoană neglijentā 
zau indiferentă nu poate deveni un gef de succes. 
Conducerea cere respect, Subalternii nu vor res- 
pecta un şef care nu are calificative bune în toate 
aspectele unei persoralități plăcute, 

8. Solidaritate si întelegere Şeful care doreste succesul 
trebuiesă fie solidar cu subalternii săi. În plus, tre- 
buie să: înțeleagă atât pe ei, cât și problemele lor. 

9. Stăpânirea detaliului: O conducere eficientă cere 
stăpânirea detaliilor poziției unui conducător. 

10. Disponibilitatea de a-si asuma responsabilitate deplină: 
Un conducător de succes trebuie să fie dispus 
să-și asume responsabilitatea pentru greşelile şi 
deficiențele subalternilor săi. Dacă încearcă să 
ocolească această responsabilitate, nu va mai fi 
sef. Dacă unul dintre subalternii săi greşeşte şi se 
arata incompetent, şeful trebuie să considere că 
el însuși a greșit 
Cooperarea: Un set de succes trebuie să înțeleagă 
Si să aplice principiul efortului cooperant i să fie 
capabil să-i convingă pe subalternii săi să facă 
același lucru. Conducerea cere putere, ar puterea 
cere cooperare. 
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în mo 
evident, cea mai efidentă, este conducere cu asenti 
menu și sprijinul subalternilor. A doua este condu 
prin forja, fară asentimentul și spripnul subalternilor, 
Istoria abundă în probe care spun că nu poat 
suportată conducerea prin forță. Căderea și dispariţi 
dictatorilor și regilor este semnificativă. inseamnă 
oamenii mu vor accepta conducerea prin K 
men nelimitat. E E bee pe 
Napoleon, Mussolini, Hitler au fost exemple des 
ducere prin frf. Conducerea Ior a fost înlăturată, Con 
ducerea prin asentimentul sutaliernilor este singurul tp 
ce poate fi suportat! 
ot fi supupi conducerii prin forţă pe o, 
ina, dar nu se vor supune de bună voie 
Noul tip de condcere va respecta cei unspi 
factori ai conducerii pe care iam descris în acest capitol 
ca și alti câtiva factori Cel care face din ei fundament 


prilejuri de a conduce în orice strat social sar include. 


De ce eșuează conducătorii 


„Ajungem acum la greselile esențiale ale conducăto-. 
rilor care eșuează, căci este în egală măsură esenţial 
stim cesă nu facem ca i ce să facem. 

1. Incapacitatea de a organiza detaliile: Conducerea efi- 
cientă necesită capacitatea de a organiza şi a stă 
pini detaliile. Nici un conducător autentic nu va 
niciodată „prea ocupat” să facă ceea ce i se cere 
calitate de conducător, Când cineva, indiferent 
dacă este şef sau subaltern, recunoaște că 
„prea ocupat“ deși schimbe planurile sau să. 


atenţie oricărei urgene, își recunoaște ineficienta. 
Un şef care are succes trebuie să stăpânească toate 
detaliile ce derivă din poziția sa. Asta înseamnă, 
desigur, că trebuie să se oblșnulască să atribuie 
spre rezolvare detaliile asistenţlor săi capabili 


2. Reticenţa de a face miei servicii: Marii conăuestori 


adevărați sunt dispuși, când se prezintă ocazia, să 
facă orice fel de muncă pe care ar lăsa-o pe seama 
alcuiva. „Cel mai însemnat dintre vai îi va servi 
„pe toți” este un adevăr pe care toți conducătorii 
capabili i cunosc și îl reapectă. 


 Pretenţia de a fi plătiţi pentru ceea ce liu", și nu 


pentru ce fac cu coca ce ti: Lumea nu-i răsplătește 
pe oameni pentru ceea ce „stiu“. Ci pentru ceea ce 
fac, sau le insufls celorlalți să facă 


4. Tema de competiție din partea subalternilor: Şeful 


care se teme că unul dintre subalternii săi îi poate 
lua locul ipi va da seama de această frică mai 
devreme sau mai târziu. Un conducător capabil îi 
antrenează pe reinițiați pe care îi poate delega, 
când doreşte, să rezolve orice detaliu legat de supa 
sa, Doar astfel poate un sef să fie prezent pretutin- 
dani în același timp și să acorde atenţie mai mul- 
tor lucruri în același timp. Este un adevär general 
valabil că oamenii sunt plătiți mai bine peniru 
capacitatea or dea le da ordine cdorllţ decăt pentru 
ceea ce ar obține prin eforturi propri. Un condu- 
Sitor oficient poate, cunoscându-și dujba și far- 
mecul personal, să märească eficiența celorlalți şi 
Si le insufle dorința de a depune o muncă mai 
susținută şi de calitate supericară faţă de aceea pe 
care ar depuneo fără sprijinul lui, 
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5, Lipso de imaginație: Fără imaginaţie, un gefnu poat 

să facă față urgențelor și să creeze planuri prin 
conducă eficieni subalternii 

'Egoismul: Conducătorul care își asumă meritul 


tre cnorur,Este mulţumit să le vadă, când acestea, 
există, şi să le cedeze subalternilor, căci ştie că, 
majoritatea oamenilor lucreaza mai mult pentru 
apreciere şi recunoaştere decât doar pentru bani- 

Impalsivitatea: Subaltorni nu respects un şef 
impulsiv. În plus, impulsivitatea, sub oricare din- 
tre formele sale, distruge capacitatea de suporta- 


bilitate şi vitalitatea tuturor celor care se lasă pur. 

taţi de ea. 
Lipsa de lil: Ponte acest punct ar G trebuit să 
fie plasat Ja inceputul listei. Şeful care nu este loial 
faţă de trustul şi asociații săi, fată de superior şi 
subalterni, nu poate ramâne șef multă vreme- 
Lipsa de loblitate transformă omul întrun fir de 
praf pe fata pământului si aduce disprețul meri- 
fat. Ea estesi una dintre principalele cauze ale eşe- 
eului în viaţă. 

. Exacertarea „autoriți” conducatorului: Un şt ei 
ient conduce prin incurajäri, şi nu încercând să 
insufle frică în inimile subalterilor săi, Conduet- 
torul care incearcă să-și impresioneze subalternii 
cu „autoritatea” sa se încadrează in categoria con- 
ducerii prin forţa. Dacă un gef «ste un pef ade- 
värat, nu e nevoie de cuvinte că să arate acest 
lucru, ci doar de propriul comportament — spri- 
nul, intelegerea, corectitudinea și dovada faptului 
că stie bine ce face. 


10. Azentuaa titlului: Un conducător competent nu 
are nevoie de un „btu ca să-i câștige respectul 
subalternilor. Cel care exagerează importanța 
tului său, nu are, în general altceva de scos în 
evidență în ceea ce îl privește. Ușile unui sef în 
dovăratul sens al cuvântului sunt deschise 
oricui vrea să intre, iar biroul stu nu cere forma- 
lism sau ostentaţie. 

Acestea sunt doar unele dintre cele mai cunoscute 
cauze ale eșecului în conducere. Oricare dintre aceste 
auze este suficientā pentru a provoca eyecul. Studiați 
lista cu atenție dacă vref să deveniți conducător și asigu- 
rativ că nu faceți aceste greșeli. 


Multe domenii de condus 


nainte să terminai acest capitol, vă rețin atenția cu 
citeva domenii importante în care a fost înregistrat un 
‘ieclin al conducerii, i deci un nou tip de șef ar putea 
pisi ocazii nebănuite: 

Lin domeniul politicii, se observa o cerere cres- 
când de noi şefi, o cerere care nu indică altceva 
decit o urgenţă. 

2. Domeniul bancar vece printr-o perioadă de reformă. 

3. Industria are nevoie de noi conducători. Viitorul 
conducätor din industrie trebuie să se considere, 
pentru a rezista, un funcționar public a cărui dato- 
Tie tate săi conducă afacerile în aga fel încât să 
nu prejudicieze nici un individ si nici un grup. 

4. Conducătorul religios al viitorului va trebui să 
deamai maltă atenție nevoilor de moment ale dis- 
cipolilor săi, soluții la problemele lor economice 
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și personale i mai puțină atenție trecutului apus, 
Și viitorului îndepărtat. 

În avocatură, medicină si educaţie, un rou tip de 
conducere, și, intro oarecare măsură, noi condu- 
cători sunt necesari. Acesta este un adevăr verifi- 
cat în domeniul echicaiei Un conducător în acest 
domeniu trebuie să găsească de acum solu 
de a învăţ pe oameni cum să aplice cunoștințele, 
pe care le acumulează la școală. EL trebuie să 
bazeze mai mult pe practică şi mai pufin pe teorie. 


est n doar ta di oma în n 

ia noi azi pentra nol conducta, pe fundal 
Eei noi modal de a conduce. Lumea se añ 
rap schimbare. Asta inseamnă mila prin ca 
Sunt insufle noi deprinderi oamenilor trebuie să 
apnee acente mai Meta deea 
Sant cele care, mai mult decit rare al, eo 
drum civilizației. 


Cinci modalităţi de a obține o slujbă bună 


Informația cuprinsă aici este rezultatul clar al mi 
tor ani de experiență, în cursul cărora mii de oameni. 
fost ajutaţi să-și vândă serviciile la un preț bun, 

Experiența a demonstrat că următoarele mijk 
ofură cele mai directe și eficiente metode de a face ca 
ce este în căutarea de ofertanti de servicii și cel ce l 
oferă să se întâlnească. 


1, Birouri de plasament Trebuie să avem grijăsă nu. 


iyi pot demonstra cu date precise rezultatele satis- 
făcătoare. Există oarecum puține astfel de birouri. 
Publicitatea: Încereati în ziare, jurnale specializate 
sau reviste, Anunţurile secrete sunt eficiente in 
cazul celor care concurează pentru posturi în 
domeniul clerical sau ca funcționari plătiţi, Anun- 
urile publice funcţionează mai bine pentru cei ce 
caută relaţii de afaceri, dacă apar în ziare pe care 
le cumpără tipul de persoană carear fi potrivită să 
obțină slujba. Textul trebuje pregătit de un expert, 
care înțelege cum să includă suficiente calităţi 
pentru a provoca răspunsuri. 


j. Scrisori personale de solicitare a postului: Sunt adre- 


Sate firmelor particulare sau persoanelor fizice 
care au cel mai probabil nevoie de serviciile ofe- 
rite. Scrisorile trebuia să fie întotdoauna erect dac- 
tilogrfiate și semnate de mână. Alaturi de scri- 
soare trebuie trimis un „doar“ sau o scurtă listă 
de calificari ale solicitantului. Atăt scrisoarea, căt 
şi lista ar trebui să fie pregătite de un expert. (Res- 
pectai instrucțiunile în ceea ce priveste furnizarea 
informaţiilor) 

Solicitarea, postului prin intermediul cumaștinţeler: 
Atunci când este posibil, solicitantul ar trebui 
sä se străduiască să stabilească primul contact 
cu potentialul nou sef prin cunostinte comune. 
Această metodă de abordare este avantajoasă în 
mod special pentru cei care caută relații n dome- 
niul conducerii și nu doresc să pară că „e înjosesc” 


5. Solicitarea personală În anumite ocazii, poate fi mai 


eficient ca solicitantul să-și ofere personal serviciile 
potențialilor şefi, în care caz o enumerare completă 
în seris a calificărilor pentru post este necesară, 


128 DELA IDEE LA BANI 


având în vedere să potențiali gefi vor adeseori a 
discute dosarul cu asociaţii 


Cum să pregătiți un „Dosar“ 
sau un Curriculum vitae 


Acest dosar ar trebui să fie pregătit a fel de atent 
cum își pregăteste un avocat materialele pentru un cat 
ce urmează a fi judecata tribunal. Cu exceptia situa 
în care solicitantul are experiență în pregătirea acest 
dosare, ar trebui sä fie consultat un expert, ale cărui ser 
vicii sunt absolat indispensabile. Comercianții de su 


ces angajează persoane care înțeleg arta psihologiei și 
publicităţii în prezentarea meritelor mării lor. Cine 
servicii personale de oferit ar trebui să facă la fel. 
dosar sunt necesare informații de tipul: 


1; Edueaţia: Enuntați pe scurt, dar hotărăt, ce inst 
ire posedați şi asupra căror obiecte v-ai con 
tra în cola, motivându-vă specializarea. 
Experiența: Dacă aveţi experienţă legat de fun 

imilare cu cea pe care o solicitţi, deeriei-, 
detaliu, daţi numele gi adresele şefilor prece 
Asiguraţi-vă că evidentiați suficient de elocv 
orice experiență special pe care afi avut-o pent 
a ocupa postul la care aspira 

3. Referințe: Practic orice firmă dorește să cun 
toste impiinirile dumneavoastră anterioare, an 
cedentele in afaceri etc, având în vedere că vă 
sali în pozitia de potentiali angajati în slujbe 


răspundere. Ataşați la dosar copii xerox după 

scrisori din partea: 

a. foştilor şefi; 

b. profesorilor care v-au indrumat; 

€, unor persoane proeminente pe a căror judecată 
se poate pune baza. 

Fotografie proprie: Ataşați la dosarul dumneavoas- 

tră o fotografie recentă neinrămată. 

Solicitaţi un post pneis Evitaţi să cereti un post färă 

a descrie clar ce pozitie anume cSutați. Nu solici- 

taţi niciodată „un simplu post”, Aceasta indică 

faptul că nu dispuneti de o calificare specializată, 

Formmulaţi-ă calificările pentru pestul solicitat: Daţi 

detalii complete cu privire la motivul pentru care 

credeți că sunteți calificat pentru poziţia specifică 

pe care o urmăriți Acesta este cel mai insemnat 

detaliu al solicitării dumneavoastră. Va determina 

în mai mare măsură decåt orice altceva calificarea 

pe care o veţi primi, 


P. Oferţiz să lucraţi o perioadă de probă: Aceasta ar 


putea părea o sugestie radicală, dar experiența a 
dovedit că ea eșuează rareori în câștigarea măcar 
a unei perioade de probă. Dacă sunteti sigur pe 
calificările dumneavoastră, nu aveţi nevoie decât 
de o șansă: aceea de a fi testat, Derivă din aceasta 
faptul că aveţi încredere in capacitatea dumnea- 
voastră de a ocupa postul pe care îl doriţi: este 
foarte convingător să lariicaţi că oferta dumnea- 
voastră se bazează pe: 
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a. increderea dumneaveastră în capacitatea de 

ocupa postul; 

‘b. increderea dumneavoastră în decizia potenie 
tului nou şef de a va angaja după proba; 

e. hotărârea dumneavoastră dea ocupa poziția. 

Cunoaşterea profitului afacerilor potențialului dum 

mezeoastră ef Înainte să solicitați un post, faceţi 

cercetare suficientă pentru a intra în contact 

afacerile si a vă familiariza pe deplin cu a 

afacere şi indicaţi în dosar cuneșințele dobii 

în acest domeniu. Acest lucru va impresiona, v 

indica faptul că aveţi imaginație și că vă inte 

seazā realmente postul solicitat 

Retineti că nu câștigă avocatul care cunoaşte cel 
vine legea, ci acela care ii pregătește cel nai bine caza 
Dacă vă pregătiți şi vă prezentați corect „cazul, vict 
ria dumneavoastră este asigurată în proportie de pest 
50 la sută de la bun început, 

Nu vă fie teamă că vă faceți dosarul prea lung. 
sunt la fel de interesați să obțină serviciile unor pe 
soane calificate pe cât sunteți dumneavoastră în ob 
nerea postului. De fapt, reusitele celor mai de st 
persoane care fac angajări se datorează, în principi 
capacității lor de a-si selecta asistenti bine calificați 
doresc toată informaţia disponibilă, 

Rețneţi şi altceva: atenţia cu care vă pregătiţi 
rul îndică faptul că sunteţi o persoană sârguin 
Am ajutat la pregătirea dosarelor pentru unii clienţi 
era at de şocante și neobișnuite, încât oamenii 
test angajați (ră a li se mai solicita un interviu pers 


Când v-ati finalizat dosarul, adunați materialul, legati 
paginile și scrieți de mână sau de mașină următoarele: 


DOSAR AL CALIFICĂRILOR LUI 
ROBERT K. SMITH 
CANDIDAT LA POSTUL DE 
SECRETAR PARTICULAR AL 
PREŞEDINTELUI 
COMPANIEI BLANK, INC. 

Schimbați coperta dosarului la fiecare nouă solici- 
tare. Acest supliment personal va atrage cu siguranță 
atenția, Dactilografiațivā sau mimeografaţi vă dosa- 
rul pe cea mai bună hârtie pe care o puteţi obţine ṣi 
legai cu carton de tipul copertelor pentru cărți, pe 
care îl vefi schimba dacă îl arätați mai multor companii, 
Lipiţi o fotografie pe una dintre paginile dosarului. 

Comisvoiajorii de succes se aranjează cu multă 

jä. Ei giu ca prima impresie durează. Dosarul dum- 

voastră este comis-voiajorul dumneavoastră. Ofe- 
titii un costum de haine bun, astfel încât să iasă în evi- 
sien faţă de orice altceva a văzut potențialul dum- 
neavoastră şef ca modalitate de soliclare a unui post, 
Dacă merită să cineț postul pe care îl solicitafi, merită 
ca abordai problema eu gri. În plus, dacă vreți să vă 
prezenta celui ce v-ar putea angaja astfel incât si-l 
impresionați cu personalitatea dumneavoastră, veți fi 
probabil platit de la bun inceput mai bine decăt dacă afi 
Vi solicitat postul în manieri adițională, 

Dacă solicitati angajare printr-o agentie de publicitate 
au printrun birou de angajäri, oferiţi copii ale dosanu- 
Ju alcatuit în scopul de a vă prezenta serviile. Acest 
Iru vä va ajuta sa fiti preferat, atăt de catre agenţia ce 
Va primi solicitarea, căt i de potenfialii noi şei 
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Găsiţi-vă slujba care să vă placă 


Oricine facecu plăcere slujba pentru care este cel mai 
t Un arist adoră să bereze cu culori, un me 
leşugar'să meșierească cu mâinile, un scriitor să serie. 
Cei cu talente mai puțin definite preferă anur 
domenii în afaceri i industrie. Un lucru bun pe care” 
oferă America este o varietate enormă de ocupaţii, 
ar fi: lucrul pământului, manufactura, Vânzarea și aliel 
1. Hotărăţi-vă exac! ce fel de slujbă doriţi. Dacă sluji 
nu există deja, poate o puteți crea. 
2. Alegeţi compania sau persoana pentru care dorif 
să lucraţi. 


3, Studiați-vă potențialul şef, în ceea ce privește ta 
viile pe care le folosește, personalul și şansele 


4. Analizându-vă pe dumneavoastră înșivă, în 
ce priveşte talentele și capacititile dumneavo 
tră, vä veti da seama dece puteți oferi şi veți pl 
fica modalități și strategii de a oferi cu s 
avantaje, servicii, progrese înregistrate, idei Î 
care credeți. 

5. Losaţi deoparte ideea de „o slujbă”. Uitaţi de fa 
tul că exstă sau nu un loc disponibil. Elimin 
intrebarea obișnuită „aveți o slujbă pentru mir 
Concentrai-vă asupra 5 coea ce putefi da dumne 
voastra. 

6. De îndată ce planul vi sa conturat în minte, 
jati cu unexpertsă îl pună pe hârtie în formă 
fectă și cu toate detaliile 

7. Prezenta) perscanei cu autoritatea potrivita și 
va ocupa de restul. Orice companie caută oami 


ce pot oferi ceva de valeare — idei, servicii sau 
„relații: Orice companie are loc pentru omul ce are 

‘an plan precis de acțiune care va ajuta compania 
Această modalitate de procedură vă poate lua câteva 
zile sau săptămâni în pius, dar diferența de salariu, de 
vansareși de câștigarea recunoaşterii vă va economist 
ani întregi de muncă susţinută și plată modestă, Are 
multe avantaje cel mai important fiind acela că va scurta 
cu de la unu la cinci ani implinirea unui anumit scop. 
Oricine porneste sau „intervine” la jumatatea scării 
face acest lucru prin planificare intenționată și atentă. 


Parteneral dumneavoastră este publicul 


Persoanele care își vând serviciile cu cel mai mare 
Viitor avantaj trebuie să recunoască schimbarea ce s-a 
petrecut intre cel ce angajează și cel ce își oferă servici- 
ile. 

Viitoarea relație dintre şefi şi subalternii lor va semä- 
na mai mult cu un parteneriat constând din: 

1. seful 

2. subalternul 

3. publicul pentru care hueroază 


Această nouă modalitate de a-i oferi serviciile per- 
male se numește „nous” din multe motive. Mai întii, 
Mt şeful cât i subalternul viitorului vor fi considerati 
parteneri ale căror servicii vor servi publicul cu efi- 
În trecut, se luptau ise tërguiau uni cu altii, 
d că, în ultimă instanţa, se tārguiau în detrimentul 
pblicului pe cane îl servean. 
„Poltee” și „servicii sunt cuvintele-cheie ale vân- 
avii astăzi, și se aplică mai direct persoanei care işi 
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oară serviciile personale decăt sefoni pe care îl ser 
veste căci în cele din urma, atât şeful cl i subalterni 
Sunt angajati de publicul pe care il servesc. Dacă servi 

tudor asă de dorit, rezultatul este pierderea privi 

Tegjului de a servi, 

Ne amintim cu tofi de vremea când cel ce citea cat 
sumul de gaze bitea l ușă atât de tare ncit aproape 
spingea. Când deschideam, ne împingea la o part 
intra neinvitat gi cu o privire mânioată spunea pur 
Simplu: „De ce raiba ma läsa! să aştept?” Toate as 
s-au schimbat. Angajatul companiei de gaze se com 
orta acum ca un domn, spunând „incinta sa vā fu 
tos, domnule”. Inainte ca sefi companiei de gaze 
înjeleagā că oamenii inerantafi ce citem contorul p 
vocau nemulțumiri ce nu erau niciodată darificat 
politicoşii comisvoiajori ai celor ce foloseau petrol 
tueptcombustbi au veit yi au pus bezele une afat 
cu caracter regional. 

În perioada depresiunii economice, am petre 
căteva” luni în regiunea minelor de antracit 
Pennsylvania, studiind conditie care au dus la 
siuen industriei de carbune Sefii și angajatii din ace 
demmeniu se tärguiau la sânge unii cu ceilalți, edäugå 
1a prețul cărbuni acest târg”, până când, în cele di 
urma, au descoperit ca intemeasera o afacere extr 
dinară pentru producătorii de dispozitive de ardere 
petrolului si pentru producătorii de petrol brat. 

Aceste exemple sunt destinate celor ce au Servi 
personale de oferit, pentru a arăta că santem unde sı 
iem yi ce suntem datorită prepridui nostru com 
manti Dacă existi un principiu al cauzei ṣi al efectul 
Care guvernează afacerile, finanțele si transporturi 
acelaşi principiu controlează indivizi și le determi 
Statutul social. 


Puneți Ja punct troi modalități 


Cauzele succesului în serviciile pe care le comerciali- 
imn paranan să aice a feat deserise sar Ca 
excepția cazului în care acele cauze sunt studiate, ana- 
lizate, înțelese si aplicate, nimeni nu-si poate pune în 
practică serviciile eficient și permanent. Fiecare per- 
Soani trebuie să fie comis-voiajorul propriilor sale ser- 
Vici, Calitatea yi matca serviciilor oferite yiapizitul 
în care ele sunt demonstrate determină, intro mare 
masură, pretul şi durata slujbei dumneavoastră. În 
Vederea prezentăii serviciilor personale în mod efi- 
tient (ceea ce presupune o piață permanentă, la un pret 
Saisfacmor in condli placute), Vebuie sa adoptați și să 
respectati formula „CCS“, care înseamnă următorul 
licna: calitatea, phas cantitatea, plas spiritul adevărat 
sle cooperare egal o perfectă artë de a-i vinde servici- 
Ie Reţneţi formula „CCS, dar faceți ceva mai mult — 
instituit- ca pe un Abic 

SA analizăm formula pentru a ne asigura că înțele: 
em exact despre ce e vorba: 


1. Calitalea serviciului va fi menită să marcheze 
importanta fiecărui detaliu, în legătură cu poziţia 
dumneavoastră, în cel mai ficient chip cu putință, 
păstrând mereu treaz în suflet scopul eficientei 
Cantitatea serviciului va însemna obiceiul de a 
prosta orice sorvicin de care sunteți capabil în 
orice moment, cu scopul de a spori numărul de 
servicii pe măsură ce calitatea lor se îmbunată- 
teste prin exercițiu și experiență. Accentul este 
plasat din nou pe cuvântul obicei. 
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3. Spiritul serviciului va avea în vedere lormareăi 
obiceiului unui comportament plăcut, armonios, 
care va stimula cooperarea asociaților şi colegilor 
de serviciu, 


Nu este suficient să cuplați o calitate i o cantitat 
adecvate a serviciului dumneavoastră pentru a n 
tine o piati constantă pentru serviciile dumneavoastră 
Comportamentul, sau spiritul în care va oferit servidi 
ile, este un factor putee şi hotărâtor în legătură atil 
cu preul pe care primii cât pi cu durata angajir 

Andrew Carnegie a scos în evidențä acest aspect mi 
mult decăt ceilalti în legătură cu descrierea proprie 
factorilor ce conduc la succes în comercializarea 
viilor personale. El a pus din ce în ce mai mult at 
tul pe necesitatea unui comportament armonios, 
declarat dar cä nu va păstra nici un angajat, indife 
ce cât de mult sm cât de eficient Iersază, duct ni 
muncește intr-un spirit armonios. Domnul Carnegie: 
insistat ca oamenii să fie pläcuti În sprijinul faptului 
a acordat mai mare valoare acestei calități i-a ajut 
pe malti dintre aceia care s-au conforma! standardelor 
Sä se îmbogăţească mult, Cei care nu se conformau 
buiau să facă localtora. 

Importanta unei personalitäşi pläcutea fost ascent 
pentr că este un factor care ne permite sä facem u 
Serviciu spiritului însusi. Dacă cineva are o perso 
tate plăcută și aduce servicii în spiritul armoniei, 
elemente compensează adeseori deficiențele de calit 
Si cantitate in serviciile olerite de cineva. Totusi, nimici 
Še poate substitui cu succes unui comportament plăci 


Preferaţi să luaţi sau să dați? 


Persoana al cărei venit provine în întregime din vân- 
zarea serviciilor porsonale nu ete mai pin vânzător 
decit comerciantul de servicii publi, şi se poate 
deduce usar că o astfel de persoană se supune aceloraşi 
“egali de comportament ca și comerdanții ce vând 
mituri, 

Acest lucru a fost accentuat pentru că majoritaton 
cele ce trăiesc din vânzarea serviciilor personale fac 
reseala să e considere eliberați de regulile de compor- 
lament i de tesponsabilitäțile pe care le au cei care 
sunt implicati in serviciile pui 

Au apus zilele „color eare preferă eš ia”. Au răsări 
zor „celor care preferă să dea” 

Valoarea materiala relä a minții dumneavoastră 
poate i determirată de venitul pe care il produceţi 
(vânzânduvă serviciile). O estimare corectă a valorii 
materiale aserviciler dumneavoastră poate fi sbținută 
inmulțindu-vä venitul anual cu 16,6, de vreme ce este 
rezonabil să stim că venitul dumncavoastă anual 
veprezântă 6'e din valcarea dumneavoastră totala. 
Dobânda Ja bani este de 6% pe an, Banii nu sunt mai 
atioși docât mintea dumneavostră. Dimpotrivă 

O „minte“ competentă, atâta imp cât este bine pusă 
in valoare, reprezintă o formă de capital mult mai ef 
iată decăt cea necesară in administrarea unel afaceri ce 
„ocupă cu servicile pubiice, că „minte esteo formă 
“capital are mu poate suferi deprecieri permanente in 
perioade de depresiune economică, nu poate fi nid 
Trata, nici cheltuiti. În phs, baniicare sunt indispensabiă 
ôn spinarea unet afarer au valoarea unei dune de 
vip până când na se combină cu un „eeier” eñcient. 
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Treizeci și una de căi spre eșec 


Oamenii care încearcă cinstit şi eșuează îndură cea 
mai mare tragedie în viață! Tragedia constă în majori 
tatea coplesitoare a celor care eșuează în comparație 
puținii care reuşesi 

Am avut privilegiul să analize câteva mii de oameni, 
dintre care 90 la sută erau consideraţi niște „rataţi”. 

Analiza mea a demonstrat că există 31 de cauza, 
esențiale ale eşecu 


1. Date ereditare nefavorabile: Nu e i 

aproape nimic de 
ofer eepe 
cienă în puterea mentala. Această filozofie nu 
oferă decât o metodă de a suplini această slabi 
ciune cu ajutorul Minţilor Superioare. Profitati cn, 
înjelegerea faptului că aceasta este totusi singura. 
dintre cole 31 de cauze ale cgecului care au pame fi 
carijtă cu ușurință de oricine, 
Lipsa unui scop bine definit în viaf: Nu există s 
rantă de succes pentru cineva care nu are un scop 
central şi bine precizat la care să poată spera. 38 
din 100 de persoane pe care leam analizat nu 
aveau un astfel de scop. Poate că aceasta a fost 
cauza principală a eșecului lor. 

- Lipsa ambities de depăși melieritatea: Nu dăin spe- 
rante persoanei cane dă dovadă de o asemenea 
indiferența încât nu vrea să progreseze in Viaţă, Și 
care ma e dispusă să plătească pentru asta. o 


4 Lume în educatie: Acesta este un handicap ce ponte 
fi depășit cu sufelentă ușurința. Experiența a 
dovedit că oamenii cei mai educați sunt adeseori 
cunoscuți ca vavodidacți” sau autoeducaţi O 

iplomă de colegiu mu ajunge casă ofere educație 
uiva. Orice persoană educată a învăţat să obfnă 
ce vrea în viață fară a viola drepturile celorlalți- 
Educația nu const atât de mult in cunoștințe teo- 
retice, ci in cunostinte practice aplicate persere- 
reni. Oamenii nu sunt plătiţi doar pentu ceea ce 
Stiu, ci in special pentru ceea ce fie cu cea ce tiu 

5. Lipsa disciplinei de sine: Disciplina se dobândește 
prin autocontrol. Asta înseamnă că este necesar să 
he controlim träsäturile negative. Inainte de a 
putea controla lucrarile exterioare; trebuie să ne 
Rutocontroläm, săpânira de sine este cea mai 
complicat întreprindere în care vă puteți angaja. 
Dacă nu dobândit personalitate, veți fi dominati 
de altii. Puteti vedea cel mai bun prieten şi cel mai 
cumplit duşman al dumneavoastră aşezânduvä 
în faja unei oglinzi 

6. Nearzuri de smatate: Nimeni nu poate beneficia de 
un succes răsunător fără a fi în frf, Multe dintre 
cauzele necazurilor de sănătate pot fi dominate și 
Controlatein esenfă. Acestea sunt: 

a. Alimentagia excesivă care va pune în pericol 
sănătatea. 

b Deprinderi preaste de gândire, formarea gån- 
durilor negative. 

c: Folosirea gresiti și indulgenta exagerat 
ce privește sexul. 

d. ipsa exercițiul fizic adecvat 
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9.0 cantitate insuficientă de aer proaspăt, dato- 

rată carenţelor în respirație. 

7. Influente roorabl ale mediului din copile „Aşchia 
nu sare departe de trunchi.” Majoritatea celor cu 
tendinte infractioniste le dobândesc drept rezultat! 
al mediului neadecvat gi al cunoştinţelor dubioase 
din copilarie 

8. Aminaren: Aceasta este una dintre cele mai frec- 
vente cauze ale esecului. „Eterna amânare” pin 
deste dinluntrul fiecărei finte, asteptändu-si şansa, 
de a distruge orice raza de succes. Majoritatea we- 
cem prin Viaţă ca ratati pentru că așteptăm 
„momentul potrivit” pentru a face „ceva deose- 
bit”. Nu mai așteptați momental nu va fi nido- 
dată „poirivit”. Începeți de unde vă aflati, lucaţi 
cu orice instrumente aveți Ia dispoziție, și veți găsi 
altele mai bune pe parcurs. 

9. Lipsa persererentei: În plus, oamenii sunt tentaţi să 
renunțe la primul semn al înfrângerii. Perseve- 
renta nu poate fi inlocuit Cel care facedin perse- 
verență cuvåntul<cheie al activități sale, descon 

eră că „Eternul esec” oboseste şi dispare treptat- 
frångerea nu are nimic comun cu perseverenta. 

10. Personalitete negativt: Nu are nici o speranţă de 
succes acela care îi respinge pe ceilalti printr-o 
personalitate negativa. Succesul provine din 
aplicarea puterii, iar puterea provine din efor- 
turle concertate ale tuturor. O personalitate nega- 
tivă nu va stimula cooperarea, 


11. Incapacitatea de a-si controla nevoie sexuale: Energia. 
Sexualð este cel mai puternic stimul care îi face 
pe oameni să actioneze. Fiind cea mai puternică, 
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emoție, ea trebuie să fie controlată prin schim- 
bare şi redirijare către alte canale. 

12.0 dorinţă incontrelabila de „ceva pe nimic“: nstine- 
tul de jucător de jocuri de noroc poartă milioane 
de oameni pe calea eșecului. Se pot găsi probe în 
sprijinul acestei afirmaţii într-un studiu despre 
colapsul din '29 de pe Wall Stret, în care mili- 
oane de oameni au încercat să obțină bani pari- 
ind pe creșterea acţiunilor, 

Lipsa unei puteri de decizie bine definite: Cei ce reu- 
şes în viață formulează decizii pe moment și le 
schimbă rareori, și atunci foarte încet, Cei ce esu- 
ează formulează rareori decizii și atunci foarte 
încot și le schimbă frecvent și rapid. Indecizia i 
amânarea sunt surori gemene, Unde o găsim pe 
una, o găsim adesea și pe cealaltă, Nimiciţi 
aceăstă pereche înainte să va înlănțuiască liră 
scăpare în roata de ocnă a eșecului 

Ua sau mai multo dintre cele sase frici esențiale: 
Aceste frici vor fi analizate într-un capitol ult 
rior. Ele trebuie învinse ca să vă puteti pune in 
valoare serviciile cu eficiență. 

5. Alegerea greșită a partenerului de viață: Aceasta este 
cea. mai frecventă cauză a esecului. Căsătoria 
asigură un contact intim între cameni. Cu excep- 
tia cazului în care această relație este armoni- 
9asă, se prefigurează eșecul la orizont. În pias, 
vafi un eșec greu de suportat, ncărcat de amără- 
ciune şi nefericire care va distruge orice sămânță 
de ambiţie. 

y. Prevedere exagerată: Cel care nu riscă niciodată 
trebuie, în general, să rămână cu ceca ce mau 
ales ceilalţi. Prevederes exagerată este la fel de 
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periculoasă ca si prevederea insuficientă. Treb 
să ne ferim de ambele extreme. Viaţa îr 
abunda în neprevăzut. 
. Alegerea incorectă a asociațior In afuceri: Aceast 
este una dintre cele mai frecvente cauze de 

în afaceri, Ar trebui să fim precanţi atunci cân 
ne oferim serviciile personale, să căutăm un 
care să ne inspire și să fie inteligent şi de succe 
Ne modeläm dupä tiparul celor de care ne apr 
piem cel mai mult în afaceri, Alegeţi-vă un 
demn de luat drept model, 

Superstitia şi prejudiciul: Superstiţa este o formi 
de frică. Este şi un semn de neștiință, Cei 


reușesc în viață rămân deschişi la nou şi nu le 
frică de nimic. 


Alegerea eronată a socației: Nimeni nu poale si 
reuşească într-un domeniu care nu îi place. Ce 
mai esențial pas pentru punerea în valoare a. 
viciilor personale este alegerea unei ocupa 
căreia să vă puteţi dedica cu tot sufletul. 

Lipsu unui efort concentrat: Cel e e potrivit penti 
toate e rareori bun la ceva. Concentrați-vă toat 
eforturile asupra unui scop principal bine definit 
Obiceiul cheltuielilor färă discernământ: Risipit 

nu reuşeşte niciodată, mai întăi de toate pent 
că i este neincetat frica de sărăcie. Formația 
obiceiul economisirii sistematice, punând d 
parte un anume procentaj din venitul dumnea: 
voastră. Un cont în bancă dä oricui o serioa 
rezervă de curaj când vine momentul nezocier 
ofertei de servicii personale. Fara bani, luăm 
ni se dă, și suntem chiar bucuroși că ni se dă. 


Lipsa de entuziasm: Fără entuziasm, nu putem 
convinge. In plus, entuziasmul este contagios și 
cel ceil menine sub control este, în general, bine- 
vazitin ario grup da crin 

Intoleranja: Fersoana ce mu e deschisă În now în 
orice domeniu rareori progresează. Intoleranta 
înseamnă blocajul acumulării de eunoştinte. Cele 
mai dăunătoare forme de intoleranț se leagă de 
divargonjele do opine religioasa, radiale pi politice. 
Excesul: Cele mai dăunatoare forme de exces au 
de-a face cu alimentatia, Bautura şi activitatea 
sexuală Indulgenje exagerată în oricare dintre 
aceste domenii ucide succesul 


j. mcapacitatea de a colabora cu cellal: Majoritatea 


oamenilor isi pierd posturile şi şansele insemnate 
în viaţă din cauza acestui defect mai degrabă 
decât din cauza tuturor celorlalte defecte impre- 
ună, Este o deficiență pe care nu o va tolera nici 
un om de afaceri sau yef bine informat, 

mtraea în posesia unei puteri ce nu a fost obtinulă 
prin dori propris: (Fi sau ficele bogatilor şi altii 
Care moștenesc bani pe carenuri âșigă.) Puterea 
în miinile celor care nu o câștigă este, adeseori, 
fatală pentru succes. Imbogäțirea rapidă este mat 
periculoasă decât sărăcia. 


Necinstea intenționată: Cinstea nu poate fi înlo- 


cuită, Cineva poate fi o vreme necinstit prin forta 
întâmplătoare a lucrurilor asupra cărora nimeni 
nu are control, fără consecințe pe termen nelimi- 
tat. Dar cel care este necinstit din proprie alegere: 
nu are speranţă. Mai devreme sau mai târziu, 
aul facut i va ajunge, şi va plat plerzândurși 
reputația și, poate, chiar libertatea. 
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28. Egocenirismul şi vantate: Aceste însuşiri 
avertismente care îi îndepărtează pe cei din j 
Ele ucid succesul. 


29, Dratueţi prin ghicire mai degraba decât prin reflectie 


Majoritatea oamenilor sunt fie prea îndifere 
fie prea leneşi în obţinerea faptelor cu ajutori 
cărora să raționeze corect. Ei preferă să se bas 

', rezultate din dibuieli sau prejudi 


30. Lipsa capitalului: Aceasta este o cauză frecventă 
eșecului pentru cei care iniiază o afacere fär 
suficiente rezerve materiale care să amortizez 
şocul greșelilor lor şi să-i propulseze până ci 


31. Altele: Numiţi orice alt cauză a eşecului pe ca 
l-aţi suferit i care nu a fost inclusă în lista de mu 
sus. 


În aceste 31 de cauze principale ale eșecului, 
gasește o descriere a tragediei vieti, de care se lovest 
practic fiecare persoană care încearcă și eșuează, V-ar. 
de ajutor dacă ati putea convinge pe cineva care 
cunoaște bine sà parcurgă această list în acelaşi timy 
cu dumneavoastră, și să vă ajute să vă analizati du 
criteriul selor 31 de cauze ale eșecului. V-ar putea. 
folositor să încercaţi acest lucru singuri, însă multi n 
se pot vedea în lumina în care sunt văzuți de cela 
Aţi putea fi unul dintre ei. 


Cum vä oferiţi serviciile? 
Cea mai veche dintre porunci este: „Omule, ci 


moaște pe tine insul!” Casă vă vindeți marfa cus 
ces, trebuie să vă cunoaşteți marfa. Acest lucru se verifi 


i în cazul ofertei serviciilor personale. Trebuie să vă 
„unoașteți toatesläbiciunile casă le puteţi fie depăși, fie 
«imina complet. Trebuie să vă cunoaşteţi forțele dacă 
vreţi să obineţiatenţia celorlalți. Nu vă putefi cunoaște 
decât printr-o analiză corecti. 

Păcatul ignoranței în ceea ce privește propria per- 
ana a fost ilustrat de un tânar carea solicliat un post 
directorului unei întreprinderi de mare succes. EI a 
Icut o impresie foarte bună, până când directorul l-a 
intrebat ce salariu dorea. A răspuns că nui stabilise în 
minte o sumă precisă (lipsa unui scop bine definit). 
Munci directorul a spus: „VA vom plăti cu cât merita 
„upă ce vă acordăm osīptämânā de probă." 

„Nu accept", a replicat solicitantul, „căci câștig mai 
mult acolo unde lucrez în prezent 

Înainte să incepeti negocierile pentru o creștere a 

„riului în postul pe care îl ocupați, sau să căutaţi de 
Meru în altă parte, asiguraţi-vă că valorați mai mult 
decât ceea ce primiţi în prezent. 

‘Una e sa vreţi bani — toată lumea vrea mai muli — 
i cu totul altceva să valoraţi mai mult! Mulți greşesc și 
vunfundlă dorințele lor cu cees ce li se cuvine. Cerintele 
'au dorințele dumneavoastră financiare n-au nimic de-a 
lace cu cât valorați. Valoarea dumneavoastră este sta- 
Iilită integral prin capacitatea de-a aduce servicii ef 
«iente sau de a- face pe alții să ofereastfel de servici. 


Ati promovat anul trecut? 


Bianu anual este esential în comercializarea efi- 
sientä a servisilor personale, ca inventarul anual al 
Mertei. În plus, analiza anuală ar trebui så aibă drept 
PELNE REE EEOAE AE Ai ate ce 
Vumenii progresează, stationează sau dau inapoi în 
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viață, Scopul principal ar trebui să fie, desigur, progre- 
sul. Bilanţul anual va evidenţa dacă afi progresat, și, 
mai precis, cât aţi progresat. Vä va aduce la cunoștință, 
si paşii pe care aţi făcut înapoi. Oferta eficientă de ser 
vicii personale cere avansarea, chiar dacă progresul 
este lent, 

Bilanţul dumneavoastră anual ar trebui săalbă loc 
finalul fiecărui an, astfel încât să cuprindă în decizii 
dumneavoastră de Anul Nou orice îmbunătățire 
care analiza o evidențiază ca necesară, Faceţi acest 
inventar punându-vă următoarele întrebări și verifi 
cindu-vi răspunsurile cu ajutorul cuiva care nu Vă peri 
mite să vă înșela în ceea ce privește corectitudinea] 
dumneavoastră, 


Douăzeci şi opt de întrebări foarte personale 


1. Am atins scopul pe care mi l-am stabilit ca obie 
tiv anul acesta? (Ar trebui să lucraţi reinând 
obiectiv anual precis care să fi atins o parte int 
grantă din scopul dumneavoastră principal i 
via) 

2. Am depus o muncă de cea mai bună calitate 
care eram în stare, sau aş fi putut să-mi imbuni 
tăţesc activitatea? 

Amîndeplinit întreaga cantitate de muncă de ca 
eram capabil? 

M-am comportat armonios şi am fost cooperant 
fiecare clipi? 

Am permis ca eficiența mea să fie afectată de căi 
ceiul amânării şi dacă da, în ce măsură? 

Mi-am îmbunătăţi personalitatea și dacă da, în 
ce fel? 


7, Mi-am urmat planurile cu perseverență, pâna la 
împlinire? 

5. Am reuşit ca, de fiecare dată, să mă hotărăsc rapid 
i definitiv? 

. Am lăsat ca una sau mai multe dintre cele gase 
frid esentiale să-mi micsoreze eficiența? 

Am fost prea precaut, sau prea puțin precaut? 

l. Relațiile cu asociaţii mei au fost plăcute sau 
neplăcute? Dacă au fost neplăcute, vina mia 
aparținut parțial sau integral? 

. Miam irosit energia prin lipsă de concentrare și 
efort? 

Am fost deschis la nou și tolerant faţă de toată 
lumea? 

Cum mi-am îmbunătăţit capacitatea de a aduce 
servicii? 

Am depășit masura în vreunul dintre obiceiurile 
mele? 

Am demonstrat, pe faţă sau în secret, orice formă 
de egocentrism? 

Comportamentul meu faţă de asociaţi le-a insu- 
flat respect față de mine? 

$. Miam bazat părerile şi hotărârile pe răspunsuri 
ghħicite sau obtinute prin analiză atentă și rațio- 
namente minuțioase? 

M-am obişnuit să-mi drämuiese timpul, cheltu- 
ielie și venitul şi am fost consecvent în ceea ce 
priveşte planificarea facuta? 

Cât timp mi-am dedicat efortului de pe urma 
căruia nu am câștigat nimic, efort pe care lg fi 
putut folosi în scopuri mai nobile? 
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Cum aş putea să-mi redistribui timpul și să-mi 
schimb obiceiurile pentru a fi mai eficient în anul 
ce vine? 

M-am făcut vinovat de vreun comportament pe, 
care conştiinţa mea nu la aprobat? 

j. În ce fel au fost superioare în cantitate și calitate! 
serviciile pe care le-am prestat in comparație cu 
cele pentru care am fost platit? 

. Am fost nedrept cu cineva, și dacă da, in ce fei? 

Dacă aş fi fost cumpărătorul propriilor mele ser- 
vici în anul ce tocmai a trecut, aş fi fost multu- 
mit de serviciul prestat și dacă nu, de ce nu? 

. Mi-am găsit vocația și dacă nu, de ce nu? 

A fost mulțumit cel ce mi-a achiziţiona serviciile. 
şi dacă nu, de ce nu? 
Unde ma situez in raport cu principile funda- 
mentale ale succesulu 
(Faceți această apreciere corect și cinstit și daţi-o al 
verificat cuiva suficient de curajos încât să fie corect) 
După ce ati citit si ati asimilat informatiile incluse in 
acest capitol, sunteți pregătit acum să elaborați un pl 
practic pentru oferta serviciilor personale. Găsiţi aici 9) 
descriere adecvată a fiecărui principiu esențial în plani 
ficarea ofertei serviciilor personale, inclusiv atributet 
majore ale conducerii, cele mai frecvente cauze ale ese- 
cului în calitate de conducător, o descriere a ocaziil 
care se prezintă pentru a obtine conducerea, principa! 
Tele cauze ale eșecului l orice nivel al Vieţii, si întrebă 
rile esențiale ce ar trebui folosite în analiza de sine, 
Prezentarea vastă și amanunită a informației corecte 
a fost inclusă pe tot parcursul acestui capitol pentru. 
vafi necesară tuturor celor ce încep acumularea averii 
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prin oferta de servici personale, Cei care și-au pierdut 
averile sau cei care tocmai încep Să câștige bani 
nimic de oferit în schimbul bogăției în afara se 
personale în consecinţă, este esential pentru 
dispoziție informaţia practică necesară pentru punerea 
în vânzare a serviciilor în avantajul ambelor părţi 
Asimilarea completă si înțelegerea informației redate 
aici vor fi de ajutor în oferta propriilor servi 
sprijini persoana respectiva să devina mai amabila şi 
capabilă de a judeca pe ceilalți. Informaţia va fi nepre- 
uită pentru directori, sefi de personal si alte persoane 
insärcinate cu selecția angajaţilor și menținerea organi- 
zațlor eficiente. Dacă vā indoiţi de această afirmaţie, 
verificaţi pertinența răspunzând în scris la cele 28 de 
întrebări pe baza cărora Vă puteți autoanaliza. 


Ocazii ce vă sunt foarte favorabile 
pentru a vă îmbogăţi 


Actum, că am analiza! principiile prin care ne putem 
îmbogăţi, e firesc să întrebăm: „Unde putem găsi ocazii 
favorabile pentra aplicarea acestor principii?” Foarte 
bine, să inventariem și să vedem ce oferă America per- 
soanei care este în căutare de averi, mari sau mici. 

Pentru început să ne amintim că noi toji locuim într-o 
Vară în care toi cetăfenii ce respectă legea se bucură de o 
lieriate de gândire și actiune pecgalată în mea larga, 
Majoritatea dintre noi nu au făcut niciodată un inven- 
tar clar al avantajelor oferite de libertate, Nu am com- 
parat niciodată libertatea noastră nelimitată cu îngză- 
viile libertății din alte țări 

Avem aici libertatea gândului, libertatea alegerii si 
beneficiile unei educați după propriile aspiratii, a unei 
idigi libere, suntem liberi în politică, liberi să ne alegem 
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© afacere, o profesiune sau o ocupație, liberi să acu 
mulăm și să posedäm fără probleme orice proprietate 
are o putem dobândi, liberi să ne alegem locuința, să ne 
căsătorim, să ne bucurăm de drepturi egale pent 
toate rasele, de libertatea de a călători dintr-un stat 
situl, că ne alegem singuri alimentaţia şi să ne stabil 
orice scop în oiaț pentru care neam pregătit, chiar să cane 
didăm la Președinția Statelor Unite. 

Beneficiem şi de alte forme de libertate, dar aceast 
listă va oferi o viziune panoramică a celor mai impe 
tante, care reprezintă prilejurile favorabile în chipul 
mai elocvent. Acest avantaj al libertăţi este cu atăt ma 
evident cu cât Statele Unite este singura țară ce garan 
tează, oricărui cetăţean nativ sau naturalizat, o listă d 
o asemenea amploare și varietate a libertăților. 

Apoi, să ne aplecăm asupra binecuvântarilor ce at 
sosit odată cu această libertate nelimitată. Să Iu 
drept exemplu familia americană obișnuită (adică, 
familie cu venituri medii) și să invenariem beneficii 
disponibile fiecărui membru al familiei în această lur 
a prilejurilor favorabile! Alaturi de libertatea de gin 
dire și acţiune stă libertatea în ceea ce privește aliment- 
tatia, vestimentația și adăpostul, cele trei necesită 
esențiale ale vie 

Alimentația: Datorită libertăţii universale, familia 
americană obişnuită are la dispoziţie cea mai variată 
selecţie de alimente ce pot fi găsite pretutindeni. 

ame, și la preţuri pe masura capacităţile ei finan= 

Vestimenlația: Oriunde în Statele Unite, femeia 
are pretentii moderate în ceea ce priveste vestimer 
tatia se poate îmbrăca foarte bine la un pret de ma 
puțin de 500 de dolari pe an, iar un bărbat obişnuit 


se poate îmbrăca pentru aceeași sumă sau o sumă 
mai mică 

Adăpostul: O familie obişnuită locuiește într-un 
apartament confortabil, încălzit corespunzător, ilu- 
minat electric, cu aragaz alimentat cu gaze. 


Painea prăjită de a micul dejun este pregătită de 
un prăjitor electric ce nu costă mai mult de câţiva 
dolari. Apartamentul este curăţat cu un aspirator 
electric. Apa caldă şi rece sunt mereu disponibile în 
baie şi bucătărie. Mâncarea este păstrată într-un 
frigider electric. Sotia își ondulează părul, işi spală şi 
calcă hainele cu aparate electrice, simplu de folosit 
prin conectarea la priza din perete. Soţul se bär- 
biereşie cu un aparat de ras electric, şi amândoi se 
bucură de divertisment, sosit din toate colțurile 
mii, 24 de cre pe zi dacă o doresc, fără prețuri era- 
gerate, prin simpla acţionare a unui buton a radio 
Sau televizor. 

Există și alte echipamente în apartament, dar 
enumerarea de mai sus vă va oferi o idee clară cu 
privire la câteva dinire probele concrete de libertate 
de care ne bucurăm noi, americanii 


N-am pomerit decât cele tei nevoi de bază — ali 
mantia vestimontatie i adăpost. Cetăfeanul ameri 

En obişnuit arei alte privilegi și avantaje disponibile 
în schimbul unui serviciu redus, pedepăsind opt orede 
lucru pezi. 

Americanului obişnuit i se garantează drepturile de 
proprietate, uera rar în humea întreagă, EI îsi ponte 
Te banii a bancă, având siguranța că guvernul ÎL va 
roleja dacă banca dă faliment: Dacă un cetățean ame- 
Fean doreste să călătoreasă dintr-un stat în altul, nu 
Sre nevote de paşaport sau de aprobare. Se poate duce 
ind vrea şi se poate intoarce când vrea. În plus, poate 
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cälätori cu trenul, cu maşina personală, cu autobuz 
avionul, vaporul, în funcție de modalitatea de depli 
sare pe care şi-o poate permite, 


Credeţi în capital 


Auzim adeseori politicienii proclamând libertat 
Americi atunci când cer voturi, dar ei petrec prea puțit 
timp şi dedică prea puțin efort analizei sursei sat 
naturii acestei „libertăţi. Cum eu nu am nici o secur 
de ascutit, nici un resentiment de exprimat, nici alt 
argumente de urmărit am privilegiul să încep o anali 
cinstită a acelui „ceva“ misterios, abstract, adesea neîns 
felos care dă fiecărui cetățean american mai multe bin 
cuvântări, mai multe ocazii de a acumula averi, o mal 
mare libertate în orice sens decăt cea existentă în ori 
akta țară, 

Am dreptul să analizez sursa și natura acestei puter 
pentru că ştiu de mai bine de cincizeci de ani persoas 
ele care răspund astăzi de menținerea ei 

Numele acestui misterios binefăcător al omenirii 
este capitalul! 

Capitalul nu inseamnă doar bani, ci și grupuri bing 
organizate de oameni inteligenţi, care planifică modal 
tai și căi de a folosi banii eficient spre binele publieu: 
Iui, intrun mod profitabil pentru toată lumea, 

Aceste grupuri sunt formate din oameni de stiif 
profesori, farmacisti, inventatori, analişti economi 
persoane ce lucrează în domeniul publicitar, experti ir 
transporturi, contabili, avocaţi, doctori, atāt bărbaţi câl 
si femei, care posedă cunoștințe specializate în toat 
domeniile industriei şi afacerilor. Ei 


Ei ajută colegiile, spitalele, școlile publice, construi 


a Ei paie ata 
seci ce e crt tea i 
em gin apte e tă br 

ZE e e rusă ce 
pi bi atei ei pi a 
iri dea be incita eta 
sai ta iai e 
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Cerealele uscate ar trebui neapărat omise din meniu, 
căci dle nu sint disponibile decât ca rezultat al munc 
unei echipe organizate și instruite și al unei aparatur 
adecvate care necesită capital. 

Cât vă relaxaţi, ați putea da o fugă înot până în 
America de Sud, de unde ați aduce câteva banane și, 
întoarcere, opriţi-vă la ferma cea mai apropiată ce a 
Taptărie și luați nişte unt si niște frişcă. Abia atunci va fil 
gata familia dumneavoastră să se aşeze la masă i să 
micul dejun. 

Pare absurd, nu? Şi totuși, procedura descrisă ar 
singura cale prin care aceste simple alimente ar putea 
furnizate fără un sistem capitalist. 


Civilizația este clädită pe capital 


Suma de bani necesară în construirea și intretine 
căilor ferate și a vapoarelor folosite pentru livrar 
unui simplu mic dejun este atât de mare încãt ne a 
teste. Ajunge la sute de milioane de dolari, ca sä nu, 
socotim armatele întregi de angajați calificați ce admi 
nistrează navele i trenurile. Dar transportul este d 
una dintre cerințele civilizaţiei moderne în sistemu 
capitalist din America. Înainte să scoatem vreun profi 
trebuie să lăsăm să crească ceva din pământ, să fie- 
lucrat şi pregătit pentru comercializare. Toate aceste 
necesită mai multe milioane de dolari pentru apa 
tură, maşini, ambalaje, cutii, comercializare și pent 
salariile a milioane de bärbați şi femei. 

Vapoarele şi cäile ferate nu cresc din pământ și fur 
fionează automat. Ele răspund cerințelor divilizației prit 
munca, ingeniozitatea și capacitatea organizatorică, 
oamenilor ce au imaginație, credință, entuziasm, hot 
râre, perseverență! Acești cameni se numesc capitaligi 


sunt mativai de dorința de a construi, de a înăja, de 
a implini yi a aduce servici utle, de a câstiga profituri 
șia cumul averi. Și cum aduc servici, fără de care 
Šivitizajia nu ar exta, ei au gansa de a se ni cu 
mari voglit 

Ca fan întrun registru simplu si inteligibil, voi 
aduga faptul că acest capital sunt aceiaşi oameni 
espre eare tam auzit vorbind pe oratorii de ocazie: 

a ag Cameri la care radioni, aodalo peli- 
Nielen necinsti Și sindicalişti corupt se refer cu 
apelativul de „acaparatori de interese” sau „ei de 
Wall Street”. di > 

Na înce să alcătuiesc un dosar în favoarea sau 
defavoarea oricäruigrup de oameni sau al orele. 
fem economic. 

Scopul acestei cărţi — scop cara miam dedat în 
mn a de mt de ven! dm oid VB 
prezentat tuturor celor ce dorese să şi: este cea mai 
Fredija lozo prin care indivizii pot acumula averi 

once canti doresc, 

“Am analizat aiei avantajele economice ale sistemului 
kapitalistin scopul dublu de a demonstra urmätoarele: 


1. Toți cei ce caută bogății trebuie să recunoască și să 
se adapteze sistemului care controlează modali 
tăţile de a aborda averea fie ea mare sau mica. 

2, Există un revers al medaliei, reprezentat de opu- 
sul demonstrației făcute de politicieni şi dema- 
gogi care pun în umbră deliberat subiectele pe 
Care le aduc în discuţie referindu-se la capitalul 
organizat, ca și cum ar fi vorba de ceva otrăvitor. 

Aceasta este o fară capitalistă. Ea a progresat prin 

utilizarea capitalului, şi noi, cei care ne revendicäm 
pul de a împărți binecuvântarea libertăţii şi aocazi- 
llor, noi, cei care încercăm să acumulăm averi aici, ştim 
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foarte bine că nu putem avea Ia dispoziție nici bogaţi, 
nici arse dacă aceste beneficii nu ne-au fost garantată 
prin capital organizat 

Nu există decât o singură metoda pe care puteti 
conta în acumularea și deținerea de bogății în me 
legal, și anume oferta unui serviciu util. N-a fost creal 
pe lume nici un sistem prin care oamenii să poată a 
mula bogății pe cale legală prin simpla forţă a nume 
relor, sau fară a oferi în schimb, intr-o formă sau alta; 
valoare echivalentă. 


Bogăția e pretutindeni — ocazii se găsesc 
peste tot 


America oferă toată libertatea şi toate ocaziile de al 
acumula bogățiile de care are nevole orice om cinstit 
Când cineva pleacă la vânătoare, isi alege mai întă 

nul în care vânatul este abundent. Va trebui 

acaoași regulă când porniţi în căutarea bogăiilar. 

Dacă vreți să obțineți averi, nu treceţi cu vedes 
posibilităţile oferite de o țară în care cetăţenii sunt atât 
de bogaţi incât femeile cheltuiesc milioane de dolari 
an pentru ruj, fard și alte cosmetice: 

Dacă sunteti în cautarea banilor, concentrați-vă) 
asupra unei ări care cheltuieşte milioane de dolari 
an pe țigări. 

„Nu vă grăbiţi prea tare să plecaţi dintr-o țară ai că 
Jocuitori vor cheltui de bună voie, chiar cu entuzias 
milioane de dolari pe fotbal, baseball și luptele pe bani 

Rețineti de asemena că aceasta nu este decăt poari 
de intrare ce ne permite accesul spre sursele acumulăt 
averilor, N-au fost mentionate prea multe obiecte d 
lux sau puțin necesare, Dar nu uitati că afacerea pi 
ducerii, transportärii si comercializării acestor 
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mărfuri oferă slujbe în mod regulat unor milioane și 
milioane de persoane care primesc pentru serviciile lor 
multe milioane de dolari pe lună și îi cheltuiesc așa 
um doresc, pe obiecte de lux sau absolut pecezare, 

Rețineţi în special că în spatele acestui schimb de 

irfuri şi servidi personale poate fi aflată o abundență 
de ocazii de a acumula bogății. Aici ne vine în ajutor 
libertatea noastră americană. Nu Vă oprește nimic şi 
nimeni de la depunerea unui anume efort necesar pen- 
ina a duce la bun sfàrşit anumite activități. Dacă cineva 
posedă un talent superior, instructie, experiență, el 
poate acumula bogāții in cantități mari. Cei mai puţin 
orocoși le acumulează în cantități mici. Oricine își 

a existența în schimbul unei cantităţi pro~ 
se de lucru, 

Deci — iata soluția! 

Ocazie favorabile va les mereu în cale. Venit n 
lată, alegeți ceea ce doriti, elaboraţi-vă un plan, puneţi- 
în practică, și wrmăriţi- cu persevereriă. Sistemul capi- 
vlist american se va ocupa de restul. Vă puteți baza pe 
urmätorul fapt: capitalismul american asigură fiecărei 
persoane șansa de a oferi un serviciu util şi de a acumula 
Ingăţi proporțional cu valoarea serviciului, 

„Sistemul“ nu neagă nimănui acest drept, dar nu 
promite și nu poate promite ceva pe nimic, pentru că 
itemul însuși este controlat în mod irevocabil de 
Igea economiei, care nu recunoaște şi nici nu tolereazā 
multă vreme luatul fără a da nimic în schimb” 


Nota editorului: Rei cu atere acest final de capital, deşi 
ais sparte de 'abloul prezentat de 
Mton Tocmai din aceasta caez, acesse date sunt $ mat importante 
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De reţinut 


Patru principi dinamice vă conduc la formarea unui 

grup de „Minți Superioare” care mărește enorm pur! 

terea dumneavoastră de a obtine bani. 

Vă puteți alege oamenii care să vä inspire, 3 împa 

puterea minții lor cu dumneavoastră, să reflecte și să 

Vă amplifice propria credință. 

Exploatați cele unsprezece secrete ale unui conducăt 

e succes și cele zece motive pentru care eșuează posi 
depășiți orice influență negativă cu c 

vă întâlniți; folosiți cele șase domenii noi pentru ca 

se necesită conducători şi cele cinci modalități de 

obţineo slujbă bunăîn orice domeniu pe care îl dorii, 


efi vă vor invita să acceptaţi slujbe impor 
tante și bine plătite, 

Prosperitatea americană se «lădeşte pe un tip de capi. 
tal nu prea diferit, în principiu, de capitalul nelimit 
pe care îl purtați în suflete. 


Succesul nu trebuie explicat, Eșecul nu are alibiuri. 


Pasul 7 către îmbogățire 


Hotărârea 


Analiza a peste 25 de mii de persoane care au opuat 
1 dezvăluit faptul că în frumiea listei ce cuprinde cele 
31 de cauze principale ale eșecului seafl lipsa deciziei 

Amänarea, opusul deciziei, este un duşman obişnuit 
pe care oricine trebuie să- învingă. 

Veti avea ocazia de a vă testa capacitatea de a ajunge 
In decizi rapide şi precise atunci când terminați de citit 
mvastă carte, şi veți fi gata să puneţi în acțiune princi- 
pile pesare le descrie: 

Analiza a câtorva sute de oameni care au acumulat 
iveri de mai bine de un milion de dolari evidenţiază 
faptul <a oricare dinte ei are obiceiul de a formula 
decizii cu promptitudine și de a le schimba lent, dacă și 

înd le schimbă. Cei care mu reuşesc să acumuleze 
lani, ră nici o exceplie, au obiceiul de a lua decizii 
larte înce, dacă le iau vreodată, și își schimba deciziile 
pede pides. 


Sunteti martorii eritalizarii parerii în hotă- 

aţi conform acelei hotărâri. Veţi 

intelege cum și când sa và schimbaţi hotarârea 
u un beneficiu și un profit superior. 
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Una dintre cele mai extraordinare calită 
Henry Ford era obiceiul de a lua hotărâri precise rapid, 
şi de a le schimba încet, Această calitate era atât de 
accentuată, încât i-a croat ropulația de încăpățânat, Fa 
i-a oferit domnului Ford posibilitatea de a continua să 
fabrice vestitul său Model T (cea mai urâtă mașină dini 
urme), atunci când toti consilierii și cumparatorii 
maşinii il implorau să-l schimbe. 

Ponte că domnul Ford a întârziat prea mult în efec 
tuarea schimbării, dar reversul medaliei este că fermis 
tatea hotărârii sale i-a adus o avere uriaşă înainte ca 
să fle nevoit să schimbe modelul. Nu încape îndoială ai 
obiceiul domnului Ford de a-şi menţine ferm decizia 
luat dimensiunile încăpățânării, dar această însuşi 
este de preferat incetinelii în luarea unei hotărâri 
rapidităţiîn a o schimbă, 


Părerea — un bun ieftin 


Majoritatea oamenilor care nu reuşesc să sträng 
destui bani pentru a-şi satisface propriile exigențe s 
în general, usor de influentat de părerea altora. Ei la 
în seama ziarelor și vecinilor bâritori sarcina de 
pândi în locul lor. Părerile sunt cele mai ieftine bun 
de pe pământ. mulțime de păreri și e gal 
să le comunice oricui e dispus să le accepte, Dacă sı 
teti influențat de păreri când formulați hotărâri, nu ve 
reuşi în nici o întreprindere, cu atăt mai puțin în pr 
facerea dorinței dumneavoastră în bani, 

Dacă veti fi influentat de părerile altora, nu vefi av 
dorințe proprii. 

Prepuiţ-Vă propria judecată când începe să pund 
în practica principiile descrise aici, ajungând le propri 
decizii și urmați-e. Nu credeţi în nimeni, cu excepi 
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membrului grupului dumneavoastră „Minţi Superi- 
vare", şi figi foarte sigur, atunci când vă alegeți grupul, 
«à nuci alegeți decât pe aceia care sunt in spiritul scopu- 
lul dumneavoastra şi se potrivese cu el. 

Prieleniiapropiați și rudele, deși nu au în intenție să 
o facă, îl handicapează adeseori pe cel căruia îi oferă 

părerile” lor, şi uneori prin ridicolul la care îl supun pe 

bietul om, deși ei nu vor altceva decât să stâmească 

visul. Mii de oameni suferă de complexe de inferiori- 

tate toată viaţa, pentru că vreo persoana binevoitoare, 

ddar neștiuloare, le distruge încrederea de sine prin 
eri” sau ridiculizări, 

Aveţi un creier si o minte proprii. Folosiţi-le și ajun- 
peli la hotărările proprii, Dacă aveţi nevoie de fapte și 
informații de la alii care să vă ajute să vă focmulați 
hotărâri, cum se va întâmpla probabil în multe ocazii, 
miunaţi le discret ară să vä dezvălulţi scopul. 

Este o caracteristică a celor care nu au decât ospoială 
„le cunostinte să încerce să lase impresia că siu mai 
mulie, Astfel de oameni vorbesc, in general, prea mult și 
ascultà prea puțin, Lăsaţ-vă ochii deschişi și urechile 
‘lestupate— și gura închisă, dacă vroi să deprindeţi obi- 
soiul hotărârilor prompte. Cei ce vorbesc prea mult fac 
prea puțin. Dacă vorbii mai mult decât ascultați, nu 
‘loar vă vefi priva de mulie ocazii de a acumula cunoș- 
linte folositoare, ci vă veți dezvălui planurile şi scopurile 
celor care vor fi încântați să vă înfrângă din invi 

Retineți și că, de fiecare dată când vorbiti în prezența 
viei persoane care are numeroase cunoștințe, i oferiţi 
ct tot ceea ce ştifi și, mal ales, crea ce ru ştiţi! înțelep 
tinea reală se vădește de obicei prin modestie şi cere 

Rețineți că fiecare asociat pe care vil alegeti este, 
mumenea dumneavoastră, în căutarea prilejului de a 
In bani. Dacă vă dezvalui toate planurile v-ar putea 
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surprinde să aflati că altcineva a împlinit scopul dur 
neavoastră, punând în aplicare înaintea dumneav 
tră planurile de care ați vorbit fără precauție. 

Una din primele decizi pe care trebuie sa le for 
Jați trebuie să fie: țineți-vă gura închisă și ochii și ui 
chile deschise. 

Ca să nu uitațisă urmaţi acest sfat, vă va fi de ajuta 
o copiea următoarei lozinci serise cu litere de-o schioaj 
şi pe care o veţi pune undeva la vedere: „Numiţi c 
ce vreţi să faceţi, dar mai întăi arătați-1." 

Această zicală este echivalentă cu: „Contează 
mai mult ce faceți, nu ce spuneți” 


Hotărâri ce fac istoria 


Valoarea deciziilor depinde de curajul necesitat 
punerea lor în practică. Marile decizii care au stat. 
baza civilizaţiei au fost atinse prin asumarea u 
riscuri uriaşe care implicau adeseori și moartea 

Hotărârea lui Lincoln de a promulga vestita sa Pi 
clamație de Emancipare, care i-a eliberat pe negrii di 
America, a fost luată cu deplina înțelegere a faptului 
acest document îl va costa mii de prieteni și de sup 
tori politici, 

Decizia lui Socrate de a bea cupa cu otravă 
degrabă decăt să facă un compromis în propria-i credin 
a fosto dovadă decuraj. A oferit umanităţii 1 000 de. 
de progres şi a dat celor ce nu se născuseră încă libet 
tatoa gândului şi a cuvântului 

Decizia generalului Robert G. Lee de a se separa, 
uniune și a sprijini cauzele sudiste a dovedit curaj, că 
ştia foarte bine cà va trebui să-și dea viața in schimb, 
muti altii, desigur 


Un incident în Boston 


Dar cea mai însemnată hotărâre din toate timpurile 
pentru cetățeanul american a fost luată în Philadelphia, 
pe iulie 1776, când cincizeci și șase de oameni au sem- 
at un document despre care stiau prea bine că fie va 
aduce libertate tuturor americanilor, fie va conduce la 
spânzurarea tuturor celor cincizeci i șase! 

„Al auzit de acest veti! document, dar poate nu aţi 

inut din el importanta lecţie despre împlinire perso- 
nală care este redată atât de evident. 

Ne amintim cu toții de data acestei decizii insem- 
ate, dar puțini dintre noi înțeleg, de ce curaj a fost 
moveie pontra asumarea acelei decizii. Ne amintim de 
istoria noastră așa cum a fost ea predată în școală; 

m minte date şi numele luptătorilor; reținem denu- 
mirie Valley Forge și Yorktown ca și pe George 
Washington și pe lordul Cornwallis. Dar știm puţine 
despre fortele reale din spatele acestor nume, date și 
locuri. Știm şi mai puțin despre puterea supremă care 
ne-a garantat libertatea cr mult înainte ca armatele lui 
Washington să ajungă la Yorktown. 

Este o pură tragedie faptul că toți cronicarii istoriei 
au omis cu desăvârşire orice referință la această putere 
vulcanică cea dat naștere și libertate națiunii, menite să 
pună bazele standardelor independenței tuturor nea- 
murilo Pământ. Crod că este o tragedie pentru că 
aceeaşi putere trebuie folosită de orice individ care 
„lepişește dilcultățle vieți şi obligă viața să ofere 
pregul pe care îl cere 

Sa recapitulăm pe scurt evenimentele care au dat 

ere acestei puteri. Povestea începe cu un incident 
in Boston, pe 5 martie 1770. Soldaţii britanici patrulau 
pe străzi amenințânduri pe cetățeni prin simpla lor 
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prezență. Celonistiloe nu le convenea ca oameni 
mai să se infiltreze printreei. Au inceput să-i expri 
deschis dezaprobarea, aruncând pietre, dar și cuvint 
grelesoldaților ce marșaluiau, pana când ofițerul com; 
danta ordonat: „Pregătii baionetele... Foc!" 

Începuse lupta. Mulți au fost uciși sau răniţi Ir 
dentul a stârnit asemenea resentimente, încât Aduni 
rea Regională (compusă din colonişti de seama) a c 
vocato şedinţă, în scopul de a trece la acțiune imedial 
Doi dintre membrii acelei Adunări erau John Hance 
$i Samuel Adams. E și-au ridicat vocile cu curaj și 
declarat că trebuie să se treacă la acţiune și să se expi 
zeze oti soldaţii englezi din Bostan. 

Retineți acest lucru — o hotărâre, în mințile a doi 
perscane, ar trebui să fie intitulată începutul litertăţ 
de care se bucură Statele Unite azi. Reţineţi și că hc 
ârea acestor doi oameni a necesitat credința şi 
pentru că presupunea pericol. 

înainte deconvorarea Adunării, Samuel Adamsa fe 
însărcinat să intre în legătură cu guvernatorul provinci 
Hutchinson, şi să ceară retragerea trupelor britanice. 

Cererea a fost satiofacută, trupele s-au retras 
Boston, dar incidentul nu s-a încheiat aici. Dădi 
naștere unei situaţii menite să schimbe cursul civi 
zaţiei. 


Minti ce încep să lucreze împreună 


Richard Henry Lee a devenit un personaj insemi 
în toată aceasta poveste, caci coresponda adeseori 
Samuel Adams, ei împărtăşindu-și deschis temerile 
speranțele privitoare la bunăstarea oamenilor din pi 
vincile lor. Pornind de la acest cbicei, Adams a 

ceput ideea că un schimb reciproc de scrisori între a 


13 colonii ar putea fi de ajutor în obținerea coordonării 
forturilor, atât de necesară pentru atingerea soluțiilor 
In problemele lor. La doi ani după ciocnirea cu soldaţii 
în Boston (martie 1772), Adams a supus această pro- 
punere Adunării sub forma moțiunii ca un Comitet de 
Corespondent să fiestabilit intre colonii, cu corespon- 
„lenți precişi în fiecare colonie „în scopul cooperări prie- 
tuneşti spre bunăstarea coloniilor din America Britanică” 
a începutul organizării unei puteri uriaşe menite 
ne ofere tuturor libertate. Grupul „Minţi Superioare” 
fusese deja organizat. El era constituit din Adams, Lee 
i Hancock. 

A fost organizat și Comitetul de Corespondenţă. 
Cetăţenii coloniilor stacau în mod dezorganizat sol- 
«latii britanici, prin incidente aseminătoare cu revolta 
„le la Boston, dar nu s-a obținut nimic bun, Doleanjele 
lor personale nu au fost indeplinite până Ja grupul 

Minţi Superioare”. Nici un grup de indivizi nu-și mai 

vniseră inimile, mintile, sufletele şi trupurile într-o 
ispirate bine definită în scopul de a-și rezolva defini- 
liv dificultățile cu britanicii până ce şi-au unit ferjele 
Nlams, Hancock și Lee. 

Între timp, britanicii n-au stat degeaba. Și ei îşi for- 
1mau un grup propriu de „Minţi Superioare”, bucurân- 
duse de avantajul material și al unei forțe militare 
organizate 


O hotărâre spontană schimbă cursul istori 


Coroana l-a numit pe Gage în Jocul lui Hutchinson 
in funcția de guvemator al statului Massachusetts. 
Unul dintre primele acte ale noului guvernator a fost să 
Irimitä un mesager să-l aducă pe Samuel Adams, ce tre- 
buia convins prin frică să nu mai fie în opoziție. 
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Vom înțelege cel mai bine esența a ceea ce s-a intår 
plat citind conversaţia dintre colonelul Fenton (mes 
gerul trimis de Gage) și Adams. 

Colonelul Fenton: „Am fost autorizat de guvernat 
rul Gage să vă asigur, domnule Adams, că guvernat 


rul a fst Imputornicit să Vă afere beneficii ce vă văl 


satisface [incercare de a-l câștiga pe Adams pror 
lându-i mită] cu conditia să v luaţi angajamentul că ni 
va veți mai opune la măsurile pe care le ia guvernul 
Guverratorul vă sfătuiește, domnule, să nu mai pro 
cati disconfort Majestății sale. Comportamentul dim 
neavoastră vă expune sancţiunilor impuse în Actul h 
Henric al VIILiea, prin care o persoană poate fi trimis 
spre judecată în Anglia, pentru tradare, sau ascunder 
de informații în scopuri de trădare, după cum VĂ 
decide guvernatorul provinciei. Dar fireste, schimbă 
du-vā comportamentul politic, nu doar că veți prir 
avantaje personale însemnate, dar vă veți impăca și 
Regele. 

Samuel Adams avea de ales între două decizii. Pute 
să renunțe la opoziție şi să primească mite personal 
sau putea să continue Și să se supună la riscul de a 
spânizuratt 

Era clar că sosise vremea sân Adams era obligat 
ia o decizie spontan, fapt ce lar fi putut costa viațal 
Adamsi-a cerut colonelului Fenton cuvântul de onoai 
pentru a se asigura că mesajul său avea să ajungă nede 
format la urechile guvernatorului. 

Räspunsul lui Adams a fost: „Îi puteți pane guvat 
natorului Gage că m-am împicat cu Regele Regilor dit 
ceruri de multă vreme, Nici un argument de ordin p 
sonal nu mă va face săabandonez cauza dreaptă a rii 
Și transmiteți-i guvernatorului Gage un sfat pe care 


a5 Samual Adars să nu mai insiste sentimentele unui 
ppor adas la limită” 

Când guvernatorul Gage a primit răspunsul caustic 
mii Adams, a fost cuprins de manie și a emis urmă 
Frea proclamate: „in numele Majestății Sale, proclam 
prin aceasta că ofer si promit iertarea absolută tuturor 
tor ce vor depane armele, și se Vor întoarce la inda- 
tvrle lor de supuși pașnici, cu exceptia Ii Samuel 
Marna șia ui Jahn Hancock, ale căror iri aduse nu 
‘imit un alt tratament decăt acela al pedepsei cuvenite 

"Acelasi lucru ar putea fi eformulatin argoul zilei de 
wi: Adams și Hancock erau „in pom“! Amenințarea 
‘mui guvernator mänios ia obligat pe cei doi så ia o 
via decizie; la fl de periculoasă. BI vau grabit să con- 
ace o întâlnire secretă a celor mai fideli discipoli ai 
ir. După ce în sală s-a făcut niște, Adams a incuiat 
tia, a pus cheia in buzunar ṣi ia informat pe tofi cei de 
Imi cë era absolut necesar să se convoace un congresal 
&lonigtilon şi că nimeni nu treba s8 părăacaacă încă 
[erea până nu s ajungea Ta o hotărâre în ceea ce pri- 
Veste congresul. 

Sa isat mare agitatie: Uni au cintärit posibilele 

recinte ale unei asemenea abordiri radicale. Alii 

au indoit serios de intelepciunea unei decizi tât de 
voluntare care sfida Coroana, În acea camerà erau doi 
wmeni imuni Ia frică, orbi În posibilitatea eșecului: 
Tiancock si Adams. Influenta exercitată de œi ia făcut 
pe ceilalti să fie de acord cu faptul că, prin Comitetul de 
( mapondanță, se putea aranja o intilnire Primului 
‘ngres Continental convocat in Philadelphia pe 5 sep- 
Membri 1774. 

Retineti această dat. Este mai importanta, decăt 
tie 1776, Dacă nu s-ar fi luat hotarârea de a întruni 
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un Congres Continental, mu s-ar fi semnat Declaraţia 
Independenţă. 

înaintea primei întruniri a noului Congres, un 
conducător, dar dintr-un alt colt de tară, se chinuia 
publice o „Privire de ansamblu asupra Drepturii 
Americii sub ocupație britanică”. EI se numen Thor 
Jefierson, și venea din provincia Virginia, iar legati 
Iui cu Lordul Dunmore (reprezentantul Coroanei 
Virginia) era Ja fel de strânsă ca şi cea dintre Hancock 
Adams, pe de o parte, și guvernatorul lor. 

La puțină vreme după ce i s-a publicat vestita lucra 
Jefierson a aflat că este acuzat de înaltă trădare 
adresa guvernului Majestății Sale. Stämit de ameni 


tare, unul dintre colegii lui Jefferson, Patrick Henry, i 
spus părerea cu fermitate, încheindu-și comentariile. 
o concluzie ce va rămâne de-a pururi clasică: Dacă 
este trădare, profită at poți de en. 

fel de oameni, deși lipsiți de putere, de aute 


tate, de forță militară, de resurse financiare, au lus 
serios în considerație destinul coloniilor, începând 

inaugurarea Primului Congres Continental și conf 
nuind la anumite intervale vreme de doi ani — păr 
pe 7 iunie 1776, când Richard Henry Lee a luat cuvă 
tul, s-a adresat Prezidiului și a uluit Adunarea pi 

această motiune: 

„Domnilor, depun moțiune în sensul că acest 
Colonii Unite sunt, si sunt îndreptățite să fie, stal 
libere și independente, ele trebuind să fie sbsolif 
de orice subordonare faţă de Coroana Britanică 
acelaşi sens, orice legatura politică între ele și staf 
Marea Britanie ste și iebuiesă fie complet abolit 


Thomas Jefferson citeşte cu glas tare 


Uluitoarea moţiune a lui Lee a fost discutată cu insu- 
iei, i atât do indelung, incât ola început să-i piardă 
răbdarea. În cele din urmă, după zile întregi de dezba- 
teri,a luat din nou cuvântul și a declarat cu o voce cară 
și hotărâtă: „Domnule Președinte, dezbatem acestsubiect 

zile întregi. Nu avem ală cale de urmat. tund, de ce 

întârziam, domnule? De ce nu ne helărârm? Să sta- 
lim această zi ca data de naștere a Republică Ame- 
rcane, Lăsai-o să ifloreaseă nu să fie devastată și cuce- 
ritä, reinstaurați domnia pici şi a legii.” 

Inainte de votul efectiv al acestei moțiuni, Lee a fost 
chemat inapoi în Virginia din cauza unei grave boli în 
familie, da, inainte să plece, și-a încredințat cauza în 
mâinile prietenului său, Thomas Jefferson, care a pro- 
‘missä lupte până când va fi adoptat un curs favorabil 
Al evenimentelor. La puțină vreme, Președintele Con- 

serului (Hancock l-a numit pe Jefferson preşedinte al 
Čomitetului ce avea să redacteze o Dechratie de Inde- 
pendenta. 

Comitetul a lucrat indelung i susținut asupra docu- 
mentului ce avea să insemne, dacă era acceptat de Con: 
jr, faptul că fiecare semnatar al li isi semna propria 
“ondaminare la moarte dacă lupta absolut sigură ce 
ivea să aibă loc între colonii și Marea Britanie se solda 
Cu inrânegerea coloniilor. 

Documentul a fost redactat şi la 28 iunie proiectul 

iginal a fost citi în faţa Congresului. A fost discutat 
modificat și pregătit zile întregi. La 4 iulie 1776, 

Thomas Jeiferson a lua cuvântul în fafa Adunarii şi a 
vitit cu voce sigură cea mai insemnata decizie ce a fost 
vreodată pasă pe härtie: 
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„Când, de-a lungul istoriei, devine necesar ca tn 
popor să rupă legăturile politice care l-au legat de un 
altu} și să-și asume, asemenea tuturor puterilor de pe 
Pämânt, un statut separat şi egal la care î dau drep- 
tul legile naturii şi Dumnezeu, el trebuie să declare 
cauzele care îl obligă să se separe, în virtutea unui 
respect decent faţă de dreptul de a şti al omeniri 


De înăată ce Jet a fnchein, decimat a Fa 
votat, acceptat şi semnat de cei 36 de oameni, ficare, 
punându-si inoc viața prin luarea hatărâriidea semn 
Prin această hotărâre, a luat naștere o națiune menită să 
garanteze mereu omenirii privilegiul de a la hotărări. 

Analiza evenimentele care au condus la Declarafil 
de Independență, şi nu vă indoiți de faptul că această 
națiune, ce detine acum o pozitie de incontestabil rest 
pect şi influentă printr celelalte popoare ale lumii, sa 
născut dintr-o decizie zămisită de un grup de „Minti 
Superioare” constānd din 36 de oameni. Retine faptul 
că această hotărâre a asigurat succesul armatelor lul 
Washington, căi spiritul acelei hotărâri a încorloțt pă 
fiecare soldat de pe câmpul de bataie, şi i-a oferit o forță, 
interioară care refuză să recunoască existența însâşi a 
secului 

Remarcați de asemenea (siveli fi câştigaţi) că puter 
tave a oferit beratea 4 
aceeaşi cu cea care trebuie folosită de fiecare dintre nal 
în adoptarea Hotărărlor. Această putere are la b 
principile cuprinse înaceastă carte. Nu vă va fi greu 
aflaţi in povestea Declaratiei de Independentă cel puti 
sase astet de principit dori, hotarâre, credinjð, pers 
venă, grupul „Mintilor Superior”, și planificare organeată 


Puterea unei minţi hotărâte 


Această filozofie va fi impregnată cu sugestia că 

indul, sprijinit de o dorință puternică, are tendinta de 
še transforma în echivalentul său fizie, Se poate găsi 
în această poveste și î povestea organizarii Corpora- 
joi de Oțel a Statelor Unite o descriere perfectă a meto- 
dei prin care gândul împlineşte această transformare 
ontemcnăinară. 

În cautarea secretului acestei metode, nu vă așteptați 
lu minune, cici nu oveți gsi. Nu vefi găsi decăt legile 
ciere sle naturii. Aceste legi stau Ia dispoziția fiecarei 
Persoane care are credința si curajul să le foloseasca. Ele 
fot sorvi a eliberarea unui popor san la acumularea de 
Nogăţi 

Cei ce iau decizii rapide şi ferme ştiu ce vor și în 
jeneral și ob. Conducătorii din fiecare domeniu de 
Viaţă iau decizii prompte şi sigure. Acesta este motivul 
iontial pentru care sunt conducători. Lumea tinde să 
Tse loc celui ale cărui vorbe si fapte arată căștie încotro 
‘x îndreaptă 

india este o deprindere care se capăt, de obicei, 
in copilärie. Deprindera se instaurează ferm pe măsură 

Copilul trece prin gimnaziu si liceu, chiar si prin ficul- 
tnie, fără să urmărească un scop anume. 

Deprinderea indeciziei îl insoteste pe tânăr în profe- 

ja pecare şi-o alege — dacă, de fapt îi alege vreo pro- 
ieste. În general, adolescentul ce termină scoala caută 
once slujbă se găseste, Si acceptă prima ofertă, căci este 
Vilima deprinderi indeciziei. 98 le sută din salariaţii 
“i azi detin slujba actuală pentru că le lipseste hetără- 
kea de agi planifica un post arume şi tinta de a-i 


alege un şef. 


E nevoie de curaj, uneori de foarte mare curaj ca 
formulaţi o hotărâre precisă. Cei 56 de semnatari 
Declaraţiei de Independență și-au pus viața în peri 
semnând acel document. Cel ce se hotărăete cu precis 
ce slujbă caută şi obligă viața să-i plătească prețul 

care îl cere nu-și pune în pericol viața, formulă 
această hotărăne, ci lbertatea economica. independi 

financiară, averile, oslujbă respectabilă și pozițiile pi 
fesionale înalte nu sunt la îndemâna celui ce uită $i 
refuză să spere, să planifice și să ceară aceste lucrat 
Cel ce râvneşte la bogăţie în acelaşi fel în care Samil 
Adams a râvnit la Ibertatea coloniilor a va obține 


De reținut 


Indetizia este o cauză principală a ogecului. Fiec 

are o părere, dar, în cele din urmă, părerea dummet 
voastră va pune în mișcare lumea. O hotărire la care 

ajuns în Philadelphia în 1776 este un model pent 

puterea şi încrederea dumneavoastră, 


O minte hotărâtă capătă puters extraordinară. Indec 
zia îşi are adesea rădăcinile în tinerețe; cum să o 
tai și cum să-i ajutați pe alţii să o evite. 

Analizaţi evenimentele care au zămislit decizii impor 
tante și vă veți formala un ghid al acțiunii hotărăte 
eficiente în orice domeniu al existenței, pentna ial 
restul vieţii dumneavoastră. 


O mare dorință de a obtine libertatea vă garanteaă 
libertatea, o mare dorință de a vă îmbogăţi vă ofe 


bogăţie. 


Orice om puternic este guvemat de propria-i p 


Pasul 8 către îmbogăţire 
Perseverenţa 


erseverența este un factor esenţial în preschim 
Imnea dorine în echivalentul ei bănesc, La baza perse- 
Verenjei stă puterea voinței 3 

Când sunt îmbinate cum trebuie, puterea voinței şi 
dorința formează un cuplu Invulnerabil. Cel ce câșulgă 
averi sunt adeseori renumiţi ca având mult sânge rece 
fiind, uneori, nemloși. Sunt adesea neintelesi. Ceea 
tv defin este puterea voinței, pe care o îmbină cu perse- 
verentă şi o pun Ja rădăcina dorințelor lor, spre a le 
paranta ca Ii vor atinge scopurile. 

Majoritatea oamenilor sunt gata să renunțe la jeluri 

| scopuri și să se dea bătuți la primul semn de 

vine sau de ghinion. Puţini continuă, în ciuda impo- 
vvirilr, până își ating scopul 

Poate că nu este nimic eroic în cuvântul „perseve- 
tentă", dar această calitate are, pentru caracter, rolul pe 

re cärbunele pentru oțel 

Acumularea de bogății implică, adeseori, aplicarea 
Iuturor celor 13 factori ai acestei filozofii. Aceste prin- 
tipii trebuie sä fie înţelese si aplicate cu perseverență de 
oine tofi cei care strâng bani. 
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Veţi recunoaște și veţi da la o parte anu- 
mite dovezi de slabiciune ce stau în calea sco- 
purilor urmarite de dumneavoastra, Perse- 
vezența se transformă intr-o putere garantată 
ee ereste si se cere a fi respectată. 


Dorinţele slabe aduc rezultate slabe 


Dacă parcurgeti această carte în intenția de a aplică 
informaa pe care o fer, va trebui să vecchi primul 
test al përseverenței dumnavoastă când vei urma 
ce payi doserigi In capitolul al doilea. Dacă mu santd 
Eina dintre cle dou persoane care, dintr-un grup d 
100 de oameni, i-a stabilit deja un scop precis de urmat 
și un plan precs de pus Im practka, puteți citi aces 
instructiuni și apoi să revenii n rutina dumneavoast 
ziniet fara ale transforma niciodată în fapte. 

Lipsa porseverenjei este una dintre cauzele esenţial 
ale esecului. În plus, experienta a mii de persoane 
mata et Lpo perorverenjai cate © lieu 
intită În majoritatea oamenilor, Uşurinja cu cre 
putem debarasa de ea nu depinde dă de intensitate 
dorintei. i i aut 

Punctul de pomire în orice realizare este dorința 
uitaji acest Ieru nici O clipă. Dorinţe slabe să 
Tezuliate slabe, in acelaşi fel în care un foc mie dä @ 
dură putina. Dacă descoperii cA va lipseste perseyi 
Tenja, aceasta slabiciune poate A eliminata facand 
foc mai puternic la baza derinfelor dumneavoastră 

‘Terminati cartea. apoi reveniti la capitolele des 

a şi puneţi imedia în practică instructiunile pril 
toare la cel sase pagi. Interesul cu eare respectati aces 


instrugiuni va demonstra clar măsura în care doriți 
într-adevăr sä strângeți bani, Dacă descoperiți că sun- 
tei indiferent{ä), puteți fi sigur(ă) că nu afi descoperit 
incă „conștiința banilor” pe care trebuie să o postați 
inainte dea fi sigur() că veţi strânge o avere. 

Averea este atrasă către oamenii care sau pregătit 
pentrua deveni adevărate forte gravitaționale ale bani- 
lor, în acelaşi fel în care apa este atrasă înspre ocean. 

Dacă descoperiţi cà nu suntei prea perseverenti, 
conceniraţi-vă asupra instructiunilor incluse în capito- 
Iuil despre „Putere”, inconjurati-vä de un grup de „Minti 
Superioare”, i, prin eforturile concertate ale membri- 
lor grupului, cultivațivă perseverenta. Veţi găsi şi alte 
instructiuni pentru a vă cuiva perseverența în capi 
tolele despre autosugestie $i subconștient. Respectaţi 
instrucunile regăsite în aceste capitole până. când 
matura deprinderii dumneavoastră va furniza subcon- 

tientului o imagine bine definită a obiectului pe care îl 
răvniti De atunci încolo, nu vă va mai incomoda ipsa 
le persevereniă. 

Subconștientul dumneavoastră lucrează fară ince- 
tre, iecă sunteti treaz, fie să dormi. 


Magia „conșt 


fortul spasmodic sau ocazional de a aplica aceste 
reguli nu vă va servi la nimic: Pentru a obţine rezultate, 
Irebuie să aplicati toate regulile până când aplicarea lor 
vine o deprindere în dumneavoastră, Nu există nici 
alra modalitate de a va cultiva indispensabila „conşti- 
inta a banilor”. 
Sarăcia se îndreaptă către cel ce gândește în spiritul 
i, in același fel în care mintea celui care s-a antrenat 
i atragă banii, îi atrage servindu-se de aceleași legi, 
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Conştinya străciei va invada cu uşurinţă o minte Dacă faceţi o selecie atentă a grupului dumnea- 
care conștiința banilor nu Şi găseşte locul. Constiing voastră de „Mini Superioare”, veţi ala în elcel puţin o 
Säräciei se naşte fără ca noi să fim conștient că aplică rsoană care vă va ajuta să Vă cultivati perseverența 
deprinderile ce i suni favorabile. Conștința banil (nu au strâns mari averi de nevole. Au dobândit 
trebuie sădit în cei care nu se nasc cu ea în sânge: deprinderea de a fi perseverenți pentru că au fost atât 
Receptaşi sensul deplin al afirmațiilor din parag de conditionati de împrejurări, incât au trebuit së devină 
ful precedent şi veți înțelege importanta perseverenj erseverenți. 
în acumularea unei averi. Fără perseverență, veji Cei care s-au deprins cu perseverența, se pare că 


În Ai încă inaite de a cepe (ou spinul peradi au asigurat împotriva eșecului. Indiferent de câte ori 
seres veţi câștiga. r Gi unt înfrânți, nimeresc, în cele din urmă, tot pe primele 


având sentimentul că sunteți pe cale să vă înäbuşiți. Capa desire, pehiruca incerca, Ebene e 
stu Taina esta CAB re atm a era de et e 
asupra mușchilor unui braţ, până d puteţi ridica. Ape Acutivuj da tretira, j i 
Tate Cr ti un EEEE 
eee r Eoo gi] 
vă recăpâtaţi controlul deplin asupra sistemului mi teva mult mai însemnat decit compensația materială 
cular și „vă dezmeticiți” din coșmar. Trucul a lost învaţă că „orice eşec poartăîn el sămânţa unei impli- 


Aveţi un ghid din umbră Imizângerea — o condiție temporară 


Este, poate, util să vă dezmeticiți din inerția di Există și excepţii de la regulă; cäțiva oameni știu din 
neavoastră mentala la e), mişcându-vä incet la incepi mperiență cât valorează perseverența, EI sunt cei care 
apoi mărind viteza până să recăpătați controlul depl m au acceptat infrângerea decât ca pe un fapt trecător. 
asupra vointei dumneavoastră. Perseverati, indife Ji sunt cei ale căror dorințe sunt aplicate cu atâta per- 
de cât de încet veți fi nevoit să vă mișeați 1a în wverență încât înfrângerea se preschimbă în victorie. 
Succesul vine prin perseverență, Noi, cei care ne asumâm rolul de observatori în viaţă îi 
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“a pe ne car ne bi, iau rondivay, I poți tirgi pe iuli dar a și pe mine 
mai ridică niciodată. Îi vedem pe puţinii oameni ca Te voi obliga eu să enunţi.” 

consideră pedeapsa înfrângerii ca ım imperativ catre uth Un ziarist (de la The Saturday Evening Fost) a trimis 
fort si mai sustinut. Aceştia, din ferire, nu Invața nicio treizeci şi șase de răspunsuri negative, inainte ca ea să 
dată să accepte eşecul in viaţă. Dar ceea ce nu vederi spargă gheaja şi să-i publice prima povestire. Seriito- 
ceea ce mult dintre noi nici nu bänuim că existi, est a E A 


puterea tăcut, dar rezista care vine în sprinul cornu a la up la primul räspuns negativ. Ea bătut 
eare lupta în continuare, în chuda deseuri Do. side patru ani de zile, cci era hotărtăsă căt 
Tenţăși nimie mai mult. Ceea ce gliin cu siguranță, estai Apoi a fost răsplătită. Vraja se risipise, Ghidul din 
A aetla care mu este perseverent nu este capat umbră o verificase pe Fanny și ea trecuse testul. Din 
cină succes deplin în nici o profesie iel moment, au început sa vina ziariști la uga ei Banii 

Ín timp ce scriu aceste rânduri, îmi ridic privirea u venit atât de repede, încât abia a avut timp să-i 
pe pagina iu în afa men la m ditanpa marele A. mun Apei au eacperi o oemenii din industria 
misteriosul Broadway, „Cimitirul speranțelor ucise”, și cinematogrală iat barii rent zuai venit în cantități 
“Rampa de nare ilor” Oameni cin toteco eră, 
veni vin pe Broadway cană ma ave pures dei aaan 
faie ear aaa O Peseurt mgtsiţ aici o demonstație practică aimpli 

mirilor de cane este capabil perseverenja- Fannie Hurst 


omul. Dar rareori se hotäräste cineva să facă un pas î 
Snte, cineva din Junga proatsiune de aspiran iar kumeli nu este excepţia de a regula; Ori de câte ori se imbo- 


află că altcineva a pus stăpânire pe Broadway. gäțeşte cineva, puteți fi siguri că a căpătat mai întâi per- 
lei piei dea repet sverență. Broadway oferă ceva oricărui cerşetor, dar | 
talentul şi geniu, dă bani în schimb, dar doar dup pretinde perseverență de la cei care urmăresc mize | 
acela care a ajuns până la el refuză sä mai plece. importante. 

Atunci gim că a găsit secretul cuceririi Broa "Tate Sen va ap „ani tel va d ale cn 
way-ului. Secretul se leagă indiscutabil de un singuri duri. Cântase ani de zile ară a fi plătită sau răsplată, 
anni: perieperenlti { fără să aibă vreun microfon în faţă. Broadway i-a spus: 

Secretul este în lupta lui Fannie Hurst,a cărei pers a pa | a aa el aia 
vereață a cucerit Marea Cale Albă, Ea a ajuns în Ney ir a ta E PIEEO 
York în 1915 ca să transforme scrisul în bogaţi, Trans metal. până într-a bună zi când Boadway-ul s-a 
formarea nua sosit rapid, dar a sosit, Patru ani de zil rat şi ia spus: „Ei, ce rost mai are? Nu jei în seamă 
domnisoara Hurst a învățat despre „Trotuarele Ne înfrângerea, aşa că spune drept cât cer si du-te să mun- 
Varia” din oxpeiența la prima månd. Siw potia cesti pe bune.” Domnisoara Smitha spus cât cere. Şi nu 
zilele trudind şi nopțile sperând. Spunea: „Pres bin era putin. 


180 DELA IDEE LA BANI 


HOTĂRĂREA 181 


je poate învăța să fie perseverent 


Perseverența este o stare de spirit, deci poate fi cul- 
tivată. Asemenea tuturor stărilar de spirit, perseve- 
renţa are la bază cauze bine stabilite, printre care aflăm: 


1. Lin scop ine precizat: SA stiti coca ce vreţi este pri 
mul, și poate cel mai insemnat pas în calea dez 
vatinii perseverentei. O motivatie puternică vă 
va forga ta dept orice obstacol. 

Dorința: Este mult mai simpla să deveniți şi să 
râmâneţ perseverent atunci cind urmăriţi scopul 
pe care li driţi 

Trerederes în sin: Încrederea în capacitatea dum“ 
memvonstă proprie de a duce ln indeplinire văd 
pian V incurajază să implini acel plan cu per. 
everenț. Üncrederea in sine poate fi cultivatä cu 
ajutorul principiului inclus în capitolul despre 
amosugestie) 

. Planuri iara ezita Planurile organinis, A 
e slabe și practic imposibil de pus în practică, 

curajază perseverenta 

Cunostinte trainice: Dacă ştiţi, din experienţă sali 
prin observatie, c planurile dumneavoastră sunt 
ide, veti fi mai persoveront când mai degrabă 
ghiciţi decăt stit, vă veji ucide perseverenta 
Cooperare: Înțelegerea şi cooperarea armonioasi 
ca ceilalti tinde să cultive perseverenta. 

Puterea wingei: Deprinderea de a vä concentra 
gindurile asupra olaborärii unor planuri ce au u 
Tel final bine stabilit tinde să cultive perseverent 

. Deprinderea: Perseverența este rezultatul direct all 
deprinderi. Mintea absoarbe si devine parte intet 
srantă din experiențele zilnice cu care se hrâneșea 


Frica, cel mai redutabil dusman, poate fi vinde- 
cată eficient prin repetipin impusă a actelor de curaj 
Toţi cei ce au fost în serviciu activ pe front ştiu 
exact acest lucru, 


Un „Inventar al perseverenței” din opt puncte 


Inainte să părăsim discuţia consacrată perseverenței 
tacht invata pri iai și iod ducă 
e cazul ce amānunt vA lipseşte pentru a poseda această 
calitate esenţială, Analizati-vă curajos, punct cu punct, 
$i vedeți căi dintre cei opt factori ai perseverentei vă 
ipsesc, Analiza vă poate conduce la descoperiri care vă 
or ofari un noa tip de incndere de sina 

Ves descoperi aid adevăraţi duşmani care sau în 
calea unui succes însemnat. Veţi descoperi nu doar 
simptomele” care semnalează lipsa perseverenței, ci și 
uzele profund înrădăcinat în subconştent ale aces- 
tei slăbiciuni Stii Tista cu atenţie și priviji-vä drept 
în faţă dacă doriţi cu adevărat să stii cine sunteţi şi ce 
sunteţi în stare să faceți. Acestea sunt slăbiciunile care 
Trebuie intränte de catre toți cei care se Tmbogātesc: 


a 


1. Incapacitatea de a recunoaște și 
ne dorim. 


exact ce 


2. Amânarea motivată sau pemotivată (de obicei 
însoţită de o suită impresionantă de alibiuri și 


scuze). 

3. Lipsa de interes în dobândirea cunoștințelor spe- 
ializate 

4. Nehotărărea, obiceiul de a „rata ocazia” de fiecare 
dată, n loc sà privim lucrurile în (aa (invocând 
iar alibiuri) 
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5. Obiceiul de a ne sprijini pe alibiuri în loc să ela 
toräm planuri concrete pentru rezolvarea pro- 
Hemelor. 

 Satisfacţia de sine. Pentru această afecțiune, nu! 
prea există leac, iar cei care suferă de pe urma ei 
nu au speranțe. 
Indiferenta, de obicei oglindită în promplituc, 
dinea cu care se fac compromisuri de fiecare dată 
în loc să ne confruntăm cu adversităţile și să le 
eradicăm 

. Obiceiul de a-i condamna pe ceilalți pentru proz 
prile greşeli şi de a accepta circumstanțele nefa 
vorabile ca fiind inevitabile. 
O dorinţă slabă datorată unei neglijente alegeri a 
motivaţilor care provoacă actiunea. 

itea, chiar graba de a abandona la 

primul semn de înfrângere (bazate pe una sau 
mai multe dintre cele șase fric esențiale). 

Lipsa planurilor organizate puse pe hârtie, unde 
pot fi analizate. 
Obiceiul de a neglija actiunea pe baza ideilor, saul 
de a prinde ocazia atunci când ca se prezinti. 
A dori în loc dea vrea. 


Deprinderea de a ne mulțumi cu sărăcia în loc si 
țintim la bogăţi, lipsa totală a ambiției de a fi, d 
face, a ta. 

15, Obținerea de profit de pe urma tuturor scurtă 
turilor către bogăție, tentativa de a lua fără 
oferi un echivalent corect (de obicei reflectat: 
maniera de a paria, în speranța unui „tun mare?) 


16. Frica dea nu fi criticat, dea nueşua înelaborarea 
de planuri și în punerea lor în practică din cauza 
a ceea ce gândește, face sau spune lumea. Acest 
duşman stă în capul Jistei pentru că sălășluiee, 
în general, în subconstient, unde prezența lui 
este insesizabila. (Vedeţi cele Şase Frici Esenţiale 
într-un capitol ulterior) 


Oricine ştie să critice 


Să cvamminăm unele dintre simptomele fricii de a nu 

f criticat, Majoritatea oamenilor se lasă influențați într-o 

asemenea masură de rude, prieteni și publicul larg, 
cât nu pot tri de frica de a nu fi eriticați. 

Enom de mulţi oameni se înșală în căsătorie, 
asteaptă să se tânguiască și trec prin viaţă nefericiţi şi 
nenorodți, pentru că se tem să nu fie criticați dacă li se 
orectează greșelile. (Oricine este victima acestei forme 
lo frică cunoaște enormul rău pe care il face distrugân- 
(u-i ambiția și dorinta de a se împlini.) 

Milioane de oameni neglijează o educație suplimen- 
larā după absolvirea studiilor, pentru ca se tem de cri- 
rca, 

Nenumaraţi bărbați şi femei, atât tineri căt si 

‘träni, işi lasă rudele să le strice viata în numele dato- 
iei pentru că se tem să nu fie criticati. (Datoria nu cere 

amenilor să se supună distrugerii ambiiilor personale 
să renunțe la dreptul lor dea-și tri viața aşa cum tre- 
buie) 

Oamenii refuză să riște în afaceri, pentru că se tem 
le critica ce ar putea urma dacă eșuează. Frica lor de 
ritica ta asemenea cazari este mai puternică decât dorinta 
le succes, 
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sască scopuri de atins 
Sau chiar neglijează să-şi aleagă o carieră pentru că se. 
tem de critica rudelor şi a prietenilor, care pot spune! 
„Nu finti aya de su ii vor crede că eşti nebun.” 

Când Andrew Carnegie mi-a sugerat să-mi dedic 
douazeci de ani organizării unei filozofii a împlini 
individuale, primul meu impuls a fost frica de ce ar. 
putea spune lumea, Această sugestie mi-a fixat un. 
obiectiv mult mai mare decit m-aș fi putut gândi vaoz, 
dată. De îndată, mintea mea a început să formuleze ali- 
biuri şi scuze, toate regăsite în frica înnăscută de critic. 
Ceva dinlauntrul meu spunea: „Nu Vel reuși — e prea 
mult și îţi va loa prez mult timp — ce vor spune rudele? 
Cum vă vei câștiga existenta? Nimeni n-a mai pus vres 
odată bazele unei filozofii a succesului, ce drept ai să 
crezi că tu poi? Şi în definitiv, cine ești tu, care vrei să 
fintegti atât de sus? Nu tacă te tragi de jos — ce ştii 
tu despre filozofie? Lumea va crede că ai înnebunit ( 
aşa a şi fost). De ce n-a făcut nimeni înaintea ta acesti 
lucru?” 

Acestea, şi multe altele au fost întrebările care m-au; 
asaltat şi mi-au cerut un răspuns. Era ca si cum lumea 
intrează şi-ar fi concentrat atenția asupra mea în scopul 
de a mă face să mi simt prea neînsemnat pentru a 
putea duce la capat sugestia domului Carnegie. 

Atunci amavut ocazia perfectă de a-mi ucide ambiția. 
inainte să ajungă să mă domine. Mai târziu în viaţă, 
după ce am analiza! mii de oameni, am descoperit că, 
majoritatea ideilor sunt latente și trebuie aduse la viaţă 
printro infuzie de planuri hotărâte și acțiuni imediata! 
O idee trebuie îngrijită de Ia naștere. Cu fiecare minut pei 
care îl supraviețuiește, sansele ei de viață sant mai mari 
Frica de a nufi criticati sta la baza distrugeri majoritat 
ideilor care nu ajung în faza de plan sau actiune. 


i au obținut succese prin propriile lor eforturi 


Mulţi cred că succesul material este rezultatul „şan- 
selor“ favorabile. Există un element ce fundameniează 
această credință, dar cei ce depind în întregime de 
noroc sunt aproape întotdeauna dezamăgiţi pentru că 
trec cu vederea un alt factor important core trebuie să 
existe înainte ca oricine să poată f sigur de succes, Este 
îngredientul care face ca orice „pcazie” favorabilă să 
poată fi fructificată, 

în timpul Depresiunii Economice, W. C. Fields, acto= 
rul, și-a pierdut toţi bani și s-a văzut fără surse de 
Venit, fără siujbä, iar modalitatea lui de câștig (vodevi- 
tul) nu mai exista. În plus, avea peste saizeci de ani, 
vârstă de la care mulți ne consideră „batrâni”. Era atât 
ce dornic să revină pe scenă, înct s-a oferit så lucreze 
pe gratis într-un nou domeniu (filmele). în plus faţă de 
Celelalte necazuri pe care Je avea, a căzu și s-a lovit la 
gåt. Pentru mulţi acesta ar fi fost momentul în care ar fi 
Tenunşat. Dar Fields era perseverent. Sta că, dacă per- 
severa, avea să se întdlnească cu „șansele” mai 
devreme sau mai târziu, și a profitat de ele, dar nu la 
întâmplare 

Marie Dressler s-a trezit la pământ, fără bani, fară 
sluji, aproape de şaizeci de ani. Și ea a pornit in ex. 
tarea „ocazilor, și l-a găsit: Perseverenţa ei îa adus 
un trium excepţional în viaţă, multă vreme după ce 
oameni și pierd ambitia de a ajunge sus- 

Eddie Cantor șa pierdut banii n uriaşa cădere de 
turcă din 1929, dar avea încă perseverență și curaj 
Acestea, plus doi ochi ageri, i-au furnizat șansa de a 
câștiga 10000 de dolari pe săptămâni Într-adevăr, 
dată există perseverență oricine se ponte descurca Bine 
fară multe alte calitati 
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Singura „sansă” pe care îşi permite cineva să se. Imperiul Britanic a întemeiat o nouă ordine mon- 
bazeze este Oşansă pe care şi-o creează cu propria mână. dială. Ducele de Windsor și soția lui s-au împăcat în 
Astfel de sanse provin din aplicarea perseverențeis cele din urmă cu familia egală Povestea lor de iubire, 
Punctul de pornire este un scop bine precizat. de perseverenţă, povestea prețului cerut și a dragostei 
tor tumoare pare să aparțină unor vremuri apuse. 
Dar ar trai să Teţinem modul în care acesti doi 
oameni au urmărit cea mai mare comoară din lume și 
ii clei in zbat zare ră eg unt al enim a din dupe i 
imperiu. Totusi în sufletul lui, el nu era reze, ci un solis eapi j 
tar. Ca Prin de Wales, își cătase sotie vreme de mai Cercetații pe primii o sută de oameni pe care îi 
bine de patruzeci deani; printese din toată Europa Fau. întâlni, intrebați-i ce îi doresc mai mult n viața, iar 98 
stat la picioare. Trăia izolat, și câ a foot Inseiunat Gi dintre ei mu vor 98i së vă spună. Dcă insistați så vă dea 
regele Edvard al V-lea, sa izbit doar de un pustiu! un rispuns, unli vor spune „siguranță“, muli vor 


Nu doreau decât să fie împreună 


interior, greu de înțeles pentru supușii săi ce-l prețuiau. spune „bani“; puţini — „fericie”, alţii — „glorie și 
— un pustiu ce nu putea fi insuflețit decât prin iubire. putere", alii vor mai spune „recunoaștere socială”, „un 
Cât despre Wallis Simpson... De două ori, când n-a trai usor”, „capacitate de a cânta, a dansa sau aserie“, | 


reușit scai afie i Curajul să caute în cons ret iapa e apei 
tinua. Tel si principal era să iubească, Ce e ce malf Sau si den cele mai mici detalii despre un plan prin care | 
important pe lume? Dumnezeu i-a spus iubire — nu Sunt capabili să-si împlinească aceste dorințe exprimate 
Tegi făcute de oameni, critica, amaraciune sau econo: Aa ER ie ami pr 
mie, nu căsătorie din rațiuni politice, ci iubire. SRNE E Je dorin 
Când vă gândiţi la Walis Simpson, gånditi-vä la el dec iO Balea de cade 
cineva care şi ce vrea, și a zguduit un imperiu intreg. putemice, printr-o perseverență constantă. 
ca să-l obțină. Femeile care se plâng că aceasta este 9, 
Fume a bärbafilor, că femeile nu au anse egale să chya Patru paşi către perseverenţă 
tige, își datorează o analiză atentă a acestei femei neo. 
bişmuite care, la o vârstă pe care multe femei o cons stă patru paşi simpli care formează deprinderea 
dera „Inaintata”,  căşigat inima celui mai curtat bure perseverenjei, Ei nu cer prea multă inteligentă, nici 
Jac din lume. prea multă educaţie, ci doar puțin timp și efort. Se cer 
Cât despre regele Edward... A plătit el un pre prea emiiri pași 
mare pentru iubirea singurei feme! pe care o dorea? ? E 
peer BERDEN Eas ia A 1. Un scop bine stabilit susținut de dorința arzătoare | 
tinge hotărârea, putem vedea că Holărârai costă, iar de a il atingo 
prețul cerut a fost plătit pe faţă, 2.Un plan definit, urmarit fără intrerupere. 
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3.0 minte reticenta la orice influență negativă si 
descurajantă, inclusiv la sugestiile negative ale, 
rudelor, prietenilor și cunoștințelor, 

4.0 colaborare prielenească cu una sau mai multe 
persoane care Vă vor ajuta să vă urmaţi atât pla- 
nul, cât și scopul, 

Cei patru pași de mai sus sunt esențiali pentru suc: 
cesul în orice domeniu al existenţei. Scopul principal al 
celor 13 principii ale filozofiei este de a vă da posibil 
tatea de a transforma aceşti pași într-o deprindere, 

Acea suint pasii pn care vä puli controla desid 

are vă dau libertate și independența gån- 


Sunt paşii care vă oduc bogății, fe ele î canti 
Sunt pasii cane vä aduc putere, glorie gi recunoaştere 
din partea tuturor, 

Sunt cei palni paşi care vă garantează „ocazie 

favorabile. S 

Sunt pagi care transtorna visele tn ral ie 

Sunt paşii care VA ajută să vă stăpânii (cal 

descurajarea, inditerenja. 

Există o răsplaă exiraordinară pentru to cei a 
tva să facă aceşti patru paşi. Este privilegiul de vă 
sorie propriul ec pi de'a obliga Viaja S VA placată 
prețul pe care cetei 


Puteți fi ajutați de Inteligența Infinită? 


Ce putere mistica oferă oamenilor persevereni capaz 
citatea dea stăpâni dificultăţile? Oare prin perseverență, 


se stabileste în mintea omului vreo formă de activitate 
spirituală, mentală sau chimică, ce oferă acces la forje 
supranaturale? Se aliază Inteligența Ifinita cu cel care 
tuptă încă i după ce a pierdut bătălia, cu toatā lumea 
sânduri împotrivă? 

Acestea și multe altele sunt întrebări care miau 
înfierbântat spiritul urmărind persoane precum Henry 
Ford, care au pornit de la zero și au înălțat un imperiu 
industrial de proportii uriașe cu puține alte atuuri de 
partea sa în afara perseverentei, sau Thomas A. Edison, 
care cu mai putin de tei luni de şcoală, a devenit lide- 
Tul tuturor inventatorilor din lume şi transformat pei 
severența intr-o mașină vorbitoare, în industria cine- 
matografică și în lumină incandescentă, dacă nu luăm 
în considerație celelalte vreo cincizeci de invenţii utile. 

Am avut privilegiul de a-i analiza atât pe dl Edison, 
cat şi pe d Ford, an de an, vreme de mulţi ani, i deci 
ocazia de ari studia de aproape, așadar vorbesc în 
cunoștință de cauză când spun că nu am găsit la ei altă 
alitate decăt perseverena, care sugera de departe 
sursa principală a unor impliniri excepționale, 

Realizând un studiu impartial despre profeti, filo- 
zofi, ameni minune, şi conducătorii religioşi ai trecu- 
tului, suntem inevitabil atraşi spre concluzia că perse- 
verenta, un efort concentrat şi un scop bine definit sunt 
sursele majoreale impliniri. 

Luaţi seama, spre exemplu, la povestea ciudată și 
fascinantă a lui Mohamed; aralizaţi-i viața, comparati- 
cu oameni de succes din epoca modernă a industriei şi 

nanțelr, gi nu uitaţi 8 au în comtn o träsätură excup= 
tonală: perseverenţa! 

Dacă VA interesează într-adevăr să studiați forța ciu- 
dată care a oferit putere de acţiune perseverenţei, cititi 

3 biografie a lui Mohamed, în special cea serisă de 
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Fasad Bey. Un succint rezumat al cărți, redactat de, 
Thomas Sugrue în ziarul Herald Tribune, vă oferă o idee 
despre satisfacție celor care vor avea timp să citească pe 
Targ povestea unuia dintre cele mai uimitoare intrupari 
ale puterii perseverenței de-a lungul întregii civilizați. 


ULTIMUL MARE PROFET 
Redactat de Thomas Suge 


mr ere profet, dar el ra facut nicidat nici o mim, 
Nu era un ie; nu avea ovala, sia inceput cariera de 
misonar abis Ja patrizeci de ani. Când a anwaat că ete 
Trimisul Dare, care aduce cuva adevarati religi, a. 
os ridiculizst și etichetat ca nebun. Copii bau calea în 
picioare, femrile au araneat eu murdari in el. A ln surgiu 
nt din orașul sau naal, Mecca iar discipolilor st le-au fott 
contecate bunurile lumesti si au fost timigi în desert, sl 
urmeze. Dupa zece ani de predici, nu avea nimi aleea 
decit surghiunul, saracia $i rideolul. Tau, după mai puin 
de taca zece ani, conducea Arabia si panen base unei no, 
religi ce avea să invadeze Dunarea și Pirineii înainte să i 
secta ora ca care a fost inventia de e, Forta avea wei sus 
puterea cuvintelor, eficacitatea ugaciunir si înrudirea o 
ui en Dumnezeu. 

Cariera Iui pa a avut niciodata sns. Mohamed a ven 
Jame intro familie conducatoare sărăcia din Mecca. Din 
cauaa fauli ca Mecca, allsa ln învetieea drumuri 
Jami, caminul pietei magice nomite Cab, oral important 
al menu i centrul drumurèor comerciale, ra insati, 
apă familiei au fost trimisi 8 creaseè în desert, în ar, 
bedinilor, Astfel a crescut Mehamed, dobändind putere $i 
sangate din laptele nomazilor, al mamelor adoptive. A bat 
ta si izau iost neredintate syre Cndurere aravanele uari 
Saduve bogate. A ealstorit în tante colturile Orientului, a vort 
bit oa oameni de diverse credinte si a fost martorul declin 
Ini retniamaui în serie răcânare La 28 de mi, Khadijah 
văd, il placea si, pina la urna, ia devenit saie, Tatal eh 
Sar G opus uni astfel de casatorii, e ca F-a mbatar i) 


Kint aga pâna sa da biecarântarea patena. În armei 
uvrezece an, Mohamed a das viața unui comerciant bogat, 


imde că arhangheinl Gabriel sare și 8 spusese că 
avea să fie Trimisul Domul 
Copii, tnt pepy BETE pi tipa 
de miracolul din viata i Mohamed. N, fusese poet: nu mea 
dara cuvintelor, Tausi, versurile din Coran, ara, eum lea 
Fecepuat șî trammis i retina eran mal Pane 
decit arice vers al oricarui poet profesionist pe care lar Ñ 
put nae vreun trih, Aceasta a fost o minune în ochii ara- 
Mia. Penr ri: dară einer era cel mai poran dar, 
poal era moputezee. În plusy Conul spanea ca ui 
oameni sun egali în n li Dumnezeu, ca lua iapa 
aven sa e n at denoeratie — Islamu. Aceasu erezie pal 
tiea. în aerasi masura ea și dorinta hi Mohamed de a di 
iruge cei 360 de i din, carea Car iu adus pl, 
Vot au ados vibe din desert la Mecca, iar seasta erao 
Forna de comen. Asa ca oamenii de afaceri din Mecca cei 
amaneni rapit. rare car i ea par 
conăarnai pe Mohaned. Atunci el sa retras în der ia 
ceru să conduca lumea 
neptun, În degen ma misean o flacara 
car ma avea a e singa — e armată democraica ce h 
anin i se pregatea så moara ră niei o tresarire. Mohamed 
ie ceruse elor ș entorsa se alature, esci nu punea 
Wace unei ei neg. chema pe toi eri eare ere ran 
singur Dumnezeu să se unesaă ab o gară eri. Dacs 
ai și regine ceapa învia smuls A cueerit 
Tamea, Dar mu cult Na au cepe ci noua arată 
tare a emata Mohamed. Cind fortde proeulu au intrat 
iratlim nimeni wea Tost ucis pe seama credintei se 
jl crai a ta în oray, eu secde mad terin n-a fai 
rust niei un musulman — barbat, femeie sa copil Dar 
retin ma cea o idee a mesimenr — vatra nat. 
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De reținut 


Perseverența schimb caracterul omului în același fel 
în care carbonul schintbă fierul sfărimicios în oțel de 
neînvins. Perseverența vă ajută să trezifi în dumnea-, 
voastră un coeficient magic de conștiință a banului, 
iar subconştientul dumneavoastră va acţiona mereu, 
în directia obținerii banilor de care aveți nevoie. 

Un inventar al perseverenței din opt puncte vă arată, 
cum să puneţi bazele perseverenjei în sufletul dum 
neavoasiră. Opt domenii de instruire specială vă oferă 
ținte exacte ale perseverenei dumneavoastră. 
Oameni precum Fannie Hurst, Kate Smith, W. C. Fields 
ne dau lecții despre valoarea perseverenței. Mohamed, 
(i alţii) ne arată cum schimbă perseverenja cumul 


impli ne conduc spre deprinderea porsan 
itură orice influență descurajantă ca 
var fi putut afecta până acum. 
ți la drumurile dure; pe acolo își croiese cale 
ci duri. 


Pasul 9 către îmbogăţire 


Puterea minţilor superioare 


Puterea este esențială pentru succesul în acumula- 
“ea banilor. Planurile nu au vlagă şi folos fără suficientă 
putere ca să le pună în practică. Acest capitol va 
descrie metoda prin care puteți obține şi pune în prac- 
tcă puterea. 

Puterea înseamnă „cunoștințe organizate și inteli- 
gent direcționate”. Puterea, în sensul folosit aici, se 
referă lo efortul organizat necesar pentru transforma- 
rea dorinței în echivalentul său bănesc, Efortul organi- 
zat este rezultatul coordonării efortului a doi sau mai 
mul oameni care lucreaza într-un scop bine definit şi 
într-un spirit de armonie. 

E nevoie de putere pentru acumularea banilor! 
Puterea este necesară pentru păstrarea banilor după ce 
dau fost strânşi! 


Un principiu economic și unul fizic 
împreună vă oferă o putere extraordinară, 
Puterea Mintilor Superioare vă ajută să 
strângeți bani și să le permiteți să se înmul- 
tească. 
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Sä carificâm cum putem obține această putere. Dacă, 
puterea înseamnă „cunoștințe organizate’, să exami- 
nàm sursele cunostintelor: 


1. Imeligența Infinitä: această sursă de cunoştin 
poate fi chinutăîn modul deseris întrun alt capi- 
tel cu sprijinul imaginatiei creative. 

2. Acumularea de experiență: Experiența acumulată de 

cineva (au acea parte aci carea fost organizată și 
înregistrați) se poate regăsi în orice bibliatecă 
publică bine dotată. O parte însemnată din 
accaată experiență este predată în scolile publice 
şi facultăţi, unde a fost ordonată și organizată 
Experimentul si cercetarex: Din domeniul stiintei și 
practic din orice domeniu al vieții oamenii adună, 
clasifică și organizează noi fapte zi de zi. Această 
este surse către care trebuie să re indreptäm atunci 
când cunoștințele nu re sunt puse la dispoziţie 
prin „experiența acumulată”. Și aici trebuie să 
folosim adeseori imaginaţia creativa. 

Se pot dobândi cunoștine din oricare dintre sursele 
de mai sus. Ele pot fi transformate în putere prin struc 
turarea lor în planuri bine definite și prin punerea lar 

"caminares celor trei surse esențiale de cunostinte 
nu va întârzia ă dezvălui dificultatea cu care s-ar con 
funia orice individ care se bazează exclusiv pe efor 
tarile sale în asamblarea cunoștințelor şi formularen lor 
în planuri bine definite ce pot fi puse în practică. Daci 
planurile lui sunt cuprinzătoare și daca ele presupun a 
activitate extensiv, el trebuie, în general, si-i convingă, 
pe ceilalți să coopereze cu el Inainte sa Ie poată inject 
elementul indispensabil de putere. 


Secretul succesului 
împărtășit de Andrew Carnegie 


Mintea Superioară” poate fi definită drapt 
donare a cunoștințelor și efortului, într-un spirit de 
armonie între doi sau mai mulţi oameni care doresc så 
atingă un anume scop bine definit." 

Nimeni nu poate dobândi o mare putere fără a folosi 
Mintea Superioară”. Într-un capitol anterior s-au dat 
instrucțiuni pentru elaborarea de planuri în scopul tra- 
ducerii dorinței în echivalentul său bänesc. Dacă apli- 
cati aceste instrucțiuni cu perseverență şi inteligentă, și 
vă selectați alent membrii din grupul „Minţi Supe- 
finare”, vă vei fi indeplinit pe jumătate abisctivul ina- 
inte să începe să-l conturați, 

Cast putei intelege mai bine extraordirarele ocazii 
dea Obține puterea, care va devin disponibile print-un 
rup atent selectat al „Mintiloe Superioare”, vom explica 
sii cele dous caraderistici ale principiului Mintii 
Supericare, dintre care una este de natură economică, 
iar cealaltă fizică. Trăsătura economică este evidentă 
Orice persoană care se inconjoara de sfaturile şi coope- 
rarea personală a unui grup de oameni dispuşi să-i 
ofere un sprijin sincer intr-un spirit de armonie perfecta. 
poate obtine avantaje economice. Această formă de 
cooperare concertată a stat la baza oricărei mari averi. 
Felul în care veţi întelege acest mare adevar poate în 
mod clarsă determinestatutul dumneavoastră financiar, 

Fazafizică a principiului Mintii Superioare este mult 
mai greu de inteles. Puteți deriva o sugestie semnifica- 
tivă din urmatoarea afirmație: „Dou minți nu se aliază 
niciodai fara sa zamisleasca o a trela forma invizibilă, 
intangibilä, care poate fi comparată cu oa treja mirte.” 
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Mintea omului este o formă de energie, o parte din, 
ea fiind de natură spirituală. Atunci cind mințile a doi 
oameni se îmbină armonios, energia lor spirituală se 
combini i formează faza „fizică a Minții Superioare, 
Principiul Minii Superioare sau, mai degrabă, latura 
Jui economică, mi-a fost adusă mai întâi în atenție de 
către Andrew Carnegie, cu mai mult de cincizeci de ani 
în urmă. Descoperirea acestui principiu a fost hotărâ- 
toare pentru alegerea drumuhä mou în viață 
Grupul „Minti Superioare“ al domnul 
consta dintr-o echipă de aproape cincize 
cu care s-a aliat în scopul precis de a fabrica și a comer? 
dializa opel. El a pus întreaga sa avere pe seama puterii pe 
care a dobândit-o prin grupul său „Minţi Superioare” 
Analizaţi dosarul fiecărei persoane care a strâns a 
avere importantă, și al multora dintre cei ce au acum 
lataveri modeste, și veți descoperi că şi ei au folosit, e 
conştient, fie inconştient, principiul Minții Superioare; 


Puteți folosi o cantitate mai mare 
de capacitate mentală 
decât cea care vă aparține 


Croierul uman se poate compara cu o baterie ele 
trică, Se știe prea bine că mai multe baterii electrică 
furnizează mai multă energie decât ura singură. Se știe, 
$i că o singură baterie produce energie în raport ci 
număra și capacitatea celulelor pe care le conține. 
Croierul funeţionează cam la fel. Astfel se poată 
explica de ce unele creiere sunt mai eficiente: deci 
alele şi acest lucru ne conducella o afirmaţie semnifica 
tiva — mai multe cretere coordonate (sau legate printr 
spirit de armonie produc mai multă energie mental 
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decât unul singur în acelaşi felin care mai multe baterii 
electrice produc mai multă energie decât o singură 
baterie. 

Prin această metaforă devine evident faptul că prin- 
cipiul Minţii Superioare posedă secretul puterii defi- 
nute de camenii care se aliază cu alţi oameni capabil. 

Urmează o altă afirmaţie care ne va apropia și mai 
mult de întelegerea fazei fizice a principiului Mintii 
Superioare: atunci când un grup de creiere individuale 
se coordonează și funcfionează armonios, energia spo- 
ia creată prin aceasta untre se pune la dispoziția fie- 
cărui creier din grup. 

Este bine cunascut faptul că Henry Ford s-a lansatin 
afaceri cu handicapul sărăciei, al analfabetismului și 
ignoranței. Se ştie și că, în intervalul incredibil de mic 
de zece ani, domnul Ford a depăși aceste trei handica- 
puri și, după mai puțin de douăzeci şi cinci de ani, el a 
devenit unul dintre cei mai bogați cetățeni americani 
Faceți legătura între această informatie și faptul verifi- 
cat că progresele cele mai remarcabile ale domnului 
Ford au apărut din momentul in care el s-a imprietenit cu 
Thomas A. Edison și veli incepe să întelegeți influența 
pe care o poate exercita o minte asupra alteia, Faceţi un 
pas mai departe, și luai în considerație faptul că cele 
mai mari împliriri ale domnului Ford au inceput din 
momentul în care i-a cunoscut pe Harvey Firestone, 
John Burroughs şi Luther Burbank (fiecare dintre ei 

ameni de mare capacitate mentală) şi veţi avea dovezi 
în plus că puteți obține puterea printro alianță favora- 
bilă a minților. 

Oamenii se bazează pe natura, deprinderile și puterea 
mentală a celor cu care se asociază în înțelegere și armo- 
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nie. Prin asocierea sa cu Edison, Burbank, Burroughs și 
Firestone, domnul Ford a adăugat propria lui capaci: 

tate intelectuală suma și substanta inteligențelor, expe. 
mc cunoștințelor si fortelor spirituale ale acestor 
patru oameni. În plus, şi-a insuşit șia folosit principiul 
Mintii Superioara prin metodolo dece în acoantă care, 

Acest principiu wÅ st la dispoziție! 

L-am pomenit deja pe Mshatma Gandhi. 

5a studiem metoda prin care el a dobândit o patere 
uriaşă. Ea pote fi explicittă în câteva cuvinte. EI a 
ajuns la această putere convingând peste două sute de 
milioane de oameni să-și coordoneze efortul intelectual 
şi fizicin spiritul armoniei și cu un scop bine definit. Pe 
Scurt, Gandhi a înfăptuit un miracol, căci miracul se 
numeşte performanța de a convinge două sute de mili” 
oane de oameni —şi nu a-i obliga — sä coopereze întrun 
spirit de armonie. Dacă nu credeți că acesta este uh 
miracol, încercați să convingeți doi oameni să copei 
roze armonios pe a perioadă de timp. 

Oricine conduce o afacere ştie st de greu este säi 
convingă angejaţii să lucreze impreună intrun spirit cë 
cu greu poate fi numit armonios 

Lista surselor esențiale prin care poate fi atinsă puterea 
este, asa cum ați văzut, guvernată de Inteligenta nf 
nità. Atunci când doi sau mai multi oameni își coor 
donează eforturile armonios si lucrează urmărind w 
obiectiv precis, i ze clasează, prin acesati alianta, în 
poziția de a absorbi putere direct din acel uriaş rezer 
vor universal de Inteligența Infinită, Aceasta este ce 
mai însemnată sursă de putere. Este sursa pe care Se 
bazează orice geniu și orice mare condurtor (fie el 
constient de acest fapt sau nu) 

Celelalte două surse esentiale de unde se pot obțină 
cunostintele recesare pentru acumularea puterii sunt 


mai de nădejde decât cele cine simțuri ale omului. Pe 
simțuri nu ne putem baza intotdeauna. 

În capitolele următoare, veţi afla o descriere adec- 
vată a metodelor prin care Inteligența Infinit poate fi 
contacttă în mod direct. 

Acesta nu este un curs de religie. Nici un principiu 
fundamental descris în carte nu trebuie interpretat ca 
intenționând să influențeze direct sau indirect deprin- 
derile religioase ale oamenilor. Această cartea fost des- 
tinata exclusiv instruirii cititorilor pentru a preschimba 
scopul precis al dorinței de bani în echivalentul său 
monetar. 

Cititi, gândi şi meditai pe masură ce cititi. Vi se va 
ravela în curând scopul ei esential, și il vei vedea în 
perspectivă, Vedeți acum însemnătalea capitolelor indi- 
viduale 


Nu aveţi nevoie de un plan pentru sărăcie 


Banii vin greu şi vă scapă ușor printre degete, E tre- 
buie „urtati“ şi câştigaţi prin metode similare cu cele 
folosite de un îmărăgentit hotărât se vrea să-i cuce- 
nească aleasa inimii. Și oricât de întâmplitoare ar fiy 
puterea folosită în „curarea” banilor nu este esenţial 
diferită de cea folosiță în curtarea unei fete. Acea putere, 
când este folosită în scopul obținerii banilor, trebuie 
su eră și cu dorinţă. Și cu Percaverență 
icată printr-un plan, iar acest plan trebuie 
pus în acţiune 
Atunci când banii vin în cantiați cunoscute sub 
numele de „fluvii de bani”, ei se îndreaptă către ci ce 
îistrâng la fel de usor cum apa curge câtre poalele unui 
deal. Existä un râu infinit, dar invizibil, de putere care 
devine un fluviu, cu excepţia faptului că o jumštate 
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curge între directie, purtând pe toți cei care obţin ceva bine direcționate ca o cale către pa 

către bogăţie — iar cealaltă jumătate curge în direcţie viejui căt timp veţi tăi. 

opusă, purtânduri pe cei nefericiti (şi care nu se poti Mintea omului este o formă de energie. Când două 

debarașa de ghinion) ctre mizerie și nefericire. Sau mai multe minți cooperează armonios, ele for- 
Papa rer E ave poai p EIERE, mează o mare „bancă” de energie, la care se adaugă o 

tenta acestui râu al vieii. EL are la bază procesul de 2 ueta formā invizibilă care poate fi comparată cu o 

gindire al oamenilor, Emoţile pozitive de gândire, Mane ele 

ZAmislese partea răului care poartă oamenii către avere, $ ig Di 

Emojiile negative formează jumătatea care fi duce cata E necesar să vă alcătuiți planuri și să vă organizati ca 


ea ce va supra- 


sărăcie. bogății. E foarte ujor să rimâneţ săraci nu 
Aces principiu conține un gând de importantă capi aveți nevoie de un plan pentru sărăcie. 

tală pentru cel care parcurge această carte în scopul de “Trei surse majore de putere concertată a minților sunt 

a sirânge avere gata să vă ajute. Ele stau la discretia celor care ştiu 
Dacă sunteţi primonier în curentul ce vä poartă spi cum să le folosească — lucru pe care îl ştiţi și dum- 


sărăcie, acest lucru vă poate servi drept vâsla ce vă neavoastră. 
poate propulsa în celalt parte a curentului. Această 
“arte na VA poate fi de folos decit prin aplicare și 
folosire efectiv. Doar citind și exprimându-va päreri 
pe baza acestei lacturi nu vei obfine nici un beneficiu 
Sărăcia şi bogăţia işi schimbă rareori locurile. Când 
averea ia locul sărăciei, schimbarea este produsă adef 
sea de planuri bine concepute și atent pute practical 
Nu e nevoie să vă faceţi planuri pentru săricie Straciă 
nu are nevoie de ajutor, căci este îndrăzneață și fară 
scrupule 
Bogățiie sunt timide. Ele trebuiesă fie „eduse' 


Fericirea decurge doar din folosirea lucrurilor cu care 
ești înzestrat. 


Nota Bene 


Cea mai mare contribuţie a lui Andrew Carnegie li 
succesul în afaceri şi personal — Mintea Superioară 
va stă la dispoziție, să o folosiţi aşa cum doriți. Est 


calea principală de a utiliza cunoștințe organizate 


Pasul 10 către îmbogăţire 


Misterul transferului 
energiei sexuale 


Alfel spus, cuvântul transfer” înseamnă aici „schim- 
barea sau transformarea unui element sau a une 
de energie în alta. 

Emoţia sexuală reprezintă o stare de spirit 

Din cauza ignoranței în ceea ce priveşte acest! 
subiect, starea de spirit creată este asociată în general 
cu latura fizică a existenței, iar datorită influențelor 
nefavorabile l care majoritatea oamenilor au lost supuşi 
în dobândirea cunoștințelor despre sex, faptele esen- 
țialmente fizice sunt tratate cu multe prejudecăți, 


Veti înțelege cum orice om își orientează 
marile rezerve de energie sexuală în direcția 
aspirației către prosperitate. Veţi deveni con- 

ient de modalitatea prin care femeile îi 
ajută pe bărbaţi să capete succes, și vefi înțe- 
lege cum să profitați din plin de acest ade- 
văr vechi de când lumea, 


Emoţia sexuală este motivată de cel pu 
tialitäți constructive. Acestea sunt: 


in trei polen 
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1. Perpetuarea speciei 

2, Menținerea stării de sănătate (a agent terapeutic, 
nu are egal). 

3, Schimbarea mediocrității în genial 


Transferul energiei sexuale este simplu și uşor de 
explicat. El înseamnă redirecționarea Spiritului de la 
gânduri ce au în vedere latura fizică la gânduri de altă 
natură, 

Dorinţa sexuală este cea mai puternică dorință 
umană. Când este guvernat de ea, omul devine mai 
imaginativ, mai curajos, dobândește o mai mare putere 
a voinței, perseverență și capacitate creativă care îi fuse- 
seră până atunci străine. Dorința contactului sexual 
este atit de puternică și de provocatoare, încât omul își 
poate uşor risca viața și reputația pentru a o satisface. 
Cänd este imblăneztă şi redirecționata, aceasta forţă ce 
oferă motivații își menține toate atributele de imagi- 
natie vie curaj etc. care pot fi folosite ca forte creatoare 
puternice în literaturë, artă, sau în orice altă profesiune 
sau vocație, incluzând, desigur, acumularea de bogății 

Transferul energiei sexuale necesită aplicarea formă 
a unei voințe puternice, dar răsplata merită efortul pe 
care îl depunem. Dorinţa de manifestare sexuală este 
înnăscută şi naturală. Ea nu poate și nu trebuie să fie 
reprimată sau eliminată, Din contră, ar trebui să i se 
ofere o supapă prin forme de exprimare care îmbo- 
sătesc trupul, mintea şi spiritul omenesc. Dacă nu se 
creează această supapă, prin transferul el, ea va căuta 
lte supape reprezeniate de canale exclusiv fizice. 

Un râu poate fi zăgăzuit pentru o vreme, iar apa îi 

poate fi oprită, dar, în cele din urmă, ea va căuta o 
supapă. Acest adevar este valabil şi pentru emoția 
sexuali. Ea poate fi îngrâdită și controlată o vreme, dar 
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prin chiar natura ei, ea caută morou modalități de expri 
mare. Dacă nu e prefăcută într-un efort de creație, va 
găsi o supapă mai puțin nobilă 


Puterea copleșitoare a sexului 


Cel care a descoperit cum să dea emoției sexuale. 
supapă reprezentată printr-o formă de efort creat 
ste cu adevărat norocos. Cercetarea ştiinţifică a releval 
următoarele adevăruri: 


1. Oamenii cu cele mai mari realizări sunt cci care ai 
naturi sexuale evoluate şi şi-au însuşi! arta trar 
Tenului erergiei sexuale, 

2.Cei ce au acumulat mari averi şi au dobândit 
faimă în Iteratură, artă, industrie, arhitectură și 
alte domenii au fost motivaţi de o femeie. 


Cercetarea în urma căreia s-au ficut aceste descok 
periri sa întors la paginile de biagrafie și istorie eu 

ult de 2.000 de ani în urmă, Oriunde au fost disponis 
bile probe în legătură cu viețile oamenilor de mare su 
ex, acestea au indicat abaolut elocvent că impulsurile 
sexuale le sunt foarte dezvoltate. 

Emoţia sexuală este o „forță irezistibilă: impotrh 
careia nu se poate opune un „irup neclintit”. Când sunt 
uflejiji de o asemerea emoție, oamenii devin în 
tati cu o putere extraordinară de ați. Irțelega 
acest adevăr şi veţi pätrunde semnificația afirmației că 
transferul energiei sexuale: deține secretul capaciăţi 

creatoare. 

Distragefi glandele sexuale ale omului sau anima 
telor şi veți îndepărta sursa principală de actiune. Pent 
tru a va convinge de adevărul acestei afirmatii, obs 
Vati ce se întâmplă cu fiecare animal după castrare U 
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inur devine docil ca o vacă după ce a fost privat de sex. 
Alterarea produsă privează masculul, fi el om saua 
mal, îi ia toată capacitatea de luptă. 


Stimuli mentali — Buni și Răi 


Mintea omului reacționează la stimuli, prin care 

poate fi „conectată“ la cote înalte de vibrație, cunoscute 
ub numele de entuziasm, imaginatie creatoare, dorintă 
intensă ete. Stimulii la care reacționează mintea cu cea 
mai mare ușurință sunt: 

Dorința de manifestare sexuală. 

Dragostea. 

O dorinţă arzătoare de faimă, putere, 

rial sau bani. 


O alianță a Minților Superiosre care se sprijină 
pe armonia instaurată între două sau mai multe 
persoane care se allaza în scopul progresului 
spiritual sau material 
, Suferința împărtășită, asemănătoare eu cea încer- 
cată de persoanele persecutate. 
Autosugestia 
Frica. 
10. Narcoticele și alcoolul 
Dorința de manifestare sexuală stä pe primul loc pe 
lista stimulilor care vă „insuflețesc” spiritul şi vă „gră- 
besc” acţiunea fizică. Opt di 
naturali și constructivi. Doi dintre ei sunt distructivi 
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Lista este menționată aici în scopul de vă oferi posibili 
tatea de a intreprinde un studiu comparativ al surselor 
principale de stimulare mentală. Din acest studiu va 
reieși cu ușurință faptul că există mari şanse ca emoția 
sexuală să fie cea mai intensă şi cea mai putemică din 
tre stimulii mentali, 

Un pretins injelept a spus ca geniul este persoana! 
care „poartă părul lung, manâncă alimente ciudate, 
locuieste singur si servește drept țintă celor ce fad 
glume“. O definitie mai corestăa geniului este „cel care 
a descoperit cum să-și amplifice intensitatea gândului 
până în stadiul în care va putea comunica liber cui 
sursele cunoștințelor care nu sunt disponibile pe calea, 
obișnuită a gândului” 

Cel ce gândește va vrea să-i pună unele întrebări 
legate de definiţia geniului. Prima dintre ele ar fi: „Cum 
putem comunica cu sursele de cunoștințe care nu në 
sunt disponibile prin gânduri obişnuite?” 

Ar urma: „Există surse cunoscute de cunostinte care 
nusunt disponibile decât pentru geniu și, dacă da, care, 
sunt ele, și cum anume se poate ajunge la ele?” 

Vom oferi probe, prin care vă veți fundamenta propria 
dumneavoastră demonstrație prin experimentare, și 
facând acest lucru, vă vom răspunde la ambele intrebi, 


Imaginaţia creatoare — al șaselea simţ 


S-a stabilit în mod clar existența unul al şaselea simia 
el este imaginaţia creatoare. Facultatea imaginației creas 
toare nu e folosită niciodată de majoritatea oamenilog 
de-a lungul vieți, și, dacă totuși este folosită, acest 
Iueru survine pur și simplu accidental, Relativ puția 
folosesc facultatea creatoare deliberat şi cu un 


dinainte stabilit. Cei care utilizează această facultate 
din proprie voință, înțelegânduri funcțiile, sunt genii 

'acultatea imaginației creatoare este legătura directă 
dintre mintea umană finită şi Inteligenta Infinitä. Toate 
aşa-numitele revelații la care se face referire pe tărâmul 
religiei, precum și descoperirea tuturor. principiilor 
fundamentale sau noi în domeniul invențiilor se pro- 
duc grație facultații imaginației creatoare. 


Ostrategie plină de exuberanță 


Atunci când ideile sau conceptele sunt zamislite prin 
cera ce se numește de obicei „bănuială”, ele provin din 
una sau mai multe din următoarele sur 


1. Inteligența Infnită. 

2 Subconștientul, unde este depozitat fiecare impre- 
sie senzorială și fiecare impuls de gând care a 
ajuns vreodată la creier prin vreunul dintre cele 
cinci simțuri. 

3. Din mintea altei persoane care tocmai a conceput 
gândul sau imaginea unei idei sau a unui concept 
prin raţionament conștient. 

4. Din depozitul subconştient al celeilalte persoane. 

Nu există alte surse cunoscute din care să provină 

ideile „inspirate“ sau „binuielile”. 
Când creierul a fost stimulat printr-unul sau mai 
multi dintre cei zece factori de mai sus, individul este 

opulsat la mare înălțime peste orizontul gândirii 
obisnuite, promițând să se ridice cu mult deasupra 
celorlalți şi să aibă o perspectivăa distantei, a întinderii 
si calății gândurilor nedisponibile când este situat 
întun plan inferior, așa cum se întâmplă când este 
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implicat în rezolvarea unei probleme de afaceri sau 
rutină profesionalë, 

Atunci când se înalță la o perspectivă superioară a 
gândului prin orica formă de stimulare mentals, orici 
individ ocupă relativ aceeaşi pozitie ca și persoana care 
sra înălat intr-un avion 9 înălţime de a care poata 
vedea deasupra și dincolo de linia orizontului care 
limitează perspectiva de la nivelul solului. În plis% 
odată înălțat a acest nivel de gándire, respectivul ul 
paiete blocat sau märginit de niciunul dintre stimuli 
care i circumscriu şi ii limitează viziunea în timp ce Se 
Mp cu problemele satisfacerii celor trei necesitiyi fand 
damentale de alimentaţie, vestimentație şi adapost. El 
trăieşte intr-o lume a gândului în care gandurile obig 

Cotidiene, au fost la fel de eficient înlăturate pres 
cum sunt dealurile şi văl şi orice altă limitare a per 
Spaciivai când se tnalji un avion. 

Situată pe acest plan înalt de gâncire, facultatea 
creatoare a minţi capătă libertate de actiune. Are cală 
Tibera cel deal șaselea simp. EI primeşte ide care ate 
nu ar avea acces a individ. „Cel de-al şaselea simt” este 
facultatea care marchează diferenta dintre un geniu h 
un om de rënd. 


Vocea interioară 


Facultatea creatoare devine cu atât mai vie și mal 
eceptivă Ja factorii care își află originea în afara subh 


cu ct mai mult e bazează individul pea sit 
cere impulsuri de gândire. Această facultate poate fi 
cultivată şi dezvoltată doar prin utilizare. 

Ceea ceeste cunoscut sub numele de conștiință of 
rează exclusiv pe baza facultăţi numite „al șaselea simi 


Marii artisti, muzicieni și poeti devin mari pentru că 
dobândesc obiceiul de a se baza pe „slaba voce din- 
luntru, care prinde viaţă prin capacitatea cunoscută 
nație creatoare. Cei care au imaginația 
stiu prea bine că cele mai bune idei le vin 

gratie asa-numitelor „bănuieli 

“Trăia odată un mare orator care nu a dobândi! faimă 
până nu a închis ochii și nu a început să se sprijine în 
întregime pe facultatea imaginației creatoare. Când a 
fost intrebat de ce închidea ochii chiar înaintea punctu- 
lui culminant al discursurilor sale oratorice a răspuns; 
„Pentru că doar atunci exprim idet care vin dinigun- 
fral meu” 

Unul dintre cei mai cunoscuţi şi mai de succes 
oameni de finanțe ai Americii a preluat obiceiul de a 
închide ochii doua sau trei minute înainte să ia o deci- 
i. Cänd a fost intrebat de ce făcea acest haeru, a repli- 
cat: „Când închid ochii, pot să mä bazez pe resursa mea 
interioară de inteligență superioară” 


Stând în așteptarea ideilor” 


Răposatul dr. Elmer R. Gates din Chevy Chase, 
Maryland, a creat mai mult de două sute de patente 
folositoare — multe dintre ele de baza — prin procesul 
de cultivare și utilizare a facultăţii creatoare. Metoda 
lui este atât semnificativă, cât și interesantă pentru 
cineva dornic să adopte statutul de geniu, categorie 
căreia doctorul Gates îi aparținea fără nici o umbră de 
îndoială. Dr; Gates a fost unul dintre cei mai mari, deși 
mai puțin publicaţi, oameni de ştânță ai lumii. 

Avea în laboratorul său ceea te el numea „camera 
Jui personală de comunicare”. Era practic izolatà fonic, 
si și-a aranjat ca orice sursă de lumină să fie blocată. A 
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ati cu o masă mică pe care ținea un blocnotddi 
în fala mesei, pe perete, era un baton electric ce ține 
lumina sub control. Când dr. Gates dorea să se set 
veaacă de forțele cei tăteau la dispoziție prin interaăă 
diul imaginației creatoare, se du 
Ta masă, inchidea luminile și se concentra 
rilor cunoscuți ai invenţiei Ia 
nemișcat până când ideile îi stršfulgerau spicitul Și 
descaperea factorii necunoscuti ai invenției 

o anume ocazie, ideile i-au venit atăt de repet 
încâta trebuit să scrie fär intrerupere aproape trei ordf 
Când gândurile şi-au oprit curgerea și $ia exami 
notitele, a descoperi că ele conţineau o descriere deta 
tată a principilor care nu aveau echivalent printre 
datele cunoscute în lumea stiintifică. În pius, răspunsul 
In problema sa a fost prezentat inteligent în acelenotiți 

Dr. Gates şi-a câștigat existența „stånd în aşteptat 
ideilor” pentru persoane particulare şi corporatii 
Unele dintre cele mai mari corporații din Ameria iat 
plätitbani grei, taxe serioase, pentru că „stătea în aștegă 
tarea ideilor“ 

Rațiunea este adesea înșelătoare, ea se bazează în 
mare măsuri pe experienta acumulată, Nu toate cunogi 
tinjele acumulate prin experiență sunt corecte. Idei] 
provenite din facultatea creatoare sunt mult mai dă 
nädejde, și asta pentru că provin din surse mai sigur 
care se pun h dispoziția spiritului dumneavoastră. 


dui 


Aveţi acces la sursa geni 

Diferenta esențială dintre geniu și inventatorul de 
manivele obişnuite se regăsește în faptul că geniul şt 
servește de facultatea imaginație: creatoare, pe când 
„manivela” habar n-are de această facultate. Inventatorial 
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şi pecele 


une folosește ate facultăţile sintetice; 
entonse ale imagina 

Spre exemplu, îventatorul ştiţi își porneşte 
mata Sinai combinând idee unozese sau 
princpiile acumulate prin experiență, gratie (aculit 
Viera (rațiunea). Dacă descoperă că nu a acumulat 
Suficiente cunostinje pentru a-si desăvâr invenția, se 
Poate baza pe surse de cunostinje puse la dispoziţie 
Ka faltata creatore. Metoda prin cae impiaște 
cest lucra difera de la om la om, dan, In esenf8, pașii 
sut următori 


1.Îș stimulează mintea astfel încât ea să lucreze pe 
un plan superior, folosind unul sau mai muki din- 
tre Cel eat stimüenyi mentali sau orice alt stimu 

lent doreşte 

Se concentrează asupra factorilor cunoscuţi (par- 
tea finalizata) a inventei sale și igi creează o ima- 
gine mentală perlecă a factorilor necunoscuti 
(putea neterminată) a inventici- Reţine această 
imagine până ce ea este absorbită desubeorştient, 
apol se relaxează elibernduşi mintea de orice 
Band, și ateaptă să fie atrătulgerat de răspuns. 


Uneori rezultatele sunt și concrete şi prompte. Alte- 
ori rezultatele sunt negative, în concordanța cu stadiul 
de dezvoltare al celui de-al șaseleasimj, facultatea crea- 

DÌ Edison a încercat mai mult de 10000 de diverse 
combinaţii de idei servindu-se de facultatea sintetică a 
imaginaţiei inainte să apeleze In facultatea creatoare gi 
atuneia primit răspunsul chr ca o lumină incandescentă- 
Așa sa întâmplat și atunci când a produs fonograful 

Fristă un mare număr de dovezi solide că facul- 
tatea imaginaţiei creative există. Aceste dovezi devin 
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disponibile printr-o analiză corectă a celor care au dever 
nit conducători în domeniile lor deactivitate, frä să aibă 
prea multă educaţie. Lincoln a fost un exemplu vestit de 
mare conducător care a devenit mere după descoperirea 
și punerea în practică a facultăţii imaginației creatoare, A. 
descoperit i a început să folosească această facultate 
fiind stimulat de iubirea pe care a simțil-o după ce a 
cunoscut-o pe Ann Rutledge, fapt de importanță capii 
tală în ceea ce privește studiul sursei geniului 


Energia sexuală este convertită 


Paginile istoriei abundă în exemple de mari condu 
cători ale căror impliniri își au originea directă în inflas 
enja femeilor care le-au deștepiat facultăţile mentală, 
creative prin stimularea dorinței sexuale. Napoleoni 
Bonaparte afost unul dintre ei. Câta vreme a fost insp 
rat de prima lui soție, Josephine, a fos irezistibil și 
invincibil. Când „judeca leaptă” sau facultatea 
rajuni ka fmpins să se desparti de Josephine a ni 
cepul să decadă. Nu era departe ziua înfrângerii Sale 
Sfânta Elena 2 ar 

Dacă decenta neo permite, putem pomeni cu usus 
Tim zeci şi zeci de oameni, americani vesti, care -ail 
înălțat pe treptele cele mal inalte ale succesului grati 
influenței stimulative a soţilor pentru a fi distruși 
dupa ce banii şi puterea li s-au urcat la cap, şi au dai 
deoparte pe prima soție pentru una nouă. Napole 
nra fost singurul care a descoperit cà influența sexual 
care vine de lasursa cerectä oste mai puternică decât oridi 
sită formă de impuls creat prin ratiune pură. 

Mintea umană răspunde la stimulit 

Unul dintre cei mai insemnaţi si cei mai putei 
dintre astfel de stimuli este nevoia sexuală. Când est 


itä și convertită, această fortă de neoprit îi poate 
propulsa pe oameni în cele mai înalte sfere ale gindu- 
Tui care le permite să controleze sursele grijilor şi neca- 
zurilor märunte care le presară calea atunci când se 
chinuie cu lucrurile pământene 

În scopul reimprespătări memoriei, în legătură cu 
faptele disponibile în biografiile anumitor personalități, 
menţionăm aici numele câtorva oameni ce au avut impli- 
niri extraordinare, la fiecare dintre ci vădindurse o 
naturi sexuali foarte puternică. Geniul lor şi-a găsi, fără 
îndoială, sursa în puterea energiei sexuale convertite: 
GEORGE WASHINGTON “THOMAS JEFFERSON 
NAPOLEON BONAPARTE ELBERT HUBBARD 
WILLIAM SHAKESPEARE ELBERT H. GARY 
ABRAHAM LINCOLN WOODROW WIISON 
RALPH WALDOEMERSON JOHN H. PATTERSON 
ROBERT BURNS ANDREW JACKSON 

ENRICO CARUSO 

Veţi putea adäuga şi singuri alte biografii la această 
listä. Găsiţi, dacă puteti, ur singur om, în toată istor 
civilizatiei, care a obtinut un succes uluitor în orice 
domeniu și nu a fost stimulat de o natură sexuali bine 
dezvoltată, 

Dacă nu vreți så vä bazați pe biografiile celor acum dis- 
päruşi inventariați viețile celor pe care îi cunoaşteţi a fi 
oameni împlini și vedeți dacă puteți găsi printre ei vre- 
unul care să nu posede o natură sexuală bine dezvoltată. 

Energia sexuală este energia creatoare a tuturor geni- 
ilor. N-a existat și nu sa exista vreodată un more conducă- 
tor, constructor sau artist caruia să-i lipsească puterea cople- 
sitoare a sexului 

Bineinteles ca asta nu inseamna că toi cel care au o 
natură sexuală puternică sunt genii. Oamenii capătă 
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statutul de stimulează mins 
tea astfel încât să speculeze toate forțele ce le stau la, 
dispozitie prin facultatea imaginaţiei creatoare. Pe pri. 
mul loc între stimulii cu care se poate produce această, 
stimulare stă energia sexuală. Simpla existență a acestei 
energii nu este suficientă pentru a dobândi geniu. Ener 
gia trebuie curserttă din dorinta contactului fizic în altă, 
formă de dorință și acțiune înainte ca cineva să capete 
statut de geniu. 

Departe de a deveni genii datorită dorințelor sexuale. 
accentuate, majoritatea oamenilor se înjesese, interpres 
rând şi folosind eronat aceasta forţă importantă, până, 
la nivelul subuman de animale 


Se pierde multă energie sexuală 


Din analiza peste 25 000 de oameni, am descoperit 

persoanele de mare succes reuşesc arareori să se 
afirme inainte de vârsta de patruzeci de ani, și, de cele 
mai multe ori, nu ating culmea capacităţii lor de expri 
mare până după cincizeci de ani. Acest lucru a fost atât 
de uimitor pentru mine, încât m-a impulsionat să fi stu- 
diez mai îndeaproape cauzele. 

Studiul a dat la iveală faptul că motivul principal 
pentru care majoritatea celor care reuşese nu au Impli 
niri până la vârsta de patruzeci sau cincizeci de ani este 
tendința de a-și disipa energiile prin indulgentă exa- 
serată în exprimarea fizică a emoţiei sexuale. Majoris 
tatea oamenilor nu învață niciodată că impulsurile sexuale 
au și alte supape, infinit mai însemnate decăt simpla, 
expresie fizică, Majoritatea celor care fac această descosi 
perire, o fac dup ce şi-au irosit muli ani, într-o perioadă 
în care energia se na da punctul culminant, 
înainte de vârsta de patruzeci i cinci sau cincizeci da 
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ani. Acest lucru este urmat. adeseori, de impliniri remar- 
cabile 

Viețile multora inainte de, şi uneori cu mult peste 
patruzeci de ani, reflectă odisipare continuă de energie 
care ar fi putut fi directionatä mai bine către canale mai 
utile. Emoţile cele mai rafinate și mai puternice sunt 
risipite în cele patru vânturi, Acest obicei a născut 
zicala „si-a icut de cap în tinerețe” 

Dorinta exprimării soxuale este de departe cra mai 
puternică şicea mai stimulant emoție umană, gi tocmai 
de aceea, atunci când este stăpânii și conoertilit intr-un 
alt fel de acţiune în afara de expresie fizica, ea poate 
oferi mari împliniri oricui. 


Natura ne oferă stimuli excelenți 


soria deține exemple de oameni care au devenit 
genii ca rezultat al utilizării stimulenţilor artificiali ai 
minţii sub formă de alcooli narcotice. Edgar Alan Poe 
a seris „Corul” sub influența băuturii, visând vise pe 
care nici un muritor n-a îndrăznit să le viseze”. James 
Whitcomb Riley a seris cel mai bine sub influenta alco- 
lui. Poate că astfel a văzut „împletirea ordonată intre 
realitate şi vis, moara deasupra râului, şi ceața deasupra 
pârâului”. Robert Burns a scris œl mat bine când era 
drogat: „Si pentru Auld Lang Syne, draga mea, vom 
mai lua © cupă de bunătate, pentru Auld Lang Syne.” 
Dar trebuie menţionat și că mulți astfel de oameni 
au stărșit prin a se epuiza: Naturaa pregătit propriile ei 
poțiuni cu care oamenii îi pot ră probleme 
mințile pentua learmoniza cu gândurile exceptionale 
i rare care vin — nici un muritor nu ştie de unde! 
Ša găsit nia un substitut satisfäcātor pentru stimulenții 
naturali. 
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ştiu prea bine că e foarta 
stxânsă între dorințele sexuale și impulsurile spirituale, 
— un fapt care motivează comportamentul ciudat al 
orgiilor cunoscute ca „enașteri” religioase, comune i 
cazul populațiilor pri 

Emoțiile oamenilor conduc lumea și hotărăsc desti- 
nul civilizatiei. Oamenii sunt influențați în acțiunile lor 

åt de ratiune, cât de „sentimente”. Facultatea crea 
tivă a minții oste pusă în funcțiune în întregime da 
emoții, şi nu de rațiunea rece. Cea mai puternică emoție 
umană este cea sexuală. Există şi alli stimuli mentali, 
dintre care unii au fest descifrați, car niciunul — nid 
mäcar tofi impreună — nu pot egala puterea uriașă ai 
impulsurilor sexuale. 

Stimulentul mental este orice influență care va mări 
temporar sau permanent intensitatea gândului. Cel 
zece stimulenji principali descriși sunt cei la care se. 
face cel mai des referință, Prin aceste surse omul se. 
poate contopi cu Inteligența Infinit, sau poate 
oricând dorește, în depozitul subconștientului, fie al 
său personal sau al altcuiva, procedură care constitui 
esența geniului 


Sexul şi arta vânzării 


Un profesor care a supravegheat și a direcționat 
eforturile a mai mult de 30000 de agenti de vânzare a 
făcut uimitoarea descoperire că persoanele cu apetit 
sexual deosebit sunt œi mai eficienţi agenţi de vânzări 
Explicația este că factorul personalității cunoscut drept 
„magnetism personal” nu e nici mai mult nici mal 
putin decât energie sexuală. Persoanele înzestrate din 
punct de vedere Sexual au intotdeauna o rezervă abuni 
dentă de magnetism, Prin cultivare și intelegere 


poate profita de această forță vitală ce poate fi folosită 
astfel încât să aducă mari avantaje în relație interper- 
sonale. Această energie poate fi transmisă celorlalți 
prin unnătoatele mijloace: 


eroa de mână: Atingerea mii indică instan- 

taneu prezența magnetiamului sau lipsa acestuia 

2. Tomil voci: Magnetismul, sau energia sexuală este 
factorul ce colorează, oferă muzicalitate şi farmec 
oricărei voci. 

3. Aura şi mersul: Persoanele înzestrate cu o capaci- 
tate sexuala deosebita se mişca sprinten, graos și 

uor. 

Varmţile gândului: Persoanele cu apetit sexual 

ridicat îmbină emotia sexuală cu gril i fac 

acest luu atunci când doresc, influentându i ast- 

Tel pe ce: din jur 

5. Impodobiea trupului: Persoanele cu o capacitate 
votată deoselitä se ingrijesc de obicei foarte 
îndeaproape de aspectul fizic, îşi aleg de cbicei 
haine ce se potrivese cu personalitatea, aspectul 
tz şi tonul pe care poseda 


Când angajează agenți comerciali, un director de 
vânzări capabil caută în primul rind intro persoană 
magnetismul ei. Cei cărora le lipseşte energia sexuală 
nu vor fi niciodată entuziaşti și nici nu îi vor entuzi- 
asma pe alţi, aceasta fiind una dintre cerințele cele mai 
importante in orice tip de vânzare, indiferent de produ- 
sul vândut. 

Oratorul, predicatorul, avocatul sau agentul de vån- 
zări căruia îi lipseste energia sexuală este un „ratat” in 
influențarea celorlalti. Asociati la acest lucru faptul că 
majoritatea oamenilor nu pot fi influențați decât făcând 
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apel la emoțiile lor, si veti întelege importanta energiei 

sexuale ca parle integrantă a capacităţilor innăscute ale 
unui agent de vânzări. Agenţii care devin directori în 
domeniu ating acest statut pentru că rewpeac si convers 
leased, fie conștient, fie inconștient, energia sexuală in 
entuziasm în vânzări. Această afirmație confine o suges- 
tie foarte practică în ceea ce privește sensul concret al. 
transferului energiei sexuale, 

Agentul de vânzări care ştie cum să-și abată gi 
durile de la subiectul sex şi să și le concentreze asupra. 
efortului comercializării cu același entuziasm și aceași 
hotărâre pe caw le va dedica scopului propus, este deja 
in posesia artei transferului energiei sexuale, indiferent 
dacă ele conştient de asta sau nu. Majoritatea agentilor 
comerciali care își convertesc energia sexuală o fac fără, 
3 fi deloc conștienți de ceea ce fac sau de cum o fac. 

Transferul energiei sexuale necesită mai multă putere 
de voință decât dorește o persoană obișnuită să folo- 
sească în acest scop. Cei cărora li se pare dificil să acu- 
muleze suficienta putere a voinței pentru acest transfer 
pot dobândi treptat această abilitate. Deşi acest lucru: 
necesită o voință de fer, recompensa merită din plin 
orul depus.” i LEA 


Prea multe idei false despre sex 


În ansamblu, subiectul numit „sex“ este unul dintre: 
cele depre care mapritatea” oamenilor par 33 fie 
nepermi de pujine lucrari. inpoi sexuale au fost, 
mate în nimicuri rotesti de citre cei cu mn ignorante 
şi rău intenționate. ii i 

Davai Și femele care sunt binecuvânaţi — da 
binecuvântați — cu paturi sexuale puternice, uni Ta 


genar! privit ca peroane renegate În loe de a fi numite 
Vinezavântae, ele sunt adeseori considerate blestemat 

Milioane de oameni, chiar în această epocă a revela- 
timor, au complexe de inferioritate pe care le-au dobân- 
dit din cauza credintei eronate că o natură sexuală 
puternică este un bestem. Aceste afirmații legate de 
Tirtuțle energiei sexuale nu trebuie folosite ca paravan 
pentru justificarea libertinajului. Emoţia sexuală nu 
Pat ovirtute decât când este folosită în direcția corectă 
Și adesea este folosita în apa fel incât îninează, mai 
“egrabă decât îmbogăţeste, trupul şi sufletul. 

Autorului ra parut foarte importanta descoperirea 
că practic tog marii conducători pe care a avut privile- 
giui de a-i amaliza au fost inspirati de o anumită femeie 
În viața or. In multe cazari, „acea femeie” era o solie 
modestă, rezervată, de care publicul n-a auzit decât 
pujine sau niemie. În auzite cazuri, sursa de inspiraie 
a fost regäsits intr-o altă femei 

Orice persoană inteligentă ştie că stimularea exce- 
sivā prin Băuturi alcoolice şi narcotice este o forma dis- 
tructivă a lpsei de măsuri Nu tentă lumea ştie totuşi 
a înduigenia asceză. in exprimarea sexuală ponte 
deveni un obicei Ia fel de distructiv $i dăunător pentru 
fortul creator ca şi narcoticele şi bäutura: 

Un obsedat sexua nu este prea diferit de un depen- 
dent de droguri! Ambii şi-au pierdut controlul asupra 
faculistilor ratiunii și ale unei voințe putemice. Multe 
cazuri de ipohondr (boală imaginară) i au originea 
în deprinderile dobândite necunoscànd aderărata 

Se poate vedea dar că ignoranta în ceea ce priveşte 
subiectul transferului energii sexuale abate pedepse 
cumplite asupra ignoranta, pe de o parte, ṣi, pe de 
Sl parte, il privează si de nişte beneficii extraordinare. 


fon 
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Neștinţa răspândită pe seară langă în coca ce privește 
sexul se datorează faptului că acest subiecta fost încanju: 
rat de mister și tăcere întunecată. Conspirația misterului 
gi a tăcerii a avut același efect asupra minților tinerilor ca 
si psihologia interdicție, Rezultatul a fost și curiozitate 

i dorința de aşti mai multe despre acest subiect 
„tabu';și, spre rușinea uritorilor de legi șia majorităţii 
doctorilor — care ar fi fost cei mai abilitati pentru a 
educa tineretulasupra acestui subioet- informaţiile nu 
su fost disponibile așa cum ar fi fost firesc. 


Lecția anilor rodnici 


Rareori își dedică cineva întreg efortul creator unui 
anumit domeniu de activitate înainte de vârsta de 
patruzeci de ani. Omul obișnuit atinge perioada capaci- 
taţii sale creatoare masime între patruzeci și șaizeci de 
ani. Aceste afirmaţii se bazează pe analiza atentă a mii 
de persoane. Analiza aceasta ar trebui să-i încurajeze: 
pe cei care eșuează în viață până la patruzeci de ani şi 
pe cei ce se înfricoșează văzând „bătrânețea” apropiin: 
du-se după patruzeci de ani, Daeniul 10-50 este, de 
regulă, cel mai rodnie. Oricine trebuie să abordeze 
această vârstă, nu înfricoşat şi tremurând, ci sperând și 
așteptând lucruri extraordinare. 

Dacă vreți probe în sprijinul faptului că majoritatea, 
oamenilor nu ating culmea capacităţilor lor înainte de 
patruzeci de ani, va trebui să studia biografiile celor. 
mai cunoscuţi americani şi le veţi găsi. Henry Ford nu 
a dobândit împlinirea decăt după patruzeci de ani 
Andrew Camegie depășise cu mult patruzeci de ani 
cind a început să culeagă roadele eforturilor sale, 
Jemes J. Hill conducea incă o stație telegratică la patru 
zeci de ani. Împlinirile lui uluitoare au survenit după 


acea vârstă. Biografile industriilor şi oamenilor de 
finanțe americani sunt pline de probe în favoarea fap- 
tuluică, de la patruzeci la saizeci de ani, omul seaflă la 


pepgul produerivid ji sl 

între treizeci şi patruzeci de ani, omul începe să 
învee (dacă învață vreodată) arta transferului energiei 
sexuale, Această descoperire este, de obicei, întâmplă” 
toare și, de cele mai mule ori, cel ce descoperi acest 
fuera este complet inconştient de implinirea sa. EI 
poate intelege că înclinația sa ctre succes s-a marit în 
jurul vârstei de treizeci și cinci sau patruzeci de ani, 
ar, in majoritatea cazurilor, ei nu ştie caror factori se 
datorează aseastă schimbare: natura încape să armo- 
mizere emofile iubirii și sexului în sufletul unui indi- 
vid între treizeci și patruzeci de ani, astfel încât să se 
poată baza pe aceste forțe și să le poată utiliza impre- 
Vă c stimuli ai actiunii sale. 


Doar de dumneavoastră depinde 
să deveniți un geniu 


Sexul în sine oste un impuls extraordinar la acțiune, 
dar forța sa e comparabilă cu cea a unui ciclon — este 
adeseori incontzolabilă, Cind emoția iubirii începe să 
se combine cu cea sexuală, rezultatul esteun scop calm, 
echilibru, o judecată clari și cumpânire. Cine, după 
patruzeci de ani, este atât de nefericit încât să nu fie în 
staresă analizeze aceste afirmaţii și să le coroboreze cu 
propria experienţă? 

Când este impulsionat de dorința de a mulțumi o 
femeie, impuls bazat în întregime pe emoția sexuală, 
un bărbat poate fi, şi adeseori este, capabil de impliniri 
insemnate dar acţiunile sale pot fi dezorganizate, defor- 
mate și complet distructive. Când este impulsionat de 
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dorin de a multumi o femei, impuls bazat în intres 
Zime pe emoția sexuală, un bărbat poate fura, înșela 
sau chiar comite o crimă, Dar când emotia Iubiri se 
îmbină cu cea sexuali, acelaşi bärbat poate clona mal 
cumpinit, mai echilibrat și mai rațional 

Tunes, romantismul și sexul sant toste emotii în 
stare de a-i conduce pe oameni pe culmile implinirilor 
extraordinare. Iubirea este emoția care serveste de 
supapă de siguranță şi asigură echilibrul, cumpõtarón! 
Si efortul constructiv. Când se îmbină, aceste trei ema 
nepot oferi genialitaiea. 

Fmoțile sunt sări de spirit. Natura a înzestrat omul 
cu o „chimie a spiritului” cre functionează în aceaşi 
fel ea si chimia substantelor materiale. Se si prea bine! 
că, dalorită chimiei substantelor materiale, un chimist 
poate zämisli o otravă eficientă amestecând anumite! 
Semente, nici unul dintre ele nafini — ei maupi 
Suficient de diunätor În acelasi fel, emotiile pot icom- 
binate pentru crea o otravă Jetală, Emoțiile sexuale si 
gelozia combinate pot transforma o persoană iniun! 
Animal sălbatic 

Prezența orzăreia sau a matter ai de emoţii 
distructive în mintea umană, prin chimia mentală, cre- 
cază ocotravă care ponte distruge simtul justifiar. 

Drumul care penialitate consta din evoluţie, control 
şi folosirea sexului, a iubirii şi a romantismului. Pe 
Scurt, procesul poate fi rezumat ast 

incuraai prezenta acestor emoti ca gânduri domi 
nante si descurajati prezenta oricăror altor emotii dis- 
tract. Mintea este zămnizită de deprinderi. Ea esie 
guvernată de gândurile dominante cu care se hrănește, 
Prin facultatea puterii de voină, poate fi descurajatä, 
prezența unei emotii in favoarea alteia. Nu este greu să 
ne coniolăm mintea prin puterea vointei. Controlul 


provine din perseverență şi obişnuință. Secretul contro- 
ului se regăsește în intelegerea procesului de convertire. 
Când o emoție negativă este sădită în mintea cuiva, ea 
poate fi convertita intro emoție pozitiva sau construc- 
tivă prin simpla manevră de schimbare a gândurilor. 
Nu există altă cale spre genialitate în afara efortului 
personal voluntar! Un om se poate împlini din punct 
de vedere financiar sau al afacerilor pur și simplu gra- 
ţie forței extraordinara a energiei sexuala, dar istoria 
abundă în probe că el poate purta şi chiar poartă în el 
unele trăsături de caracter care i răpese capacitatea de 
a obține saua se bucura de avere. Acest adevăr merită 
să fie analizat, gândit și cântărit, căci conţine o realitate 
care, odată cunoscută, poale fi de ajutor atât femeilor, 
cât șibârbaților. Mii de oameni au plătit faptul cănu au 
stiut acest Iucru cu fericirea lor, chiar dacă erau bogati. 


Atotputernica experienţă a iubirii 


Amintirile iubirii nu se vită niciodată. Ele zăbovesc, 
se orientează și își exercită influenta cu mult după ce a 
pierit sursa ce stimula aceste sentimente. Nu e nimic 
nou în toate astea, Oricine a fost cuprins de o iubire 
adevărată ştie că ea lasă urme care dăinuie în sufletul 
oamenilor. Efectul iubirii durează pentru că dragostea 
„e de natură spirituală, Omul care nu poate fi stimulat si 
purtat pe culmile împlinirilor cu ajutorul dragostei nu 
are speranță — este mort, deși pare în vilă. 
Amintţivă unecri de anii de odinioară, impregna- 
ji-vă sufletele cu amintirile senine ale trecutului, Acest 
lucru vă va îndulei grijile și necazurile de azi. Vă va 
oferi o supapă spre a evada din inchisoarea neplăcu- 
telor cealităi ale vietii şi poale — cine ştie? — mintea 
vă va oferi, pe parcursul acestei retrageri temporare în 
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Jumea fanteziei, idei sau planuri care pot schimba intre 
gul statut financiar sau spiritual al vieții dumneavoastră, 

Dacă vå considerati nefericit pentru că ai iubit si ati 
pierdut, schimbaţi vă gândul. Cine a iubit cu adevärat 
Nu poate niciodată pierde ou deșăvărșire. Iubirea are 
toane și personalitate. Vine cind vrea si nu anunță când 
pleacă. Accepiați-o si bucurati-vä de ea ctexistä, si nu 
vä faceți griji despre momentul în care va pleca. Nu o! 
veţi insane dn dewer iagripoelindurva, 

înlăturați si gândul că iubirea mu sosește decât 0 
dată. Dragostea soseste și pleacă de nenumărate ori, 
ar nu sunt doua experiente de iubire care afecteaza 0 
persoană la fel Poate exista, si de obicei există, o anume 
experiență în dragoste care lasă în suflet o amprentă 
mai evidentă decât oricare alta, dar toate experiențele 
amoroase sunt binefăcAloar, cu exceptia cazului când 
ne înveninaan cu resentimente și deiam atunci ca 
iubirea pleaca. 

Nu ar trebui să existe dezamăgire din dragoste 
nici nuar exista dacă oameni ar intelege dilerenta din 
tre emoțiile iubirii și cele ale sexului, Diferența esen 
piali este aceea că dragastoa osto spirituală, pe când 
sexul este biologic. Nid experiență care afectează inima! 
omului cu o anumită forță spiritualä nu poate fi däunä 
toare, decât pn ignoranta $i gelozie. 

Fără indoiala, dragostea este cea mai extraordinară 
experien a vieti. Ea ne poate punein legătură cu nt 

igenta Infinit. Când se îmbină cu emoțiile romantis. 
mului și sexului, ca îi poate conduce pe oameni pe 9. 
treaptă incită a eri erento, mafie tab seri 
îi $i romantismului sunt laturile eternului triunghi a 
implinirii care naşte genialitat. 

fubirea este o emoție cu multe nuante, umbre şi 
culori. Dar ces mai intensă si arzătoare iubite este cea 


simțită atunci © iină. Căsăto- 
siile care nu sunt binecuvă itatea eternă a 
iubirii echilibrată în mod raţional şi pusă în balanţă cu 
sexul nu pot fi fericite — şi rareori durează. Doar iubi- 
ea sau doar sexul nu vor aduce fericirea. Atunci când 
aceste două emoții minunate se împletesc, căsătoria 
poate provoca o stare de spirit aproape identică cu acea 
stare spirituală ce nu poate fi cunoscută pe meleaguri 
pămânlene. 

Când emoția romantică se îmbină cu cea a iubirii şi 
a sexului, se înlătură toate obstacolele dintre mintea 
finită a omului și Inteligența Infiniă. Atunci se naște 
un geniu! 


Banalităţi ce vă pot distruge căsnicia 


Iată o interpretare care, dacă o înţelegeţi corect, vă 
va ajuta să transformați în armonie haosul ce guver- 
nează prea multe căsnicii. Lipsa de armonie tradusă 
adeseori în cicăleală poate fi pusă pe seama lipsi de 
cunoştinje în ceea ce privește sexul. Acolo unde silăş- 
luiese dragostea, romantismul și intelegerea emoție și 
a funcței sexului, cuplul e în perfectă armonie. 

Norocos este soțul a cărui soție înțelege adevărata 
relaţie dintre emoțiile dragostei, sexului şi romant 
mului Când este motivată de acest triumvirat sfânt, 
nici o corvoadă nu pare o povară, căci chiar ṣi cea mai 
înjositoare formă de efort se bazează pe natura unei 
„trude din dragoste 

O zicală americană foarte veche spune să „soția își 
poate face sau desface soţul“, dar nu se ştie întotea- 
ma că „făcutul” și „desfăcutul” sunt rezultatele întele= 
serii sau lipsei de înțelegere a sotiei în ceea ce privește: 
emotiile dragostei, sexului și romantismului. 
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Dacă o femeie îi permite satului ei să-și piardă int 
resul în ceea ceo privește și să devină interesat de al 
femei, acest lucru se datorează în mod obisnuit ign 
ranei sau indiferente ei în ceea ce privește subiecle 
sexului, iubirii și romantismului. Această afirmaţie: 
Supune, desigur, că dragostea adevărată a existat când 
între soț și soție. Acestea sunt adevărate și pentru bi 
batul care îi permite soţiei sale să-și piardă interesi 
fată de ei 

Cuplurile se lovesc adeseori de mulie banaități. Da 
sunt analizate atent, se va descoperi că adevărata sur 
a necazurilor este indiferența sau ignoranța cu privi 
Ja aceste subiecte. 


Cum devin puternice femeile 


Cea mai însemnată forţă motivanta a unui bărbat este 
dorința sa de a satisface o femeie! Vânătorul care a excelal 
înepoca preistorică, inainte de răsăritul zorile civilizat 
liei, a reușit grație dorinței sale de a părea măreț în fata 
unei femei. Natura masculină nu s-a schimbat prea, 
mult în această privință. „Vânătorul de azi nu aduse, 
acasă piei de animale sălbatice, dar își satisface dorin: 
fele cumpărând haine elegante, mașini și dobândind. 
bogăție, Bărbatul are astăzi aceeași dorinţă de a sati 
face o femeie ca înainte de zorii civilizaţiei. Nu sa. 
schimbat decăt metoda sa de a se face plăcut Bărbaţii 
care strâng averi uriașe și dobândesc puterea şi glora. 
fac aceste lueruri mai întăi de toate pentru api satisface. 
dorința de a plăcea unei femei. Excludeți femeile din vie 
tile Jor și bogățiile dobândite nu-şi vor mai afla sens, 
Această dorinţă innascut a bărbatului dea fi pe plac und 

femei îi dă acesteia posibilitatea de a-l face satt a-1 desface. 


Femeia care înțelege natura bărbatului si o alimen- 
tează cu tact nu trebuie să se teamă de competiție din 
partea altor femei. Bărbații pot f „giganți” cu voințe de 
5 putere de neclintit cānd trateaza cu ali barbati, dar ei 
pot fi manipulați cu uşurinţă de o femeie. 

PO Majoritatea Barbafilor nu rorunase ă sunt influer 
Jati cu ușurință de femeia pe care au ales-o pentru că în 
natura lor sălășuiește dorința de a fi recunoscufi ca 
fină membri ai speciei puternice. În plus, o femeie 
inteligentă detectează această caracteristică masculină și 
este suficient de înțeleaptă pentru a o treco au tăcere 

Unii bărbaţi ştiu că sunt influențați de femeile pe 
care le aleg — sei, iubite, mame sau surori — dar se 
ibn cu tact să se revolte impotriva acestei influente 
pentru că sunt suficient de inteligenţi pentru a-și da 
seama că nici un bărbat nu este fericit sau complet fără 
infuența modelatoare a fiinţei potrivite. Cel cenu recu- 
noaste acest adevăr important se lipsește de puterea 
care a contribuit în mai mare măsură a obținerea su- 
cesului decât orice alte forte impletite. 


De reținut 


Două fapte uimitoare despre energia sexuală vă oferă 
o nouă perspectivă despre această Sursă uriaşă de putere 
personală. Energia sexuală poate fi un izvor al unei 
genialitäți la fel de faimoase ca și cea a lui Thomas 
Edison sau Andrew Jackson. 


Energia sexuală stă la baza entuziasmului, aimagina- 
liei creatoare, a dorinței intense, a perseverenței și a 
tuturor celorlate calități care vä oferă bogăție gi fericire. 
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lanul exaltat al gândirii care vă va vinde „pen- 
turi” neprejuite. Vă puteți conecta la ideile subcon= 
stientului altor persoane. 

Marele secret al oricărui mare inventator este pus Ta 
treabă pentru dumneavoastră în două etape simple 


vă poate ajuta așa de mult ca energia sexuală — nici- 
odată negată în expresia ei naturală — folosită însă. 
intr-o directie pe care mulți o descopera prea tărziu, 


Izvorul bogăției infinite este puterea vitală. 


Pasul 11 către îmbogăţire 
Subconştientul 


Subconştientul este un domeniu al conștiinței în care 
orice impule de gândire care atinge regiunea conștientă 
a spiritului prin oricare dintre cele cinci simţuri este 
clarificat și inregistrat și de unde gândurile pot fi reac- 
tualizate sau reactivate ca nişte scrisori extrase dintr-un 
dosar clasat. 

El primește și îndosariază impresiile senzoriale sau 
gândurile, indiferent de natura lor. Va puteți implanta 
voluntar în subconștient orice plan, orice gând sau scop 
pe care doriţi să-l transformați în echivalentul său fizic 
Sau financiar. Subconştientul acționează în primul rând 
asupra dorințelor dominante care au fost impletite cu 
emotie, cum ar fi credința 

Priviţi acest lucra în legătură cu instrucțiunile date 
in capitolul despre Dorintă, când, dacă faceţi cei șase 
paşi enunțaţi acolo, și urmaţi instrucțiunile date în 
capitalul despre elaborarea şi executarea planurilor, 
veti intelege insemnatatea gândului convertit 

Subconștientul este activ zi și noapte. Printr-o metodă 
procedurală necunoscută omului, subeonştientul se 
poate baza pe forțele Inteligenței Infinite, pentru a 
obtine puterea cu care convertește in mod voluntar 
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dorintele personale în echivalentul lor fizic, folosind 
întotdeauna cele mai practice mijloace prin care $6 
poate atinge acest scop, 


Veti vedea cum subconstientul aşteaptă ca 
un gigant adormit să vă sprijine orice plan și. 
orice scop. În sfârșit vă puteţi alimenta sub- 
conştientul cu gânduri orientate pozitiv care 
vă aduc tot ceea ce doriţi în viaţă, 


Nu vă puteţi controla în întregime subconștientul, 
dar îi puteţi oferi în mod voluntar orice pian, dorință 
sau scop pe care le doriți convertite în forme concrete 
Recitiți instrucțiunile de folosire a subconştientului din 
capitolul despre Autosugestie. 

Există o mulțime de probe care sustin ideea că sub- 
conștientul este veriga de legătură intre mintea finit a 
omului și Inteligența Infinită. Este intermediarul prin 
care oricine se poate hrăni cu forțele Intelig 
nile atunci când o doreste. EI și numai el conține seere. 
tul procesului prin care impulsurile mentale sunt modi- 
ficate și transformate în echivalentul lor spiritual. Elsi 
numai el este calea prin care orice rugăminte poate hi 
transmisă sursei capabile să îndeplinească rugăminți 


Prima creație trebuie să fie gândul 


Posibilităţile efortului creator care se leagă de sub- 
conștient sunt extraordinare şi de neevaluat. Ele insulă, 
frică şi respect oricui. 

Nu abordez niciodată discuția legată de subcon- 
stient fără un sentiment de micime și inferioritate 


datorat, poate, faptului că întregul depozit de cunoștințe: 
al omului privind acest subiect este penibil de limitat. 
După ce aţi acceptat cu titlu de realitate existenta 
subconștientulut şi i-ai înțeles posibilitățile ca mijloc 
de convertire a dorintelor dumneavoastră în echivalen- 
tul lor fizic sau financiar veți întelege semnificati 
deplină a instructiunilor incluse în capitolul despre 
Dorinţă. Veti intelege și de ce vi s-a cerut imperativ în 
mod repetat să vă formulai clar dorințele în seria: Veţi 
înțelege și necesitatea persevezenţei în ducerea la înde- 
plinirea instrucțiunilor 
Cele treisprezece principii Sunt stimuli cu ajutorul 
cărora obţineţi capacitatea de-a vă atinge şi a vă influ- 
enta subconştientul. Nu vă descurajat dacă nu reu 
din prima încercare. Nu uitaţi că subconșientul nu 
poate fi directionat în mod voluntar decât prin 
deprindere, conform directivelor date în capitolul despre 
Credinţa. Nu afi avut încă timpul necesar pentru a Vă 
stăpâni Credinta. Fiti răbdători. Fii perseveranti. 
Multe afirmații din capitolele despre Credinţă și 
Autosugestie vor fi repetate aici în beneficiul subcan- 
şientulii dumneavoastră. Nu uitati că subconștiertul 
funcţionează din proprie dorință, inerent dacă veţi face 
treun efort sl influentati sau nu. Evident că acest lucru 
vă sugerează faptul că gândurile despre frică şi sărăcie 
şi toate gândurile negative servesc drept stimuli ai sub- 
conștientului dumneavoastră cu exceptia cazului în care 
vă stăpâniţi aceste impulsuri şi îi oferiti subconştientiu- 
Ini un alt comba 
Subconştientul nu rămâne inactiv! Dacă nu reusi să 
vă implantai dorintele in subconştient, el se va alimenta 
din gândurile a care ajunge diept consecința a neglijentei 
astra. Am explicat deja că impulsurile de gin- 
stive, cât si pozitve ajung în subconștient 
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în în mt ala patru ea caras fatală 
fionate in capitolul despre Transferul energiei sexuale, 

Cât despre momentul de fă este suficient să reti- 
meyi că rai zi de zi condipionați de modalitatea prin 
care impulsurile de gândire ajung în subconstient färd 
ca dumneavoastră să stiti. Unele dintre aceste impul- 
Suri sunt negative, alite pozitive. Sunteti acum angres 
not în incercarea de a bloca fluxul impulsurilor negad 
Hve pi naprijiniinfueajarsa voluntasi n aubcongtientd 
hui prin impulsurile pozitive ale dornei 

Când veți implini acest deziderat veţi intra în 
sia cheii care vă deschide ua subcongtientutui. In plusi 
Yeti controla acea cale de acces atát de complet, incat 
Mai uan gind de madari ra VA va mai putan haen 
subconstientul 

Tot ce creeazi o anumită persoani incepe sub forma. 
unul impuls de gandire, Oamenii nu pot crea nl 
dacă nu îl concep mai întăi mental. Cu ajutorul imagh 
Patiei, impulsurile de gândire pot fi relaționate în caz 
pul crearii planurilor Și scopurilor care conduc la su 
Ces in orice ocupatie pe care siar alege cineva 

ont de gindire aira c aaien mn 
constient trebui filtrate prin imaginație și combinate et 
credinië. „Adšugarea” credintei În un plan sau scop care 
se intentioneaza să pe adus în atena subcongtentaiak 
mu poate fi realizată decăt prin imaginatie. 

Din aceste observaki veti deduce cu usurinta că utii 
zare voluntară a subeonştientului necesită coordona 
rea și aplicarea tuturor acestor principii 


Cum să vă valorificați emoțiile pozitive 


Subconstientul este mai susceptibil să fie influențat 
prin impulsurile de gândire imbinate cu „sentimente 


sau emoții decit prin fortele zämislite în regiunea ratio- 
nală a minții. De fapt, avem multe probe în sprijinul 
teoriei că doar gândurile emoționale au influență asupra 
subcongştientului. Este bine cunoscut faptul c3 emoțiile 
sau sentimentele guvernează majoritatea oamenilor. 
Dacă este adevărat că subconştientul răspunde mai 
degrabă şi este mai evident influențat de impulsuri de 
gândire îmbinate cu emoții, este esential să ne familiari- 
ăn cu cele mai însemnate dintre aceste emotii. Există 
apte emoții pozitive majore şi şapte emoții negative 
majore. Cele negative se implantează singure în impul- 
Surile de gândire care garantează transferul către sub- 
conştient. Cele pozitive trebuie injectate, prin princi- 
piul autosugestiei, în impulsurile de gândire pe care un 
individ vrea să le transfere asupra subconştientului 
său. (Instrucţiunile au fost date în capitolul despre 
Autosugestie.) 

Aceste emoţii, sau impulsuri sentimentale sunt ca 
drojdia dintr-o pâine, căci constituie elementul de actiune 
ce transformă impulsurile de gandire din stare pasivă 
în stare activă. Astfel se poate înțelege de ce se actio- 
naază mai degrabă asupra impulsurilor de gândire care 
Sau îmbinat eficient cu emoția decât asupra impulsu- 
filor de gândire cane își afl erigineaîn „rațiunea pară”. 

Va pregätiyi să vă influența și să vă controla „forul 
interior” al subconștientului spre a-i insufla dorința de 
a obţire bani, pe care doriţi să o convertiți în echivalen- 
tul său monetar. În consecin, este esenţial SA inţelegeţi 
metoda de abordare a acestui „for interior”. Trebuie să 
voriţi pe limba lui, altfel nu VĂ va asculta dorinta, El 
învelege cel mai bine limba emoției sau a sentimentelor 
Să descriem în consecinţă aici cele apte emotii pozitive 
majore și cele șapte emotii negative majore, astfel inct 
să vă bazați pe cele pozitive si să le evitați pecele negative 
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atunci când dati instrucțiuni subconstientul dum 
neavoastră, 


CELE ȘAPTE: EMOȚII POZITIVE MAJORE. 
Dorinţa 
Credinţa 
Tubia 
Sexul 
Entuziasmul 
Romantiamut 


Speranța 


Există și ale emoi pozitive; dar acestea șapte sunt 
cele mai putemice și cele mal fl In mod Dina 
în efortul creator. Stäpāniți aceste şapte emoi (ele nu 
pot f stäpānite decat prin aplicare), ar celelalte emoti 
Pozitive vä vor sta Ta dispozitie oricind Je doriți Refi 
Rei în acelaşi sens faptul Că studiati o carle intentionat 
sa'va ajute si va formați o ncongtiinta a Panulat 
mplnucă spiritul cu emoții poe 
CELE ŞAFTE EMOJI NEGATIVE MAJORE 
(Can trebue eta) 


Fria 
Gelozia 
Ura 
Räsbunaroa 
Lcomia 
Superiiia 
Mania 


Emofile pozitive și ce negative nu vă pol popula minta 
dn acelasi timp. Unele sau altele trebuie 8 pravalere Si 
în răspundere dumneavoasirā sa v asigurat, ca emos 
file poritive constituie influența dominants a spiritus 
Muis Alci va va veni în ajutor legea deprinderi Fornari- 
deprindava de 3 aplica si a folosi emoțiile pozitive! În 


cole din urină, vă vor domina spiritul cu atâta putere 
încât cele negative nu var avea acces. 

Nu vă puteți controla subconștientul decât respec- 
vand intocmai i în mod susținut aceste instrucțiuni, 
Prezența unui singur element negativ în conştientul 
dumneavoastră est suficientă pentru a vä distruge toate 
schimbările ajutorului corstructiv din subconstientul 
dumneavoastră, 


Rugăciunea și subconștientul 


Dică sunteţi o persoană vigilent, trebute sa fi remar- 
cat faptul că majoritatea oamenilor recurg la rugăciune 
Soar după e orice altă abordare a esuat. Astfel ei se 
“cai printro simpiä ingiraire rivală de cuvinte vidate 
de sens Şi, de vreme ce este garantat faptul că majori- 
faten celor care se Ton fac acesi lucru doar după ce 
once altceva a eşuat, recurg la rugăciune cu minţile 
pline de frics si îndoială, care sunt emoțiile asupra cărora 
tinca subeonstiontul i le transmite Inteligentei Infi- 
ite. În acest caz, acesta este tipul de emoție pe care o 
primeşte Inteligența Infiniti şi asupra căreia actionează. 
Dacă vă rugați pentru ceva, dar A e că în imp ce 
va rugaţi casă putea să nu obtineti acest Wuer sau că 
Tugaciunea nu và Va fi ascultata de Inteligența finită, 
ugăciunea vă va fi zadarnică 
Tineri, ragäciunea duce la realizarea lucrului pe 
carei dori. Dacă ai ră vreodată experienta impli- 
firii unei anume rugăciuni, amintiţi-vă ce stare de spi- 
în timp ee v8 rugati pi vef avea certitudinea 
că teoria descrisă aici este mai mult decăt o teorie. 
Metoda prin care puteti comunica cu Inteligenta 
unfniă este Foarte asernaratoare cu cea prin care vibra 
tia sunetelor este comunicată prin radio. Dacă înelegeți 
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prindpiul de functionare al radioului, ti cu siguranța 
că sunetul nu poate fi transmis până nu se transformă 

tr-o anumită vibrație pe care auzul omenesc nu o. 
poate detecta, taia radio preja sunetul vocii umane si 
î1 modifică intensificând vibrația de milioane de on. 
Doar în acest fel energia sunetului poate fi comunicata. 
prin intermediul spațiului. După sceastă transformate, 
energia (care luase la început forma vibrailor de sunet) 
este transmisă aparatelor de radio care o reconvertes. 
la nivelul vibraţie ei inițiale ast încât să poată f 
recunoscut sa sunet 

Subconştentul este intermediarul care traduce: 
rugăciunile în termeni pe care Inteligența Infinit îi 
peste recunonge, prezintă mesajul și livreaza rap 
Sul sub forma unui anume plan Sau a unei anume idei 
în scopul obtinerii obiectelor rugăciunii Intelegeti acest 
principiu și veti şti de ce simpla citire a cuvintelor 
dintr-o carte de rugăciuni na poate inu va servi nicio. 
dată drept agent de comunieare inre mintea umania gi 
Inteligența Infinită, 


De reținut 


Subconştientul dumneavoastră se poate hrăni cu gän- 
duri aleatorii — cu gânduri de înfrângere sau cu gån- 
duri de succes și bogăţie. Alegerea este a dumea 
voastri; rezultatul vă poate aduce succesul sau eşecul. 
Conştientizaţi cele șapte emoții negative majore gi asi- 
gurațivă că nu îşi vor găsi niciodată sălaș în mintea 
dumneavoastră. În același timp, conştientizaţi și valo- 
rificaţi la masimum toate emoțiile pozitive atotpu- 
ternice. 


Dincolo de mintea dumneavoastră limitată domneşte 
Inteligența Infinit, Ja care mintea dumneavoastră se 
poale racorda ca la un radio, emițând și captând în 
aceași timp. Energia intregului univers Va poate ajuta 
ca mugăciunile dumneavoastră să-și afle răspuns. 

Zi de zi cladiţi puterea de a vă folosi subeongtientul 
puternic. Astfel, in curând vă veți controla impulsurile 
inițiale care stau la baza oricărui plan sau a oricărei 
activităţi, 

Omul este pe atât de important pe cât îi sunt gîndurile 
de importante. 


Pasul 12 către îmbogăţire 


Creierul 


Cu mai mult de patruzeci de ani în urmă, autorul, 
lucrând în colaborare cu răposatul dr. Alexander. 
Graham Rell şi cu dr. Fimer R. Gatos, a observat că 
fiecare creier uman este atât o staţie de emitere, cât și 
una de captare a vibraţilor de gândire. 

Asemănător cu prindplul folosit în emisia radio, 
orice creier uman este în stare să recepteze vibraţiile de 
gândire care sunt lansate de un alt creier. 

Legat de afirmaţia din paragraful precedent, com- 
parati și luați în considerație descrierea imaginaţiei 
creatoare, așa cum a fost ea inclusă în capitolul despre 
Imuginaţie. Imaginaţia creatoare este stația de recepție 
a creierului, care primeste gânduri lansate de creierele 
altora. Este agentul de comunicare intre regiunea con- 
ştientă sau rațională a minţii Și cele patru surse de la 
care pot fi obținut stimulii mental 

Atunci când este stimulată, sau înălțată la o cotă 
superioară, mintea devine mai receptivă la gând, care. 
ajunge la ca prin surse exterioare. Procesul de acele: 
rare are loc prin emoțiile pozitive sau negative. Vibra- 
ile de gândire pat fi intensificate prin emoții. 

Emoția sexuală ocupă primul loc pe lista emoțiilor 
umane în ceea ce privește intensitatea și puterea ei 
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stimulativă, Creierul care a fost stimulat prin emofie 
sexuală functionează mult mai repede decât atunci când 
emoția este latentă sau inexistentă. 


Veţi afla noi puteri uluitoare în orice 
regiune a minții dumneavoastră. Veţi vedea 
cum puteți profita de aceste puteri printr-o 
gândire rapidă, clară şi de efect. 


Rezultatul transferului energiei sexuale este amplifi- 
crea gândurilor într-o asemenea măsură, încât imagi- 
mafia creatoare devine foarte receptivă Ia idei Pe de altă 
parte, atunci când creierul functionează mai rapid, nu 
doar că atrage ginduri și idei lansate de alte creiere, ci 
oferă gändurilor proprii ale individului în cauză acel 
sentiment care este esențial nainte ca acele ginduri să 
fie captate si prelucrate de subconstiert. 

Subconștientul este statia de emisie“ a creierului, 
prin care sunt transmise vibraţile de gindire. Imagina- 
Tia creatoare este „statia de receptie“ ce captează ener- 
gile mentale. 

Alături de factorii importanți ai subconștientului și 
ai facultăţi imaginaţie creatoare, care constituie stațiile 
de emisie și recepție ale aparatului dumneavoastră de 
comunicare mentală, luati în consideraţie acum prin- 
cipiul auosugestiei, care este mijlocul prin care vă 
puteți pune în funcţiune stația dumneavoastră „radie”. 

Prin instrucţiunile descrise în capitelul despre Auto- 
sugestie, ai fost cu siguranță informați despre metoda 
prin card dorința poate fi convertită în echivalentul siu 
Banese. 
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Funcționarea stației dumneaveastră „radio 
prin comparație, o procedură simplă. Nu trebuie 
retineti decât trei principii și să le aplicaţi când dori 
vă folosiţi de emisie — subeonştientul, imaginația cre 
toare și autosugestia. Stimuli cu ajutorul cărora puni 
în practică aceste trei principii au fost descriși — ial 
procedura începe cu dorinţa. 


Suntem guvernați de forţe necunoscute 


De-a lungul vârstelor pe care lea traversat, omul 
devenit prea dependent de simțurile fizice şi şi-a ln 
tat capacitatea de cunoaștere la universul pe care 
putea vedea, atinge, cântări și măsura 

Am ajuns acum la cea mai minunată dintre vârste 
o vârstă care ne învață câte ceva despre fortele inta 
bile ale lumii din jurul nostra, Poate ca vom învăţa, 
versând această vârstă, că „celălalt eu” este mai put 
nic decât eul fizic pe care îl vedem în oglindă, 

Uneori oamenii vorbesc cu ușurință despre f 

crurile pe care nu le pot pricepe cu 

torul celor cinci simțuri și, auzinduri, ne vom aminti 
suntem cu toiisucontralu fortelor neväzute i intangil 

Întreaga umanitate nu are puterea să facă față sau: 
controleze fora intangibilă ascunsă în valurile tulbı 
toare ale oceanului. Omul nu poate intelege forța intr 
gibilä a gravitației, care tine această planetă mina 
suspendată în spatiu şi ne împiedică să cădem de/ 
pământ, cu atit mai puțin puterea ce controlează a 
forța, EI este cu desăvârșire sclavul forței intangibile 
unei furtuni cumplite şi este la fel de neajutorat în 
zența fortei intangibile a electricităţii. 

Acesta nu este nicidecum sfârsitul ignoranței n 
Iui în legătură cu lucrurile nevăzuteși intangibile. EL 


înțelege forța intangibilă (și intelepciunea} ce säläglu- 
ieste în pământ — forța care i oferă hrana, îmbrăcămintea 
si bani pe care ti are în buzunar. 


Comunicarea intelectuală 


În ultimul rând, dar nu și cel din urmă, în ciuda cul- 
turii sale trufage și educației, omul înţelege prea puțin 
sau deloc din forţa intangibilă a gândului (cea mai 
însemnată dintre toate puterile intangibile). EI nu ştie 
decăt puține lucruri despre creierul fizic şi vasta lui 
rețea de mecanisme complicate prin care puterea gån- 
ului se traduce în echivalentul său material, dar impl 
neste acum o vârstă care îl va lămuri asupra acestui 
subiect. Oamenii de șiință au început să se concentreze 
asupra miracolului numit creier și atâta vreme căt sunt 
încă într-o fază incipientă a studion au descoperit 
suficiente lucruri pentru a afla că punctul central al 
creierului uman, numărul de linii care leagă celulele 
cerebrale, este egal cu cifra 1 urmată de cincisprezece 
milioane de zerouri. 

„Numărul ste uluitor”, a declarat dr Judson Herrick 
de În Universitatea din Chicago; „acea cifrà astono- 
mică ce desemnează sutele de milioane de ani lumină 
devine, prin comparație, nesemnificativă... S-a stabilit 
că există între 10 şi 14 miliarde de celule nervoase în 
cortexul cerebral uman si stim prea bine că ele sunt dis- 
puse în sabloane bine stabilite. Aceste aranjamente nu 
sunt întâmplătoare. Ele sunt ordonate. Metodele recent 
descoperite ale electrofiziologiei pun în evidență 
curenţi de acţiune dela celule localizate în spaţii foarte 
precise, sau fibre cu microelectrozi, ii amplifică cu aju- 
torul unor «lămpi» de radiosi înregistrează diferențele 
potențiale până la o milionime de volt.” 
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Este de neconceput că o asemenea rețea de meca 

nisme complicate există doar în scopul îndeplinirii 

jilor fizice necesare cresterii şi întreținerii trupului. 

cumva este posibil ca acelaşi sistem care oleră miliard 

de celule cerebrale în scopul comunicării între ele 

ofere şi mijloacele de comunicare cu fortale intangibile? 
Neiw York Times a publicat un editorial ce dem 

că cel puțin o mare universitate și un cercetător, 

inteligent în domeniul fenomenelor mentale int 


paralele cu multo dintre cole deseriseîn acest capitol 
în următoarele. Editorialul care urmează a analizat 
cur activitatea doctorului Rhine şi a asociaţilo săi de 
la Duke University. 


CE ESTE TELEPATIA? 


Acum o lună am citat în acest ziar unele dintre 
tatele remarcabile obtinute de profesorul Rhine și d 
asociaţii säi de la Duke University i urmaa mal 
de 100000 de teste menite să devedească 


fezumate în două articole din Harper's Magazine. Ins 
doilea, care a aptrut dea, autorul E. H. Wr 
încearcă să sintetiza ceea ce sa descoperit, sau 


acestor modalitäți de percepţie „estrasenzarială”. 
Exitena în fapt a telepatie și proviziunii pare 
pentru oamenii de știința cu mult mai probabilă & 
rezultat al experimentelor lui Rhine. Mai multă 
subiecți [isa cerut să numească un numâr căt. 
mare de cărți dintr-un pachet specal fară a le priv 
fară a avea alt acces senzorial a ele. Au fost d 

rite vreo 10 de persoane care au fost capabi 
numească atăt de multe ări în mod corect, 


era practie nici o sanss cadă f ghicit prin noroe sau 
intimplare 

Dar cum su reuşit? Aceste puteri, presupunând că ele 
cut, me par vroerale Nu sită pci un organ 
uroscut pentru ele. Experimentele au fundionat a fel 
de bine Î distante de căteva sute de mile ca i în 
aceeaşi camerà, Torte cete sunt gi o dovada taptu- 
ini că, dupa pärerea dorului Wight, iapa sau 
previziunea nu se pot explica prin teoria fizică a radia- 
Pet Toate formele cunoscute de energie diania e 
Sting invers proportional cu pătratul distantei traver- 
Sat Aceste uri sunt valabile pentru telepatie și 
previziune. Dar ele variaza din motive fizice in aceasi 
Felin can variază le puteri mentale. Contrar pareri- 
tor răspândite, le n se imbunätätesc atunci cind 
subiectul este adormit sau apit, ci din contră atunci 
când el este treaz i vioi. Rhine a descoperi cå un rar- 
cote seade invariabil scorul unui subiect, in vreme ce 
ton stimulent îi va propulsa spre îmi, Se pare că 
exezutantu cel mal performant a poate atinge un 
en dd na în i dan ia 

Ura dintre concluzäle pe care Wright le trage cu destul 
de multă siguranța esie că telepatia și previziunea 
ung, de apis unul pi scoţi dar: Cu aba cuvintor 
facultatea de a „vedea“ o carte isa cu fala în jos pe 
masă pare a fi exact acelaşi lucru cu „citirea gândi 
"ilar unel aite mingt Exista citeva move ce Justinià o 
astel de credinta. Spre exemplu, până acum, «ele 
oua daruri au fost regăsi în oriee persoană care se 
bucură ge oricare dime sle. Pana acum, cele doud 
caita au fost aflate cu accensi vigoare, aproape în 
mai egal, irunu! și acelasi indisid, Ecranele, zidu- 
File, disiantele sunt invinse. Wagh merge dincolo de 
sezstă concluzie exprimând, nici mai muit, nici mai 
putin, „banuiala altor experiente extrasenzorile, 
Visuri profetice, premoniti de dezastre, și altele re. 
manea ca când parte din aceeasi evitate Cittoulai 


== 
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nu i se cere să accepte riei una dintre aceste concluzii 
decât dacă găsește acest lucru necesar, dar probele pe 
cane lea acumulat Rhine rămân incontestabile. 


Spirite „îngemănate”” 


Din perspectiva anunţului dr. Rhine în legătură cu 
condiile prin care o minte răspunde la ceea ce el 
numeste modalităţi „extrasenzoriale” de percepţie, mă 
simt acum privilegiat să adaug la mărturia lui faptul că. 
asociaţii mei şi cu mine am descoperit ceea ce credem 
că sunt condiile ideale prin care mintea poate fi st 

mulată, astfel încât al şaselea sim descris în capitol 


vurmătar să poată fi utilizat intrun mod practic. 
Condiţiile la care mă refer constau dintr-o aliant 
activă între mine și doi dintre membrii echipei 
Prin experimentare și practică, am descoperit cum 
ne stimulăm minţile (aplicând principiul utilizat 
legătură cu „sfetnici nevăzuţi” descriși în capitol 
urmator), astfel încât, îmbinându-se cele trei minți, 
putem găsi soluția la 0 mare varietate de probleme: 
sonale pe care mi le-au împărtăşi clienții mei. 
Procedeul este foarte simplu, Ne aşezäm la o 
de conderinţă,enuțm clar natura problemei cu care 
confruntăm, apoi incepem să o discutăm. Fiecare dini 
ji işi aduce contribuţia de gând. Ciudat este că metoda 
stimulării mentale îl pune pe fiecare participant in! 
tură cu sursele necunoscute de cunoștințe in mod hot 
rät situate în afara granițelor propriei experiențe. 
Dacă ințelegeți acest principiu descris în capit 
despre Minţile Superioare, veți recunoaşte, desigur, 
masa rotundă invocată aici este o aplicaţie practică 
Mintilor Superioare. 


Această metodă de stimulare mentală, prin discu- 
tarea armonioasă în trei a anumitor subiecte, ilustrează 
cea mai simpla şi cea mai practică metodă de folosire a 
principiului Minşilor Superioare. 

Adoptămă și urmând un plan similar, orice student al 
acestei filozofi poate intra în posesia vestitei formule a Iui 
Carnegie descrisă pe scurt în introducere. Dacă acum 
aceasta nu inseamnă nimic peniru dumneavoastră, 
însemnați această pagină și rocititi-o după co veți fi ter- 
minat de citit ultimul capitol, 


De reținut 
Trei principii simple vă coordonează puterile gìndu- 
ui şi împlinirii. Noua dumneavoastră înțelegere a 
acestor atotputernice forte intangibile poate exercita o 
influență inaccesibilă multor oameni. 

Descoperiri „de amploare” ale ştiinţei mentale devin 
acum uneltele practice ale perfecționării de sine. 
Deţineţi acum cheia secretului mesei rotunde. 

Zece trilioane de servitori minuscul — fiecare celulă 
ce vă compune creierul — creează șablosnele gându- 
Ii, imaginației și vointei. Mintea dumneavoastră poate 
acumula orice cantitate de cunoștințe care vă pot 
aduce bani. 

Majoritatea oamenilor își dorese bogaţi, dar puțini 
oferă planul definit şi dorința arzătoare care pavează 
calea către bogăţie 
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Cuajutoru celui deal saselea simp veti fi avertizat de 
icoele iminente Ia timp pentru a le evita și veti ala 
ocazie favorabile la trap pentru a le înbrățisa 


Pasul 13 către îmbogăţire “Vqi deschide poarta Templului Înţelep- 
Al șaselea simt ciuni; drumurile glorioase ale aventurii 
7, creabare apar ademenitoare pe calea către 

bogăie. 


Va vie în ajutor i face oferte în locul dumneavoas- 


i oltarea celui de-al şaselea simy un „înger 
‘saselea simi, prin care Inteligența Infinită poate com: pă ASEA EEE 
A Aa pepiniere rel. zi oip TA a Geil Sci e Mal 
cerere expresă, cu o anume persoană. d pozat 
Acest principiu este o culme a filozofiei, El poate 
asimilat, ințeles şi aplicat doar prin aplicarea preal Prima mare cauză 
a celorlalte doutsprezece principii EDE A EEE 
AI parea simp oste o pario din subcongtient ce AeL eee A eee DEA PAAY 
este cunoscută sub numele de imaginație creatoare. înțelege ci Natura mu deviază niciodată de la legile ei presta- 
test denumit şi „stație de receptie“ prin care ideile, hiite. Urele dintre legilesale sunt atât de greu de înțeles, 
nurile si gândurile ne vin în minte. Aceste apariții sun întăi produc lucruri ce par a A „miracole Al șaselea 
numite uneori fler sau inspiratie. Simt este manifestarea cea mai apropiată de un miracol 
AL saselea simt sfidează dascriereal Nu poate AI papaanong a 
descris unei persoane are nu a stăpânit celelalte prin Asta ete tot ce tie autorul — că există o putere; sau 
cipii ale acestei filozofii, pentru că o asemenea o Cauzè Primă, sau o Inteligență care pătrunde orice 
scana nu știe și nu are experiența necesară cu ca atom material şi înglobează fiecare unitate de energie 
de-al şaselea simp să poată fi comparat. Înţelege perceptibilă pentru oameni; că această Inteligență 
celui de-al şaselea sim nu vine decât dinăuntru, pă nfnitătranstormă ghinda în stejar, ace ca apa să curgă 
meditație motivată de dezvoltarea mentală. spre poalele dealului conformându-se legii gravitației, 
După ce veți fi stăpânit principiile descrise în această noaptea urmează zilei, iarna, verii, fiecare pâstrându- 
carte, vei ata să aceeptaji ca adevarata o afir icul potrivit ai ela tă de ceia. Aceasta Inteli- 
care, altfel, vă poate parea incredibilă, și anume: genă poste, prin principiile acestei filozofii, să fe aplicată 


Al treisprezecelea principiu este cunoscut ca fiind al 
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în scopul convertirii dorintei în forme concrete grup de cămeni aşezaţi alături de mine la masa de con- 
materiale. Autorul ştie acest lucru pentru că a siiu. Aici nu numai că aveam ocazia să mă așez printre 
experiențe şi a trăit acest lucru. cei pe care îi consideram măreț, dar dominam și gru- 
Pas cu pas, prin intermediul capitolelor precedent pul, fiind președinte. 
ati fost conduşi către acest ultim principiu. Dacă stä Aveam un Jel bine definit în folosirea imaginației 
mii fiecare dinte principiile precedente, sunet ac mele pentru întrunirea acestor consilii din timpul nopți- 
gata să acceptati, fără scepticism, extraordinarele Felul meu era remodelarea propriului caracter astel 
enunțate aici. Dacă nu stäpânii celelalte principii, încât acesta să reprezinte un aliaj al caracterelor sfet- 
buie s-o faceţi înainte să vă puteți hotări în mod el nicilor mai imaginari. Înţelegând, încă din tinerețe, că 
dacă celeenunate în acest capitol sunt reale sau ficti trebuie să depășesc handicapul naşterii intr-un spațiu 
În vreme ce traversam vărsta „adorării eroului” de ignoranță și superstiie, mi-am luat voluntar sarcina 
Incercam să-i imit pe cei care îi admiram cel mat dea renaşte prin metoda descrisă mai sus, 
n plus, an descoperit că elementul decredintă, de 
am făcut uz pentru a-mi imita idolii, mi-a oferit o mi 
capacitate de a reuşi cu succes. 


E momentul autosugestiilor 


Ştiam, desigur, că toți oamenii au devenit ceea ce 
a sunt grafie gândurilor și dorințelor dominante. Ştiam 

ti nisi ga că orice dorință profundă are efectul de a provoca un 

Nu ami abandonat cu desăvârşire acest obicei al anumit individ să afle o cale externă prin care acea 

dea adora eroi. Experiența m-a învăţa! că, în afară de dorință poate dobändi statut real. Stiam că autosuges- 

ficu adevărat mârej, cel mai bine este st-i urmezi pe tia este un factor însemnat în edificarea caracterului, 

miäreti în sentiment si actiune. cât de fidel posibil. adică, de fapt. singurul principiu pe care se bazează 

Cu multă vreme inainte så fi scris vreun rând der caracterul. 

de a fi publicat sau să mă fi dedicat vreunui Cunoscând intr-o asemenea măsură principiile ope- 

public, am adopiat obiceiul dea-mi remodela propr rari memale, eram foarte bine inarmat cu echipamen- | 
Caracter încercând si-i imit pe cei nouă oameni tul necesare remodelarea propriului meu caracter. În 

căror vieţi şi activități m-au impresionat cel mai mi cadrul acestor întruniri de corsiliu imaginare, ceream 

Acești nouă oameni sunt: Emerson, Paine, Edis fiecărui membru al cabinetului să contribuie cu propri- 
Darwin, Lincoln, Burbank, Napoleon, Ford și C ile cunoștințe, adresându-mă fiecăruia în cuvinte expli- 

în fiecare seară, vreme de mulți ani, am inifiat cor cite, după eum urmează: 


imaginare cu acest grup de oameni pe care iam m „Domnule Emerson, aş dori să capăt de la dumnea- i 
„etnicii mei neväzuti". veastră intelegerea miraculoasă a naturii care v-a scos 
Procedura era urmatoarea. Chiar inainte să ador din anonimat. Va cer să influențați subconstientul meu ] 


seara închideam ochii și vedeam inlăuntrul meu a sevindu:vă de oricare dintre calităţile pe care le aveţi 
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şi care v-au ușurat înţelegerea și adaptarea dumnea- 
voastră la legile naturii” 

„Domnule Burbank, vă cer să-mi transferați cunoș 
tințale care v-au făcut să armonizaţi intro asemenea 
măsură legile naturii, incât afi reușit să scuturai spinii 
cactusului i să-i transformați în substanțe comestibile: 
Oferiţi-mi accesa cunoștințele care v-au ajutat sä facefi | 
să crească două fire de iarbă acolo unde înainte cres- 
cuse doar unu." 

„Napoleon, de la dumneata vreau să obțin, prin 
emulatie, capacitatea minunată pe care ai avut-o dea- 
inspira pe oameni, şi de a le oferi un spirit de acţiune. 
mai însemnat și mai decis. Vreau, de asemeni, să-mi 
„ai însușese și spiritul credinței co durează și care i-a 
dat puterea de a preschimba înfrângerea în victorie şi 
de a depiși obstacole cumplite” 

„Domnule Paine, de la dumneavoastră vreau să-mi 

insuşesc libertatea gândului, curajul și claritatea cu care. 
îmi pot exprima convingerile, lucruri care v-au disti 
într-o asemenea măsurii” 

„Domnule Darwin, de la dumneavoastră vreau 
obin răbclarea excepțională și capacitatea de a st 
cauza și efectul fără părtinire sau prejudicii, exemplifi- 
cate asa de minunat de dumneavoastră în domeniul 
științelor naturale.” 

„Domnule Lincoln, doresc sì capăt în caracterul mes 
simțul acut al dreptății, spiritul necbosit al ră 
simţul umorului, înțelegerea umană şi toleranța carea 
fest caracteristicile dumneavoastra esențiale” 

„Domnule Carnegie, dorese să ajung la o înţelegi 
deplină a principiilor sfortului organizat, pe care 
folosit cu atâta eficienţă în punerea temeliilor unci a 
vităţi industriale insemnate.” 


„Domnule Ford, vreau sării însuşesc perseverenta 
dumneavoastră, echilibrul şi increderea în sine care v-au 
oferit posibilitatea dea stăpâni säräcia și dea organiza, 
a unifica şi a simplifica efortul uman, astfel încât să-i 
pot ajuta și pealii să vă urmeze.“ 

„Domnule Edison, vreau să capăt de la dumnea- 
voastră minunatul spirit al credinței cu care ați dezvă- 
luit atâtea secrete ale naturii, spiritul de trudă neobo- 
sită de care v-aţi servit spre a converti, atât de des, 
înfrângerea în victorie.” 


„Consiliul” închipuit 


Metoda mea de a mă adresa membrilor consiliului 
închipuit varia conform trăsăturilor de caracter pe care 
doream în mod deosebit să le dobândesc. Am studiat 
biografiile cu deosebită grijă. Dupa câteva luni de ast- 
fel de procedură nocturnă, am fost uimit să descopir că 
aceste figuri imaginare devin aproape reale. 

Fiecare dintre acești nouă oameni au căpătat trăsă- 
turi individuale care m-au surprins, Spre exemplu, 
Lincoln a adoptat obiceiul de a întârzia mereu, apoi de 
a se plimba de colocolo într-o atitudine de paradă 
solemnă. Părea mereu serios, Arareori l-am văzut zâm- 
bind. 

Acest lucru nu era valabil pentru ceilalți: Burbank și 
Paine foloseau adeseori replici spirituale care păreau 
câteodată să-i şocheze pe ceilalți membri ai consiliului. 
Cu o anumită ocazie, Burbank a întârziat. Când a sosit, 
în cele din urmă, era ontuzissmat și fericit și a explicat 
că întârziase datorită unui experiment pe care il făcea și 
în urma căruia spera să fie în stare să facă astfel incât 
orice pom sa aiba drept roade mere. Paine Ia mustrat, 
reamintindu-i că un măr a pornit toate necazurile intre 
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| 
bărbat si femeie. Darwin a râs cu porta și a sugerat că descoperit unde este localizat acest organ al eelui deval 
Paine trebuie să se păzească de serpigori când intră în şaselea simţ, dar acest lucru nu este prea important, | 
pădure să culeagă mere, cici ei aveau prostul obicei de Cesa ce contează este că oamenii primesc cunostinte | 
3 deveni parpi urii. Emerson a observat: „Unde mu corecte prin alte surse decăt simțurile. Astfel de cunog- 
Sunt şerpi, nu sunt nici meret”, iar Napoleon a remar tinje sunt, in general, dobândit atunci când mintea se 


cat: „Unde nu sunt mere, nu exisă stat!” rai asierto 
Aceste întruniri au devenit atât de reale, încât am nl gppat lt e ia ar 


NAERMA NAMERA AA păi stare de urgență care trezeşte emoții și accelerează 
vreta de deva pn pap a aa bătăile inimii poate, şi în general chiar pune în func- 


din comun, încât îmi era teamă că, dacă le continua, Hone EAEOI Onea goler Gen evita 
voi pierde din vedere faptul că cie nu erau decât pure accident de mașină ştie că, în asemenea situați, al şase- 
experienţe le imaginației mele. lea simț intervine adescori gi ajută ca, în mimi de 
Aceasta a fost prima dată când am avut curajul de a secundă, să fie evitat un accident. 
pomeni despre acest lucru. Până acum am pästrat ce: Aceste fapte sant enumerate inaintea unei afirmații 
ea asupra acestui subiect, căci ştiam, din propria mea. pe care o voi face acum și anume aceea că, în timpul 
atitudine privitoare la astfel de probleme, câ voi fi înțe= întrunirilor mele cu „Sfanicii Nevăzuţ”, am înțeles că 
les gpeșit dacă îmi descriu neobișnuită experiență. Acum, cea mai mare receptivitate a minții mele ln idei, gânduri 
am fost încurajat si-mi tipăresc aventura, căci mă inte si cunoștințe îmi parvine prin intermediul celui deal 


esesză mai puțin ca înainte „gura lumii a asglen sinit, 
Casă nu flu înţeles greşit, aș dorī sà formulezaici cât Într-o mulțime de ocazii în care m-am confruntat cu 
aie p i urgente, unele atât de grave încât îmi puneau viața în 
E hoc ei A ‘pericol, am trecut iniraculos de uşor peste greutăţi find 
iului meu sunt pur și simplu imaginari, iar întruniri înfvențatde „Sfetnicii mei Nevăzuţi”. 
nu există decât în nchipuirea mea, ele mau condus pe, „__ Scopul meu inițial în organizarea unor astfel de 
căi glorioase de aventură, au reaprins torta realei märetii, întruniri ca fiinţe innaginare era pur şi simplu impresio- 
au încurajatefortul creatorşi au dat aripi expresiei gån narea propriului meu subconștient, prin principiul auto- 
iului sincer s Sugestiei, cu anume caracteristici pe care doream să le 
oblin. În ultimii ani, experiența mea a adoptat direcții 
PNET PEIR complet diferite. Acum mă întälnese cu sfetnicii met 
EAA imaginari de fiecare dată când eu sau clienții mei ne 
Undeva în structura celulelor cerebrale există confruntăm cu o problemă dificilä. Adeseori, rezulta- 
tele sunt uluitoare, deşi nu sunt dependent in întregime 
deo astfel de formă de stat 
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Veţi dobândi o mare putere nebănuită 


Al şaselea simf nu este ceva pe care o anumită perz 
manà îl poate activa sau abandona de bună voie.. 
Capacitatea de folosi această mare putere vine încet, 
prin aplicarea celorlalte principii menționate în această 
carte. 


Indiferent de cine sunteți sau de care ar fi putut Să, 
vă fie scopul citirii acestei căni, nu puteţi profita de pe. 
urma ei fără a înțelege principiul inclus în acest capitol, 
Acest lucru este mai ales adevărat dacă scopul dumnea- 
voastra principal este acumularea de bani sau lucruri 
materiale, 

Capitolul despre al şaselea simt a fost adăugat deoa- 
rece cartea are ca scop prezentarea unei filozofii 
cuprinzătoare, prin care indivizii se pot orienta fără 
probleme în atingerea oricärui scop în viață. Punctul de. 
pornire al împliniri este dorința. Punctul de sosire: 
acel tip de cunoștințe care conduce la înţelegere — în 
legerea de sine, intelegerea celorlalti, intelegerea legike 
naturale recunoaşterea şi înțelegerea fericirii. 

Acest tip de înțelegere este atins doar prin far 
rizarea cu principiul celui de-al șaselea simt și folosi 
i 

După ce aţi citit capitolul, v-aţi dat seama, negeșit 
că, citind, v-aţi înălțat un nivel superior de stimu 
mentală. Splendid! Reveniţi la aceste pagini peste € 
ună, recititi-le și observați că spiritul va fi înălțat la 
nivel de stimulare și mai înalt. Repetaţi această 
vienţă din când în când, fără să vă pese cât de mult sat 
căt de puțin rețineți n acel moment, și veţi sfârși prin 
vă afla în posesia unei puferi care vă Va oferi capacitat 
dea nu vă lăsa descurajați, de a vă stăpâni frica, a li 
mina amânarea și a vă baza în mod liber pe magin 


Atunci veţi fi simțit atingerea acelui yeva” care a 
impulsionat orice mare gânditor, conducător, artist, 
muzician, scriitor, agent comercial, Atunci vefi fi în 
stare să vă convertiți dorințele In echivalentul lor fizic 
sau financiar Ia fel de ușor precum afi putea abandona 
Ja primul senn de împotrivire. 


De reţinut 
Inspirația și „fluxul” nu vă mai ocolesc, ci vă cople- 
eat cu dinamism prin Imaginaţia dumneavoastră 
Creativă — al şaselea simţ pe care 1 aveţi. 

Autorul Ia ales pe Henry Ford și pe alfi oameni de 
succes să-i fie „sfetnici nevăzuţi”. Vă puteţi atinge 
scopurile exact Ca el, prin aceeași metodă uluitoare. 
Acum sunteţi conectati la acel misterios „ceva” care 
le-a servit de sprijin oamenilor importan ai tuturor 
vremurile, Încă face miracole în ară, în plină pi în 
afaceri de orice el, 

Dacă scopul dumneavoastră principal este acumula- 
rea de bani sau de orice alte valori materiale, acest 
capitol are o influenţă decisivă în a vă coordona. 
Scara succesului nu este niciodată aglomerată pe 
treapta cea mai de sus. 


Cele șase stafii ale fricii 


înainte să aplicaţi cu succes orice parte a acestei fl 
zoli, mintea dumneavoastră trebuie să fie pregătită să, 
o accepte. Pregătirea nu este dificilä. Începe cu studiul, 
araliza şi înțelegerea celor trei duşmani pe care va tre- 
bui sä- înlăturați — nehotărârea, indoiala şi frica. 

Cel deal şaselea simf nu va funcționa niciodată d 


rude apropiate; când e descoperit unul, mai trebuie 
apară, de undeva de-aproape, si ceilalti doi, 
Nehotărârea este sămânța fric! Retinaţi aost lu 
pe măsură ce citiți. Nehatărârea ia forma îndcielii, 
două se combină şi rezultă frica! Procesul de imbinare 
ese adeseori încet, Acesta este unul dintre motivele 
pentru care acesti trei dușmani sunt atât de periculosi, 
Ei geriminează și cresc fr să Îi se remarce prezenta. 
Restul acestui capitol descrie un scop ce trebuie 
atins inainte ca filozofia în ansamblu să poată fi pusă in 
practică, Analizează de cocmenea o cauză carea. 
enorm de mulți oameni si formulează un adevăr 
trebuie înţeles de catre toti cei ce strâng bogății, fie 
ăsurate în ban, sau intr-o stare de spirit mult 
portantă decăt banii 


SASE STAFIIALE FI 


Auloinventariaţi-vă, și vedeți dacă vă mai 
stă în cale vreo urmă de frică. Ajungeţi de la 
Idee la Bani — pentru că nimic, absolut 
nimic nu vă poate sta în cale. 


Scopul acestui capitol este de a concentra atenţia 
asupra cauzei i vindecării celor gaso frici esențiale. 
nainte să putem domina un dușman, trebuie să-i şim 
numele, deprinderile și spațiul în care locuiește, Pe 
nasuză ce citiți, analizai-va alent şi hotärâțivă dacă vi 
e poate potrivi vreuna dintre cele şase frici obișnuite. 

Nu fif derutati de deprinderile acestor duşmani sub- 
tii. Uneori ei râmân ascunși în subconștient, unde este 
dificil st localizăm şi chiar și mai dificil sări liminârm 


Frica este doar o stare de spirit 


Există şase frici esentiale de care orice om suferă sub 
o formă sau alta, într-un moment sau altul. Majoritatea 
oamenilor sunt porocoși dacă nu suferă de toate pase. 
Enunțateîn ordinea obişnuită a apariției, ele sunt: 
Säräcia 
Critica 
Boala 
Dragostea pierdută 
Batrânețea 
Moartea. 
Primele trei stau la baza gri 
ilor. 


esențiale ale oame- 


te celelalte frici sunt de importanță minoră; ele 
pat fi grupate în aceste sase categorii. 
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Frieila mu sumt ninie mai mul! decât sari de spirit. Sta 
de spirit personală poate fi controlată si 

Omul u poste crea nici un lucru pe care nurl eon- 
cepe mai Intai sub forma unut impuls de gândire. Ala 
turi de această afirmație apare alta, la fel de importantă 
şi anume că impulsurile de gândire ale oamenilor în 
imediat să se transforme în echivalentul lor fizic, indie. 
rent dacă acele gânduri sunt voluntare sau nu. Impulsu- 
ie de gindire ce survin din pură întâmplare (gând 
zămislite de alte minți) pot hotări destinul financiar, 
afaceri, profesional sau social al unei persoane în același 
fel în care reuşesc același lucru impuisurile de gândire 
Create şi proiectate cu intenție prealabilă. il 

Punem aici bazele prezentării unui fapt de mare 
însemnătate pentru persoana care nu înțelege de ce 

i oameni par „norocoși” în vreme ce alfil, de abil 
tate, instruire, experienţă și capacitate mentala 
Sau superioare, sunt sortiţi să aibă mereu ghinion, 
Acest lucru poale fi explicat prin faptul că orice ființă 
Capacitatea de și controla integral minten, și, în mod eviz 
dent, prin acest control, oricine poate să-și deschi 
intoa cătr impulsurile de gând emise de alte crei 
sau sä ferece uşile şi să nu primească decât imp 
de gândire pe care le doreşte. 

Natura ia inzestrat pe Oameni cu control absolut, cu 
excepția unui singur lucru, și anume gândul. Ac 
uerus, laolaltă cu adevärul conform căruia orice luni 
creat de rm începe sub formă de gând, ne conduce foarte 
aproape de principiul prin care poate i stăpânită frica. 

Dacă este adevărat cà toate gândurile au tendinţa 
a se învesmânta în echivalentee lor fizice (si acest lucru. 
este adevărat, fră nici o umbră de îndoiala) este ad 
virat şi că impulsurile mentaleale fridi și säriciei nuse, 
pot traduce în termeni de curaj și câştig financiar. 


Drumuri ce duc în direcții opuse 


Nu există compromis între sărăcie și bogăţie! Cele 
două drumuri care condi la sărăcie şi bogăţie duc în 
direcții diferite. Dacă vreți să vă îmbogăţţi trebuie să 
refuzati să acceptaţi arce împrejurare care vă poate 
sărăi, (Cuvântul „bogăţie ese folosit aici în sensul ii 
larg, însemnând averi financiare, spirituale, mentale și 
materiale.) Punctul de pornire pe calea care conduce 
ctre bogății este dorința. În capitolul despre Dorinţă 
ati primit instrucțiuni detaliate pentru a o folosi în mod 
adecvat, În acest capitol despre frică, veţi găsi instnuc- 
funi complete pentru a vă pregăti mintea să extragă 
avantaje concrete din folosirea dorinței 

Acum este momentul in care veți primi o provocare 
ce vă va măsura cu siguranță cât ati acumulat din 
această filozofie. Acum e momentul în care puteți 
deveni profet și prevedea cu acuratețe ce vă rezervă 
viitorul. Dacă, după citirea acestui capitol, sunteţi încă 
în stare să acceptaţi sărăcia, vă pute decide să o pri- 
miți. Este o decizie pe care nu o puteti evita. 

Dacă cereti bogății, hotărâţi-vă sub ce formă şi cât 
anume v-ar satisface, Ştiţi drumul care vă conduce la 
bogăţie. Vi s-a dat o hartë a itinerariulai care respectă 
cu strictete, vă va menţine pe aceeași cale, Dacă uitaţi să 
porniţi sau să vă opriți înainte de final, doar dumnea- 
voastră veți purta vina. Responsabilitatea vă aparține. 
Nici un alibi nu vă va salva de la acceptarea resporsa- 
tiliăţii dacă uitaţi sau refuzati să cereti averi de la 
viaţă, căci pentru a vä decide nu aveți nevoie decât de 
in singur lucru — care, ntâmplător, e singurul pe are 
ilputefi controla — și anume o stare de spirit Starea de 
spirit se formează. Nu poate fi cumpărată trebuie creată. 
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Frica de sărăcie nu e nimic mai mult decât o stare de. 
spirit! Dar ua oste suficientă pentru a distruge ganslo 
de implinire în orice înteprindere. 

Frica paralizează raţiunea, distruge imaginatia, 
încrederea de sine, subminează entuziasmul, descura- 
jează inițiativa, conduce a un scop nesigur, încurajează 
amânarea, șterge orice urmă de entuziasm și face impor 

orice control de sine. Ia tot farmecul personal, dis- 
truge orice posibilitate de a gândi corect, divaghează 
concentrarea efortului, pune stăpânire pe perseverență, 
nimiceşte puterea de voinţă, distruge ambiția, incet- 
ează memoria si cheamă eșecul în orice formi posi- 
bili, ucide dragostea și emotiile rafinate ale inimii, des- 
curajeazä prietenia și provoacă dezastrul sub sute de 
forme, conduce h insomnii, nefericire şi nenorocire — 
toate astea în ciuda adevărului evident că trăim într-o 
lume a abundenței excesive, în care nimic nu stă În 
caka dorințelor noastre, cu exceptia lipsei unui scop 
bine definit. 

Frica de sărăcie este, ră îndoiala, cea mai distrugă 
toare dintre cele şase frici esențiale. A fost plasată pe 
prima poziţie a listei pentru c3 este cel mai dificil de, 
stăpânit. Frica de sărăcie a apărut din tendința înnăs= 
cută a omului de a râvni la bogăţia aproapelui său, 
Aproape toate celelalte animale infericare omului sunt 
motivate de instinct, dar capacitatea lor de gândire este 
limitată si deci râvnese din punet de vedere fizic Ia cel: 
lalt. Omul, cu simțul său superior de intuitie, are capa- 
citea de a gândi și a afiona, nu-si mānāncă apron 
pele; et are mai multă satisfacție devorindu 
de vedere financiar. Omul este atât de avar 
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Tege are la bază asigurarea Iui împotriva unui acaman 
alsău. 

Nimicnu face pe om să sufere și nu-l umilește mai 
mult decăt säräcia! Doar cei are au incercat sărăcia pe 
propria piele înțeleg pe deplinacest adevăr. 

Nae de mirare că omul se lene de sărăcie. Dintr-o, 
descendență directă de experiente moștenite, omul a 
învăța, cu siguranță, d pe unii oameni nu se poate 
pune bază in ceea ce privește problemele financiare și 
posesiune pământești. 

Omuleste atăt de nerăbter să posede bogății încât 
leva obtine oricum poste — prin metode legale, dacii 
este posibil — prin alte metode, dacă este necesar sau 
imperat 

Autoanaliza poate dezvălui släbiciuni pe care nu 
vrem să le recunoaştem. Această formă de examinare 
ete esențială pentru toți cel care cer de la viață mai 
mult decăt mediocritate și sirăcie. Ține minte, pe 
măsură ee vă verificați punct cu punet, c3 sunteți atât 
judecător, cât şi jurat, atât avocatul acuzärii căt şi avo- 
catul apărării, că sunteți atât reclamantul căt şi părâtul; 
și mu uitati să sunteţi jalecat. Priviţi lucrurile drept în 
fața. Puneţi-vă întrebări clare și cereti răspunsuri 
directe. Când s-a sfârşit examinarea, veţi ști mai multe 
despre dumneavoastră ingivä. Dacă nu simtiti că puteti 
fi un judecător imparial în această autoexaminare, 
apolaţi la cineva care vä cunoaşte suficient de bine casă 
Vă judece în timp ce vă auloexamiraţi. Căntaţi ade- 
vărul. Ottineți-l, indiferent cât va cosia, chiar dacă vea 
deranja pentru moment. 

Majoritatea camenilor, dacă sunt întrebaţi de ce se 
tem cel mai tare, vor răspunde „De nimic.” Răspunsul 
nu este exact, pentru că puțini înțeleg faptul că sunt 
limitati, handicapati, mutilați fizic și spiritual printr-o 


j 
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anume formă de frică, Emoția fricii este atât de subtilă 
şi de adânc inrädäăcinată încât oamenii pot purta 
povara ei toată viața, ără a-i recunoaşte vreodată pre- 
žena. Doar o analiză curajoasă va dezvălui prezența 
acestui duşman universal. Când inițiați o astfel deana- 
liză, sondaţi-vă atent caracterul. Tati o listă de simp- 
tome pe care le puteți detecta: 


Şase simptome care demonstrează 
frica dumneavoastră de sărăcie 


1. Indiferenja: Exprimată în mod obişnuit prin lipsă. 
deambiie, disponibilitatea pentru säricie, accep- 


tarea oricirei compensații pe care o poate aferi 
viata fară a protesta, apatie mentală i fizică, lipsa. 
inijativei, a imaginații, a entuziasmul 
autocontroluh 


Nettărărer: Obiceiul de a permite altora să 
dească în locul propriei persoane. Atitudine 
expectaivă. 

 Imlala: Exprimată în general prin alibiuri 
scuze menite să ascundă, să explice sau să scuza, 
propriile, eşecuri, manifestate uneori sub forma 
invidiei faţa de cei care au succes sau prin eritici 
ta adresa lor. 

. Ingrijorarea: Exprimată de obicei prin gasirea, 
cdelecelor celorlalți, o tendinţă de a cheltui din. 
cela de caparităție proprii, de arsi neglija nt) 
ea prin srămbâtur şi incruntare; lipsa de mode 
rațe în folosirea bauturilor alcoolice, uneori pr 
folosirea narcoticelor, nervozitatea, lipsa de echil 
bru și de conștină de sine. 


5. Procaujin exagerat Obiceiul dea căuta latura nega- 
tivă a oricărei împrejurări, gândind și vorbind 
despre un posibil eşec în loc să ne concentrăm 
asupra modalitatilor de reușita, cunoscând toate 
căile către dezastru, dar necutând niciodată pla- 
muri de evitare a esecului, asteptarea „momentu- 
lui potrivit“ spre a începe punerea ideilor și pla- 
nurilor în practică, până când așteptarea devine 
deprindere; gândul la toi ei ce au eșuat siomi 
terea tuturor celor ce au reușit; vederea găurii 

jogi, şi nu a aluatului; pesimismul conducând 
[indigestie eliminare defectuoasă, alocare, 
respirație urât mirositoare și proastă dispoziție. 
Amânareai Obiceiul de a amâra pe mine ceea ce 
ar fi trebuit făcut anu trecut. Petrecerea unui timp 
suficient în crearea de alibiuri pentru a nu face 
ceva. Acest simptom «ste rudă apropiată cu pre- 
cautia excesivă, indoiala și ingrijorarea; refuzul de 
aaccepla responsabilitatea atunci când 
evitată; disponibilitatea la compromis și 
luptă inverşunată, compromisul față de dificultăţi 
în locul soluționării gi folosirii lor ca trepte apre 
progres; târguiala cu viata pentru un bânuț în loc 
să i se ceară prosperitate, bogăție, averi, multu- 
miri şi fericire; planificarea activităţi în momentul 
si în cazul unul eşec, în loc de ardere a tuturor 
punților și transformarea retragerii într-un haeru 
imposibil; slăbiciunea si lipsa totală de încredere 
de sine, de scop bine precizat, autocontrol, iniția- 
tva, entuziasm, ambitie, avarie şi o capacitate 
sinătoasă de ratiune; aşteptarea sărăciei în loc de 
pretinderea bogăției, asocierea cu cei care acceptă 
sărăcia în locul alierii cu cei care cer şi primese 


bogăţie. 
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„Numai bani” 


Unii ne vor întreba: „De ce ai seris o carte despre 
bani? De ce să măsuri averile doar în unităţi 
tare?” Unii vor crede, și bine vor face, că e 
forme de bogätie preferabil banilor. Da, există bogății 
pe care nu se poate pune pref, dar există milioane de 
oameni care vor spune: „Daţi toți banii de care am 
oi gisi şi singur orice doresc.” 
Motivul principal pentru care am scris această carte 
despre cam se pot obține baniieste faptul că milioane de 
persoane sunt paralizate de înca de sărăcie. Westbrook 
Pegler a descris foarte bine ce efect are acest ip de frică 
asupra victimelor sale: 


Banii sunt doar cochilii de scoici, sau discuri de metal, 
sau bucăţi de härtie; există comori în inimă şi în suflet 
care bani mu le pot cumpăra, dar majoritatea vame- 
nibor, când sunt fati, nu sunt în tare să se bazeze pe, 
acest adevăr pentru a se remonta. Când cineva ete. 
lipsit de bani Și adapost, incapabil si obina vreo slujbă, 
ceva se întâmplă în sufletul lu și umerii å se să, 
pălăria i se turteșe, nu mai merge şi nu mai priveşte 
San om normal: Nu se poatesustrage unui sentiment 
de inferioritate în faa celor cu slujbe stabile, chiar 
dacă stie că el le este superior în caracter, inteligentă 
sau capaciate. 
Ceilalți oameni — chiar prieteni aisăi — se simt, pe de 
al parte, superiori fată de el, si il privesc, poate! 
inconștieni, ca pe un caz nefericit. O vreme poate 
imprumuta, o vreme, dar nu suficient ca să se com- 
porte normal, si nu paate imprumuta a nesfârit Dar 
imprumutul in sine, devenit mijloc de existenţă, esteo. 
experiență depriranta, ar banii nu au puterea de a! 
remonta spiritolo acomăriteare e cas a clor câștigați 
instit. Desigur, nimic din toate acestea nu este valabil 
pentru vagabonzi sau cei care nu fac nimic în mod 


puen 
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sbignuit, ci doar pentru oamenii cu ambii normale și 
| 
| 


că nu se oferă salariu de bază, ci doar niste fleacuri pe 
care nimeni nu l-ar da decât de milă. Refuzând, el e 
in nou pe străzi fără vreo țintă precisă, Deci merge în 
continuare, Se uită în vitrinele magazinelor la luxul 
care nu e pentru el, se simte inferior și face loc celor 
are ae aprese pi privese interesai. Bäntaie prin vreo 
ară sau se așază în vreobibliotecă publică pentra a-şi 
odihni picioarele si a se încălzi puțin, dar nu așa va 
bine o suf, pa că e ridică și o porneşte din nou. 
Poate că nu ştie, dar lipsa de el trădează chiar dacă 
veasăturile chipului nu o fac. Poate f bine îmbrăcat cu 
Haine ce rau ramas din zilele cand avea o Supă sta- 
bilä, dar hainele nu pot ascunde căderea, 

Vede mii de alţi oameni, bibliotecari sau funcționari, 
farmacii sau încărcători de vagoane, robotind ocu- 
Pati şii invidiază din adâncul sufletului. Ei sunt inde- 
Pendenti, se respectă și îi păstrează birbăţia, iar el 
pur şi simplu nuse poale convinge că este un om bun, 
deși se contrazice cu sine şi ajunge oră de oră la un 
verdict favorabil 

Doar banii lau adus în acestă stare. Dacă ar avea 
niște bari, ar redeveni e însuși 
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Vä e teamă de critică? 


Cum a ajuns omul săi fie frică de critică, nu se poate 
spune exact, dar so ști sigur un singur lucru — este 
profund bolnav de această teamă. 

“Autorul nclină să atribuie această fricä primară de 
critică acelei părți a naturii mostenite a omului care îl 
impinge nu doar ă ia semenilor säi bururile şi averile 
acumulate, ci și să-și jussfico faptele criticând carac 
teru seamänului său, Se ştie prea bine cà hoțul critică 


Producătorii şireți de haine au monopolizat rapid frica 
esențială de critică, cu care a fost blestemată intreaga 
umanitate. Cu fiecare sezon, se schimbi stilul produ- 
elor lor. Cine hotărăște care este stilul? Cu siguranță, 
nu cumpâritorul, ci producătorul. De ce își schimbi 
Stilurile atăt de des? Răspunsul oste evident. Ca să 
vândă mai multe hair 

Pentru același motiv schimbă producătorii de auto- 
mobile stilul modelelor lor în fiecare sezon. Nimeni nu 
vreasă conducă un automobil care nu este după ultima 


de comportament a 

de critică în ceea ce 
priveşte lucrurile: mici și neinsemnate din viaţa. Să 
analizăm comportamentul uman când această frică îi 
afectează pe oameni în legătură cu cole mai importante. 
aspecte ale relațiilor interumane. Luati, spre exemplu, 
practic orice persoană care a atins maturitatea intelec- 
tuală (intre 33 şi 40 de ani, în general) și dacă îi puteți 
citi gândurile secrete, veți afla că nu crede absolut deloc, 


în fabulele propoväduito de majoritatea dogmatiştilor 
de acum câteva zeci de ani, 

De ce refuză persoana obişnuită, chiar şi în epoca ei 
de maximă dezvoltare, să nege ferm credința sa în 
fabule? Răspunsul este „pentru că le e teamă de cri- 
tica”, Barbaţi şi femei au fost arşi pe rug pentru că au 
îndrăznitsă susţină cu voce tare că nu cred în fantome, 
Nu e de mirare că am mostenit o conștiință care ne 
impinge sä ne temem de critică. A fost o vreme, nu prea 
îndepărtată, în care critica era reprimată cu pedepse 
severe — incă este, în unele țări. 

“Teama de critică răpește iniativa, distruge puterea 
imaginației, limitează indiviluolitatea, răpește încre- 
derea în sine și aduce sate de prejudicii. Părinţi prici- 
miese adeseori un rău ireparabil copilor crticânduri, 
Mama unuia dintre prietenii mei din copilăriei pedep- 
sea aproape zilnic cu nuiaua, terminândiu-și treaba de 
fiecare dată cu afirmația: „Vei putrezi in închisoare ina- 
inte să împlinești douăzeci de ani." La șaptesprezece 
ani a fost inchis într-o casă de corecție 

Critica este un servicu de care toată lumea se saturā. 
Toti avem parte de ea pe gratis. Cee mai apropiate 
rude jigrese cel mai cumplit, Ar trebui privită ca o 
crimă (de fapt, chiar și este o crimă cumplită) crearea, 
de catre un părinte, a complexelor de inferioritate dato- 
rate criticii fără rost, în sufletul unui copil. Șefii care 
neleg natura umană obtin ce e mai bun în angajati 
nu prin critică, ci prin sugestii constructive. Prinții pot 
ajunge la aceleași rezultate cu copiii lor. Critica 
implantează frică în inima omului, sau resentimente, 
dar nu va crea dragoste şi afectiune. 
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Șapte simptome 
care vă demonstrează frica de critică 


Această rică ane o răspândire aproape la fel de mare 
ca şi frica de sărăcie, iar efectele sale surt la fel de fatale 
pentru implinirea persorală, mai întâi de toate pentru 
că o asemenea frică distruge iniţiativa și descurajează 
imaginația. Principalele simptome ale fricii sunt: 


1. Contința de sine: Exprimat8 în general prin ner- 
vozitate, timiditate în conversaţie și în cunoaş- 
terea altor oameni, miseri tângare ale membra 
Jor, priviri piezise. 

2. Lipsa de echilibru: Exprimată de lipsa controlului 
asupra vocii, nervozitate in prezenţi altora, o pozi- 
tie precară a corpului și o memorie nestiolăcă. 
toare. 

3.0 personalite sut Lipsa de fermitate a decizii 
ilor, lipsa farmecului personal şi capaciății de 
exprimare ferma a păreri, Obiceiul de a ocoli 
problemele în loc ce a le înfrunta cu hotărâre 
Aiungerea la un acord cu ceilalți fără o examinare 
atenta pärerilor lor 

4 Complexul de inferioritate: Obiceiul de a se auto: 
aproba verbal și prin fapte ca o modalitate de 4 
masca sentimentul de! inferioritate; folosirea, 
„cuvintelor pompoase“ pentru a-i impresiona pe 
Ceilalti (adeseori fră cunoasterea exacta a sensu. 
Tui cuvintelor), imitarea altora în vestimentație, 
vorbire și comportament, auda unor impliniri 
imaginare. Acest lucru dă uneori aparența unui 
sentiment de superieritate. 

5, Exiasaganța: Obiceiul de a incerca „să fi în paseu 
moda”, cheltuind mai mult decăt se câștigă. 


6. Lipsa inițistivei: Epocul de a profita de ocaziile de 
promovare, frică de a exprima păreri lipsa de 
încredere in propriile idei, răspunsuri neclare la 
întrebările superiorilor, ezitare în comportament 
şi vorbire, dezamăgire în vorbe şi fapte. 

7. Lisa ambii: Apatia mentală și fizică, lipsa unei 
afrmări clare, înceineală în luarea deciziilor, 
eroarea de a fi prea ușor influenpabil; obiceiul de 
acicritica pe alţii pe la spate gi a-i flata în aţă, obi- 
ceiul de a accepta înfrângerea fără proteste sau 
abandonarea contraofensivei atunci când alții 
atacă; suspiciunea fără rost contra altor persoane, 

sa de tact în comportament și vorbire, lipsa de 

disponibilitate in asumarea vinei pentru propriile 
greşeli. 


Vă e teamă să nu vă îmbolnăviţi? 


Aceasta frică poate fi detectată în ereditatea fizică şi 
socială Este asociată indeaproape, la origini, cu cauzele 
fricii de bätrânete si de moarte pentru că poart 
oamenii pe „tărâmuri cumplite“, de care ei nu aveau 
habar înainte, dar în legătură cu care au auzit povești 
iniricoștoare. Aproape toată lumea este convinsă că 
anumiți oameni cărora le lipseşte simul ticsrau anga- 
jatin afacerea „vânzări sănătății”, menţinând în viaţă 
frica deboală. 

În principal, omul se teme de boală din cauza cam- 
plitelor imagini care iau fost sädite în suflet despre ce 
s-ar putea întâmpla dacă moare. Se teme și din cauza 
cheltuicdilr pe care le presupune bonla. 

“Un doctor cu renume a estimat că 75% dintre tofi 
pacienţii ce caută ajutor medical suferă de ipohondrie 
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(oală închipuita). S-a demonstrat foarte convingător 
că spaima de boal, chiar când nu există nic cel mai 
mic motiv de îngrijorare, produce adesea simptomele 
fizice ale bolii de care se teme respectiva persoana. 

Mintea umană este puternică și atottiutoare! Ea cli- 
deste sau ruinează 

Jucându-se cu slăbiciunea obișnuită a fricii de 
îmbolnăvire, cei cu diplomă medicală au adunat averi. 
Aceasta forma de constrângere asupra umanităţii 
naive a devenit atât de influentă acum câteva zeci de 
ani încât o revistă populară a iniţiat o campanie aspră 
impotriva celor mai mar jigniri aduse celor cu diplome 
în medicină. 

Printr-o serie de experimente făcute cu câţiva ani n 
turmă, s-a demonstrat că oamenii se pot îmbolnăvi prin 
sugestie. Am desfășurat acest experiment rugând trei 
cunoștințe să-și viziteze „victimele“, punând următon- 
rea întrebare: „Ce-i cu tine? Arăţi groaznic de bolnav.“ 
Primul a cbjinut un zâmbet fortat și un răspuns nanșa- 
Jant: „O, nimic, sunt bine.” Celui de-al doilea i sa 
răspuns, în general: „Nu ştiu nici eu, dar mă simt cu 
adevărat bolnav." Faţă de al treilea, cel intrebat a recu- 
noscut cinstit că era grav bolnav. 

încercaţi acest lucru cu un cunoscu! dacă vă indoj 
că îi va produce o stare de disconfort, dar nu duceti 
experimentul prea departe. Există o anume sectă 
religioasă ai cărei membri se răzbună pe duşmani prin 
metoda „blestemului“. Ei numesc acest lucru „deoche- 
rea” victimei. 

Există probe incontestabile că boala începe uneori 
sub forma unui impuls de gândire negativ. Un astfel de 
impuls poate fi implantat prin sugestie, sau format în 
chiar mintea victimei. 


Un om care a fost binecuvântat cu mai multă ine- 
Iepciune decât cea manifestată de subiecții de mai sus a 
spus odată: „Când sunt intrebat cum mă simt, îmi vine 
să răspund intotdeauna printr-un pumn în figură.” 

Doctorii își trimit pacienţi în zone de climă diferite 
ca să-și refacă sănătatea, cāci e nevoie de o schimbare a 
„atitudinii mentale”. Sământa fricii de îmbolnăvire e 
trează în fiecare minte umană. Grija, frica, descurajarea, 
dezamăgirea în iubire și afaceri fac ca ea să germineze 
şi să crească. 

Dezamagire în afaceri şi în iubirestau în capul listei 
cauzelor fricii de îmbolnăvire. Un tânăr a fost internat 
din cauza unei dezamăgiri în dragoste. El s-a zbitut 
luni de zile între viaţă și moarte. A fost chemat un spe- 
dalist în psihoterapie. Specialistul a schimbat infir- 
miera, punându-l in grija unei tinere încimlâtoare care 
(înțeleasă cu doctorul) a început să facă dragoste cu el 
încă din prima zi. În trei săptămâni, pacientul a fost 
externat, încă suferind, dar de o boală complet diferită. 
Se îndrăgostise, din nou, Leacul fusese o farsă, dar 
pacientul și infirmiera au sfärgit prin a se ebători. 


Șapte simptome 
care vă demonstrează frica de boli 

Simptomele acestei frii evasiuniversale sunt: 

1. Autosugestia: Obiceiul folosirii negative a autosu- 
gostiei prin căutarea și convingerea de a găsi 
simptomele tuturor bolilor din lume; „pläcerea” 
bolilor imaginare şi discutarea lor ca și cum ar fi 
reile; obiceiul de a încerca toate „mofturile” și 

recomandate de alții ca având valoare 
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terapeutică: discutarea cu alte persoane a opera- 
fiilor, accidentelor şi altor forme de boală; experi- 
mentarea regimuriler, exercitiilor fizice, sisteme- 
lor de tratament fără recomandare profesională; 
incercarea leacurilor de casă, a medicamentelor 
brevetate şi a leacurilor „vracilor”. 

2 Ipohoniria: Obiceiul de a vorbi despre boală, con- 
centrându-ne asupra ei, şi așteptând-o să apară 
până când survine o cădere nervoasă, Nimic din 
Ceea ce este imbuteliat în sticlufe nu poate vindeca 
această boalä. Ea este provocată de gândirea nega- 
tivă şi nimic altceva decăt gândirea pozitivă nu o 
poate lecui. Ipohondria (temen medical pentru 
boală nchipuită) face la fel de mult rău ca pi boala 
de care ne este frică, Majoritatea aşa-numitelor 
cazuri „nervoase“ provin din îmbolnăviri ima- 
ginare. 

3. Indolența: Frica de îmbolnăvire se cuplează rareori 
cu exercițiul fizic adecvat, şi dă ca rezultate supra- 
ponderalitatea şi spaima dea mai 

4. Susceptibilitatea: Frica de imbolnävire distruge 
rezistența naturală a corpului i creează condiții 
favorabile pentru orice formă de boală contactată, 
Frica de îmbolnăvire se leagă adesea de frica de 
sărăcie, mai ales în cazul ipohondrilor, care se. 
îngrijorează mereu că trebuie să phtească, poate, 
un doctor, o factură de spital etc. Acest el de om 
îşi petrece multă vreme pregătindu-și boala, 
vorbind despre moarte, economisind bani pentru 
un loc de cimitir și pentru cheltuieli de înmor- 
mântare ete. 

5. Automenajares: Obiceiul de a cerși simpatie, folo- 
sind boala imaginară ca pe un lucru ademenitor 


(oamenii se servesc adesea de acest true pentru a 
scăpa de munci); obiceiul de a se preface bolnav 
pentru a masca pura lene, sau pentru a servi drept 
alibi lipsei de ambii. 

6. Enervarea: Obiceiul de a folosi alcool sau narcotice 
pentru a îndepărta dureri de cap, nevralgii ete., n 
loc să fie eliminată cauza. 

7. Ingrijoraren: Obiceiul de a citi despre boli și de a se 
îngriora de posibilitatea de a le contacta, ca și obi- 
ceiul de a cti prescripțiile din cutiile cu medici- 
monto. 


Vä e teamă să nu vă pierdeţi iubirea? 


Sursa adâncă a acestei frici provine evident din oti- 
ceiul poligam al omului de a fara tovarăşa de viată a 
seamânului său, şi din obiceiul de a profita oricând are 
ocazia. 

Gelozia şi alte forme asemanatoare de nevroza și 
an originea în frica moștenită a omului de a nusi 
pierde iubirea, Aceasta este cea mai dureroasă dintre 
toate cele șase frici esentiale. Probabil cå face mai multe 
ravagii în trup şi suflet decât orice altă frică esenţială 

Frica de a nuri pierde iubirea datează probabil din 
epoca de piatră, când birbaţii furau femei cu brutali- 
tate. Ei fură in continuare femei, dar tehnicile s-au 
schimbat. În locul forței, ei folosesc acum persvasiunea, 
promit haine frumoase, maşini strălucitoare și alte 
momeli” cu mult mai eficiente decăt fori fizic, 
Deprinderile omului sunt aceeași cu cele din zorii 
umanitätii, dar le exprimă în mod diferit 

O analiză atentă a demonstrat că femeile sunt mai 
susceptibile de această frică decât bărbaţi. Explicația e 
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simplă. Experienta l-a învățat pe femei că natura băe- pres bine cu „focuil și pucioasa" și alte năluci menite si 
Datilor este poligami, că nu iebnie să fie sati sA. facă din om un selay al fridi 
ajungă în brațele rivalelor. În frica existenţială de bătrâneţe, omul are două 
motive foarte valabile sa se teama — unul izvorând din 
neincrederea sa în semeni, care îi pot răpi bunurile 
materiale pe care le posedă, celalt provenind din cum- 
plitele imagini pe care Je are despre lumea de dincolo. 
Simptomele distinctive ale acestei frici sunt Posibilitatea îmbolnăvirii, care sporește pe măsură 
1 Gelozia: Obiceiul de a suspecta prietenii și fiintele ARA o ee eee 
iubite fără vreo probă evidentă sau coneludentă; FA poteidl liri e MiPaneţe a 


ind ideal ee reala a cauză, căci nimeni nu se bucură 
i ul de infidelitate, Asta e 


frä motiv; suspiciune generalizată Impotriva 
tuturor, lipsa cu desăvârgiea credinței absolute eee reee ek 
Gasra noddi în papura: Cbiceiulde a is nod in o na Paaa [Erie prag 
papură prietenilor, rudelor, asociatilor în afaceri și persoane care poate ajunge în situația de ași petrece 
Porsoanei fler mici sea mai mică provoca frei putu ni, 

Stasi aie shot Altă cauză determinantă a fricii de bătrânețe este 
Jocurte de noroc: Obiceiul jocurilor de noroc, al fur- posibilitatea pierderii ierti sí a independentei, ck 
Eului al profani de ocazii întâmplätoare pentru vane aduce cu ea pierderea independentei fiice 
a oferi bani celor iubiți, cu credința că iubirea şi financiare. 
Poate cumpărată de cheltui ma mat 

decât işi permite su acumularea de datori pe. ia 

tru aole daruri ceo iubiti, în scopul de a faceo. ES iza ce Seman 
impresie favorabila; insomnie, nervozitate, lipsă ce că vă e frică de bătrânețe 


perseverență, voință slabă, lipsi de autocontrol, NOES NI al seic sunt: 
de incredere în sine, iritabilitate. EAE Et pân du ie a te ela 
1. Incetinirea prematură: Tendinţa dea încetini în jurul 


Vä temei de bătrânețe? mei ce piela ta mata ANR 


În ansamblu, această frică este motivată de doi fac: ritate, crezând în mod fals în eşecul datorat înain- 


tori Ün primul rând, pândul că arineea poate aduce tari în vârstă. 
săricie, Inal doilea rând, mult mai răspândi 2. Seaca de a fi Wurâr: Obiceiul de a se scuza mereu 
tămintele false și crude ale trecutului care s-au imbinat pentru vârstă înaintată la doar patruzeci sau 


Trei simptome care vă demonstrează frica 
dea nu vă pierde iubirea 


ul este şi d o 
atracția sexuală 
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cincizeci de ani. În schimb, ar trebui ca acei oameni 
să fie recunoscători că au atins vârsta înţelepciunii 
şi a ințeleger 

3, Ueiderea inițiativei Iniţiativa, imaginaţia și incre- 
derea în sine se pierd când cineva crede în mod 
eronat că e prea bătrân pentru dobândirea acestor 
calități. 

4. Mascarada dea fi mai tinär: Obiceiul de a se îmbrăca 
şi a se comporta asemenea tinerilor, fapt care tre- 
zește râsul prietenilor și al străinilor, este mult 
prea raspandit, 


Va e teamă de moarte? 


Pentru unii, aceasta este cea mai crudă dintre toate 
rile esențiale, Motivul este evident. Groaznicele accese 
de frică asociate cu gândul morți, în majoritatea cazu- 

ilor. pot fi provocate de fanatismul religios. Aşa-numi- 
ților „păgâni” le e mai puțin frică de moarte decât celor 

civilizati“. De mii de ori, omul Şi pune aceleași între: 
bara fara raspuns: „de unde” şi „incotro. De unde am 
venii, i încotro mă îndrept? 

în epocile întunecate ale trecutului, coi mai vicleni şi 
mai pricepuți nu întârziau să ofere răspunsuri Ia aceste 
întrebări, în schimbul unui anume preț. 

Veniti în cortul meu, îmbrățișaț-mi credința, 
acceptați-mi dogmele și vă voi da un bilet care vă va 
trimite direc în rai după moarte”, strigi conducătorul 
sectelor. „Nu intrati în cortul meu”, spune același con- 
ducător, „şi diavolul vă va arde pe rug pentru vecie." 

Gândul pedepsei veşnice distruge interesul în viată 

tace fericirea imposibilă. 


Dacă liderul religios ar fi capabil să afere bilete 
sigure câtre rai, trimițânduri pe nefericiti în iod, posibi- 
liatea celor din urmă pare atăt de cumplită că numai 
gândul la ea pune stăpânire pe imaginație într-un mod 
atăt de direct, incât paralizează rațiunea și pune bazele 
fricii de moarte, 

Frica de moarte nu mai esteacum la fel deobișr 
ca în epoca în care nu existau mari colegi și univer- 
sitti. Oamenii de știință au schimbat sensul adevărului 
spre lume, iar acest adevăr eliberează cu rapiditate bär- 
bații şi femeile de această cumplită frică de moarte. 
‘Tinerii și tinerele care studiază în colegii şi universităţi 
nu sunt prea impresionați când aud de fo şi pucioasă. 
Cu ajutorul biologiei, astronomiei, geologiei i al altor 
stinge inrudite, fricile Evului Mediu intunecat care au 
stăpânit minţile oamenilor au dispărut, 

Lumea întreagă se compune doar din două lucruri: 
energie și materie, Din fizica elementara, aflăm că rici 
materia, nici energia (singurele douä realităţi cunoscute 
de om) nu pot fi create sau distruse. Ambele se pot 
transforma, dar nici una nu poate fi distrusă. 

Mai mult decăt orice, viața este energie. Dacă nici 
energia, nici materia nu pot fi distruse, viața nu poate 
fi distrusă. Ca și alte forme de energie, ea poate tra- 
versa diferite procese de tranziție, sau modificare, dar 
na poate fi distrusă. Moartea este puri tranziție. 

Dacă moartea nu este pur si simplu schimbare sau 
tranziţie, atunci nu urmează nimic după moarte decât 
un somn lung, etern și linistit, inr de semn nu trebuie să 
ne fie încă. Astfel pulem elimina pentru totdeauna 
ca de moarte. 
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Trei simptome 
care vă demonstrează frica de moarte 


1. Gândul la moarte: Acest obicei este mai des întâlnit 
ln bătrâneţe, dar chiar și tinerii îi irosesc viața 
gândindu-se prea mult la moarte. Se datorează cel 
mai adesea lipsei scopului sau incapacității de a 
găsi o ocupație potrivită — datorită lipsei scopu- 
Îi. Cel mai bun lene Impotriva friii de moarte 
este o dorință arzatoare de împlinire susținută de 
servicii folositoare pentru ceilalti. Un om ocupat 
nu se gândește niciodată la moarte. 

2. Asocierea cu friou de sărăcie: Ne poate fi frică de 
amenințarea sărăciei, sau de sărăcira celor iubiți 
Prin moartea noastră. 

3. Asocierea cu ont sau lipsa de echilibru: Boala fizică 
poate conduce la depresie psihică. Dezamăgirea 
în iubire fanatismul religios, o stare accentuată de 
nevroză sau chiar nebunia sunt alte cauze ale fricii 
de moarte, 


Îngrijorarea înseamnă frică 


Tngrijorarea este o stare de spirit clădită pe încă. Ea 
acţionează încet, dar sigur, Este insidioasă și subtilă 
Pas cu pas, se infilueaża pina când paralzează facul 
tatea rațională distrage încrederea în sine și inițiativa! 
îngrijorarea este o formă de frie cauzată de ehotă- 
râre: în consecință, este o tare de spirit care poale fi 
controlată, 

O minte dezechilibrata este neajutorata. indecizia dez 
echilibrează mintea. Majoritäți indivizilor le lipseste 


puterea vointei de a formula prompt hotäräri șia le 
uzine dupe au fost formulae 

Nu ne mai facem griji eu privire în conți odată ce 
Pc Eae PA e 
Taat odată un interviu unui om cae avea să fie electro- 
cult peste două ore. Condamnati! era el mai calm 
Sinte cet opt tovaraşi de celula. Calmu Iui m-a Provo- 
cats Intreb eum ze dea tind că avea d teacă 
pragul eternității în scurtă vreme. Cu un zâmbet, mi-a 
Păspuns: „Mă simt bine, Gândește-ie, frate, necazurile 
mele se vor termina în curând Toată viaja am avut 
Ps ară i Med 
căminte, Î curând nu voi mai avea nevoie de ele. 
Mam imi Dine încă din clipa în care am aflat cu ce. 
Aire ek avenn aa moe A taram Pasi 
actipt soana eu senina” 

i OTE E e de gi 
incintă decat Dlui cu o asemenea Pie i 
sicum nu bar atepta niciun dezastru. Horia le 
Fise acesa om resemnare m faja destinului! Decizia 
pocte săi impiedice oamenii sá accepte situa nedorite 

“Cele gase fridi ceai se tradue în ingrijorare prin 
india Ebai va, PEREM am di Eia de 
mowie ajungând n hotarârea de a ateepia moarter 
En pe eea inevitabil, Enna frica de särade Pot- 
fänijue vå s3 va mau eu orice avere pei acum 
Ia ară a vă ingrijara. Puneti picorul in pragul fricii de 
nita hotărâre sü mu wt uri gate de ceea o 
gândesc, fc sau spun ci din Jur, Elminaţi Tia de 
airera eri v aaeapafi an en pan Tae 
dicap; i ca pe o mare binecuväntare care poartă 9 
injelepciure, un control de sine și o injelegere eare ne 
se inune n teree, Eliberaj-va de fena mbok 
maniri hotiránduvā Să uitai de simpiome. Săpănii 
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frica pierderii iubirii hotărându-vă să vă descurcati şi 
fără iubire, dacă trebuie. 

Ucideţi îngrijorarea, sub toate formele d, ajungând 
In decizia secretă că nimic din coca ce are de oferit viaţa. 
nu mentă îngrijorare. Această decizie vă va aduce echi- 
Tibru, pace sufletească și calm, fapte care vor provoca 
fericirea. 

Un oma cărui minte este stăpânită de frică, nu doar 
că isi distruge toate sansele de actiune inteligentă, dar 
îi transmite vibraţiile distructive către mințile tuturor 
celor cu care întră în contact si le distruge şansele. 

Chiar şi un cine sau un cal ştie când stăpânului siu ti 
lipseşte curajul; în plus, un câine sau un cal preia vibraţi- 
ie friciitransmise de stăpân şi se comportă în consecință. 
Coborând pe scara inteligentei în regnul animal, ailăm 
aceeaşi capacitate de a capta vibraţiile de frică. 


Gândul distructiv 


vibrație fricii se transferă de la o mintea alta Ia fel 
de repede şi de cert cum se transmite sunetul vocii 
umane prin reteaua de emisie radio. 

Persoana care dă expresie prin cuvinte gândurilor 
negative sau distructive se confruntă cu rezultatele | 
acelor cuvinte sub forma unor „lovituri de răspuns” 
distructive. Simpla eliberare a impulsurilor de gânduri 
distructive, fără sprijinul cuvintelor, produce de aseme- 
nea „lovituri de răspuns” în mai multe moduri. Mai 
întâi de toate, este esențial de reţinut faptul că o per: 
cană care emite gânduri distructive trebuie să sufere 
consecințele prin anihilarea imaginației creative, În al 
doilea rând, prezența în minte a oricărei emoții distruc | 
iive dezvoltă o personalitate negativă care provoacă 
zespingere faţă de cei 


antagonisti. A treja sursă a pagubelor pentru o persoană 
Care intretine sau dA naştere gândurilor negative constă 
în acest fapt semnificativ — aceste impulsuri de gândire 
nu numai cå sunt dhunatoare fafă de ceilalti, dar se 
însinuează în subconstientul persoanei care le emi 

până când devin parte componentă a caracterului său. 

Se presupune Că scopul principal în Viaţa este obli- 
nerea succesului, Pentru a avea succes, trebuie să fili 
împăcat cu sine, trebuie să dobândiți strictul necesar 
din punct de vedere material şi, mai presus de toate, så 
atingeti fericirea. Toate aceste dovezi de succes încep 
Sub forma impulsurilor de gândire, 

Va puteţi controla mintea, averi puterea de a o ali- 
menta cu orice impulsuri de gândire doriti. Acest pri- 
vilegiu este însotit de responsabilitatea de a vă folosi 
constructiv capacitatea mentală, Vä stăpniţi propriul 
destin păminison în aceasi măsură în care aveţi 
Puterea de a vă controla propriile gânduri. Puteţi exer- 
cita a influență directă şi, în cele din urma, ajunge să 
controlati mediul inconjurator, modelândurva propria 
viaţă — sau puteti neglija să Vă exercitati acest privi- 
legiu care VA apariine, de a pune ordine în propria 
viaţa, încredințându-vă în voia valurilor „hazardului”, 
unde puteti fi aruncat înainte și inapo! ca o frunză 
neajutorată, 


Sunteţi prea susceptibil? 


Pe lângă cele Şase Frid Esenţale, oamenii se mai 
tem de un alt rău. El este un sal fertil pentru esec. Este 
atăt de subtil, încât prezența lui nu poate fi sesizată. 
Această calamitate nu poate fi clasificată în mad exact 
ca frica, Are radacini mal adânci și este adesea mai 
fatală decât toate celelalte șase frci. În căutarea unui 
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nume mai adecvat, să numim acest rău predispoziția la 
influențe negative. 

Oamenii care acumulează mari bogății se protejează 
Intotdeauna de acest rau! Säradii, niciodată! Cei ce rea- 
Sesc în vreo profesie trebuie să-și pregătească mințile s 
reziste ară. Dacă citiţi aceast filozofie în scopul dea 
acumula bogăţi,ar trebui să vă examinati foarte atent 
pentru a vă decide dacă sunteti predispusi la influente 
negative. Dacă neglijaţi această analiză de sine, vă vefi 
refuza dreptul dea obține obiectul dorintelor dumnea- 
voastră, 

Faceţi analiza temeinic. După ce cititi chestionarul 
pregăti pentru analiza de sine, raspundeț sincer. Înde= 
plini atent această activitate, ca și cum ați căuta un 
dusman care știți că vă pindește din umbră pentru a vă 
încoț, şi actionati asupra propriilor defecte ca şi cum 
aţi avea de-a facecu un dușman în carne i oase. 

Va puteți apăra cu ușurință de hoţii de drumul 
mare, peniru că legea cooperează cu dumneavoastră în 
mod organizat, dar acest „al şaptelea păcat capital” e 
mai dificil de dominat, căci lovește când habar n-aveti 
că e prin preajmă când dormiţi su când sunteți treaz- 
În plus, arma Jui nu are o formă concretă, căci nu e 
decăt o stare de spirit. Acest rău este periculos şi per- 
tru că lovește sub tot atâtea forme câte experiențe 
umane există. Uneori el se cuibăreșe în minte prin 
cuvintele bine intenționate ale unei rude, Alteori, se 
naște dinlăuntru, prin atitudinea mentala a victimei. 

Întoideatra este Ia fel de letal ca şi otrava, chiar dacă 
srar putea să nu ucidă a fel de repede. 


Înväfați să vă apärafi 


Pentru a vă proteja impotriva influențelor negative, 
Meed aa tea 
sunt rezultatul activitäți negative a celor ce vă încon- 
joară, descoperiți că aveți putere de voinţă, și puneți-o 
în treaba mereu, până când Palya un zid e va va para 
de influențe asupra minţii proprii. 

Recunoasteti faptul câ, asemenea oricărei alte fiinţe 
umane, sunteți lenes, indiferent Și predispus să ese 
taţi orce sugestie care se armenizează cu slabiciuni 
dumneavoastră. j i Mă 

Recmoaşteti că sunteţi din fire susceptibil de toat 
cele şase frici esentiale, și rmaţi-vă deprinderi pentru 
a vă feri de ele. 

Recanoaşteti că, adeseori, sunteți supuşi influen- 
Jelor negative prin intermediul subconştientului, deci 
ele sunt greu de descoperit, şi inchideti portile spiritu- 
Jui în fața oricăror persoane care vă deprimă sau vă 
descurajeaza. SEN 

Curätați-vä sertarul de medicamente şi nu mai invo- 
cati răceli, dureri şi boli imaginare. 

Căutaţi în mod pe er ge „celor care vă influ- 
enyează să gândiţi şi să actionati prin vointi proprie. 

aaa tn e de aaa 
fac să așteptat prea mult. 

Fări îndoială, cea mai răspândită slăbiciune a oamenilor 

ul de a-și lăsa porțile spiritului deschise în calea 
influentei negative din partea altora. Această slăbiciune 
cate cu atât mai diunătear cu cât multi cameni nu-și 
dau seama că sunt blestemati s-o parte, şi multi dintre 
cei care o conştientizează o neglijează sau refuză să 
remedieze răul creat pănă când el devine o parte incon- 
trolabilă a deprinderilor lor zilnice. 
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Pentrua veni în sprijinul celor care se văd asa cum 
sunt în realitate, a fost pregătit chestionarul care 
urmează, Citiţi întrebările Și fomulaţivă răspunsurile 
cu voce tare, astfel încă să vă auzi. Va va fi mai uşor 
să fiți sinceri cu dumneavoastră înșiv. 


Gândiţi-vă înainte să răspundeţi 


VA plângeţi adesea că „vă cimțiţi prost“, pi dacă da, 
dece? 

Consideraţi că cei din jur greşesc la cea mai mică 
provocare? 

Greşiți adeseori la serviciu, şi dacă da, de ce? 

Sunteţi sarcastie și ofensiv în conversațis? 

Evitati în mod deliberat să vă asociati cu cineva, și 
dacă da, de ce? 

Suferiţi adesea de indigestie? Dacă da, care esie 

Viața vi so pare inutilă şi viitorul lipsit de speranță? 

Vă place ceea ce faceți? Dacă nu, de cu? 

Vä autecompâtimiți adesea? Şi dacă da, de ce? 

Sunteţi invidiosi pe cei mai buni decăt dumneavoas- 
tra 

La ce vă gândiţi mai mult, Ia succes sau la eşec? 

Deveniti mai fcrezător sau mai puțin încrezător în 
capacităţile personale pe măsură ce înaintați în vârstă? 

Învațaţi ceva din greșeli? 

Daţi voie vreunei rude sau cunoștințe să vă îngri- 
joreze? Dacă da, de ce? 

Sunteţi uneori „in al nouălea cer” și alteori în cul 
mea disperării? 

Cine exercita cea mal inspiratoare influenţă asupra 
dumneavoastră? De ce? 


"Toeraţi influențele negative sau distructive pe care 
le-ai putea evita? 

Sunteţi neglijent /4 în ceea ce privește propria întă- 
tare? Dacă da, când şi de e? 

Ati învăţat cum să vă „înecaţi necazurile” când sun- 
teti prea ocupat ca să vă mai preocupati și de ele? 

V-ati numi „o târâtoare neveriebrată” dacă i-aţi läsa 
pe alții să gândească în locul dumneavoastră? 

Gâte necazuri previzibil vä afectează şi de ce le tole- 
zaț? 

Recurgeti băutură, narcotice sau țigări pentru a vă 
„potoli nervii"? Dacă da, de ce nu necurgeți în schimb 
Ía piterea voinței? 

Va „cicâleșe” cineva, și dacă da, de ce? 

Avgi un scop major bine definit şi dacă da, care este 
el şi ce plan afi elaborat pentru a-l atinge? 

Suleriţi de vreuna dintre cele șase fric esențiale? 
Dacă da, de care? 

Sunteji în posesia vreunei metode care vă poate pro- 
teja deinfluenta negativă din partea altora? 

Vă folosiți autosugestia în mod deliberat peniru a 
gândi pozitiv? 

Ce pretuiți mai mult, valorile materiale sau privile- 
iul doa vă controla propriile gânduri? 

Sunteţi uşor de influențat de către ceilalti în detri- 
mentul propriei capacități de discemământ? 

V-aţi îmbogățit astăzi în vreun fel cuncștințele sau 
starea de spiri? 

Priviţi drept in față improjurările care vă fae nefericit, 
sau ocoliți această responsabilitate? 

Analizați toate greşelile și eșecurile și incercati să 
profitati de pe urma lor, sau adoptați atitudinea con- 
form căreia aceasta nu este sarcina dumneavoastră? 
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Puteţi enumera trei dintre cole mai däunstoare slăbi. 
iuni? Ce faceți pentru a le corija? 

fi incurajati pe alii să vă mărturisească grijile lor și 
în compatimii? 

Selectaţi, din experiența zilnică, lecţii sau influenţe 
care vă impulsionează să avansați? 

Este o regulă faptul că prezența dumneavoastră 
exercită o influenți negativă asupra celorlalti? 

Care dintre deprinderile celorlalți va deranjeaza cel 
mai muli? 

VA formati propriile păreri sau vă lăsaţi influențat 
de alții? 

Ai învățat cumsă vă creaţi o stare de spirit prin care 
“va puteți proteja impotriva oricăror influențe descura- 
jante? 

Ocupatia dumneavoastră vă inspiră credință și spe- 
rang? 

Sunteţi conștient că vă aflați în posesia unor forte 
spirituale suficient de puternice pentru a vă da libertate 
de gândire în fața oricăre: forme de frică? 

VA ajută religia să gânditi pozitiv? 

Simţiţi că e de datoria dumneavoastră să împărtășiţi 
grijile celorlalți? Dacă da, de ce? 

Dacă sunteţi convins că „cine seamănă se adună”, ce 
aţi învățat despre dumneavoastră înșivă studiindur-vă 
propriul cerc de prieteni? 

Ce legătură există — dacă ea există — între oamenii 
de care vă apropiaţi cel mai mul şi nefericirile care vă 
lovesc? 

Ar putea fi posibil ca o persoană pe care o conside: 
rati prietenă să vă fie, în realitate, cel mai îinverjunat 
duşman, prin influența sa negetivă asupra spiritului 
dumneavoastră? 


Cu ajutorul căror criterii judecaţi dino vă este de aju- 
tor şi cine nu? 

Vi sunt asociații apropiați superiori sau inferiori din 
punet de vedere mental? 

Ce procent din cele 24 de ore ale zilei dedicați 

a. activităţii pe care o dæsfägurați 
b somnului 
e. relaxärii și jocului 
d. dobândirii de cunoștințe utile 
e pierderii de vreme? 
Care dintre cunoştinţele dumneavoastră 
a. vă încurajează cel mai mult 
b. vä avertizează cel mai mult 
c. vă descurajează cel mai mult? 

Care este cea mai mare griă a dumneavoastră? De 
ee o tleraţi? 

Când cei din jur vă oferă sfaturi pe care nu leai 
cerut, le acceptaţi fără rezerve sau vă intrebati ce le 
motivează? 

Ce doriti cel mai mult pe lume? Intenționati să îl 
osțineţi? Sunteţi în stare să vă subordonați tonte dorin- 
tele acestui scop? Cât timp vă dedicați zilnic încercării 
de a-l transforma în realitate? 

Va răzgândiţi adesea? Dacă da, de ce? 

Terminati, de obicei, tot ceea ce incepeti? 

VA impresionează uşor afacerile, titlurile profesio- 
male, diplomele sau averea celor din jur? 

Sunteţi ușor influentati de ceea ce cred sau spun 
csillţi despre dumneavoastra? 

Lucraţi în interesul celorlalti datorită statutului lor 
social sau financiar? 

Cine credeți că este cea mal însemnată persoană în 
viață? În cel fel vă este superioară? 
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timp ați dedicat studiului şi răspunsului n aceste 
întrebări? (E nevoie de cel puțin o zi pentru a analiza şi 
a răspunde la intreaga listă.) 

Dacă aţi opun sincer la toate aceste întrebări, tii 
mai multe despre dumneavoastră înșivă decât majo 
tatea celorlalţi oameri, Studiaţi aceste întrebări cuaten- 
ție, reveniți la ele o dată pe săptămână vreme de luni 
întregi, şi veţi fi uluit de câte cunoștințe suplimentare: 
de mare valoare pentru dumneavoastră veti fi dobândit 
doar răspunzând sincer la aceste întrebiri. Dacă nu 
sunteți sigur /ă în ceea ce privește răspunsul la unele 
dintreaceste intrebâni cereți statul celor care và cunosc. 
bine, în special al celor care nu au nici un motiv să vă 
fateze, și vă veţi vedea în oglinda ochilor lor. Această 
experiență va fi uluitoare. 


Contribuția controlului mental 


Dețineti controlul absolut în afară de cel asupra unui 
singur lucru, si anume gândurile. Acesta este lucrul cel 
mai semnificativ și mai plin de inspirație pentru 
oameni! EI reflectă natura divină a omului, Acest pros 
rogativ dumnezeiesc este singurul mijloc prin care ne. 
putem controla propriul destin. Dacă nu reușiți să Vă, 
contralaţi mintea, nu veţi controla nimic altceva. Dacă, 
e să nu fiţi atent cu ceea ce aveți, atunci nu fiti atent cu, 
Tucrurile materiale, Mintea este comoara dumneavoastră 
spirituala Proejai-o și folosii- cu grija pe care o merită 
“un rege de drept divin, Ai fost înzestrați în acest scop. 
cu puterea vointei. 

Din nefericire, legea mu vă apară impotriva celor 
care, din proprie inițiativă sau din ignoranță, otrăvese 
mințile celorlalți cu sugestii negative. Această formă de, 
distrugere ar trebui să fie pedepsită aspru prin lege, 


pentru că poate şi adeseori chiar distruge sansele cuiva. 
de a obține bunuri materiale, fapt protejat prin lege. 

Negativiştii au încercat să-l convingă pe Thomas 

A. Edison că nu va fi în stare să construiască o maină. 

rie care să înregistreze şi sè reproducă vocea, „find, 
spuneau ei, „nimeni altcineva n-a mai produs inainte o 
astfel de maşinarie”. Edison nu i-a crezut, El știa că 
mintea poate produce orice zărnislește în fază de gând 
şi investeste cu credinţă, si faptul că stia acest lucru 
scos pe Edison din anonimat. 

Negativiștii i-au spus lui F. W. Woclworth că va 
ajunge la faliment dacă încearcă să conducă un maga- 
zin în care să vândă produse în valoare de și 10 cenți. 
Nu i-a crezut. Știa ci nu se poate face nimic fără să aibă 
în spatele planurilor sale credința. Exercitindu-şi drep- 
tul său de a înlătura sugestiile negative ale celorlalfi, a 
acumulat o avere de poste 100 de milioane de dolari. 

Mai muli Toma-necredincioşi au privit cu dispreț 
prima tentativă a lui Henry Ford de a-și conduce proas- 
pat cunstruieul automobil pe străzile Detroitulu. Unii 
au spus că acel obiect nu va avea nicicând o utilitate 
practică, Alţi au spus că nu vor da nici un ban pe o 
asemenea șmecherie. 

Ford a spus: „Voi popula întreaga planetă cu autotu- 
rime demne de încredere”, și aga a făcut! În beneficiul 
celor care sunt în căutarea unor mari averi, să ne 
reamintim că practic singura diferenţă ce îl separă pe 
Henry Ford de majoritatea celorlalti este aceasta — 
Ford avea minte și o controla, Ceilalți au minţi pe care 
nu încearcă să le controleze- 

Controlul mental este rezultatul discipliniei de sine 
si al deprinderi. Fie vă controlați dumneavoastră min- 
tea, fie vă cntrolează ea pe dumneavoastra. Nu există 
cale de mijloc. Cea mai practică dintre toate metodele 
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de control al minții este deprinderea de a o menține 
activă printr-un scop bine definit, susținut de un plan 
hotărât. Studiați biografia oricărui om care obține un 
succes însemnat şi veți observa că îi controlează pro 
pria minte, în plus exerctă acest control și îl direcție: 
nează către obiective bine definite. Fără acest control, 
succesul nu este posibil. 


Folosiţi aceste alibiusi? 

Cei care eșuează au o anumită irăsătură distinctivă 
în comun. Ei cunosc toute motcaţile cecului şi posedă 
ceea ce cred că sunt aliiuril perfecte pentru a justifica 
“propria lor nereușită 

Unele dintre aceste alibiuri sunt inteligente și câteva 
pot fi justificate prin fapte. Dar alibiurile nu țin atunci 
tână € vorba de bani. Lumea vroa să știe un singur 
Jucru — ai dobândit succesul? 

Un analist de caractere a alcätuit o listä a alibiurilor 
celor mai folosite în mod curent. Pe masura ce citi 
lista, analizați-vă atent și hotărăți-vă cât de multe din- 
tre aceste alibiuri, dacă există vreunul, afi folosit vrec- 
dati. Retineti si faptul că filozofia prezentă în această 
care scoate din uz oricare dintre aceste alibiuri. 

DACĂ m-aş avea soție şi familie. 
DACĂ aş avea destul „curaj“ 
DACĂ aş avea bani 

DACĂ aş avea o educație aleasă 
DACĂ aş putea obtine oslujba. 
DACĂ aş fi sănătos. 

DACĂ ag avea timp 

DACĂ ar i vremuri mai bune.. 


DACĂ ceilalți m-ar întelege... 

DACĂ aş putea beneficia de condi 

DACĂ mi-aş putea retri viața.. 

DACĂ nu m-aş teme de „gura lumii 
DACĂ mi s-ar da o șansă. 

DACA aş beneficia acum de o șansă, 
DACĂ ceilalți „nu mi-ar pune bețe în roate” „. 
DACĂ nu m-ar opri nimic. 

DACĂ aş fi mai tânăr.. 

DACĂ aş putea face ce vreau... 

DACĂ maş fi născut bogat. 

DACĂ aş putea întâlni „oamenii potri 
DACĂ aş avea talentul unora. 

DACĂ as indräzni sä mă afirm 

DACĂ aş fi profitat de ocaziile din trecut.. 
DACĂ nu m-ar enerva cei din jur.. 


DACĂ nar trebui să due în spate o casă şi să am grijă 
de cop 


DACĂ aş putea să strâng nişte bani. 
DACĂ şeful m-ar aprecia... 

DACĂ mar ajuta cineva. 

DACĂ mar înțelege familia... 
DACĂ aş trai intr-un oraş mare. 
DACĂ aş putea să încep bine... 
DACĂ ati liber. 

DACĂ așavea personalitatea altora. 
DACĂ n-a fi așa de gras. 

DACĂ mi-ar fi cunoscute talentele. 
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DACĂ as putea să beneficiez de o „ocozie”.. 
DACĂ aş putea scăpa de datorii. 

DACĂ n-aş fi eşuat... 

DACĂ aş şti cum să fc... 

DACĂ nu miar mai sta toată lumea în cale. 

DACĂ n-aş mai aveaatătea griji. 

DACĂ aş putea să mä căsătoresc cu persoana potri- 
vus. 

DACĂ oamenii n-ar fi atât de prosti... 

DACĂ familia mea nar fi atit de extravaganta. 
DACĂaş fi sigur de mine insumi 

DACĂ n-as aven ghinion.. 

DACĂ nu meaş fi născut sub o stea fără noroc.. 
DACĂ near fi adevrat că „ce ie scris, în frunte pie. 
pus 

DACĂ n-ar trebui sa muncese atât de mult. 

DACĂ nu mi-aş fi pierdut bani 

DACĂ aş locui într-un alt cartier. 

DACĂ n-aş avea „un trecut” 

DACĂ mi-aş conduce propria afacere... 

DACĂ ceilalți m-ar asculta.. 

IDACĂ *** şi acesta este cel mal important dintre 
toate... daci aş avea curajul să mă väd aşa cum sunt in 
realitate aş afle ce nu merge la mine si nas îndrepta. Atunci 
aş avea şansa să profit de pe urma greşelilor mele şi să 
învăţ ceva din exporionța celorlalți, căci tis că cova ma 
mergela mine, sau aş fi acum acolo unde a fi meritat. 
SA fiu dacă mias f petrecut mai mult imp analizându-mi 
Sisbiciunie şimal popin timp inventànd aliiuri pentra 
a le masea, 
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Inventarea alibiurilor cu ajuterul cărora se justifica 
yevu este un hobby național. Acest obicei este 1a fel de 
värstnic ca și rasa umană și ucide succesul! De ce nu 
renunță oamenii la dragile lor alibiuri? Răspunsul este 
evident. i apāră albiurile pentru că ei ini! le crează! 
Alibiul personal este fructul imaginatiei amane. St în 
natura umană deprinderea de a-i proteje propriul rod 
al minţii. 

Inventarea de alibiuri este un obicei bine înrădăci- 
nat. La obiceiuri se renunță cu greu, în special cnd ele 
ne justifică actiunile. Platon ținea cont de acest adevăr 
cånda spus: „Prima și cea mai inswmnati victorie este 
asupra propriului eu. A fi cucerit de propriul eu este, 
dintre toate lucrurile; cel wai rușinos și mai ticălos.” 

AT filozof sa gândit Ja acela ue când a spus: 
„M-a surprins foarte mult sä descopär că cea mai mare 
parte a urâteniei pe care o vedeam oglindita în ceilalți 
nu er decât o reflectare a propriei mele paturi.” 

„A fost întotdeauna un mister pentra mine”, a spus 
Elbert Hubbard, „de ce oamenii i petre atăt de malt 
timp iselăndu-se pe ei înșși prin crearea unor alibiuri 
care st le mascheze släbiciunile. Daca ar fi folositaltfel, 
acelaşi interval de limp ar ajunge pentru a vindeca 
acele slabiciuni, şi deci nu ar mai f nevoie de alibiuri” 

La despărțire tin să vă reamintesc faptul că „Viaţa 
este tablă de sah, iar partenerul dumneavoastră de joc 
este timpul, Dacă ezitati înainte så faceti o mişcare sau 
mu o acei ca promptitudine, piesele dumneavoastră 
vor fi mäturate de pe tabla de joc de către timp. Aveţi 
Ca adversar pe cineva care nu suportă nehotārärea!” 

Se poate ca inainte să fi avut vmo scuza logici pen- 
tru a nu vă fi obligat viata să VĂ ofere ot ceea ce îi 
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cerci, dar acum acest alibi nu ii mi are rostul, pentru 
că aveți cheia universală care descuie ușa bogățiilor 
abundente ale vieți. 

Cheia Univenală este abstractă, dar este atotputer= 
nică. Ea înseamnă privilegiul de a crea, în propria dun 
nenvoastrë minte, o dorinţă arzătoare pentru o anumită 
formă de bogăție. Nu veți fi pedepsit dacă folosiţi 
această cheie, dar veţi plăti dacă nu o folosiți, Pretul 
este eşecul. Există o recompensă de proportii uluitoare 
dacă folosiți această cheie. Ea este satisfacția pe care o 
au toi cei cese cuceresc pe sine pi obligi ciapa să le plate 
prețul pretins 

Recompensa merită efortul, Veţi face primul pas 
pentru a vă convinge? 

„Dacă suntem înrudiți”, a spus nemuritorul Emerson, 
„BX vom întâlni.” În încheiere, permitem s ii impra- 
Mut gândul şi să spun: „Dacă suntem înrudiți, ne-am 
întâlnit deja în aceste pagini.” 


De reținut 


Fricile sunt frecvente și unele dintre ele sunt justifi- 
cate. Dar altele pot prinde rădăcini și creşte fară ca. 
„măcar să o știți — cu excepția cazului în care vă eli- 
berati de neholărârea și de îndoiala care seamănă 
seminţele fricii. 

Alibiurile pe care le folosiţi spun multe despre dum- 
neavoastră. Nu mai sunteți blocaţi de alibiuri după ce, 
aţi parcurs drumul DE LA IDEE LA BANI. 


Acumulați bogății sub forma banilor și averi care nu 


pot fi evaluate în bani — deși banii vă ajută să 


obţineţi fericire, viață lungă, bună dispoziție şi pace 

interioară. 

Cea mai valoroasă comoară dintre toate — sănătatea 

— poale fi a dumneavoastră dacă vă controlaţi frica și 
de toată boala pe care o poale provoca. 

Cele mai extraordinare averi ale vieţii nu așteaptă 

decât să întindeți mâna și să le obţineţi! 


Un om noinfricat poate dobândi o avere fabuloasă. 


MANUALUL CITITORULUI 


BUN VENIT! — unei noi lumi de împliniri, averi şi 
fericire! Începeţi să intraţi în acţiune — o acțiune ce vă, 
vanduce mulți bani — acţiune care vă va conduce din 
succes în succes, mereu mai departe și mai sus, către 
telul aurit al celor mai dragi vise ale dumneavoastră! 

Mai întâi de toate, va trebui să citifi DE LA IDEE IA 
Asa, unul dintre cele mai mari succese de librărie din 
istorie. Veti înțelege de «e peste douăzeci de milioane 
de oameni au citit această carte uimitoare, ce vă oferă 
suma de inspirație, Veţi descoperi de ce W. Clement 
Stone, preşedintele Companiei Americane Mixte de 
Asigurări, a spus următoarele cuvinte despre DE LA IDEE 
A sapt „Această carte a motivat mai multe persoane să 
oblină succesul decăt oricare alta.” Și veți întelege de ce 
autorul ei, dr, Napoleon Hill, a fost coplesit de scrisori 
din toate colțurile lumii care îi muljumeau și îl bine- 
cuvântau pentru a fi dezvălui! o melodă care poate 
îmbogăţi orice viață, ca şi cum ar scoate deodată Ja 
iveală un sipet cu comori fără stârgit. 

Sau, dacă ați citit deja DE LA IDEE LA DA, vefi reciti 
această carte cu o nouă tehnică menită a vä dezvălui 
bogății pe care nu l-aţi văzut înainte. 


MANUALUL CITITORULUI 


De asemenea, în vreme ce studiați metoda directă a 
ui Napoleon Hill de a vă îmbogăţi aplicând puterea 
minții, o veți tansforma într-o metodă personal. Căci 
tartea însăși —DE LA IDEE LA TANI — este un għid ce nu 
va da greş în a oferi mari averi oricui crede în capaci- 
tatea sa. Dar manuau. CITTORULUI pe care il aveţi 
cum în faţă transformă cartea în ghidul durtneavoastră 
personal. Cu fiecare pas pe care îl facei, acest curs prac- 
tic deține cheia metodei lui Napoleon Hill în cees ce 
privește implinirea speranțelor și a viselor dumnea- 
voastră, a norocului dummeaznastă și a ambițiilor dum- 
neavoasiră cele mai îndrăznețe. 

Soluția fiecărei pagini din MANUALU CITORULUI se 
regăsește în DE LA IDEE LA BANI, 


Un cuvânt înainte să începem 


Succesul dumneavoastră se bazează pe mtizația 
succesului. 

Nici o carte din lume nu vă va purta spre succes 
dacă nu îl dorii și dacă nu gândi în spiritul său, Mai 
presus de tonte, trebuie să gind Nimeni aicineva nu 
se poate gândi a succesul dumneavoastră cu mai mult 
folos decât dumneavoastră înșivă, Nimeni lcinezn mu 
poale gândi în locul DUMNEAVOASTRA! 

În cuvinte și mai clare, trebuie să puneţi întrebări, să 
puneţi în balanță i să reflectați asupra a ceea ce citiţi 
trebuie să faceți conexiuni şi să vă folosiți discemâmân- 
tul... trebuie să vă folosiți imaginaţia și capacitatea de 
vizualizare, şi să vä vedeţi pe dunmneavozsră în pielea 
unei persoane despre al cărei mare succes cititi 

Dumneavoastra şi numai dumneavoastră trebuie să 
concepe idei și să vä faceţi planuri pe măsură ce cititi 
și reflectati... trebuie să căutați metode în stabilirea 
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unor scopuri precise... gi ă nu vai niciodată că ceca 
ce este puțin probabil este întotdeauna posibil, si din ce 
în ce mai posibil pe măsură ce doriți cu mai multă 
ardoare SAI ranstormaţi in realitate! 

Nu uitati nici că nu lucraţi doar pe baza rațiuni 
aveti sentimente, emotii, instincte, deprinderi și alte 
forțe personale pe care le obtineti în mod direc! și le 
Controlați cu o putere extraordinară atunci când toate 
motivațiile dumneavoastră lucrează pentra i niciodatā 
impotriva dumneavoastră 

Napoleon Hill spunea: „Bogățile încep cu o stare de 
spirit? Sunteti gata să vă imbogäțiti? Atunci suntem. 
gata s-o pornim. Progresul dumneavoastră catre o viată 
mai bogată, mai fercitä, mai plină de succes începe 

„Mai întâi de toate inarmaţi-vă cu toate cele necesare 
pentru această mare aventura Inlauntrul Curncavoas. 
tra și forțele puterrice, încă ascunse, ale succesului 
dumieavoasiră vor iesi la iveală, În plus, asigurată 
A în afară de cartea DE LA IDEE LA BANI i acest MANUAL 
At CORUL, mai aveți intotdeauna Ja îndemână un. 
Stilon, un creion sau un marcator i un pachet de fize. 
7x 10 cm (un sfert de coală obişnuită de hrte) 

Asigura. că aveti un locşor liniştit în care vă 
puteți aşeza singur u DE LA IDEE LA BANI și MANUALUL 
cmon la aceași oră în fiecare zi. Vă va ajunge o 
jumatate de oră pe zi Vă vor ajunge 4 san 5 zile pe sap- 
tămână — dar nu schimbati intervalul de timp în fe. 
care zi, Înștinaţ-vă familia că aceste momente vi le 
steicaţi imenarii dea pune fundaţie solide ale succe. 
sului dumneavoastră de dragul dumneavoastră şi al 
tor. Și nu vă limitați la a le spune; aratate că aveti 
intenții serioase in acest sens. Toti cei care vă sunt alà- 
turi în viață trebuie să înțeleagă că luaţi aceste lucruri 


în series, că n „glumiti“ în intenția dumneavoastră de 
a obține succesul. 

Zi de zi, inainte de a începe să lucraţi asupra unai 
nou princpiu al succesului, rezervaţi cäteva minute 
recapitularii cunostintelor deja dobândite spre a vă 
Asigura cati asimilat şi afi înțeles în întragimo tot co i 
cit până in acel moment. Cu alte cuvinte, na trebuie 
doar să vă aștepsi să obineți progresul către împliri- 
rea rezultatelor dorite, trebuie să și verificaţi dacă sun- 
tei pe calea cea bună către succes. 

După cam a spus W. Clement Stone, folosind această 
metoda veti putea „.. săaprindeti flacăra vie a dorintei 
pentru implinirea scopurilor care vă vor ajuta să obţi 
Peti bunăstare şi adevăratele comori ale vieții” Când vi 
Se va întâmpla acest lucru, atunci, încet dar sigur, vă 
vei vedea dorințele și visele întrupând-se în realitatea 
concreta. 


Prima dumneavoastră MIȘCARE 


Doriti s faceți rost de un fel de hartă mentală — un 
fel de indicator al direglet în care vă indreptaţi şi 0 
garanție fermă a „pietelor de hotar“ ale călătoriei 
dumneavoastră. 

Întoarceți-vă la Cuprinsul Cării DE LA DEE LA BANI de 
1a pagina 369, (Toate numerele paginilor şi referințele 
similar trimit la cartea u-menţionată) 

Luaţi un pix, un creion sau un marcator în mână și 
revizuiti tot Cuprinsul. Subliniaţi sau marcati fiecare 
cutânt sau expresie care pare să aibă tangenţă ar 
puntul dumneavoastră sensibil”. În acest fel, nu doar 
cva veti stabili „o hartāa itinerarului mental” al cărti 
înseși, dar ea va începe să vă ofere și o perspectivă 
neprețuită asupra diumezavastnă înşivă. Nu se va 
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întâmpla niciodată ca doi oameni să fio atragi sau pro- 
vocaţi de aceleaşi cuvinte sau expresi 

lată cum a subliniat cineva prima parte din Cuprine 
— Gündurilt sunt lucruri: 


Edison l-a privil drept în față... O ocazie mensteutală... 
Cot ce enunță prea devrøne... Succesul ste lt pas de 
nfuăger. Copilul ce a stiut 8 stapărească at om în 
tentă firen., Lu ada” ascuns în spatele wmi mata”. Cu 
singură idee cai puteți obpine succesul. „reg si-t 
zei axat... Un poet a zărit meoărul... Un tnr îi 
prevede destin 
Tată cuma subliniat altcineva aceeasi sectiune. 
E E TE 

- Succesul este la u pas de 
rr E 

a a NE A 

o singur idee clmal puteti obtine succesul 

voi avea”. Uu poel a zărit adevărul. 

prevede destinul. 

După ce ați făcut acest lucru, räsfoifi cartes. Citti 
titlurile capitolelor și subtitlurile. Dacă simțiți nevoia să 
verificaţi sau să subliniați vreun titlu de capitol, sau 
vreun subtitlu, nu ezitaţi sä o faceți, Mulţi am crescut 
cu ideea că nu e bine să facem Insemnari pe carți, dar 
aceasta nu este o carte ca toate celelalte. VS apartine 
doar dumneavoastră personal pentru totdeauna și vă 
va servi drept ghid toată viața, și cu cât mai multe 
însemnări veţi face pe ea, cu cât mai multe notite veţi 
scrie pe marginile albe ale paginii cu atât iși va exercita 
mai evident efectul ei miraculos, 


MANUALUL CTITORULUI 


A doua MIȘCARE 


Cititi Cuaântul înainte de la pagina 5 și Prefaţa de la 
pagina 7. Rämåneti cu creionul în mână și nu renuntati 
să marcați și să subliiaţi. 


Acum gândiţi-vă o clipă 


Stiti deja multe despre DE LA IDEE LA san Ştiţi de ce 
titlul se potriveşte ca o mänuşă. Înțelegeți că DE LA IDEE 
LA manise bazează peo singură idee importantă — un 
secret care pate să Sară dintre rânduri sau sa se înalțe 
îndrăzneț înaintea dumneavoastră doar atunci când 
sunteti pregătit să-l primiti. 

Ați văzut clar că Napoleon Hill vă prezintă 13 paşi 
către îmbogățire și că fiecare dintre ei se leagă de cei- 
Is. exact apa cum o perioadă din viata omulu e îdscu. 
tabil legal de oricare altă perioadă, 

Si vä dati seama că pretul câți DELA ID: LA manngi al 
acestui MANUAL AL CITIORULUI împreună pot reprezenta 
o miime sau o zecime de miime din bogätiile suplimen- 
tare pe care ele vi le pot aduce Intr-un singur an! 


A treia MIȘCARE 


Citiţi DE LA IDEE LA BANI. Această lectură va fi însă 
loarte specială. 

Capitol de capitol, acest MANUAL AL Crnonuu: Vă 
a deveni ghid. EI vă va oferi indicatii verificate — 
indicații ce s-au dovedit radnice în repetate rânduri 

„Asa să respectati, capitol de capitol, indicațiile din 
acest MANUAL AL emronuLu Și, mai ales, actionați con- 
form cu acestea. 
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Sublinieri 


Pe tot parcursul cărți, subliniați (sau marcați) orice 
cuvânt, propoziție sau pasaj care are o semnificație spe- 
cială pentru dumneavoastră, 

Multe persoane atașează bucățele de hârtie, lipite 
sau capsate, la toate paginile pe care dorese as le apro- 
fundeze. Astfel, veţi putea să adăugaţi propriile comen- 
tarii ample, propriile povești ce demonstrează ceva, 
orice ştiţi sigur că va este folositor. 

În același timp, faceţi notițe și în MANUALUL. CITITORU- 
a. A fost lăsat spatiu liber la sfărșitul Manuaiului pen- 
tru notițele dumneavoastră, şi vefi găsi sugestii cu pri- 
vite Ja tipul de însemnări personale i confidentiale) 
pe care trebuie să le faceți. 

Acum sunteți gata de drum. Luați-vă atâta timp cât 
‘vä trebuie. Gând-vă în timp ee citit Ci în imp ce 
gândiţi. 


Citiţi Gândurile sunt lucruri, 
începând de la pagina 21 în 
DE LA IDEE LA BANI 

Citiţi capitolul până la pagina`36, dar nu citiți De 
reimt — vom reveni la-acesie conduzii. Subliniați, 
marcați, luaţi notițe în timp ce citiți și adugaţi fije 
suplimentare cu notite dacă doriţi Nu lăsați cartea „să 
vorbească doar ex”. Puteți și trebue să scrieți, chiar pe 
caste, ceea ce gändiți dumezocastră, cum aţi reacționa 
dumneavoastra Ta acest material. 

Pe măsură ce cititi veli observa cele câteva subtitluri 
pe care leați subliniat în lectura dumneavoastră pre- 
liminară. Acum, văzând aceste subtitluri a doua oară, 
S-ar putea să vă schimbaţi părerea cu privire la cele pe 


care doriţi să le subliniați. Schimbaţi-vă părerea, dacă 
doriţi. De fapt, vi se schimbă punctul de vedere. S-ar putea 
să doriți să folosiți un creion roșu pentru a doua sub- 
liniere. Si acum subliniați chiar si în interiorul textului 

orice cuvânt, expresie sau parte care vi se potriveşte. 

Ştiţi acum că „gândurile sunt lucruri", adică sunt 
legate în mod indisolubil de acțiuni hotäräte, construc- 
tive; iar gândul trebuie să fie formulat înaintea actiunii. 
Ati văzut cum gândul de succes — succesul intr-un 
domeniu foarte special, care îl atrăgea — l-a dominat 
pe Edwin C. Barnes într-o așa măsură încât nici măcar 
lipsa lui de bani gi aspectul său de vagabond nu Fau 
oprit. Ai văzut cum gândul contrar — gândul de eşec 
— a fäcut ca un om pe nume Darby să piardă nenumă- 
rate bogății ntruchipate în aur pur, Și arâși, veţi înțe- 
lege şi veţi aprecia la justa valoare extraordinara poves- 
tioară desprecopila ce a învins un om în toată firea ṣi a 
obținut cei 50 de cenți de care avea nevoie. Începeţi să 
înjelegeți ce înseamnă cu adevărat să vă concentrați 
asupra unul singur scop- 

V-aţi oprit din citit la pagina 36. Bun. Înainte să ter- 
minai de citit pagina — chiar acum — folosiți paginile 
destinate notelor din acest manual şi scrieţi un scurt 
rezumat al punctelor principale din acest capitol. Nu 
incereai să ghiciţi intenția eretă a autorului. Scrieți 
ceea ce considerați dumnenvastră că merită reținut din 
acest capitol, dar fiti scurt, mențineți-vă în limita a cam 
100 de cuvinte, Lucrați concis, puneţi etichete precise: 
De reţinut în variantă personală — vezi pagina 36. 

Rețineti că nu există răspunsuri corecte si nici greșite 
în ceea ce privește sublinierea fragmentelor din DE LA 
IDEE LA BANI, când văatașaţi propriile notite sau când vă 
scrieți propriile opinii De riul, Spre exemplu, cineva 
a scris în legătură cu povestea lui Darby: Mineritul e o 
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aventură riscantă, Altcineva a scris: Când aveți nevoie de 
Sfaturi experte, obțineți-le, ostel încat orice hotāräre pe cane 
ouă se bazeze pe cunoștințe experte. Amândoi au drep- 
tate. Totusi, e foarte interesant să comparăm punctele 
de vedere diferite. Ar trebui să fie foarte interesant să 
comparăm şi propria dumneavoastră interpretare cu 
celelalte legate de povestea Iui Darby (asta daca ați cot: 
siderat-o demnă de reținut). 

Când aţi terminat de redactat lista De refinut, atunci 
şi doar atunci cititi lista De reținut a doctorului Hill de 
Ja pagina 36. Remarcați unde ați fost de acord cu el şi 
undo nu. Observati ce ați inclus și co ati lăsat pe din- 
afari. Dacă afi fost in dezacord vădit cu vreo afirmaţie, 
gândii-vă la asta. Nu înseamnă neapărat că aţi greşit, 
dar gândiți-va. 

Acum, puneţi deoparte propria listă De reţinut şi 
concentrativă asupra celei aparținând autorului. Pe 
baza acestor afirmaţii, întreprindeți o acţiune foarte 
interesantă şi profitabilă: transformați fiecare afirmatie 
intro întrebare adresată dumneavoastră înșivă. 

Pentru arealizaacest lucru, folosiți la maximum acei 
vechi servitori ai minţii neliniștit, adverbele interoga- 
tive CARE, CINE, CE, CÂND, UNDE, DE CE și CUM, 
Spre exemplu, v-ati putea întreba: 

CÂND și UNDE am depășit ou un mare obstacol 
pentru că mă copleșea dorința fierbinte de a-mi implini 
un jel? 

CUM a ieşit? CARE a fost rezultatul final? 

Sau — 

CINE a mai beneficiat de capacitatea mea dea insu- 
na credință celorlalți? 

S-ar putea ca aceste întrebări să nu vi se potrivească, 
Formulați-vă propriile întrebări, Pe masură ce căutaţi ce 
întrebări să vă puneţi, cAutați înklumtrul dumneavoastră şi 
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emmemoraţisueresul, răsplata și efortul coordonat de 
altadata. 

Cei mai mulți dintrenoi câştigăm mai multe victorii 
în viaja decât ne putem aminti, Asta pentru ca ele sunt 
adeseori răzlețe şi s-ar putea să nu dureze îndeajuns 
cătsă ni le putem aminti. Dar când vă reamintiti eveni- 
mentele trecute, amintirile succesului reinvie. Înțelegeți 
că au fost multe ocazii când v-aţi manifestat puterea 
asupra dumneavoastră, asupra carierei dumneavosz- 
tri, a evenimentelor, a minților i inimilor clorlal 
bine, sunteti acceaşi persoană! Vä dirija acum forțele 
în directia imbogațiii 

Acum concentrji-vă asupra gândului-cheie al lui 
Napoleon Hill: Când nepeți së citați drumul d 1a te 
1a bani, ei remarca fapad Că bogăția începe cu sentimentul 
cè granițele s-au dizolvat în siguranța interioară că sunteti 
PE CALEA catre togaţe. 

Când vă simţi pregătiți sä vä relui lectura... 


Citiţi Pasul 1 către îmbogăţire 


DORINȚA, 
pagina 37 

Citiţi până Ja pagina 54, dar nu și lista De retinut 
escalat Subinas n Ap 8i facet Treen. 


nări ample pe marginea paginilor sau pe fişe separate 
pe care leataşați cărti. 

Din nou, pe măsură ce citiți, veţi observa subtitlurile 
pe care leați subliniat în lectura anterioară, şi aţi putea 
dori să schimbaţi unele accente. 

Ați citit că Edwin C, Barnes şi-a blocat toate căile de 
retragere, deci a trebuit să meargă înainte, Aţi citit sase 
pași Care translortnă dorințele în aur, si ati citit despre 
mulţi oameni care și-au fortificat visele punând în spatele 
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lor dorința făcândurle, astfel, să se transforme ca prin 
minune în realitate. Înțelegeți că mulți dintre cei care 
reușesc în viață încep prost, dar îi continuă drumul. 

Ai citit poezie de douăsprezece versuri care, red 
tită de mai multe ori, vă va ajuta cu condiția să îi des- 
cifrati mesajul. Şi ati citit povestea fiului lui Napoleon: 
Hill, „surd” până când dorința şi perseverenta au spul- 
berat granițele. 

Acum, fără să vă uitati în carte, rezolvati acest mie 
test despre vestiti Șase paşi ai dr. Hill care transformă 
dorințele în aur. Testul vă cere să puneţi literele lipsă, 
astfel încât să puteți completa cuvântul sau cuvintele 
lipsă, Completaţi direct pe manual: 

ŞASE PAȘI CARE TRANSFORMĂ DORINȚELE ÎN AUR. 

1. Stebiliţvă în minte SOD) eC de bani pe 
sare o doriţi. 

2, Hotăriţi-că exact ce doriți să ACI în schimb pen- 
tru BOCED pe care fi doriți. 

Stabiliti o aL LL) precisă până când vreți să intrați in 

posesia OLLIE pe care îi doriți 

Conturativä un pCIT hotirăt pentru a vă inde- 

plini dorința și începeți iCCOCCT. 

SAD clar şi exact suma de bE pe care in- 

tenţionaţi sa o obținei, sabilițiva EEOC 

IDEII pentru obținerea or, ca și ceea ce doriţi ă 

ICE în schimb pentru acea sumă, și elaborati 

atent pOOOOO prin care intenţionaţi să o 

mon. 

Cititi-vs angajamentul scris cu voce tare de ATIT 

ori pe zi, o datà chiar înainte de culcare și o dată ime- 

diat dupa ce vă treziti, dimi 


aveţi deja VOT. 


Cel deal șaselea punct ridică o problemă. Ce « de 
cut atunci când găsii instrucțiuni și în cartea însăși, 
DE LA IDEE LA BANI, nu numai in MANUALUL CTITORULUI? 

Dacă se întâmplă acest lucru, respectați instructiu- 
nile doctorului Hill eu excepția cazului în care MANUALUL 
ermon spume altfel. Deci trebuiesc respectate noa- 
părat instrucțiunile de la pasul 6, pegina 41 din DE LA 
IDEE LA tAn. Instrucţiunile datela pasul 6, pagina 41 w vor 
impuls să puneti în practică una dintre cele mai insem- 
rate acțiuni din viața dumneavoastră. 

Tată, reluäm aici poezia pe care ați citit-o la pagina 46. 
M-am târguit cu viaja peun leu 

Dar viața mi l-a refuzat, 
Oricăt mi-ar fi-n amurg de greu 

Să-mi văd avutul scăpătat. 
Căci viaţa nu-i decăt un şef 

Ce îi oferă tot ce-i cer, 
tnsă salariul nu-i un chef, 

Căi teza legat fără-ntrebări. 
$i am muncit greu, ca sclav: 

Doar casă aflu la final 
Că aş fi fost plätit grozav 

De-aș fi cerut, în mod real. 
Pasul următor este să vă pregătiţi propriile idei De 
inut pentru acest capitol, aşa cum afi făcul și în capi- 
tolul precedent. Fiţi concis. Vedeţi câtă „substanță” 
puteţi concentra în puține cuvinte, Este un exerdtiu 
util. Țineţi minte, nu încercai să alegeţi puncte doar 
pentru că așa credeți că ar face și dr. Hill. Formulaț-vă 
propriile afirmații. 

Treceji-le în paginile destinate notitelor. 
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După ce vi leați formulat pe ale dumneavoastră, 
citţ-le pe cele ale dr. Hill, de la acelaşi capitol, pagina 54. 
Observați, ca i nainte, punctele comune, opiniile diver- 
gento şi misiunile faţă de dr. Hill- Gândiţi-o Ia ele. 

Apoi folosiţi-vă de acele cuvinte care produc intero: 
gati: CARE, CINE, DE CE, CE, CÂND, UNDE și CUM: 
Transformaţi afirmațiile de la pagina 54 în întrebări pe 
care vi le puneţi dumneavoastră inşivä, întrebări la care 
Vă veți strădui cât veți putea să räspundeți. Veti observa 
o anumită similitudine cu punctele din capitolul prece- 
dent; acest lucru nu este întâmplător, ci vă fortificè 
intenționat cunoștințele și vă ajută să căutaţi cu și mai 
multă putere și încredere talentele adânc ascunse și 
capacităţile pe care le aveti, 

Puneţi măcar două întrebări privitoare la cei şase 
paşi Măcar o întrebare despre poezia de douăsprezece 
Versuri care i-a convins pe mulți să-și vândă scump ser- 
viciile şi să ducă o viaţă fericită și frumoasă. 

„Intraţi în ritmul” acelui poom. De multe ori în viaţă, 
chiar dacă pentru scurt timp, v-aţi comportat de parcă 
v-aţi fi aşteptat ca viața să vă trateze neapărat ca pe un 
print. Rememorați acele momente. SA şti că nu v-aţi 
schimbat prea mult. Sentimentul va reveni și, împreună. 
cu el, mai întâi fragmentar: apoi pe perioade de oro pi în 
cele din urmă vreme de săptămâni si ani, veți recăpăta 
increterea care se asociază cu acel sentiment. 

Luaţi în seama, în mod special, acest gând: Nimeni 
mu e gata să primească bogăția, până când mu CREDE ci'o. 
poat obtine si până nu o OBTINE in mod efectiv. Starea de 
pri trebuie să fie CREDINȚA, mu pur si simplu speranța 
Sau gândul de împlinire, K 

Čānd vă veti fi insuşit acest capitol, când H veți ta: 
påni mesajul, reluați lectura. 


Cititi Pasul 2 către mbogățire 
CREDINȚA, 
pagina 55 


nowcoşi. Metoda de a da ordine 
subconştientului dumneavostră, pe care vio puteţi 
însuși repede, este o modalitate verificată dea dobândi 
credința, şi o modalitate de a o folosi pentru a vă trans- 
pune gândurile în echivalentul lor palpabil. 

Pentru a transforma gândurile de îmbogățire în boga- 
tie propriu-zisă — pentru a metamorfoza aspiraţia a © 
viaţă mai bună in sentimentul concret al bucuriei de a 
trai acea viață — lăsaţi deoparte orice încredere in 
unsă. Nu mai credeți în „noroc” — el este doar mani- 
festarea recompenselor câștigate pe drept. Nu mai cre- 
deți în „ghinion“ — el inseamnă sărăcie și esec atrase 
prin gândire negativă, de cele mai multe ori pentru că 
aceasta este dorința exprimată de subconștient. 

Ați descoperit în acest capitol forja magnetică a 
emoţiilor — cum atrag ele gânduri înrudite (de mare 
folos în elaborarea de planuri și campanii de acțiune). 
Aii citit cei cina pași către increderea în sine, și sunt 
Sigur că aţi remarcat cum vă reamintește iarăși al 


ka 
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patrulea pas despre importanta punerii pe hârtie a 
descrieri scopului dunmenvoastrā principal în vială. 

Acum, intitula o pagină de Notițe: Cinci pasi cre 
încrederea de sine, a m înelegeu: Parcare) cei cinci 
pașiai dr. Hill, incepând de la pagina 61 
LA MNI. Reformulati fiecare punct în cuvinte proprii 
Scrieti ca pentru dumneavoastră; nimeni altcineva nu 
trebuie să vadă vreodată acest MANUAL AL CTITORULUI, 
nici propriul dumneavoastră exemplar adnotat din DE 
A IDEE LA DAN 

Acest capitol conține o altă poezie scurtă ce trebuie 
inclusa în MANUALUL CTITORULUI: lat-o: 

De credeti în eșec, il veţi avea. 

De credeţi în tim, așa vei 8. 

De vrei câștig sigur veţi eșua, 

De ncverezătar o veţi porni. 

De credeti că veti pierde, vă vei pierde 
Căci lumea largă azi ne-a învățat 

Ca pasul unu în succes ea crede — 
Succesul e în mintea ta creat. 

De cre că prea mie sunteți, veţi fà 
Gândul aripi va trebui să nască, 

Sigur pe sine de vă veti simţi 

Räsplata va sosi să Vă cinstească. 
Victorin viaţă nu obtin doar cei 

Ce suni puternici şi alearga bine, 
Câștigul poate deveni un obicei 
Pentru acel ce spune: CRED ÎN MINE! 

Tot în acest capitol cititi i impresionanta poveste a 
Jui Abraham Lincoln, care „a epuat în tot ceea ce a 
încercat”, şi totusi a obtinut succese glorioase. Da, într-o, 
carte despre bogie, cititi despre puterea iubirii. și 


sper că ati inteles că elesunt strâns legate. Si, in cele din 
urmă, ati citit povestea lui Charles M. Schwab şi a 
rezultatelor uluitoare ale unui discurs inut după cină, 
care vă demonstrează cu putere că bogăţiile oamenilor 
încep înliantrul lor. 

Acumserieți-vă propriile idei De retinut pentru acest 
capitol. S-ar putea să nu extrageți nimic din povestea 
Iui Charles Schwab. Fiți concis! 

Dupa ce v-aţi scris concluziile, comparaţie cu cle 
ale dr. Hill, de la pagina 74, 

Comparati. Reflectați. 

Utilizați CINE, DE CE, CÂND, UNDE, CE şi CUM 
pentru a transforma afirmațile dr. Hill în întrebări. 
Adăugaţi la ele cel puţin două întrebiri personale pre 
cise legate de cei cinci pași către încrederea în sine. 
Încredere în sine cu privire la CINE, DE CE, UNDE, 
CÂND și CUM. 

Luaţi în considerație această afirmaţie esențială: 
Orice ne repeti în minie, fie aer ofiație adevitrata sau 
fă, este ceca ce ajungem să credem și, în cele din urm, să 
‘fim. Reamintiți-vă și cuvintele lui Ralph Waldo Emersor 
Omu este esenţa gindurăor sale de ficcate zi. 

După ce veţi fi înteles Pasul 2 către îmbogățire, relua- 
tivä lectura.. 


Gititi Pasul 3 către îmbogățire 
AUTOSUGESTIA, 
pagina 75 


Citiţi acest capitol până la începutul paginii 82 și 
ucaţi De refinut de l pagina 82 pe mai târziu. Cunoaş- 
tei procedeele prin care va treziti propriile puteri 
ascunse in vreme ce faceţi ca această carte sā aparțină: 
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sublinierea 
marcarea 
adăugarea propriilor notite. 

Oricare dintre acestea sau loate! Și schimbaţi orice 
accent pe care lafi pus inainte și trebuie schimbat. 

De îndată ce ați citit, sulbconștientul a Inceput să 
semene cu o grădină fertilă. Dar buruienile crese și în 
grädinile fertile dacă nu aveți grijă să semărați semin- 
tele unor recolte mai profitabile. Prezăraţi grăunțe de 
gind prin puterea autosugestiei. 

Subconştientul preia orice ordine i se dau întruni 
spirit de credință absolută și acţionează conform acelor 
ordine. Dar ele trebuie să aibă timp si prindă rădăcini 
— prin repetare constantă. 

Convingeţi-vi subconstientul că trebuie să aveţi 
suma de bani pe care afi viualizat-o, că aceşti bani vă 
aşteaptă sări luati. Vă veţi elibera în curând de orice 
neincredere. (Unii oameni nu se îmbogățesc pentru că 
nu îşi formează niciodată convingerea subconștientăcă 
tocul banilor este în buzunarul lor.) Vizualizaţi-vă obți- 
nind bani, aducind serviciul său oferind marfa care vă 
furnizează bani. 

Citi paşi către autosugestie care vă ajută să 
dati ordine de necontrazis propriului subconștient. 
Observați cum ele se îmbină cu cei şase paşi enumerați 
în capitolul despre Dorinţă. Fără să va uitaţi din nou la 
ce trei paşi cătreautosugestie, rezolvati acest lest scurt; 
bifați Da sau Nu în dreptul fiecărei întrebări. 

Ar trebui ca afirmația dumneavoastră scrisă să vă 
ofere o „supapă”, adică ar trebui să vă spună că veţi 
obinestuma de bani pe careo doriți doar daca „toate 
merg bine” sau cevaasemânător? CDa C Nu 


Ar trebui ca afirmatia dumneavoastră scrisă să 
includă o anume dată pină la care veți obtine banii 


doriți? DDaDINu 
Pentru a obține banii doriți veţi depinde de câștigul 
1a loterie? DDaiNu 


Veji obţine banii oferindu-va serviciile sau marfurile 

semenilor dumneavoastră? D DaO Nu 

Ar trebui sā va abțineţi să vă scrieți afirmația dacă 

sunteți siguri că o puteți memora? O DaO Nu 

Raspunsurile corecte sunt, în ordine: Nu — Da — 
Nu — Da — Nu. Dacă ați răspuns greşit Ia oricare din- 
tre cete întrebari, citiji acest capitol și capitolul despre 
Dorinţă încă o dată. 

Acum scrieţi-vă propriile idei De reținut pentru acest 
capitol scurt; dar semnificativ. Apoi citiți concluziile dr. 
Hill de la pagina 82, şi cemparațile cu ale dumnea- 
voastră. Luaţi-vă timpul necesar să reflectați. Luaţi-vă 
timp să citiți din urmă dacă e nevoie. 

înurebaţi CE? UNDE? DE CE? CÂND? CARE? CUM? 
în special amintiți-vă de momentein care ați ratat şanse 
pentru că ați aşteptat prea multă vreme să o porniţi din 
loc, Și — ÎN PRIMUL RÂND — amintiți-vă de ocazii în 
care ați pornit fără nici un indiciu şi aţi avut un mare 
succes, 

Citiţi cu atenție, înțelegeți şi mu uitaţi această idee 
esenvială: natura Ia clădit pe om în aşa fel încât så dețină 
controlul absolut asupra comenzilor came ajung în subeonstient. 

Cind vețifi lasat tate cunoștințele dobândite în acest 
capitol să sesedimenteze, reluați lectura... 
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Citiţi Pasul 4 către îmbogătire 
CUNOŞTINŢELE SPECIALIZATE, 
pagina 83 

Citiţi cu creionul în mână, notând și marcând tot 
ceca ce vi se pare semnificativ DUMNEAVOASTRA, 
Procedeul ar trebui să vă fie dea clar, Ar trebui să Bi 
conștienți și de anumite tipare în alegerea lucrurilor 
semnificative. Evident că oxistă upare, parle sunt 
parte din fiinta DUMNEAVOASTRĂ. 

În acest capitol vefi putea aflaceva de care mulți uit 
arie cunoştinje inseamna putere potentialt, dar cunoştin- 
Jele generale trebuie sä fie organizate, sustinute de cunoy- 
tinte specializate gi planuri de acţiune bine definite. 

Înțelegeți © dată pentru totdeauna că tot ceea ce 
învăţaţi la şcoală este numai una dintre sursele de edu- 
cai, Probabil ca veți zâmbi citind lectia pe care dr Hill 
a învățat-o când adorit sä renunte la un curs prin cores- 
pondentă pe care îl începuse. Aveţi deja idee despre 
necazurile cu care vă confruntafi în giinea unei shijbe 
potrivite. 

spuneți prin Da sau Nu: 

Oare un autodidact care are puțină şcoală va câştiga 

întotdeauna mat mult decât un om cu educație 

aleasă? DO Da ONu 

Dacă aţi răspuns Da, reci capitolul, Concluzia 
acestui capitol nu este nici că e mai bine să fi educat, 
nicică e mai bine să nu fiieducat, Esenţial este că re. 
buie să obţii cunoștințele de care ai nevoie și să le folo- 
sești într-o direcție bine definită. 

Multă vreme după ce oamenii giau incheiat edu- 
catia școlară, ca parte componentă a educației publice 


obligatorii, se pot autoedvea în particular, cu efecte 
remarcabile. Disciplina de sine asimilată printr-un pro- 

gram definit de studiu specializat compensează într-o 

oarecare măsură cunoștințele pe care nu le-aţi apreciat 

când k-ați obtinut pe gratis S-ar patea să fifi chiar mai 

câștigat în cele din urmă pentru că învățați la vârsta 

adultă exact ceea ce doriţi să învăţaţi — ca parte a pla- 

nului dumneavoastră scris de a câșiiga o anumită sumă 

de bani într-un mod bine definit. 

Recitiți cele cinci surse de cunoștințe enumerate de 
dr. Hil la pagina 87. Întrebaţ-vă câte aţi folosit, sau 
folosiți. Proiectul schilat în acest capitol vă poate avansa cu 
zece ani în orice slujbă posibili. 

Scrieţi-vă propriile idei De refinat. 

Comparaţie cu cele ale dr, Hill de Ja pagina 100. Și 
gândit. 

Puneţi-vă întrebâr pertinente printoare a pagina 100. 

„Acum vă puteţi detașa de întrebările strict perso- 
nale. Spre exemplu, în loc să întrebaţi doar CÂND am 
profitat de pe urma educației pe care am dobândit-o prin 
experiență, Vă puteți întreba: CINE dintre prietenii mei a 
profitat de pe urma educației dobândite prin experienţă, și 
CUM? Astfel vă detaşaţi de propria experiență de viaţă 
şi căuai să aflaţi lecțiile de viaţă ale celorialţi. 

Retineți neapărat următoarea afirmație esenţială: 

„Veriga lipsă” în educație este adeseori eșecul profesorilor 
de a le arita elevilor cum să-și organizeze şi a-și olesească 
cunoștințele. 

Când vă simțiţi pregătit reluaţi lectura... 
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Cititi Pasul 5 către îmbogățire 
IMAGINAȚIA, 
pagina 101 
eu Onu în mâna, iţi capitolul până l pagina 
Acum înţelegeţi că imaginaţia poate fi sintetică sau 
de Mar A iei pei en 
voastră, fiecare în felul ei, Singura limitare a omului, în 
limite raţionale, constă în dezvoltarea sa în modul în 
care-și foloseşte imaginația ȘI, pri intermediul imagi- 
naţiei, prin impulsurile nostre de gândire condimen- 
tate cu imaginatie, re olimentăm spiritul cu energia ce 
mişcă intregul univers; ne oferim posibilitatea de a ne 
conecta le legile universale, imuabile, cane ne sunt de 
nespus ajutor în edificarea unei vieți demne și a averii. 
Povestea ce are în centru Coca-Cola — de În un 
amestec dintr-un cezinie de fier la o intreprindere cu 
renume mondial — v-a demonstrat ce se întâmplă 
atunci când Ideea întâlnește Dorința, iar omul le pune 
în practică. Povestea filozofului-predicator care a cerut 
— si a obținut — un milion de dolari este o dovadă în 
plus a atotputerniciei vizualizări. Vedeți in acest capi- 
tol şi în multe alte locuri din DE LA ID LA BANI că în 
spatele fiecărei „şanse favorabile“ există ceva în plus; și 
că mintea fiecăruia dintre noi este in stare să comande 
aceeaşi forță de neinläturat, acel ce omniprezent 
După ce ați citit acest capitol — i ați actentuatpärti 
care vise par dunmenvoastri superioare altora — scrètivă 
proprii idei De retinut, 
Comparaţie cu cele ale de Hill de la pagina 114. 
Ati intrat vreodată în conflict serios cu opinia dr. Hill? 
Luați-vă mereu timp să vă gāndiți la asta, şi dævniti 
conştiente orice conflict, dacă acesta există — conflict 
ce ține de autocunoastere. 


Folosiţi coneluzile dr. Hill pentru a zämisli intro- 
bari. Lăsaţi-vă întrebările să acționeze liber, să implice 
orice sugestie sau consecință din carte; trebuie doar să 
puteti răspunde la aceste întrebări. 

Rețineli urmatorul lucru: Toute „sansele favorabile” de 
care aveți nevoie în viaja aşteaptă în lăcașul propriei dum- 
neavoastra imaginati. 

Când veți fi acumulat toate ideile din acest capitol 
— este un capitol scurt ce abundă în idei — şi veți fi 
nat notă de indicaţiile insemnate aici, sunteți gata de 
noul capitol. Înapoi la carte. 


Citiţi Pasul 6 către îmbogăţire 
PLANIFICAREA ORGANIZATĂ, 
pagina 115 

“Acest capitol este lung. Aşa a fost planificat, pentru 
a consolida multe dintre cele discutate până acum. Vom 
porni intr-o manieră oarecum distinctă la însușirea lec- 
Milor vitale din acest capitol despre Planificarea orga- 
nizată. 

Din nou cu uncreion în mână, parcurgi cartea până 
ta testul ce începe la pagina 146. Ati aruncat o privire 
asupra lui în lectura anterioară; nu citi testul acum, i 
ării i continuati până la pagina 158. Opriţi-v acolo, 

E a ae tare pa 
jei Minţilor Superioare, Acest principiu deosebit de 
important va fi reluat când veti ajunge la Pasul 9 către 
îmbogățire Între timp, vi se garantează să: Nici o per- 
soană individuala nu are experienta, educația, capacitatea 
înnăscută și cuneștințele necesare pentru a 
laa unei averi ară cooperarea alor perscme. 

Această afirmație nu înlătură cu nimic indepen- 
denta individuală esențială în aflarea celei mai bune căi 
spre bogăție. Dar recunoaște căimpârțim, între noi toti, 
stăpânirea lumii. 


as DELA IDEE LA BANI 


MANUALUL CITITORULUL 319 


Înfrângerea? Ce este ea? Tiansformaţi-o într-o moda- 
litate de a deveni mai puternic. Înfrângerea este un 
semnal ce vă impulsionează să încercați din nou, nu să 
ronunțati. Dacă, pentru dumneavoastră, înfrângerea. 
inseamnă o pancartă pe care scrie „sfârșit”, nu vă folo- 
siti experiența în mod corect. Cel care renunță nu. 
învinge niciodată. Un invingator nu renunța niciodata. 

Citi, la pagina 120, Cele unsprezece secrete ale sefu- 
lui. Rămâneți la această pagină și recitiți atent fiecare 
secret. Reflectati. Apoi evaluați-vă chiar aici cu privire 
la fiecare dintre cei unsprezece factori care transformă 
un om obişnuit într-un conducător. Evaluați-vă pe o 
scară de la 1 la5. Dacă v-ati dat „1” controlul de sine, 
spre exemplu, asta înseamnă că, practic, nu aveți con- 
trol de sine. O evaluare „5” ar insemna că autocontrolul 
este aproape perfect, Faceți această evaluare atent; refi- 
neti, vä construiți aici un autoportret foarte personal ce 
va indreapta către succes. Reginegi cain anii ce vor urma, 
vă veţi verifica notițele și evaluärile periodic. 


E PERSORALITATE FC 
COMPASIUNE ŞI ÎTELECERE 

STAFĂRIRER vE 
DEPORTATE e r e a e] 
DE ASI ASUMA 

KESPÖNSAMLITATE DEPLINA 


COOPERARE 


Cititi şi remarcile enumerate sub cele zece catego 
ce incep pe pagina 122: Dece eșuează unii conducăt 


Acum reluaţi fiecare pune! unul cite unul, citincu-le pe 
rând (de exemplu Incapacitatea de a organiza detaliile) 
si comentariile făcule de dr. Hill. Apoi, la fiecare, opriţi-vă 


deți înainte să cititi următorul punet, Dai un răspuns 
absolut cinstit — personal și confidential — provenit 
din cele mai profunde lăcașuri ale sufletului dumnea- 
voastră, 

Apoi, după ce terminați lista, reintoarceți-vä la pr 
mul punct, De data aceasta, punct cu punct, schimbaţi 
fiecare negativ într-un pozitio. Astfel, incapacitatea de a 
organiza detaliile — formulată clar în mintea dumnea- 
voastră — se transformă în: „Pot şi chlar imi fac ump şi 
depun efortul necesar să ciasific și să sortez îndatoririle 
Sau obiectele sau timpul sau oricealt lucru sau notiune 
abstractă care are nevoie de organizare.“ 

Folosiți-vă propriile cuvinte; vorbiti pentru DUM- 
NAVORS A 

Materialul ce incepe la pagina 126, „Cinci modalitati 
de a obline o slujbă bună”, poate nu vi se potriveste. 
Totuşi, explorați-l, de vreme ce o persoană cu calităţi de 
conducător îi ajută adeseori pe alții să-și găsească 
slujbe. Din același motiv, indicațiile pentru pregătirea 
unui Curriculum vitae trebuie citite cu atenţie. 

Același Iueru se aplică celor șapte pași enunțaţi la 
paginile 132-133, ce privesc obținerea slujbei pe care 
var plăcea să o aveţi. Poate deja o aveţi, dar puteţi 
ajuta de fiecare dată, pe altcineva să-și găsească slujba 
ideală, Sau puteti înțelege — aplicând criteriile acestor 
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șapte puncte — că cineva cu care lucrati are nevoie de 

Sfaturi — sau cineva pentru care lucraţi face imposibil ca 
slujba pe care o aveţi să fie cea potrivită. Slujba care vi 
se potriveşte DUMNEAVOASTRĂ este un factor de 
importanţă capitală în viață. Oricine lucrează, oricine 
face angajări trebuie să țină seama în special de pune- 
tul 5; Concentrați-vă asupra a ceea ce puteţi dumnea- 
voastră să dai. Acest actora fost el singur o cheie esen- 
fală a succesului pentru mulți oameni. 

Legati asta cu formula „CCS”, de la pagina 135. Luaţi 
notă apoi de insistența lui Andrew Carnegie dë a lucra 
cu alfi oameni obişnuiţi să muncească într-un spirit de 
armonie. Și Henry Ford — printre mulți alți oameni de 
Succes care a Acu mii de angajări —a înteles valoarea 
relațiilor personale armonioase. A spus că ar plăti mai 
mult pentru știința relațiilor cu oamenii decât pentru 
oricare altă capacitate. Charles M. Schwab era vestit 
pentru capacitatea sa de comandă, 

Începând cu pagina 136, cititi lista dr. Hill de treizeci 
şi una căi spre eşec, Dr. Hill recomandă: „Parcurgând 
lista, verificai-va punet cu punct în scopul de a 
descoperi câte dintre aceste cauze ale eșecului stau în 
calea succesului dumneavoastră.“ Faceţi asta. $i mai 
mult: Luaţi fiecare dintre acele etichetări — Mediu 
ereditar nefavorabil, Lipsa unui scop bine definit în 
viață samd, — și punei-o acolo unde se potriveşte, 
într-una dintre următoarele coloane. Faceți două liste, 
Scrieţi chiar. 


f 
i 


Nu mi se aplică mie 


| 


| 
N 


Faceți acest lucru cu seriozitate. Când ați terminat, 
ati fiecare dintre punctele pe care le-ai seris sub Mise 
aplică mie și impärtiți lista în două liste mai mici, după 
cum urmează: 


Potsă imbunätätese situația Nue nimic de făcut 


| 
I| 
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Dar — înainte să treceţi ceva a rubrica Nie nimic de 
făcut, provocaţi-ră. Spuneți: „Ei bine, trebuie neapărat 
'să modific cumva această situaţie”, iar resemnarea de 
odinioară se poate schimba acum în hotäråre, Ca şi în 
cazul multor altor oameni, când sunteți gata să scrieţi o 
trăsătură a dumneavoastră sub rubrica Nu e nimic de 
facut, „luaţi măsuri” și, deodată, izbiţi cu pumnul în 
masă şi spuneți: „Cine zice că nu e nimic de făcut” 
După cum accentuează dr, Hill, există foarte, foarte 
puține obstacole de neirecut. Viaţa este plină de căi 
spre succes care ocolese obatacolele, le depișese şi le 
întrâng, le lovesc cu putere. 

La pagina 146incepeo listă de 28 de întrebări foarte 
personale. Unele dintre ele pot avea drept răspuns Da 
sau Nu. Numărul 28 ia mai mult timp, dar fiecare clipă 
petrecut în scopul răspunderii corecte a acessta intre- 
bare vă poate aduce o mie de dolari. (Această întrebare 
a fast formulată intenționat mai vag; spre exemplu, vă 
obligă să separați principiile fundamentale ale succesu- 
Iui, şi puteţi chiar răsoi intreaga carte din nou pentrua 
Vă asigura că le cunoaștei) 

Răspundeţi Ia fiecare dintre cele 28 de întrebări, Daţi 
văepunsurile scurte chier pe marginea pagini. Dacă 
aveţi un răspuns mai amplu, screț-l separat și capsaţ, 
sau lipiţi- pe carte. 

Asiguraţi-vă că cititi si înțelegeţi textul acestui capi- 
tol, ca i listele și chestionarul său. De vreme cein „dise- 
carea” capitolului ați pus cu siguranță accentul pe 
punctele sale esențiale, nu e nevoie, în acest caz, să 
redacta lista ideilor De reţinut. Citiţi ope cea a dr. HAN 
1a pagina 158 şi asigurațivă că îi ințelegeţi semnificația. 


Nu renuntati la acest gând-cheie: Banii nu stiu să se 
miste, să gândească sau să vorbească; dar „aud” când cineva 
care î dorește îi cheamă. 

Acum reluaţi lectura, 


Citiţi Pasul 7 către îmbogăţire 
HOTĂRÂREA, 
pagina 159 

De vreme ce ne aflăm acam la jamätatea drumului 
printre coi treisprezece pagi către îmbogățire, eunoaş- 
teți procedeek folosite în aflarea de puncte-cheie pen- 
tru fiecare capitol din DE LA DEE LA BANI Și inscrierea cu 
litere de loc în propria minte. De acum înainte, vă voi 
reaminti doar să diseați un capitol și voi folosi instruc- 
țiuni concise, pe careaţi învățat cum să le dezvoltati. 

Centrul acestui scurt capitol este povestea Declara- 
ţii de Independență. Ciii-o cu atenţie. Ea are efecte 
mult mai puternice, este o poveste adevărată cu mult 
mai multe implicaţii psihologice decât își închipuie 
multă lume. 

Remareați mai ales, la pagina 170,cum reflectă această 
poveste cel puțin şase dintre principiile pe care le găsiți 
în DE LA IDEE LA BANI 

Ce înseamnă Hotărâre pentru dumneavoastră? Recu- 
nonşteţi această hotărâre în fiina domncavoastes? Dar 
la ceilalți? Puteţi vedea și reține lectiile pe care le învă 
tati înari observa atăt pe alti cât și pe dumneavoastră 
ingivä? 

Alcătuiţi o istă alăturată cu zece oameni despre care 
sui că sunt fie remarcabil de hotărăţi, fie remarcabil de 
nehotărăți. 
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Nume moră Nelaari  Desueres Matat 


După redactarea acestei liste, întoarceţi-vă şi verifi- 
cafi fiecare persoană ca fiind de succes sau nu. Aplicaţi 
aceşti termeni în contextul lor specific: adică o gospo- 
dină de succes are succes, în vreme ce un ratat care 
poate mânui mai mulți bani într-o zi decât ea într-unan 
nu are totuși succes. 

Veti observa cu siguranță cum se suprapun HOTĂ- 
RÀREA şi SUCCESUL. Nu aveți altă soluție decăt să vă 
descurcați. Aşa stau lucrurile! 

Acta treceţi la lista ideilor De ținut — a dumnea- 
voastră — şi a dr. Hill — la întrebările pe care vi le 
puneti singuri, cum ați mai făcut: inainte 

Rețineti pentru totdesuna acest gånd-cheie: Orice enr 
puternic este guvernat de propria-i putere 

Când vä simţi pregătiţi, reluati letura.. 
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Citiţi Pasul 8 către îmbogăţire 
PERSEVERENTA, 
pagina 173 


Refineţi esentialul din acest capitol, până la pagina 
192. Înțelegeti că perseverența și hotărârea morg impro- 
ună, hotărârea are rădăcini slabe dacă cel ce ia hotă- 
ârea nu este perseverent şi nu o urmează, fie şi pentru 
a ala că greşeşte cu desăvârșire, dar chiar și atunci 
răminând. pe poziții, iar modalitățile de decizie se 
regăsesc clare si puternice, 
repetate rânduri în DE LA IDEE LA BANI am revenit 
ideea conștiinței banului. Remarcați că sărăcia este 
atrasă de cela căra minte este deschisă să o primească, 
așa cum şi banii sunt atraşi în mod hotărât de cel a 
cărui minte este pregătită în mod deliberat să îi atragă. 
Şi: conştiinţa sărăcie se naște färd ca noi să fm conștienți că 
aplicăm deprinderile ce îi sunt favorabile. Si nu pierdeţi 
deloc din vedere: sunteți conduși de SUconştent; 
conştientul este doar executantul „şefului” numit sub- 
conștient, dar puteți transmite, în mod conștient, 
comenzi subconştientului până când ele prind rădăcini 
si acționează în sers opus. 

Povestea lui Fannie Hurst și cea a lui Kate Smith 
sunt mari lecţii de perseverență. La paginile 180-181, 
Inai în considerație cele opt atitudini majore care se 

apoiîntoar 
completati literele lipsă din testul surt de 


Perseoerența se bazează în mare măsură pe: 
Un STT! bine 

EOT Ean OOO 
CEOD CO 
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Inventarul perseverenjei, care incepe la pagina 181, 
ar trebui să vă fie foarte familiar. Citiţi şi recitifi-1 cu 
atenție, Dacă vreun aspect vi se pare inedit sau inco- 
mod, intoarceți-vă şi recitiți capitolele: Gândurile sunt 
lucruri, Dorința, Imaginaţia și Planificarea organizată. 
Asiguraţi-vă că aji asimilat fiecare element din De LA 
IDEE LA BAN; ajutaţi-vă de notițele făcute. 

Citiţi cu atenţie povestea lui Mohamad. Ca şi cea a 
Declaraţiei de Independenţă, ea abundă în sensuri 
ascunse. Însușiţi-vă elementele mistice şi reduceți-le la 
termeni practici; găsiți elementele paralele cu propria 
dumneavoastră viață, dacă se poate, deşi ele s-ar putea 
să se lege de problemele de zi cu zi, de opoziţia dintre 
oamenii de afaceri şi evenimente familiare de acest fel. 
Apoi întoarceţi-vă şi întrebaţi-vă: Cum a apărut CRE- 
DINTA în iata MEA? Nu vă gândiţi la religie ca atare; 
ci la CREDINȚĂ în sensul ei global. 

“Apoi remarcaţi conţinutul celui de-al patrulea para- 
graf de la pagina 189: „Realizând un studiu imparțial 
despre profeti, filozofi, oameni minune și conducătorii 
religioşi ai trecutului, suntem inevitabil atrași spre con- 
cluzia că perseverența, un efort concentrat și un scop 
bine definit sunt sursele majore ale implinirii.“ 

Acum seriei cel puțin cinci ocazii în care v-aţi mani- 
festat conștiința banilor, sau, dacă nu există nici una, 
scrieti asemenea exemple despre cunoscuţi. i în timp 
ce faceți acest lucru, retinei clar un fapt bine cunoscut: 
conștiința banilor işi află rădăcina în sufletul oamenilor. 


Ştiţi, termenul „conştiinţa banilor” este adesea prost 
înțeles. Nu sunteți în căutarea avariţiei — o copleși- 
toare conștiință a banilor strânşi cu vgârcerie. Nici nu 
căutaţi acea perspectivă care măsoară totul, orice valoare 
a existenței umane, în bani, Căutaţi — şi sper să găsiţi 
— o conștiința a banilor care vă dezvăluie credința 
nestrămutată în dumneavoastră ingivä ca persoană care 
câștigă sume substanţiale de bani, care doreste să-i căş- 
ge și ciar ïi câștiga. 

Atenție la lista de idei De inut. Selectaţi atent ideile 
pe carele includeți în ea. Puteţi inchide exemplele de 
conștiință a banilor ca parte integrantă din aceste con- 
auzi. 

“Refinei: Dorinel slabe aie rezultate slabe; și Oricine 
poe înnăța să fe persezerent. 

După ce veti fi terminat de făcut toate acestea bine si 
cu sinceritate, puteți merge mai departe. -+ 


Citiţi Pasul 9 către îmbogăţire 
PUTEREA MINȚILOR SUPERIOARE, 
pagina 193 


Cu creionul in mână (ca și um ar mai fi nevoie să vă 
reamintesc) citi acest capitol pâna la pagina 200. 

El văîmprospătează şi vä întărește cunoștințele refe- 
titoare la minunatele moduri prin care mintile se pot 
ajuta reciproc. Vedeţi acum amploarea aproape nelimi- 
tată a acestui principiu carea ost atât de profitabil pen- 
tru atâţia oameal. 

Ala că un om ca Andrew Carnegie avea cincizeci 
de consultanţi în jurul său. ȘI dumneavoastră puteti 
face minuni transformânduvă propria viată cu ajuto- 
ala vreo șase prieteni, sau chiar a tiei sau patru. 
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Am gândit ca acest MANUAL. At CITIORULUI să includa 
detalii suplimentare privitoare utilizarea principiului 
Minţilor Superioare, lată o schiţă: 

1. Începeţi avănd alături doar două sau tri persoane 
pe care le cunoaşteţi bine. Asiguraţi-vă că se armo- 
nizesză cu dumneavoastră și între ele. Puneţi-ră 
de acord că scopul esenţial al acestei alianţe este 
dezvoltarea reciprocă atât a minții, cât si a sufa- 
tului. 

2. ineţ-vă departe de domenii precum politica, 
Teligia sau orice alt subiect „sensibil“. Scopul 
dumneavoastră este de a vă ajuta reciproc, pe 
baza experienței comune. Fiecare dintre dumnea 
voastră vor fi avut, în mod firesc, experiențe pe 
care ceilalti nu le-au avut. Nu introduceți în relați- 
ie cu acest grup nici o problemă controversată 
care poate slăbi spiritul cordial, cooperant al 
întregii afaceri. 

3. Grupul dumneavoastră să acționeze unitar în ceea 
ce priveşte atitudinea de păstrare secntelor, Tot 
ceea ce va spuneţi unul atia trebuie tratat în 
egim confidențial. Libertatea de expresie trebuie 
să fieintotdeauna încurajată, niciodată descurajată, 

4. Cu consimțământul unanim al tuturor membrilor, 
câte un nou membru poate fi invitat din când în 
cândsă se alăture grupului. Nu lăsaţi ca grupul să 
se /măreasci într-o asemenea măsură încât să 
devină greoi. De asemenea, testații pe o perioadă 
scurtă pe noii membri, pentru a vă asigura că se 
ärmonizeazā cu celți, 

5. Deşi fiecare membru din grupul dumneavoastră de 
Minti Superioare poate aborda o tactică diferită, în 


funcție de propria experiență şi perunalitate, ar 
trebui să vă puneţi cu toții deacord asupra princi- 
piilor generale de succes în viață. Principiile din 
DE LA IDEE LA BANI au rásplătitcu dărnicie pemulți 
oameni de succes, 

6. Daţi fiecărui membru șansa de a conduce grupul, 
schimbind, din când în când, președintele grupu- 
lui. Una dintre sarcinile esențiale ale acestuia va fi 
să pună o limită de timp asupra intervențiilor 
celor mai comunicativi membri ai grupului, Ar 
trebui, de asemenea, să încurjeze fiecare membru 
să spună ceea ce gândește cu adevărat. 

7. Unele grupuri de succes de Minti Superioare s-au 
format din persoane care au în comun profesia lor. 
În astfel de cazuri, ar trebui să includeți manageri 
în domeniu; un astfel de plan a avut mereu drept 
rezultat cooperare şi profit reciproc- 

8. Orice grup „Minţi Superioare” ar trebui să aibă și 
un alt scop în afara celui imediat, Ar trebui să aibă 
ca tel furnizarea unor beneficii precise pentru per- 
soanele din afara grupului. S-ar putea, spre exem- 
plu, să conduceţi o Clinică a Oamenilor cu Pro- 
bleme, sau să sponsorizați un club de tineret sau o 
organizație similară. 


Un grup „Minți Superioare” vă reamintește şi vă 
demontrează în mod constant cât de profitabil este să 
folositi și alte minți decât a dumneavoastră — în vreme 
ce, desigur, vă oferiti să v-o „impnimutați” pe a dum- 
neavaastră altora. 

Iarăşi, în acest capitol, ne întoarcem la acea afirmație 
oarteimportantă. Nu e nevoie de nici un plon pentru sără- 
cie. Vizualizati cu ochii mintii marele „izvor de putere”. 
Ínțelegefi cum un PLAN, întărit de CREDINTA ÎN 
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SINE, o credință care ineluda o ferm CONȘTIINȚĂ A 
BANILOR, vă poate impinge spre curentul care vă 
poartă în sus şi către savurarea bogății abundente. 

Srieţi lista ideilor De reținul. Sper că n-aţi uitat să 
inregistrati cu mare atenție aceste probleme pe fişe 
ulterior atasate cărți 

Punându-vă întrebări dumneavoastră înșivă, refe- 
riţi-vă la afirmația dr. Hill: E foarte usor sărămăi sărac; mu 
e newie de nici un plan pentru sărăcie, 

Observali-i pe cei din jur care demonstrează acest 
adevăr. Veţi observa că o dorință interioară de a rămâne 
sărac pune stäpānire adesea pe câte un om care, atunci 
când s-a ridicat puțin, făcând mare caz de așa-zisul 
efort se lasă să se scufunde iarăși, Apoi se poateadresa 
oricărui cunoscut cu cuvintele: „Vedeţi? N-are rost.” 

Tineți minte: Puteți folosi mai multe minți decât doar a 
dumneavoastră. 

Cind veti fi ficut dreptate deplină acestui capitol 
important, treceţi la urmatorul. 


Citiţi Pasul 10 către îmbogățire 
MISTERUL TRANSFERULUI ENERGIEI 
SEXUALE, 
pagina 202 

Citiţi acest capitol şi studiați cu atenție în vederea 
„unor concluzii importante. Citiţi până la pagina 227. 

Sunteţi de acord cu premisa generala a acestui capi- 
tol? 

Ati observat magnetismul sexual al oamenilor de 
succes? 

Vä puteți gândi la un om de succes din viața publică 
actuală care radiază magnetism sexual? 


Aşi aflat că emoția sexuala are tel manifestări esen= 
tiale în viaţă. Cel evident este perpetuarea umanității. 
Dar mai există încă două de mare însemnătate, Fără să 
vă mai întoarceţi la capitol, numițele aici; apoi verifi- 
cati-le. 

ii 
pi 


Emaţia sexuală, atunci când estestăpânită şi redirec- 
jionată în mad corect, este o forţă dominantă care îşi 
menţine toate atributele de imaginaţie trează, curaj, 
perseverenţă și capacitate creatoare. Toate forțele 
puternice care însoțesc impulsurile sexuale sunt dispo- 
nibile acum pentru creaţii excepţonale în literatură, 
ana, afaceri, politică, în orice prolestune sau vecaţie. 
Cei ce acumulează averi însemnate și sunt recunoscuti 
pe plan larg sunt motivaţi de fiecare dată de influența 
unei femei, 

Exprimarea sexuala sta pe primul loc pe lista stimu- 
llor la care răspunde mintea. lată o listă dublă de ast- 
fel de stimuli. Taia pe cel pe care nu 1 considerați 
stimul; când aţi terminat, verificai-vă răspunsurile cu 
lista ce începe la pagina 205 din DELA IDEE LA BANI. 


Stimuli mentali — buni și răi 


Frustarea sexuală Exprimarea sexuală 

O dorință arzätoare O atitudine nepăsătoare 
de și atinge scopul 

Prietenia O singurätate ipaită de pri- 

eteni 

Absenta desivärsitäa  Suferintă comună, similară 
oricărei suferințe cu cei a unui grup 
mentale sau fizice persecutat 
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Frica Curi 
Abstinența Narcoticeleşi alcoolul 
Nici o încercare de a Autosugestia 
atinge subconstientul 


Nici o împrejurare în care Folosirea unui grup 
aţi cerut vieodatăun stat de Minţi Supericare 


Muzica Nici o aprecierea muzicii 
Ura Tubirea 


Remarcaţi faptul că anumiți stimuli mentali pot 
sfârşi prin a fi däunštori. Și remaicaşi în mod special 
faptul că există nenumărați stimuli disponibili care 
sunt deplini și vä ajută în mod deosebit, 

Mintea, odată stimulată, se ridică deasupra orizon- 
tului gândurilor obișnuite, Lucrând cu sprijinul imagi- 
natiei creatoare, col de-al Șasolea Simp această sursa 
de geniu — devine disponibil pentru oricine. Si îndă- 
ătul acestui rezervor fără limite de energie directio- 
nată stă magia transferului energiei sexuale. 

imnă acest transfer o „înfometare“ sexuală? 
Niciodată. EI inseamnă doar folosirea corectă a sexului 
opusă abuzului. Gândiţi-vă de ce majoritatea oame- 
nilor intră în cea mai extraordinară perioadă de 
impliniri după patruzeci de an. Experienţa se leagă 
mult de acest lucru; dar, de asemenea, fapt necunoscut 
pentru majoritatea oamenilor, controlul exercitat de 
latura fizică a sexului se extinde asupra mintii și imagi- 
naţiei, oferă o putere copleșitoare facultăiler creatoare. 
Recunoasteti cu seninătate că forța motivantă cea mai 
extraordinară a unui Bărbat este dorința lui de a mul- 
tumi femeile? 

De unde vine inspirația? Citiţi și meditati asupra 
celor patru surse detaliate la pagina 207. Gândindu: vă 
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în ideile De rețin ale acestui capitol, intrebați-vă co 
tpar se regăseșie în aceste dovezi de fler Vă vine inspi- 
ratia inainte de culcare? Când vă treziti? Când vä bär- 
terţi? Dacă reuşiti să descoperiţi es lucru, vefi avea 
multe de câștigat. Momentul în care suntei inspirat 
este probabil cel în care „funefionaţi perfect” în scopul 
ajungerii la decizii importante. 

Întrebați-vă şi ce sa întâmplat atunci când vafi 
urmat inspirația. Incercati să vedeti, urmând experien- 
tele proprii, diferenta dintre ascultarea unui adevărat 
eri ordinele gândurilor inspirate de iluzii create deo 
anumită imagine mentală a ceea ce aţi dori dumnea- 
voastră să se întâmple. 

După ce v-aţi formulat întrebările dinainte, enun- 
tai-va propriile idei De reținut. 

Gândul-cheie este: Sura orisrui geniu wi să la dispo- 
zile. 

Când veți fi stăpânit acest capitol, treceti la Pasul 
următor. 


Citiţi Pasul 11 către imbogățire 
SUBCONȘTIENTUL, 
pagina 229 

Porniţi în căutarea gândurilor care vä fac să gândiţi. 

Afi citit — sper că afi subliniat —oafirmaţie vitală 
de la pagina 229: VA puteti implanta în mod voluntar în 
subconștient orice plan, gând sau scop pe care doriţi aa 
transformați în echivalentul său fzi sau financiar. 

Acesta nu este un gând care trebuie considerat ca 
find nou. Scopul său este de a vă aminti de acest mare 
adevăr universal, acum accentuat în mod special 


~ 
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Subconştientul lucrează zi şi noapte. Dacă nu reusiti 
sM semnănaţi cu dorinie, se va hrăni cu gândurile nega- 
tive care ajung la el ca rezultat al neglijenței dumnea- 
voastră. 


Totul începe cu un impuls de gândire. Subconştien, 


tul este foarte susceptibil de a fi influențat de gându- 
rile imbinate cu emoție. Emoțile dumneavoastră se pot 
plasa între cele șapte emoții pozitive. (Completaţi lite- 
de lipsă.) 


ST (vezi pagina 234) 


Sau vă puteți transforma în victimă, căzând pradă 
impulsurilor cu care se alimentează subconstientul 
prin cele apte emoții negative principale. (Completati 
literele lipsă.) 


MOODA (vezi pagina 234) 


Emoțiile pozitive şi negative nu pot domina mintea 
în acelaşi timp. Lăsaţile pe cele pozitive să vă stapă- 
nesscă; efectul Va avea ecou şi asupra subconstientului, 
i se va reflecta și în tote faptele dumneavoastră. Veţi 
descoperi și că subconstientul este intermediarul care 


traduce rugăciunile noastre în termeni pe care Inteli- 
genta Infinit îi poate recunoaște, și prin care vi se pot 
furniza. planuri și idei care răspund cu adevărat la 
mugăciunile dumneavoastră. 

Repetațiideea principală: Puteți să w implantați volun- 
tar in subconștient orice plam, gând sau scop pe care doriţi 
S1 transformați în echivalentul său fizic i financiar. 

Acum revizuiți procedura deosebit de importantă 
legată de ideile De refinut. 

Nu părisiți nici un capitol până ce nu l-ați integrat 
n propria dumneavoastră ființa. Când sunteți pregătiţi 
— când ŞTII într-adevăr acest capitol — continuaţi 
lectura. 


Cititi Pasul 12 către îmbogățire 
CREIERUL, 

pagina 235 

i până la pagina 245. 

Acest capitol din care aveţi multe de reținut vă ofer 
o idee despre amploarea fortelor ce lucrează în inte- 
iorul creierului dumneavcasträ, acolo unde 10 pin la 14 
miliarde de celule nervoase sunt capabile de combinări 
practic infinite în circuite Creierul dumneavoastră are 
o capacitate potențială de gândire, memorie, condiţio- 
nare și autoperiecțonare cu mult mai mare decât cea a 
unui calculator, care, la urma urmelor, Şi amintește și 
procesează doar erea ce-i se spune. Reţineţ: un caleula- 
tor nu poale, ca dumneavoastră, sä adauge imaginație 
creatoare la datele inmagazinate in banca sa de date. 
Nu are acces Ja tarămurile nedescoperiteale gândului și 
implinirii. Acest privilegiu este rezervat integral omului. 
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Subconștientul este „pista de lansare” a creierului, 
El transmite vibrații de gând către „stația de captare” a 
imaginației creatoare. Teste stiinfifice atente fäcute la 
Universitatea Duke au demonstrat că există numeroase 
şanse ca telepatia și capacitatea de pre 
într-adevăr, oferind un mijloc natural prin care un 
creier poate comunica direct cu altul. Toți pârem con- 
trolați de forțe invizibile și intangibile; totuşi, ele sunt 
forţe absolut naturale. 

La prima vedere, acest capitol paresă aibă puține în 
comun cu îmbogățirea — în toate sensurile sale. Cititi 
su atenţi, disecaţi totul cu atenție, iar atenţia să vi se 
concentreze asupra gândului-cheie, de la pagina 241: 

-. forla întamgibila (şi înțelepciunea) ce sălsluiese în 
pândânt — forța care î oră hrana, îmbrăcămintea și banii 
pe care îi cre în buzunar. 

Puteţi face apoi legătura între acest gând și gån- 
dul-cheie, motivul esential ce a justificat scrierea cărții 
DE LA IDEE LA RANI. Lati remarcat cu siguranță, deși 
poate aţi exprimat în propriile dumneavoastră cuvinte. 
Acesta este gândul-cheie şi mina de aur a întregii ări: 

ORICE GÂND ZĂMISLIT DE MINTE 
POATE DEVENI REALITATE. 

în acest fel succesul, fericirea, sănătatea și întreaga 
dumneavoastră viață nu se mai reduc la muncă, joc și 
somn. Ele se leagă în intregime de tărâmul mental; și 
conceptul de minte include locuri departe de gândirea 
comună și conștientă. 

Nu formalizati ideile De reținut referitoare la acest 
capitol, Încercați doar să reformulați capitolul. Rezu- 
maţ-vă la 100 sau 200 de cuvinte, 

“Că vä simți pregătit, treceti la Pasul 13 către îmto- 
gire... 


iune să existe, 


Cititi Pasul 13 către îmbogățire 
ALȘASELEA SIMŢ, 
pagina 246 

Cititi acest capitol palpitant până la pagina 255, Pe 
măsură ce citiţi, faceți subliniei, dar numai până la 
pagina 248. Citiţi, dar ru adnotaţi, mult comentata 
confesiune a dr. Hill despre „sfetnicii nevăzuţi”, Rei 
cepeţi sublinierile la pagina 252 — Cum să să Ireziti al 
Saselea Sin 

Remarcţi că „sfetnicii imaginari” sunt creația pură 
a imaginatiei creaware. Totuşi, dupa cum susţine auto- 
rul însuși, membrii imaginari ai cabinetului su l-au 
condus pe căile glorioase ale aventuri, au reînviat 
aprecierea adevăratei măreții, an incurajat străduința 
creativă și au provocat exprimarea gândului sincer. 

Dificultatea este că oamenii cu puțină imaginaţie 
tind să înțeleagă greşit o astfel de experiență, Oricine 
citeşte şi se gândeşte intens la DE LA IDEE LA BANI, va înțe: 
legetoluşi în ce fel poate imaginația creatoare sà formeze 
un parteneriat chiar şi între creiere de mult apuse. 
Parteneriatul nu este real dar este, în mare măsură, la fel 
de eficient. Minţi trecute de mult în neființă ne ajută să 
învârtim lumea cu gândurile pe care le-au lăsat in urmă 
(sub formă de cuvinte) şi impresia puternică și pene: 
trantă a personalității lor şi-a pus amprenta asupra noas- 
tră prin implinirile pe care le-au obținut. 

Vreţi să vă formaţi propriul cabinet imaginar de 
minți ilustre care să vă viziteze? Nu oricine poate. Mai 
întâi de toate, acest lucru presupune — așa cum am 
menționat mai devreme în acest MANUAL At CITIONULUI 
— capacitatea dumneavoastră interioară de a vă lua în 
serios ca o persoana care și poate imbunatati cul. Cel 
care poate și reușește să-și întrunească propriul cabinet 
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imaginar se plasează cu câţiva paşi înaintea semenilor 

sti. Alegeţi-vă propriii membri ai cabinetului. Ei pot fi 

oameni de stat. Sau experti în finante, industrie, invenții 

ori astă, Alegeți atent. Căularea continuă a propriului 

ea, noua viziune asupra scopurilor Și dorințelor dum- 
neavoastră ascunse vă vor ajuta să Vă alegeti membrii 

cabinetului care vă pot ajuta œl mai mult. 

Cel de-al şaselea simț nu poate fi identificat cu pre- 
cizie, și limitat ca şi celelalte cinci simţuri — văzul, gus- 
tul, pipăitul, mirosul şi auzul. Prin exercițiu şi credință, 
cl de-al saselea sim; devine un fel de inger păzitor care 
vă deschide uşa templului intelepciunii 

Gändul-cheie al acestui capitol apare în ideile De 
retinut ale dr. Fl: Act sunteji conectți la acel misterios 
ceva” care ea seroit de sprijin oamenilor importanți ai 
tuturar vremurilor. 

Redactândus-vă propriile idei De reținut, concentrați-vä 
asupra principiului comucerii. Găsiţi in viata dumnea- 
voastră momenie când v-aţi simțit condus de o forţă 
invizibil; de fler, de al șaselea simț. Ai mai trecut prin 
așa cova inainte Subconștiontul dumneavoastră a pre. 
lucrat intre timp aceste situații astfel încât acum, când 
sunteți în căutarea acestui fel de exemple, alte duzini vi 
se vor ingrămädi in minte. 

După ce veți fi înțeles marea putere ce stă la baza 
celui de-al paseka simi afi terminat lectura şi adno- 
tarea celor treisprezece Pași către îmbogățire, Ultimul 
capitol vă va prezenta informaţii importante, cuprinză- 
toare despre FRICĂ și cum să vă eliberaţi de ea. În acest 
ultim capitol vefi da și câteva scurte teste în pregătirea 
Sesiunii de Examinare care incheie această broşura. 
Sunteti gata? 


Citiţi Cele şase stafii ale fricii, 

pagina 256 

iiti si subliniați până la pagina 294, dar nu räspun= 
deti la chestionarul de la pagina 234. 

Vaţi analizat atent, afi văzut că fricile nu înseamnă 
nimic altceva decât stări de spirit care, desigur, se 
supun dirjări şi controlului dumneavoastră, Natura 
Ta înzestrat pe om cu control absolut asupra unui sin- 
gur lucru: gindul. Puţini oameni exercita acest control, 
dar, dacă il intărim cu exercițiu și credință, este foarte: 
eficient. È 

"Care sunt cele şase frici esențiale? Scrieți-le aici, ră 
să vă inspirați de nicăieri: 


1 
z 
3 
4 
5 
6 


Acum verificaţivă la pagina 257, pentru a vedea 
declari SETE fric ați putea descoperi că 

“Analizāndu-vä propriile ci, a 
va e frică de SARACIE, care este foarte distructivă. 
Aren inta s8 „ne înghiți unii po alii din punct 
de vedere financiar, așa că frica se aulalimaniează, 
Caresunt simptomele careindică frica desărăcie? Com- 
pietat literele pst: 

MTD 

Neho CET 

ATITA 


passerar] 
PELCO eA 
Am II 
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Verificati aceste simptome în carte, la -3 

Aten cupunn ump mainte deriera asaina a 

Piomelor, Acum ile din nou. F 

e teama de CRITICĂ? Această frică poate dis 

mari cae armat a gone ai 
ginaţie și îl poate afecta în nenumărate feluri. Un 
Parinte comite o adevărată crimă creând, prin critică 
inutilă, un complex de inferioritate copilului său. Se 
poate s5 sueriţi do schele din copiii dar le pute 
depăși, Enunțați cele şapte simptome care demore 
strexză frica dumneavoastră de critică, Pe măsură ce 
completaţi literelelipsă, priviți drept în față aceste ice 


Paginile 265-269. Mergeţi imediat mai de arte (du 
ceai ici comer ea vo ct debie ta + 
ei ein eek apte ama eme GA dear 

treaza frica de IMBOLNAVIRI A 


Verificati, începând de la pagina 271. Dar observati 
acum faptul că anumite simptome se suprapun; cum 
'un simptom precum ingrijorarea își poate ifi capul urât 
în vreo șase domenii diferite de viat. 

Care sunt cele trei simptome principale care 
demonstrează LIPSA DE DRAGOSTE? 


TDi 
CDa in pac Ia 

JOTT lede nik, 

Verificați-le la pagina 274. Apoi repomiți la drum: 
Care patru simptome demonstreaza FRICA DE BĂTRĂ- 


Verificati la pagina 275, La drum din nou: Care trei 
simptome demonstrează FRICA DE MOARTE? 


Asa CCCa cu bol Ta sau lipi de echi Cu. 

Verificaţi c lista de la pagina 278. Acum luaţi şase 
dintre fişele dumneavoastră şi copiaţi listele pe fişe, 
câte una pe fiecare fişă. Puneți fişele pe masă și ameste- 
caţi-le. Remarcaț încă o dată tiparele fricii care pot să 
vă domine intreaga viață şi modalitatea prin care unele 
frici sesuprapun. Veţi observa că o frică esenţială poate 
purta mai multe nume sau poate fi supusi mai multor 
abordări, Convingeţi-vă și singuri de acest adevăr. 
Uitațiva la liste pana le Vizualizaţi şi cu ochii închiși. 
Lipiţi sau capsați cele șase fige î caietul dumneavoastră, 
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Înarijorarea înseamnă frică — o stare de spirit bazată 
pe frică. De îndată ce vă hotărâți, vă eliberați de grijă. 
Puteți ajunge la o decizie generală intimă, că nimic din 
ceea ce are de oferit viața nu merită grija dumneavoastră. 

Un alt mare rău este susceptibiitatea în faja influen- 
elor negative. Ar trebui să faceți o analiza atentă pentru 
a vedea dacă sunteți prea susceptibil. Materialul inclus 
în Secțiunea de Examinare vă va ajuta și aici. După cum 
spunea și dr Hill: „Fără îndoială cea mai comună din- 
tre slăbiciunile tuturor oamenilor este obiceiul de a-și 
läsa porțile spiritului deschise în calea influențelor nega- 
tive din partea celorlalți- 

Înainte säräspundeți la chestionarul dela pagina 284, 
scrieţi-vă propriile idei De reținut. Consulaţi-le apoi pe 
cele ale dr. Hill. Creați şase întrebări, toale bazându-se 
pe lista de alibiuri care începe la pagina 290, Ghidaji-ă 
mai ies după alibiurite pe cane le-ai subliniat. 

Acum aşezaţivă cu chestionarul care începe la 
pagina 284 în faţă, Irataţi acest chestionar extrem de 
important într-un fel foarte special. Răspundeţi mai 
întâi în carte. Aşteptaţi trei zile. Apoi räspundeti la el 
aici, în MANLALUL CTTORULUI, unde este retipărit. Apoi 
comparaţi-vă răspunsurile cu cele pe care le-aţi dat în 
carte. S-ar putea ca unele să difere. Întrebat 
Întrebați-vă ce toan, sau stare de spirit, 
punsurile. 

Deci, pentru moment, săriţi peste chestionarul tipă- 
rit mai jos. Răspundeţi mai întăi în carte, revenii la el 
peste trei zile, 


Vä plängeți adesea că „vä simțiți prost”, și dacă da, 
deco? 
Consideraţi că cei din jur greşesc la cea mai mică 


serviciu, și daci da, de ce? 

Sunteti sarcastic şi ofensiv în conversatie? 

Evitați în mod deliberat så vă asociați cu cineva, și 
dacă da de ce? 

Suferiți adesea de indigestie? Dacă da, care este 
cauza? 

Viata vi se pare inutilă şi viitorul lipsit de speranța? 

Vä place ceea ce faceţi? Dacă nu, de ce? 

Va autocompătimiţi adesea? i dacă da, de ce? 

Sunteti invidioși pe cei mai buni decât dumneavoas- 
m? 

La ce vä gândiţi mai mult, la succes sau la eşec? 

Deveniţi mai înrezător ssu mai puţin increzätor în 
capacităţile personale pe măsură ce înaintați în vârsta? 

învățați ceva din greseli? 

Daţi voie vreunei rade sau cunoștințe să vă ingrijo- 
veze? Dacă da,de ce? 

Suniaţi uneori „in al nouălea cer” gi alteori în cul- 
mea disperării 

Cine exercită cea mai inspiratoare influență asupra 
dumnesvoastri? De ce? 

Tolerati influențele negative sau distructive pe care 
le-aţi putea evita? 

Sunteti neglijent/ în ceea ce priveşte propria 
infățișare? Dacă da, când și de ce? 

'Ati invațat cum să vă „ineca necazurile” când sun- 
tei prea ocupat ca să vă mai preocupați și de ele? 
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Vai numi „o tărâtoare nevertebrată” dacă i-ati lăsa 
pe altii să gândească în locul dumneavoastră? 

„Ce necazuri previzibil vă afectează si de ce le 

toleraţ? 

Recurgeţila băutură, narcotice sau țigări pentru a vă 
„potcli nervii”? Dacă da, de ce nu recureeți în schimb 
Ía puterea voinţei? 

Va „cicăleşte” cineva, și dacă da, de ce? 

Aveti un scop major bine definit și dacă da, care este 
elşi ce plan aţi elaborat pentru a- atinge? 

Suleriţi do vreuna dintre cele şase frici esențiale? 
Dacă da, de care? 

Sunteţi în posesia vreunei metode care vă poale pro- 
teja de influența negativă din partea altora? 

Va folosii autosugestia în mod deliberat pentru a 
gändi pozitiv? 

Ce prețuiți mai mult, valorile materiale sau privi- 
legiul de vă controla propriile gânduri? 

Sunteţi uşor de influențat de către ceilalți în detri- 
mentul propriei capacităţi de discernământ? 

V-ati îmbogăți astăzi în vreun fel cunoștințele sau 
starea de spirit? 

Priviţi drept în fală împrejurările care va fac neferi- 
cit, sau ocoliți această responsabilitate? 

Analizați toate greselile si eșecurile şi încercaţi să 
proftați de pe urma lor, sau adoptați atitudinea con- 
form căreia aceasta nu este sarcina dumneavoastră? 

Puteți enumera trei dintre cele mai dàunätoare slăbi 
iuni? Ce faceţi pentru a le corija? 
încurajați pe alfi să bă mărturisească grijile lor şi 
îi compătimiţ? 


Selectati, din experiența zilnică, lecții sau influente 
care vă impulsionează să avansați? 

Este o regulă faptul că prezența dumneavostră 
exercită o influență negativă asupra celoralți? 

Care dintre deprinderile celorlalți vă deranjează cel 
mai mult? 

Va formați propriile păreri sau vă lăsaţi influențat 
de alții? 

Ai învăţat cum să vă creați o stare de spirit prin care 
vă puteti proteja împotriva oricăroe influenţe descu- 
tajante? 

Ocupaţia dumneavoastră vă inspiră credință și spe- 
rangs? 

Sunteti conştient că vă aflați în posesia unor fore 
spirituale suficient de puternice pentru a vă da libertate 
de gândire în fața oricărei forme de frică? 

Va ajută religia să gândiţi pozitiv? 

“Simţţ că e de datoria dv. să împărtășiţi grijile celor- 
tai? Dacă da, de ce? 

Dacă sunteţi convins că „cine seamănă seadună", ce 
aţi învățat despre dumneavoastră înșivă studiindu-vă 
propriu cere ce prieteni? 

Ce legătură există — dacă ea există — între oamenii 
do care vă apropiaţi cel mai mult și nefericirile care vă 
lovesc? 

Ar putea fi posibil ca o persoană pe care o conside- 
rati prietena sà va fie, in realitate, cel mai învergunat 
duşman, prin influența sa negativă asupra spiritului 
dumneavoastră? 

Cu ajutorul căror criterii judecaţi cine văeste deaju- 
tori cine nu? 

Va sunt asociații apropiați superiori sau inferiori din 
punct de vedere mental? 
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Ce procent din cele 24 de ore ale zilei dedicati 
a. activităţi pe care o desfășura 
b. somnului 
relevă i jocului 
d. dobândirii de cunoştinţe utile 
e. pierderii de vreme? 
Care dintre cunoștințele dumneavoastră 
a. vä încurajează cel mai mult 
b. vä avertizează cel mai mult 
c. vă descurajează ce! mai mult? 

Care este cea mai mare grijă a dumneavoastră? De 
ce o toleraţi? 

Cind cei din jur vă oferă sfaturi pe care nu leaţi 
cerut. le acceptați frä rezerve sau VA intrebați ce le 
motivează? 

Ce doriţi cel mal mult pe lume? intenţionaţi să îl 
obineţi? Sunteţi in stare sā vä subordonați toate dorin- 
tele acestui scop? Căt timp vă dedicați zilnic încercării 
de a-l transforma în realitate? 

Vä răzgândiţi adesea? Dacă da, de ce? 

Terminați, de obei, tot ceea ce Incepeti? 

Vä impresionează uşor afacerile, titlurile profesio- 
nale, diplomele sau averea celor din jur? 

Sunteţi uşor influențați de ceea ce cred sau spun 
ceilalti despre dumneavoastră? 

Tucraţ în interesul celorlalți datorita statutului lor 
social sau financiar? 

Cine credeți că este cea mai însemnată persoană în 
viață? În ce fel vă este superioară? 

Cât timp ati dedicat studiului și răspunsului la aceste 
întrebări? (E nevoie de cel puţin o zi pentu a analiza și 
a răspunde la intreaga lista) 


Dacă ati răspuns sincer la toate aceste întrebări, stiti 
mai malte despre dumneavoastră înșivă decât majori- 
tatea celorlalți oameni. Studiaţ aceste ntrebăr cu aten- 
ţi, reveniți n ele o dată pe săptămână vreme de luni 
intregi. şi veţi fi uluit de câte cunoștințe suplimentare 
de mare valoare pentru dumneavoastră veți fi dobindit 
doar răspunzând sincer la aceste întrebări. Dacă nu 
sunteți sigur/ă în ceea ce priveşte răspunsul la unele 
dintre aceste ntrabări cereți sfatul celor care vă cunosc 
bine, în special al celor care nu au nici un motiv să Vă 
ateze, şi vă vefi vedea în oglinda ochilor lor. Această 
experiența va fi uluitoare. 


Secțiunea de examinare 


Evaluaţi-vă 
propria putere de îmbogățire 


Testele şi procedurile pe care le găsiţi în această 
secțiune vor fi abordate când veti fi bine pregăti. Acest 
acra implică: 

1. Citirea preliminară a cărti DE LA IDEE LA Bant, în 
maniera descrisă în acest MANUAL AL CITTTORULUI, 
apoi 

2. Citirea, adnotarea și analizarea cărții DE LA DEE LA 
MANI, după cum se explică în acest MANUAL AL 

După ce veți fi făcut toate acestea cu conştiinciozi- 
tate, auntei pregătit sA rece la această senine. 

Luaţi în ordine chestionarele și celelalte materiale, 
aşa cum sunt ele date, În unele cazuri, vefi vedea că 
materialul se bazează pe DE LA IDEE LA BANI, sau este 
foarte apropiat de conținutul acestei cărți. Aceste 
Iucrur; se fac intenționat, și respectă tipare de învață- 
tură verificate, Räspundeți la fiecare întrebare ca și cum 
ati vedea-o pentru prima dată. Respectaţi toate Instruc. 
fiunile. Evaluafi-vă așa cum ați fost instruit să o faceţi, 


Li 
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Prima examinare 

Parcurgeți DE LA IDEE 1A BANI pagină cu pagină. 
Treceti toate subtitlurile subliniate pe o listă specială, 
separat. g 

Puneti toate fişele pe masă. Cercetafile și căutaţi 
scheme care vi s-ar putea potrivi, Ai au gat moda- 
itäți de acţiune imediată, de a se autocunoaşte, de a-şi 
planifica viața etc. Nu vă lăsaţi condus sau influențat 
de nimeni altcineva, Căutaţi un model care sä vă aparțină 
doar DUMNEAVOASTRA. Dacă, vreme de câteva ore, nu-l 
puteți găsi, lsaţi fişele deoparte şi mai încercați după 
vreo trei zile, 

Dacă vi se pare că nu există nici o schemă ce le leagă, 
revizui tele sublinleri pe care es cut în text, 
Vei găsi cu si ceva care să le lege. 

DE icare datà Cn pt un aut de model, te 
ceț-l cu atenție în notițele dumneavoastră. Pästrați 
fişele și referiț-vă la ele mai târziu. 
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Evaluați-vă importanța rezultatelor 


Abia afi incheiat rezolvarea a cinci examinări, fiecare 
de 10 puncte. Ce rezultate ați obținut? Maximul la 
fiecare examinare este de 50 de puncte; totalul maxim 
este 250; valoarea medie a fiecărei examinări este 25; 
totalul mediu este 125. 

Desigur, rezultatul total este semnificativ, dar si mai 
important este să luaţi în considerație rezultatul dum- 
neavoastră pe fiecare examinare. Apoi corelați-vă 
rezultatul cu evaluarea (adeseori neriguroasă) la fiecare 
test similar din DE LA IDEE LA Bani. Nu vă calificați 
ca Promovat sau Respins. Este mult mai important să 
VÄ VEDEȚI AȘA CUM SUNTEȚI. 


Transpuneți-vă rezultatele semnificative 
pe un grafic 

Ün Pasul 6 ctre Imbogätine ai fost supus unei exami- 
ari scurte a calitatilor dumneavoastră de conducător, 
evaluindu-và de la 1 la 5 în raport cu diferite calităţi, 
Revedeti acel tabel şi trasai linii care să unească 
punctele obținute, astfel incât să rezulte un grafie verti- 
al, lată un exemplu 


356 DELAIDEELA 


SECTIUNEA DE EXAMINARE 


EEE 
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TN SNT ACT AL DREPTATII 


PLANURI PRECISE. 
OBICEI DE A FACE ATMU 
DECĂT SUNTEM PLANTI 


STAPANIREA DETALIULUI 
TNONATEA 
DEASTASUMA 
RESPONSABILITATE DEPLINA 


primose astfol mult mai mult sprijin în dobândirea usu- 
rinței de a se îmbogăţi, aşa că işi dubleazănumârul exa- 
minărilor şi continuă graficele şi după incheierea unei 
perioade de șase luni. 

Nu trebuie să vä judecati după primele rezultate, de 
„familiarizare”, Bazaţi-vă pe grafice. Ele vă reprezintă, 


Cum veţi îndrepta fiecare grafic? 


Ați observat, cu siguranță, că indicațiile pozitive, 
profitabile, sănătoase si care conduc spre îmbogățire 
sunt plasatespre dreapta. Pe măsură ce retrasaţi fiecare 
grafic, lună de lună, vă veţi observa progresul prin 
deplasarea liniilor dumneavoastră către dreapta- 


Acum trasați un grafie asemănător pentru fiecare 
din cela cinci examinäri pe care tocmai le-aţi terminat. 
Dacă v-aţi evaluat în vreun caz cu 1,5 sau 25, puneţi un 
punet în Centrul coloanei, Trasaţ linii care să unească 
punctele. Veţi obtine grafice foarte contorsionate și 
spectaculoase — și dacă afi avut tendința de a vă eva- 
Jua pe mijloc, va deveni semnificativă platitudinea din 
graficele dumneavoastră. Întrebaţi-va de ce! Dacă vă 
consideraţi de nivel mediu in aproape toate domeniile, 
asta inseamnă că nu dorig sa vă cunoaşteţi ma! bine, 
Reveniţi a toate cele șase grafice Ia intervale de o 
ună, vreme de şase luni. Reexaminati-vi în fiecare caz. 
Nu încape îndoală că vefi schimba unele evaluări. De 
fiecare dată, trasaţi un grafic nou. Folosiţi creioane sau 
pixuri colorate; sau, dacă nu mai veţi culori, folosiți 
liniiîntrerupte, punctate sau cu linie punct. Pe pagină 
ar trebui să faceţi cam șase grafice. De asemenea, 
însemnați data la care ati trasat fiecare grafie. Mulţi 
oameni sunt fascinati de aceste metode și simt că 
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Actiuni concrete 
în vederea îmbunătățirii graficelor 


Îmi voi analiza fricile. 

Voi apela la sprijinul unei persoane care se poate 
descurca în situații care pe mine mă tulbrară și voi 
învăţa de la ca. 

Voi apela la un sfetnic înțelept, 

Yoi renunța la reflectare si voi trece la actiune. 

Vbi accepta posibilitatea ca lucrurile ar putea lua o 
direcție greșită și voi elabora un plan pentru această 
ituaie, 

Mā voi autosugestiona că am răbdare. 

Nu voi mai bâri lovi pe la spate şi defăima. 

mi voi face prieteni printre cei cu care nu sunt de 
acord. 

MA voi controla: voi râde în lo să mă enervez. 

Mă voi elibera de gāndurile de răzbunare. 

Nu voi mai râvri În ce au ali. 

Voi trece de obstacolul gelozie, 

Nu voi mai uri şi voi încerca să pun în locul urii 
iubirea, sau măcar intelegerea. 

Voi învăţa cum să mă relaxez. 

Voi exersa iertarea. 

Voi face suficient sport pentru a-mi menține o bus 
condie iza, PP pod 

Ma voi ruga în felul pe care l-am descoperi în 
us voim în felul pe coperii în DE LA 

Voi merge periodie la medic. 

Nu îmi voi exagera nici un defect fizic şi îmi voi 
reaminti cum alii au depășit aceste defecte, i chiar 
altele mai grave. 

Vol ct carți în domeniul meu, dar și câţi de diver- 
tisment, 


‘Vei participa ln cursuri pentru a-mi umple golurile 
din educație în scopul obținerii succesului și cele din 
educația dirjată spre domeniile care îmi plac. 

Voi asista şi la orice curs de interes general de care 
S-ar putea să am nevoie: spre exemplu, un curs de ora” 
torie. 

Voi fi mai atent la vestimentație și accesorii. 

Mä voi înscrie in grupuri de dezbatere și în alte 
activități de grup. 

M5 voi srădui să mă fac auzit la astfel de activităţi. 

Vei căuta (si stiu că voi găsi, ca multi alții) energiile 
i capacităţile care provin dintr-o sursă cosmică. 

Îmi voi dezvolta imaginaţia și o voi folosi pe mai 
departe ca pe o forţă ce se va acorda su cea a altor 
spirite. 

Vei face lucrurile la momentul potrivit. 

Voi face bine tot ce fac. 

Nu voi face nici o cacalma, și deci nu voi avea 
motive să-mi fie rușine de faptele mele. 

fi voi ajuta pe ceilalfi mai degrabă decât să-i întris- 
tez, voi evita cruzimea în vorbe, fapte sau atitudini. 

Nu ma voi lăuda, oricât de tentat aş fi 

Nu voi forța pe nimeni să-mi împărtășească părerile. 

Vei termina tot co încap. 

Mi voi respecta. 

Ti voi respecta pe ceilalți. 

Vai avea scopuri bine definite și planuri bine defi- 
nite pentru'a le împlini. 

MD voi cibera de sentimentul de vinovăţie în ceea 
ce priveşte sexul. 

Mi voi libera deorice sentiment de vinovăţie nedorit. 

MA voi considera intotdeauna ca fiind demn de ce 
este mai bun în viaţă. 
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Un formular de verificare special: 
Abilităţi generale 
care așteaptă șansa de a vă ajuta 


Multi se opresc prea devreme în drumul spre vârt | 
pentru că nu se pricep la ceva la care ar fi putut sà | 
înveţe să se descurce. Una dintre afirmaţiile din lista 
precedentă vă atrăgea atentia asupra abilităților gene- 
ale de care s-ar putea să aveți nevoie. Printre ele este 
capacitatea de citi rapid şi a refine ceea ce cit. Această 
îndemânare are o valoare inestimabilă, câci știința 
imscemmă putere. Caşi toate priceperile generale mentio- 
nate pe scurt aici, cititul rapid poate să nu se aplice în 
mod imediat. Nu se știe însă niciodată când vă va 
aduce un progres semnificativ și indispensabil. 

Tată câteva indicii pentru cititul rapid. Ele reprezintă 
metode esenjiale extrase din căteva cursuri de citire 
rapid; dar s-ar putea ca i dumneavoastră să doriți să 
participati Ia un astfel de curs. 

Citirea preliminară. Aţi fost deja oarecum instruiți în 
citirea preliminară. Ea se reduce la căutarea unor indicii 
cu care autorul își presară cartea: cuprinsul, cuvântul 
inainte, subtitlurile, indexul șa.md. 

Adnotirile. Sublinierile şi procedesle asemänätoare 
Vă ajută să vă întoarceți şi să preluaţi foarte repede 
orice informație care v-ar putea fi necesară. Vă și ivaţi 
faptele în minte când le subliniați. 

Nu wë mișoați capul, degetele sau buzele în timp œe citiți. 
Nu vă miscați decât ochii. Läsai-vä ochii 
fiecare rând, nu capul, nu degetul. Ochii dumneavoas- 
tra se misca a fel de repede ca și gândul, pe când capul, 
degetele si buzele nu por, deci va vor incetini ritmul lec- 
turii dacă le lăsaţi pe ele să efectueze mişcarea. 


Cititi pe verticala. În functie de gradul de precizie cu 
care doriţi Să înregistrați cele citite, puteți citi pe mij- 
Jocul oricărui text tipărit, fără să vă uitai la fiecare 
seră din stânga şi dreapta Încercaţi, veţifi surprins de 
cât de bine veţi înțelege. 

Citi în expresii, Acest lucru cere exercițiu. Totuși 
veţi descoperi că o bună parte din ceea ce citiți se com- 
pune din expresii familiare, precum „acest lucru cere 
Exercif". Nu trebuie să citiţi astfel de expresii le ști 
Extindeți procesul de privire a cuvintelor ca fiind inte- 
grate în expresii și în curând veți percepe patru sau 
dinci cuvinte ca o unitate. 

Cititi primele și ulimele conte judecați. Daţi-văseama 
că primul şi ultimul paragraf dintr-o scrisoare sau un 
raport vă spun adesea ceea ce trebuie neapărat să stili. 
Primul sau primele două paragrafe din articolele obig- 
nuite contin esența” poveștii și răspund la intebările 
puse de vechii noștri prieteni CINE, DE CE, CE, 
CÂND, UNDE și CUM. Primul paragraf dintr-un edito- 
rial i defineşte tema, ultimul indică poziția ziaristului. 

Puneti întrebări; chuați răspunsuri. Când aţi citit în 
prealabil o carte, sau primul şi ultimul paragraf dintr-un 

articol de ziar sau de revistă, sau dintr-un raport, vă vin 
instantaneu întrebări. Apoi, revizuind materialul tipă- 
rit, căutați räspunsarile la acele întrebări: Nu trebuie să 
säriți nimic dacă nu doriți. Dar nu veți dti în adevära- 
tul sens al cuvântului până nu ajungeţi så raspundeți la 
măcar una dintre întrebările pe care vi le puneţi. 

Evident, citirea rapidă cere exercițiu. Ca si în cazul 
multor alte priceperea se pliază rapid faptului că știți 
că sunteţi în stare s-o faceti. 7 i 

Alte ce se pot dovedi utile — şi uneori se 
m iat ae ie 
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362 DE LA IDEE LA BANI 
Dactiografia "Unele cunoștințe in domeniul 
Contabilitatea artei 
Noţiuni elementare Unete cunoștințe in domeniul 
de psihologie muzici 
Noţiuni elementare Unele cunoştinje legat de | 
în domeniile finandar vamă şiacte 
şi bancar Domenii tehnice şi 


Cele mai proaspete ştiri cunoaşterea anor procese 
Capacitatea de conducere. Antrerarea memoriei 
Oratoria Capacitatea dea folosi lucrări 
Limbe străine de referință si biblioteci 


O ultimă instrucțiune: RECAPITULARE 


Ați citit DELA IDEL LA BAN în conformitate cu instruc- 
țiunile oferite în acest MANUAL AL cirrorutut. Ai res- 
pecta toate indicațiile conştiincios. Aţi dat toate testele. 
Acum — recapitulaţ. 

Marile lecții ale succesului pun stăpânire pe eul 
profund, interior și æ integrează în personalitatea cuiva 
prin recapitulări. d 

Unii neglijează recapitulările, nu revin asupra ches- 
tionarelor, nu își nimprospătează memoria reluând 
testele, Astfel de oameni nu dau şanse de împlinire 
acestui proces care face minuni. Alții sunt dispuși să 
recapituleze si valorifică fiecare oră de recapitulare în 
mii de dolar și în multe alte forme de recompensă. 


Sunteţi stăpâni 
pe propria dumneavoastră soartă. 
Motivaţiile DUMNEAVOASTRĂ trebuie să VĂ 
propulseze 
Nimeni nu poste gândi în locul dumneavoastră, 
nimeni nu poate acționa în locul dumneavoastră, 
nimeni nu poate reuși în locul dumneavoastră, cu 
exceptia dumneavoastra. Bucuraţi-vă de acest lucrul 
Rețineți: Mintea împlinește tot ceea ce poate concepe. 
DE LA IDEE LA BANI a motivat mai multe persoane să 
obțină succesul decât orice altă carte scrisă de un autor 
contemporan. 
Toate secretele de care aveţi novoie pentru a face 
DE LA IDEE LA DANI tau acum, fără putinţă de 
tăgada, la dispoziția dumneavoastră, 
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Peteraţi sa aţi sau să daţi + Tretze ș una de că spre 
ec * Cum vă oferi servicile? + AS promovat anul te= 
cu? + Douazeci și opt de intrări foarte personale + 
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Great succesului împărțit de Andrew Camogie + 
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pina d emiberană + Ves interioară = „tă în te 
tara ideilor” + Aveţi acoes n sus geniului + Energia 
sexuală este convert + Se pierde mul energie sezuală 
= Natura ne feză st extelengi + Sexul iarta vânzari 
+ Prea multe ide false despre sex » Lecția anilor rodnici 
+ Doar de dumneavoastri depinde sà devenii un geniu. 
= Atotputernica experien a iubiri + Banatați ce vä pot 
distruge casnicia + Cum devin polemice femeile 
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SUBCONŞTIENTUI 
Prima cae trebue să fi gândul + Cum sa va valorii 
cai email pozăive * Rugăciunea și subconștientul 
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CRER „mea 
Suntem guvemați de forţe necunoscute + Comunicarea 
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moane + ingrorarea mstamna frics + Gândul distructiv 
* Sunteţi prea susoeptilil? + Însa să vapărați = Gin- 
ditis înainte să răspundeți + Contribuţia controlului 
mental e Folosi aceste bir? biet ucide sucosa 


MANUALUL CITITORULUI 
Sectiunea de examinare 


pentru reaizări inate și independenţă financiară. Mai mult dEfât o lucrare 


mativaţiorală, carea este o referință biografică și istorică, relatând viata, 
mediu şi flozofia de succes ale lu Napoleon Hill Cea mai mare valoare a. 
acestei cărți nu constă numa în succesul financiar: Peate ajuta pe ORICINE så 
primească ceeace ii dorește de la vaţă. 


Napoleon Hilla devenit unu dintre cei mal distingi autori ai lumii A trecut de. 
Ja jurnalistică la Drept, a lucrat pentu Andrew Camegie șia devenit rapid un 
excelent confident ji consiler pentru oameni de afaceri si presedinti Printre 

| numeroşi ăl asociati e numără Fonkin D. Roosevelt, Mahatma Gandhi, 
“Thomas Edison, Henry Ford i sute de alți lideri mondali. 


colecţia, 
cărţi cheie 


Dale Carnegie spunea că exstă patru căi și numaipatu prin care putem avea. 
contact curea, Suntem evluaţ și dstica în funcţie de ceeace facem, cum. 
orităm, ce punem cum o punem. 


Colecţia Căi Cheie a fost concepută tocmai pentru a vă ajuta să parcurgeţi 
aceste patru că, deavăluind secretele de succes ale celor mal avizati autor n, 
materie. Un ghid esențial pentru cei care i doresc să iși atingă scopurile 
propuse si ăaibă viaţă fericită şi echilibrată. 
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